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ВВЕДЕНИЕ

Современная мировая экономика представляет собой динамично развивающуюся сложноструктурированную систему, главной отличительной особенностью и объективной тенденцией которой является глобализация мирохозяйственных отношений. Глобализация наполняет новым содержанием традиционные экономические явления и процессы – международное разделение труда в неразрывном единстве международной специализацией и кооперацией производства, интернационализацию производства и капитала, деятельность международных корпораций, функционирование мировых рынков.
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ОПОРНЫЙ КОНСПЕКТ ЛЕКЦИЙ 

Тема 1. Мировая экономика: основные черты тенденции развития

1. Понятие мировой экономики: сущность, структура, принципы.

2. Структура мировой экономика. Закрытая и открытая экономика и типология стран.

3. Основные этапы эволюции мировой хозяйства.

4. Особенности развития мировой экономики на современном этапе.

Понятие «мировое хозяйство»

Мировое хозяйство - сложный экономический организм. Оно не возникло сразу в готовом виде, а прошло длительный, уместившийся в рамках многих столетий, период становления.

В настоящее время в учебной и научной литературе обозначились два основных подхода к раскрытию сущности мирового хозяйства. В соотношении с одним подходом, мировое хозяйство представляет собой совокупность национальных экономик. находящихся в тесном взаимодействии и взаимозависимости,
подчиняющуюся объективным экономическим   законам.  Второй  подход  предполагает,  что мировое   хозяйство   (или   мировая   экономика)   охватывает систему   международных   экономических взаимоотношений, органично    и    универсально    связывающих    национальные хозяйства   в единое целое. Хотя в литературных источниках встречаются    различные    толкования    категорий    «мировое хозяйство», «мировая экономика», «международная экономика» и «международные экономические отношения», указанные два подхода позволяют, абстрагируясь от несущественных деталей, считать данные понятия по сути тождественными.

«Предметом теории международной экономики  является экономическая взаимозависимость между странами. Изучается поток товаров, услуг и платежей между страной и остальным миром; политика, направленная на регулирование этого потока, и ее воздействие на благосостояние страны. Экономическая взаимозависимость между странами находится под воздействием политических, социальных, культурных и военных отношений между странами и, в свою очередь, влияет на них».

Предмет изучения мировой экономики, будучи весьма сложным, имеет свою специфику — экономические взаимоотношения реализуются посредством сделки, заключаемой резидентами различных суверенных государств. В самом общем виде под резидентом данной страны понимается экономический агент, постоянно находящийся на территории данной страны, независимо от его гражданства или принадлежности капитала.

Раскрытие сущности понятия «мировое хозяйство» требует выявления субъектов последнего. В этой связи «под субъектами мирового хозяйства принято понимать экономико-географические обособленные, замкнутые хозяйства, социально-экономические системы и структуры, более или менее жестко управляемые из единого центра». Взаимодействие субъектов мировой экономики можно представить в виде многоуровневой системы:

–  на микроуровне экономические отношения складываются между отдельными гражданами и предприятиями (фирмами), осуществляющими внешнеэкономическую деятельность;

– на макроуровне субъектами международных экономических отношений выступают национальные государства.

Наднациональный  уровень предполагает взаимодействие международных организаций и наднациональных институтов.

Реалии мирохозяйственных связей конца XX - начала XXI века свидетельствуют о том, что набирает силу и становится доминирующим еще один уровень взаимодействия субъектов мировой экономики – глобальный. Признаками глобального мирохозяйственного взаимодействия служат: болезненная ломка традиционных экономических устоев в границах государств,  «выдавливание»    с    национальных    рыночных    пространств отечественных производителей международными корпорациями, рост    степени    открытости    национальных    экономик    и одновременно зависимости последних от внешних факторов. Фактически эти процессы свидетельствуют о том, что мировая политика   постепенно   перестает   существовать   на   уровне отдельных государств. 

Между   субъектами   мирового  хозяйства  экономические отношения складываются по поводу экспорта (импорта) товаров и услуг, технологий, рабочей силы и капитала, осуществления  хозяйственной деятельности за рубежом, привлечения валютных   и финансовых операций.

Принципы       функционирования       международных экономических отношений изложены в декларации Организации Объединенных Наций «Новый экономический порядок». Среди них особо выделяются следующие:

1) суверенитет; 

2) принцип мирного сосуществования;

3) равноправие;

4) уважение прав и свобод человека;

5)  взаимопомощь;

6)  взаимовыгода; 

7) недопущение дискриминаций.

Теория международной экономики, исследуя те или иные стороны взаимоотношений субъектов мировой экономики, использует совокупность приемов и способов. В их числе: живое созерцание реальной экономической жизни, метод научного абстрагирования, анализ и синтез, индукция и дедукция, проверка научных выводов экономической практикой общества и др. Однако главный метод познания мирохозяйственных отношений - диалектический, предполагающий, что все в мире находится во взаимной связи и зависимости, в непрерывном движении, изменении, развитии. Мировая экономика, кроме того, оперирует инструментарием микро- и макроэкономического анализа, методами экономико-математического моделирования.

Итак, мировое хозяйство представляет собой,  во-первых, совокупность национальных экономик, находящихся в тесном взаимодействии и взаимозависимости, и, во-вторых, охватывает систему международных экономических взаимоотношений, огранично и универсально связывающих национальные хозяйства в единое целое.

Ни одна национальная экономика не может существовать сама по себе, без взаимоотношений с другими национальными экономиками, в отрыве от мирового хозяйства, мировой экономики, другими словами — как закрытая экономика.

Закрытая экономика – это экономика, все резиденты которой не совершают сделок с внешним миром.

Примеров закрытой экономики в современном мире не так уж много. Можно ли считать полностью закрытой экономику Северной Кореи? В период неурожая и голода конца 1990-х гг. ей оказывалась гуманитарная помощь Республикой Корея и Китаем. Даже Куба, внешнеэкономические сделки которой сведены к минимуму, специализируется во всемирном хозяй​стве на приеме туристов и поставках знаменитых гаванских сигар за рубеж.

Открытая экономика – это экономика, все резиденты которой совершают сделки с внешним миром без ограничений.

В чистом виде открытой экономики также не существует. В каждой стране имеются определенные ограничения на сделки с внешним миром, и можно вести речь лишь о степени откры​тости экономики (малой или большой), считая экономики открытыми.

Малая открытая экономика – это страна, внутренние экономические процессы которой не оказывают влияния на миро​вые экономические процессы (например, экономика Республи​ки Беларусь).

Большая открытая экономика – это страна, внутренние эко​номические процессы которой оказывают влияние на мировую экономику (например, экономика США или стран Евросоюза).

Структура мировой экономики и типология стран.  В мире насчитывается более 200 стран. Их классификация и изучение чрезвычайно важны для взаимного обмена опытом. Страны классифицируют исходя из различных критериев.

Во-первых, можно использовать региональный подход, подразумевающий деление мира на историко-культурные регионы. Наиболее проста в этом отношении группировка по континентальному признаку с дальнейшим выделением подгрупп на каждом континенте. Например, Европа подразделяется на Западную, Центральную и Восточную Европу; в Азии различаются Ближний и Дальний Восток, Средняя и Юго-Восточная Азия; Африка традиционно делится на Северную, Центральную и Африку южнее Сахары; Америка подразделяется на Северную и Латинскую Америку. Это культурно-историческая классификация стран. Она наиболее эффективна при исследовании региона с точки зрения его природно-климатических особенностей, истории и культуры. 

Во-вторых, возможна классификация с выделением специальных типов стран на основе ряда признаков. Например, по времени возникновения государства, институциональному и политическому устройству, принадлежности к определенной 

цивилизации, соотношению основных экономических укладов и т.п. Такие классификации применяются для некоторых спе​цифических исследований проблем мировой экономики. 

 В-третьих, можно группировать страны для целей экономического анализа. С этой точки зрения наиболее полное пред​ставление о группах стран в мировой экономике дают сведения международных организаций, членами которых является боль​шинство государств мира, — Организации Объединенных На​ций, Международного валютного фонда и Мирового банка. При этом любая классификация составляется исходя из задач кон​кретной организации. Например, Мировой банк придает особое значение оценке уровня экономического развития каждой стра​ны, ООН – социальным и демографическим аспектам и т.д. 

В аналитических целях в рамках мировой экономики стра​ны делятся на три большие группы — промышленно развитые (индустриальные) страны, страны с переходной экономикой и развивающиеся страны.

Промышленно развитие страны (ПРС) — это страны с развитой рыночной экономикой, как правило, избравшие ка​питалистическую модель развития в вариантах от неолибераль​ной до социально ориентированной экономики. Данные страны отличаются высокими качественными показателями: уровень ВВП на душу населения не ниже 15 тыс. дол. в год; государство гарантирует социальную защиту (пенсии, пособия по безрабо​тице, обязательное медицинское страхование); большая про​должительность жизни; высокое качество образования и меди​цинского обслуживания; достойный уровень культуры. Разви​тые страны прошли через аграрную и индустриальную стадии развития с преобладающим вкладом в создание ВВП сельского хозяйства и промышленности, и для их национального хозяй​ства характерна ведущая роль нематериального производства — сферы услуг, создающей от 60 до 80 % ВВП.

К группе индустриальных стран относятся прежде всего го​сударства так называемой «большой семерки» (Great 7, сокра​щенно G7) — США, Япония, Германия, Великобритания, Фран​ция, Италия и Канада. Они занимают доминирующее положе​ние в мировой экономике в силу мощного экономического и научно-технического потенциала, большой численности насе​ления, высокого уровня совокупного и удельного ВВП. 

Развитыми странами являются и сравнительно небольшие, но «продвинутые» в экономическом и научно-техническом отноше​нии государства Западной Европы, такие как Австрия, Бельгия, Дания, Греция, Испания, а также Австралия и Новая Зеландия.

К группе экономически развитых были причисле​ны Южная Корея, Гонконг, Сингапур, Тайвань (так называе​мые страны-«драконы» Юго-Восточной Азии, или «новые ин​дустриальные страны») и Израиль. Все они бурно развивались в послевоенный период, превращаясь в важные мировые про​мышленные, научно-технические и финансовые центры. Уро​вень ВВП на душу населения, качество жизни в этих государ​ствах вплотную приблизились к показателям лидеров, а в ряде случаев (Гонконг и Сингапур) даже превзошли их. Тем не ме​нее, каждая из стран имеет свои проблемы и действует согласно; собственной философии экономического развития.

Страны с переходной экономикой — это государства Центральной и Восточной Европы (бывшие социалистические стра​ны) и бывшие республики СССР, переходящие от администра​тивно-командной экономики к экономике, в которой главную роль играют рыночные принципы организации и управления. Эта группа неоднородна по своему развитию. В нее входят как страны с высоким уровнем жизни (например, Венгрия, Чехия, Словакия), так и серьезно пострадавшие от военных действий, а поэтому не столько реформирующие, сколько восстанавли​вающие свою экономику — Сербия и Черногория, Босния и Герцеговина.

Развивающиеся страны образуют наиболее многочислен​ную группу — 130 государств. Их еще называют странами «третьего мира». Определение «развивающиеся» отражает мо​дель национального хозяйства, в которой крайне невелика роль рыночных механизмов и частного предпринимательства, пре​имущественное значение имеют такие формы, как натуральное или полунатуральное хозяйство, в отраслевой структуре эконо​мики заметно преобладание аграрного и индустриального секто​ров, значительна степень вмешательства государства в экономи​ку, а уровень социальной защиты довольно низкий.

Эта группа также неоднородна. В ней есть страны, по мно​гим показателям уровня и качества жизни превосходящие раз​витые государства (например, Объединенные Арабские Эмира​ты, Кувейт), другие же очень бедны (большинство стран Афри​ки южнее Сахары).

Для целей конкретного экономического анализа развиваю​щиеся страны принято делить на следующие подгруппы:

чистые кредиторы;

чистые должники;

экспортеры энергоресурсов;

импортеры энергоресурсов;

наименее развитые страны.

По уровню ВНП на душу населения Мировой банк применяет особую классификацию:


– страны с низким уровнем дохода (785 дол. США и мень​ше), они составляют 30,1 % всех стран;

– страны с уровнем дохода ниже среднего (786—3125 дол.), таких 29,6 %;
– страны с уровнем дохода выше среднего (3126—9655 дол.), их 17,1 %;
– страны с высоким уровнем дохода (9656 дол. и выше), к которым причислено 23,1 % всех государств.

Аналитическое группирование стран по уровню дохода, предлагаемое Мировым банком (страны с низким, средним и высоким уровнем дохода), базируется на операционных категориях заемщиков банка. Данные операционные показатели были введены более 30 лет назад для удобства сравнительной оценки экономического потенциала стран, поскольку беднейшие государства мира получают выгодные условия кредитования со стороны Мирового банка.

Основным критерием классификации стран по версии Мирового банка стал показатель ВНП на душу населения. Он рассчитывается и обновляется каждый год с учетом инфляции.  Однако классификация стран по величине данного показателя не совершена: в одной группе оказываются совершенно разные по характеру развития субъекты – очень бедные, остальные государства и относительно благополучные страны, с неплохим экономическим и научным потенциалом.

На основе вышеизложенного можно предложить следую​щую типологию стран:

«большая семерка»;

прочие развитые страны;

новые индустриальные страны;

страны Центральной и Восточной Европы;

Россия и другие республики, входившие в СССР;

Китай как уникальная страна, его модель — это симбиоз рыночной и планово-регулируемой экономики;

Индия и Пакистан как страны, в которых проживает бо​лее шестой части жителей планеты; они богаты ресурсами, об​ладают значительным научным потенциалом;

« развивающиеся страны с высоким ВНП на душу населения;

«классические» развивающиеся государства;

наименее развитые страны.

Основные этапы эволюции мирового хозяйства

Мировое хозяйство в основном сложилось к концу XIX в., когда практически все страны и территории включились в международный обмен. Связано это с тем, что последняя треть XIX в. ознаменовалась крупными техническими сдвигами, ростом промышленности и ее концентрацией. В металлургии получили широкое применение новые способы выплавки стали (бессемеровский, томасовский, мартеновский). Изобретение

металлорежущих станков (револьверного, фрезерного), новых типов двигателей (динамомашины, двигателя внутреннего сгорания, паровой турбины, электромотора) ускорили развитие промышленности и транспорта. В дальнейшем рост производства электрической энергии, использование ее в технологических целях способствовали появлению ряда новых отраслей, например, алюминиевой, электротехнической. Появились: нефтеперерабатывающая промышленность; телеграфная и телефонная связь; автомобильный транспорт; авиация; радио; кинематограф.

Таким образом, преобразующую роль в промышленности развитых стран стала играть тяжелая индустрия, заняв место легкой индустрии. Сформировался прочный фундамент системы международных экономических отношений.

Историческая миссия развитых стран заключалась в том, что они связали все страны в единый неразрывный хозяйственный узел, причем широкое распространение акционерных обществ за рамки национальных акционерных обществ еще больше усилило централизацию и концентрацию капитала. «Владыкой» мира стал финансовый капитал. Эпоха свободной конкуренции сменилась эпохой господства монополий. Не только производственный, но и воспроизводственный цикл приобрел международные масштабы.

1) Первый этап в развитии современного мирового хозяйства и вовлеченности "в него национальных экономик наступил" на рубеже XIX - XX веков и продлился до конца 20-х годов XX в.

Какие же признаки были характерны для мировой экономики на этом этапе? «I) концентрация производства и капитала, дошедшая до такой высокой ступени развития, что она создала монополии, играющие решающую роль в хозяйственной жизни; 2) слияние банковского капитала с промышленным и создание на базе этого «финансового капитала» финансовой олигархии; 3) вывоз капитала в отличие от вывоза товаров приобретает особо важное значение; 4) образуются международные монополистические союзы капиталистов, делящие мир, и 5) закончен территориальный раздел земли крупнейшими капиталистическими державами».

Слово «олигархия» греческого происхождения и в буквальном переводе на русский язык означает «власть немногих». Финансовая олигархия реализует свое экономическое господство, прежде всего, посредством так называемой «системы участий», которая означает владение одной компанией контрольными пакетами акций ряда других компаний, в результате чего возникает многоступенчатая система зависимости большого количества предприятий от одного финансового магната или же от определенной финансово-промышленной группы.

В течение всего XX века отмеченные признаки мировой экономики «действовали» и «действуют» по сей день, за исключением, пожалуй, территориального раздела мира крупнейшими державами, поскольку колониальные империи потерпели крах.

2) Следующий, второй этап в развитии современной мировой экономики охватывает конец 20-х - середину 40-х годов XX в. и характеризуется многочисленными кризисными явлениями, такими, как Великая депрессия, вторая мировая война и др., подтверждающими тот факт, что политико-экономическое господство финансовой олигархии существенно обостряет противоречия мировой экономики вплоть до развязывания вооруженных конфликтов, в которых принимают участие многие государства.

3) Третий этап эволюции мирового хозяйства продолжался с -конца 40-х до конца 80-х годов. Именно в это период времени наблюдалась мощная экспансия американского капитала, утвердившая современное доминирование США и нынешние претензии этого государства на роль единственной сверхдержавы, причем последней в мировой истории. Иллюстрацией могут служить высказывания 3. Бжезинского: «В конце концов мировой политике непременно станет все больше несвойственна концентрация власти в руках одного государства. Следовательно, США не только первая и единственная сверхдержава в поистине глобальном масштабе, но, вероятнее всего, и последняя когда превосходство США начнет уменьшаться, маловероятно, что какое-либо государство сможет добиться того мирового превосходства, которое в настоящий момент имеют США».

Рост зарубежного производства корпораций, формирование их «заграничных экономик» количественно и качественно скорректировал многие параметры функционирования мирового хозяйства, выдвинув на первые роли на мировом экономическом пространстве международные корпорации, в первую очередь – американские.

В 50-е годы XX в. состоялось экономическое возрождение Западной Европы. В 60-е годы обрушилась мировая колониальная система, вследствие чего на мировой арене появилась большая группа развивающихся государств, до сих пор занимающих особое место в мировом хозяйстве. Середина XX в. знаменовалась также противостоянием двух социально-экономических систем - капиталистической и социалистической.

Началось развитие процессов региональной экономической интеграции.

В 80-е годы произошло сближение уровней экономического развития США и других промышленно развитых стран. Мировая экономика стала превращаться в многополюсную систему с «центрами» - США, Япония, Западная Европа, Советский Союз.

Усилилась дифференциация развивающихся стран, из которых выдвинулась группа новых индустриальных стран, приближающаяся по макроэкономическим параметрам к развитым государствам. Началом нового этапа развития мирового хозяйства можно считать 90-е годы XX в.

Отличительные особенности современного этапа развития мирового хозяйства

Главная отличительная особенность мировой экономики начала  XXI - это глобализация, о которой первыми заговорили американцы. Сам термин ввел в оборот Т. Левитт в статье, опубликованной в «Гарвард бизнес ревью» в 1983 г. Он обозначил этим словом феномен слияния рынков отдельных продуктов, производимых крупными многонациональными корпорациями.

Эксперты МВФ определяют глобализацию как «растущую экономическую взаимозависимость стран всего мира в результате возрастающего объема и разнообразия международных сделок с товарами, услугами и мировых потоков капитала, а также благодаря все более быстрой и широкой диффузии технологий». Важно отметить, что нарастание глобализации на мирохозяйственном   пространстве  сопровождается  усилением позиций США, особенно в экономической, военной и технологической областях.

Сложилась и эффективно функционирует глобальная хозяйственная инфраструктура, охватывающая международную транспортную систему, систему телекоммуникаций на базе электроники, кибернетики, спутниковых систем связи, международной компьютерной сети Интернет.

Об уровне развития международной транспортной системы свидетельствует тот факт, что, например, средняя стоимость человеко-мили воздушньгх перевозок в 1930 г. составляла 68 центов (по курсу доллара 1990 г.), в 1950 г. - 30, а в 1990 г. -центов, т.е. за 60 лет авиаперевозки подешевели более чем в 6 раз. В итоге сокращается так называемое экономическое расстояние между странами, становящимися в несколько раз ближе друг к другу.

«Объем информационного обмена посредством Интернета удваивается через каждые 100 дней - ежегодный рост в 7,3 раза. При этом цена компьютеров в течение жизни одного поколения упала более чем в 10 тыс.раз и продолжает снижаться (в расчете на единицу мощности) на 30 - 40% в год».

Наряду с глобализацией активно развивается и регионализация, т.е. организация производства и рынка в определенном географическом пространстве, неизбежно приводящая к постепенному «размыванию» национально-государственных комплексов. Усиление процессов регионализации проявляется в форме экономической интеграции.

Экономическая интеграция означает сближение и взаимоприспособление отдельных национальных хозяйств. Интеграция   обеспечивается   концентрацией   и   переплетением капиталов,   проведением   согласованной   межгосударственной экономической политики.

Существуют следующие основные виды интеграционных объединений (границы между которыми весьма условны):        

1.
Зона свободной торговли, когда страны-участницы Б.Балакса ограничиваются отменой таможенных барьеров во взаимной торговле, не распространяя это на страны, не входящие в зону. В данном случае не формируется единая политика по отношению к третьим странам.

2.
Таможенный союз, когда свободное перемещение товаров и услуг внутри группировки стран дополняет единый таможенный тариф по отношению к третьим странам.

3.
Общий рынок, означающий ликвидацию препятствий между странами не только в области взаимной торговли, но и в перемещении рабочей силы и капитала.

4.
Экономический союз в дополнение ко всем взаимоперёчисленным интеграционным мероприятиям предполагает проведение государствами-участниками единой экономической политики, а также создание системы межгосударственного регулирования процессов, протекающих в регионе.

5. Полная экономическая интеграция. Следующая отличительная особенность современного этапа развития мирового хозяйства - это абсолютный рост прямых иностранных инвестиций. Так, в среднем ежегодный приток прямых иностранных инвестиций в мире в 1988 - 1993 гг. составлял 191 млрд. долл., в 2000 г. - 1140 млрд. долл., соответственно в развитых странах -140 и 890, а в развивающихся - 47 и 218 млрд. долл.22. Рост прямых иностранных инвестиций в мире сопровождается увеличением объема и значимости продукции, выпускаемой зарубежными филиалами. Так, в 2000 г. пущен завод по выпуску продукции ВАЗа в Эквадоре, в 2000 г. - начата реализация аналогичного проекта в Бразилии. Российский автозавод предоставляет технологию и сборочные комплекты машин, строительство предприятий и расходы по их эксплуатации берут на себя местные фирмы. Качественно новым явлением финансового сектора национальной и мировой экономик конца XX века в этой связи стало формирование глобальной олигополии. Речь идет о таких финансовых гигантах, как, например, Goldman Sachs, Merril Lynch, Solomon Smith Barney, Morgan Stanley Dean Witter.

Совокупные валютные резервы транснациональных корпораций в 5 - 6 раз превосходят резервы банков всей планеты. Транснациональным        корпорациям        присущи        свои геостратегические интересы, фактически сводящие на нет попытки регулировать внутристрановые финансовые рынки – кейнсианские и монетаристские методы оказываются бесполезными.24

Своего рода транснационализация национальных экономик ставит перед мировым сообществом беспрецедентную задачу нахождения качественно новых механизмов регулирования глобальной международной экономики. «Мир вступил в период глубокого дисбаланса, в котором ни одно государство не может противостоять силе мировых финансовых рынков и в котором почти не существует институтов, создающих международные нормы».

Следовательно, каждой стране предстоит определиться относительно своей внешнеэкономической стратегии с учетом отстаивания собственного национального экономического интереса, сочетающего национальные, международные и отраслевые политике- и экономико-социальные аспекты, становится одной из главных проблем интеграции национальной экономики в систему международных экономических отношений.

Мировое хозяйство «вырастает» из международного разделения труда, тесно взаимосвязанных между собой процессов международной специализации и кооперации производства, о чем речь пойдет в следующей теме.

Тема 2. Открытость национальной экономики

1. Замкнутая (автаркическая) экономика и открытая экономика: понятие, критерии, показатели открытости.

2. Содержание понятий «малая открытая экономика» и «большая открытая экономика», особенности их функционирования.

Замкнутая (автаркическая) экономика и открытая экономика: понятие, критерии, показатели открытости

С точки зрения участия стран с системе МЭО можно выделить два типа хозяйства: полностью замкнутое (автаркическое) и полностью открытое. Под полностью замкнутой понимается национальная экономика, развитие которой определяется исключительно внутренними тенденциями и ориентировано на самообеспеченность, на опору на собственные силы. Иначе говоря, в этом случае ее развитие как бы не зависит от тенденций развития мировой экономики. Автаркия обеспечивает независимость национальной экономики от мировых экономических кризисов, изменения валютного курса. 

Под открытой экономикой понимается национальная экономика, направления развития которой определяются тенденциями, действующими в мировом хозяйстве.
При этом внешнеторговый оборот достигает такого уровня когда он начинает стимулировать общее экономическое развитие в данной стране. По некоторым экспертным оценкам, в современных условиях стимулирующее влияние внешнеэкономических связей на развитие экономики определенной страны проявляется особенно четко, когда ее внешнеторговый оборот достигает около 25% от ВВП;

К странам с открытой экономикой относятся те, которые имеют экономические отношения (торговые, кредитные и инвестиционные) с другими странами. 

Одной из ведущих тендёнций мирохозяйственного развития послевоенных десяти​летий явился последовательный переход многих государств от замкнутых нацио​нальных хозяйств (т.е. исторически сложившихся хозяйственных систем на территории определенных стран) к экономике открытого типа, обращенной к внешнему рынку.

С тезисами «свободы торговли», «открытости экономики» прежде всего для навязывания другим странам своих норм поведения на международном рынке первы​ми выступили США. С позиций ведущей торговой державы мира, вышедшей из вто​рой мировой войны еще более богатой, предлагались рецепты нового экономичес​кого порядка. Такая «свобода торговли», «открытость экономики» представляла собой орудие лидирующей экономики против менее развитых стран, стремление к безудержной экспансии американских корпораций. В этой связи следующее опреде​ление «открытости» экономики дает французский экономист Мишель Пебро: «от​крытость, свобода торговли — это наиболее благоприятное правило игры для лиди​рующей экономики».

Однако по мере изменения социально-экономической ситуации в послевоенном мире тезис об открытой экономике утрачивает однобокую, корыстную направлен​ность интересов американского экспансионизма и приобретает объективный, обус​ловленный действиями глубинных факторов смысл глобализации мирохозяйствен​ных связей, которая представляет собой общепланетарный масштаб интернациона​лизации мировой экономики как логичный результат постоянно расширяющегося взаимодействия национальных экономик. Причем это взаимодействие приобрело вид транснационализации, т.е. взаимного проникновения и переплетения.

Для нормального функционирования мировой экономики (единого рыночного пространства) необходимо, как считают американские экономисты Дж.Нэйсбит и П.Эбердин, в конечном счете достичь полной свободы торговли между странами, такой же, какая ныне характерна для торговых отношений внутри каждого государ​ства. А это возможно только в случае открытости национальных экономик для раз​личных видов международных операций.

Вообще в экономической системе открытого типа выделяются две группы дело​вых операций и сделок: первая группа осуществляется субъектами хозяйственной де​ятельности страны в валюте этой страны; вторая — субъектами хозяйственной дея​тельности страны в валюте иностранных государств.

Следует различать понятия «свободы торговли» и «открытой экономики». Тезис о «свободе торговли» восходит к политической экономии А. Смита и не является изобретением современных экономистов. Понятие «открытость экономики» шире тезиса «свободы торговли» как торговли товарами, включает в себя свободу движе​ния факторов производства, информации, взаимообмен национальных валют.

Открытость экономики следует понимать как антипод автаркии, экономики самообеспечения, опоры на собственные силы в её крайних проявлениях. 

Становление открытой экономики — объективная тенденция мирового развития. 

Действие в соответствии с принципами открытой экономики – это признание стандартов мирового рынка, действие в соответствии с его законами.

Существует несколько определений открытости экономики, базирующихся на некоторых признаках открытости: на макроуровне:
– устойчивая внешнеэкономическая специализация страны, при которой обмен, с мировым хозяйством происходит не в силу дефицитов или излишков продук​ции внутри страны, а на основе сравнительных издержек производства;

– сопоставимость отечественных и мировых цен на основные товары;

– стабильность валютно-финансового положения страны; на микроуровне:
– свободный выход предприятий всех форм собственности на внешние рынки товаров, услуг и капитала;

– свобода выбора экономическими субъектами отечественных и иностранных партнеров и рынков при осуществлении хозяйственных операций.

Таким образом, открытая экономика предполагает целостность экономики, единый экономический комплекс, интегрированный в мировое хозяйство, мировой рынок.

Открытая экономика — это ликвидация государственной монополии внешней торговли (по большинству позиции при сохранении государственного контроля), эффективное использование принципа сравнительных преимуществ в международ​ном разделении труда, активное использование различных форм совместного пред​принимательства, организация зон свободного предпринимательства.

Одним из важнейших (критериев открытой экономики является благоприятный инвестиционный климат страны, стимулирующий приток капитала, технологий, информации в рамках, обусловленных экономической целесообразностью и между​народной конкурентоспособностью (на отраслевом и макроэкономическом уровнях).

Переход конкретной национальной экономики к политике открытости обеспечи​вает стране:

– углубление специализации, а следовательно, и кооперации, что ведет к росту производительности, эффективности труда;

– распространение мирового опыта через систему развитых международных от​ношений;

– рост конкуренции между отечественными производителями, стимулируемый на мировом рынке;

– рост благосостояния населения страны.

Открытая экономика предполагает разумную доступность внутреннего рынка для притока иностранного капитала, товаров, технологий, информации, рабочей силы.

Следует понимать, что сформировавшаяся открытая экономика и переход к от​крытой экономике — это не одно и то же. Открытая экономика не является синони​мом бесконтрольности и вседозволенности во внешнеэкономических связях государ​ства, прозрачности границ. Открытая экономика требует существенного вмешатель​ства государства при формировании механизма ее осуществления на уровне разумной достаточности. Абсолютной открытости экономики нет ни в одной стране.

Общие принципы открытости

Стихийная открытость, распахнутость не только не способствует экономическо​му развитию, но и, наоборот, является угрозой экономической безопасности страны. Разумная открытость строится на трех основных принципах:

– принцип эффективности;

– принцип конкурентоспособности;

– принцип национальной безопасности.

Принцип эффективности. Данный принцип является основным и неразрывно свя​зан с двумя другими. Эффективность в первую очередь достигается за счет междуна​родной специализации и кооперации.

Международная специализация производства — форма разделения труда между странами, при которой происходит дифференциация национальных производств, занимающихся изготовлением однородных продуктов для реализации как на нацио​нальном, так и на мировом рынке.

Некоторые экономисты (Янг, Келдор и др.) считают, что специализация является главной чертой прогресса и подразумевает под собой более большой объем экспор​та благодаря высокой производительности, которая, в свою очередь, подразумевает больший объем промышленного производства.

Специализация ведет ко все более увеличивающемуся числу отраслей, техничес​ких и управленческих навыков. Но, с другой стороны, результатом специализации является ограниченный ассортимент выпуска в пределах определенной отрасли, что заставляет людей кооперировать в обмене товарами, услугами.

Международная кооперация производства — сотрудничество национальных эко​номических комплексов в целях взаимодополнения и координации производствен​ных циклов.

Преимуществами кооперации являются увеличение конкурентоспособности от​расли, общие правила для субъектов, действующих на мировом рынке.

Кооперация существует в различных формах: торговля, инвестиции, партнерство, совместные предприятия, ассоциации свободной торговли, таможенные союзы, мно​гонациональные и транснациональные корпорации.

Переход к политике открытости, снижение пошлин и барьеров, ограничивающих внешнюю торговлю, инвестиции и поток капиталов как в страну, так и. из страны, ведут к углублению специализации, равно как и кооперации, а значит, повышению эффективности труда.

Принцип конкурентоспособности. Здесь центральное место занимает идея о взаи​мосвязи четырех главных параметров экономики, формирующих конкурентную мак​росреду, в которой действуют фирмы конкретной страны.

Этими параметрами являются:

1. Факторные условия. Наряду с традиционными факторами производства (труд, земля, капитал, предпринимательская способность) учитываются и такие фак​торы, как информационная обеспеченность научной, технической, а также рыночной структур, состояние транспортной системы, системы здравоохране​ния, системы связи и даже обеспеченность населения жилым фондом. Факторы в своем большинстве страной не наследуются, а создаются в процессе развития (расширения) производства.

2. Условия (параметры) спроса. В первую очередь, это емкость спроса, динамика его развития, дифференциация, потребности других стран в определенных то​варах, кредитных ресурсах, инвестициях.
3. Близкие и обслуживающие отрасли. Наличие в национальной экономике высо​коразвитых родственных и поддерживающих экспортноориентированные фир​мы отраслей выступает необходимым условием создания и поддержания кон​курентного преимущества на мировом рынке.

4. Стратегия фирмы и конкуренция на внутреннем рынке.
В формировании национального конкурентного преимущества огромную роль играет правительство страны. Своей денежно-кредитной, бюджетно-налоговой и внешнеторговой политикой оно прямо влияет на параметры спроса и факторы про​изводства.

В условиях открытой экономики успех национальных производителей на внеш​нем рынке стимулирует рост их конкурентоспособности на внутреннем.

И наоборот, преуспевающие фирмы, закаленные в борьбе на внутреннем рынке, используют приобретенные в этой борьбе конкурентные способности на более жест​ких (а порой и жестоких) мировых рынках. Чем ожесточеннее борьба на внутреннем рынке, тем больше вероятность того, что такие фирмы выдержат испытание време​нем и будут господствовать за границей.

Принцип национальной безопасности. Национальная безопасность достигается за счет активизации процессов государственного регулирования в национальных экономиках, а также за счет различных международных соглашений.

Основными инструментами государственного регулирования внешней торговли
являются:


–  тарифные методы — совокупность средств воздействия на внешнюю торговлю с помощью экономических ограничений (таможенных сборов, пошлин, акци​зов и т.п.);

– нетарифные методы— группа прямых, административных средств влияния на внешнюю торговлю (через квотирование, лицензирование, введение техничес​ких стандартов, санитарных норм и т.п.).

Открытая экономика предполагает сокращение тарифных и нетарифных методов регулирования, т.е. либерализацию режима внешней торговли, что может суще​ственно снизить безопасность стран, поддерживающих такого рода политику. В этой связи возрастает значение других видов межгосударственного регулирования, таких как двусторонние и многосторонние соглашения и договоренности, зоны свободной торговли, таможенные союзы, различные международные организации.

Факторы, влияющие на степень открытости экономики
1. Заметную роль в формировании открытой экономики играет государство. Оно берет на себя функции стимулирования экспортных производств, поощряя вывоз товаров и услуг, содействуя кооперации с зарубежными фирмами, развитию внешне​экономических связей. Государство создает прочную правовую основу, облегчающую приток из-за рубежа инвестиций, технологий, рабочей силы, информации.

2. Переход стран к все более открытой экономике ускоряется действиями трансна​циональных корпораций. Стремясь освоить новые рынки, создавая в разных странах многочисленные филиалы, дочерние компании, они обходили протекционистс​кие барьеры чужих государств, интернационализируя международный экономичес​кий обмен.

3. Заметный прогресс во второй половине XX века транспортных, информационных средств связи также сыграл огромную стимулирующую роль в развитии откры​тости национальных экономик, увеличении мобильности населения. Постепенно, шаг за шагом разрушались торгово-экономические, валютно-финансовые препятствия, в силу которых страны длительное время были отгорожены друг от друга. 

4. Либера​лизация международного обмена облегчила адаптацию национальных хозяйств к внешним условиям и воздействиям, способствовала все более активному их включению в международное разделение труда. 

5.  В международной и отечественной экономической науке сложилось мнение, что более высокому уровню технико-экономического и культурного развития соответствует более высокая степень несовпадения внутреннего предложения товаров и услуг с внут​ренним спросом, в результате чего потребность расширения во внешнеэкономической деятельнос-ти сильнее, а, следовательно, и открытость экономики должна быть больше.

 С другой стороны, чем обширнее внутреннее хозяйственное пространство, тем ( большая часть произведенных товаров и услуг — при одном и том же уровне развития производительных сил — найдет здесь своих потребителей и продается на внутреннем рынке. Чем крупнее национальная экономика, тем больше ее производственные возможности, позволяющие удовлетворять постоянно растущее разнообразие производственных и личных потребностей, не прибегая для этого к импорту. При относительно равном уровне развития производительных сил открытость экономи​ки тем больше, чем меньше экономический потенциал страны по абсолютным пара​метрам.

Следовательно, между степенью открытости страны и ее экономическим потенциалом нет стро​гой обратно пропорциональной зависимости. Открытость национальной экономики наряду с этими двумя решающими факторами — уровнем развития производительных сил и масштабом экономического потенциала страны — определяется и некоторыми. другими факторами. Например, относительной обеспеченностью страны природными ресурсами.

Возьмем, к примеру, две страны, имеющие почти одинаковые по величине территории: Японию (372,3 тыс. кв. км) и Норвегию (324,2 тыс. кв. км). У первой недра очень скудны полезными ископаемыми: импорт покрывает 100% ее потребностей в бокситах, никелевой и урановой руде, фосфоритах, 99% спроса на нефть, природный, газ, железную руду и каменный уголь, 97% потребностей в меди, 50% — в древесине и т.д. Норвегия в этом отношении гораздо богаче: она располагает залежами желез​ных руд, титана, пирита, нефти (на шельфе), ряда цветных металлов. Столь высокая импортная зависимость заставила Японию искать пути для расширения своего экспорта, чтобы уравновесить торговый баланс.

Среди других факторов особого внимания заслуживает отраслевая структура национальной экономики. Чем больше в ней удельный вес базовых отраслей — металлургии, энергетики и т.д., тем_ниже_уровень ее международной специализации, тем меньше открытость страны. Напротив, обрабатывающая промышленность, особенность отрасли, как машиностроение, электроника, химия и производство синтетических материалов, предполагает более глубокую подетальную, пооперационную и другие  виды специализации, расчленяющей единый технологический процесс на ряд самостоятельных производств. Благодаря этому происходит прогрессирую​щий рост технологической взаимосвязи стран.

Еще один фактор связан с характером (размер или объем) внутреннего рынка. Емкий внутренний с способствует расширению экономических связей с другими странами, так как обеспечивает реализацию продукции даже крупномасштабного производства внут​ри страны. Богатый внутренний рынок с дифференцированным спросом — это обя​зательное условие полноценного функционирования национальной экономики на мировом рынке.


Некоторые экономисты выделяют следующую закономерность: чем больше в структуре экономики вес базовых отраслей (энергетики, металлургии и др.), тем меньше участие страны в международном разделении труда (МРТ), тем меньше открытость экономики.

Таким образом степень открытости национальной экономики тем выше, чем более развиты ее производительные силы, чем больше в ее отраслевой структуре отраслей с углубленным технологическим разделением труда, чем меньше при этом ее общий экономический потенциал и обеспеченность собственными природными ресурсами.
Более высокая мера открытости национальных экономик, как правило, а это означает и более высокую степень их вовлеченности в мирохозяйственные связи, в процесс формирования глобальной хозяйственной системы.

Неоднозначна и менее очевидна в этом отношении роль национальных государств. В широком смысле слова сложившаяся в каждой стране мера открытости националь​ной экономики и вовлеченности ее в мировое хозяйство есть не только результат рыночного поведения национальных производителей, но и традиций государствен​ной внешнеторговой политики, так или иначе отражающей их интересы.

Во все времена существовал и существует целый ряд причин, побуждающих национальные государства принимать меры, идущие в разрез с логикой максима открытости. Этими причинами могут быть и обязательства по защите интересов части собсгвенных товаропроизводителей, проигрывающих от развития международ​ной торговли, и приверженность национальным традициям (например, в области сельского хозяйства Японии), и идеологические установки на ограничение внешнего влияния, неизбежного при широких обменах, и опасения конкуренции, в том числе недобросовестной, и некоторые постулаты национальных стратегий развития, ори​ентированных, например, на импортозамещение, и религиозные догматы, и множе​ство других причин.

Таким образом, можно сделать вывод, что протекционизм достаточно многооб​разен. Его сторонники не менее изобретательны в поисках аргументов за ограничения в национальной внешнеэкономической политике, чем сторонники свободной торговли. И, тем не менее, общая тенденция состоит во все большем участии госу​дарств в мирохозяйственных связях и включении национальных экономик в глобаль​ную систему мирового хозяйства.

Функциональная и институциональная открытость

Как уже упоминалось выше, существует три основных формы экономического взаимодействия национальной экономики с другими странами: международная тор​говля, международное кредитование и  международное инвестирование. Функциональная и институциональная открытость, как правило, рассматривается в контексте именно этих трех форм (табл. 1).

Таблица 1 – Содержание функциональной и институциональной открытости страны
	Операции резидентов и нерезидентов
	Функциональная открытость
	Институциональная открытость

	Международная торговля
	На выходе
	Интеграция страны в международное 
	Ограничения при экспорте товаров и услуг

	
	
	разделение труда
	 из страны

	
	На входе
	Зависимость страны от импорта
	Ограничения при импорте товаров и услуг в страну

	Международные кредиты и займы
	На выходе
	Показатели международных кредитов и займов из страны
	Условия выдачи кредитов и займов резидентами страны нерезидентам

	
	На входе
	Показатели международных кредитов и займов резидентами страны
	Условия получения резидентами кредитов и займов на мировых рынках

	Международные инвестиции
	На выходе
	Движение инвестиционного капитала из страны в экономику других стран
	Условия вывоза инвестиционного капитала резидентами

	
	На входе
	Движение инвестиционного капитала в экономику страны
	Условия ведения нерезидентами бизнеса в стране: создание фирм, СП


Функциональная открытость

Под функциональной открытостью понимают открытость функций, которые вы​полняют международная торговля, международное кредитование и международное инвестирование.

Рассмотрим численные показатели или количественные индикаторы открытости.

Сфера международных торговых отношений

Здесь индикаторами являются удельный вес экспорта и импорта в валовом внут​реннем продукте. Их комбинация дает представление о масштабах связей отдельных национальных экономик с мировым рынком товаров и услуг.

Коэффициент импортной зависимости К1 = IM/ВВП, где IM — объем импорта, характеризует зависимость страны от импорта. Его еще называют импортной квотой.
Коэффициент экспортной открытости К2 = EX/ВВП, где ЕХ — объем экспорта, характеризует ту часть ВВП, которая экспортируется, зависимость страны от экс​порта. Его также называют экспортной квотой.

Мировая экспортная квота постоянно растет. Этот показатель составляет для развитых стран в среднем 27%, для развивающихся — 12% и для стран с переходной экономикой — 6%.

В статистике также используют понятие внешнеторговой квоты:


КЗ=(ЕХ + 1М)/ВВП
Она показывает, какую долю занимают экспорт и импорт, т.е. ее внешнеторго​вый оборот, в ВВП страны.

I Сфера международных кредитных отношений

Функциональная открытость в данной форме международных отношений харак​теризуется следующими показателями:

коэффициент К4=ВД/ВВП характеризует отношение накопленного внешнего долга страны к ВВП;

коэффициент К5=ДС/ВВП характеризует отношение суммарного долга стра​не другими странами (включая безнадежный долг) к ВВП данной страны.

II Сфера международных инвестиционных отношений

Здесь также существует два показателя (на входе в страну и на выходе из нее):

коэффициент Кб = Иин/ВВП характеризует отношение суммарного притока: иностранных инвестиций (инвестиций, вкладываемых зарубежными инвесто​рами, другими государствами и иностранными банками, компаниями, пред​принимателями) в страну к ВВП этой страны;

инвестиционный коэффициент К7 = И/ВВП характеризует долю ресурсов стра​ны, идущую на капиталовложения, или отношение суммарных инвестицион​ных вложений данной страны в другие страны к ВВП этой страны.

Следует отметить, что не всегда представленные коэффициенты и показатели правильно отражают состояние открытости экономики. Так, например, иногда у отдельных развивающихся стран-экспортеров сырья экспортная квота значительно вы] средней. В этих случаях экспортная квота говорит скорее не о степени открытое конкретной страны и вовлеченности ее в мировое хозяйство, а просто о сырьевой направленности экспорта.

Институциональная открытость

Институциональная открытость подразумевает под собой совокупность различных институтов, некоторые из которых способствуют повышению степени открытости национальной экономики, а некоторые препятствуют, а также всевозможных правил, условий, норм и методов регулирования движения товаров, кредитов и инвестиционных потоков.

Сфера международных торговых отношений

Такими методами регулирования в сфере международной торговли являются тарифные и нетарифные методы. 
Тарифные методы предполагают использование различных таможенных тарифов.

Таможенные тарифы по характеру своего действия относятся к экономическим регуляторам внешней торговли.

Таможенный тариф — это систематизированный перечень таможенных поншлин, которыми облагаются товары при импорте и экспорте из данной страны. Таможенная пошлина выполняет функцию налога, взимаемого при пересечении товаром таможенной границы, который повышает цену импортируемых (или экспортируемых товаров и оказывает тем самым влияние на объем и структуру внешнеторгового оборота.

По экономическому содержанию таможенные пошлины предназначены для следующих целей:

фискальные, призванные увеличить доходы государственного бюджета;

протекционистские, которые используются в целях защиты некоторых отраслей  национальной промышленности от притока иностранных товаров;

льготные пошлины, вводимые для определенных стран с целью поощрения импорта каких-либо товаров;

уравнительные, вводимые с целью выравнивания цен импортных товаров ценами на товары национального производства;

компенсационные, которые используются в том случае, если на импортные товары давались государственные субсидии при их производстве или экспорте страной-экспортером;

антидемпинговые, которые применяются для противодействия импорту…. стран, чье правительство предоставляло своим предпринимателям экспортые премии.

В силу этого таможенные тарифы остаются одним из важных инструментов госу​дарственного регулирования внешней торговли, который позволяет осуществлять с его помощью защиту национальных производителей от иностранной конкуренции.

К нетарифным (административным) методам относят большинство современ​ных мер регулирования внешней торговли, воздействие которых в плане оказания влияния на структуру, объем и географическое направление импорта и экспорта зна​чительно выше, чем у таможенных тарифов.

По наиболее распространенной классификации нетарифных мер, принятой ООН, они делятся на три категории:

внешнеторговые меры, применение которых направлено на прямое ограниче​ние импорта с целью защиты определенных отраслей производства. К ним от​носятся лицензирование и квотирование импорта, антидемпинговые и компен​сационные пошлины, компенсационные сборы, добровольные ограничения экспорта и т.д.;
меры, непосредственно не направленные на ограничение внешней торговли и относящиеся больше к административным формальностям, действие которых, тем не менее, ограничивает торговлю. В их число входят таможенные формаль​ности, технические стандарты и норма, санитарные и ветеринарные нормы, требования к упаковке, маркировке и т.п.;

меры, применение которых не направлено непосредственно на ограничение импорта или стимулирование экспорта, но действие которых зачастую ведет именно к этому результату.

К числу наиболее распространенных инструментов прямого регулирования им​порта (а иногда и экспорта) относятся квоты и лицензии.

Квотирование — это временные, вводимые государственными органами ограни​чения производства, экспорта и импорта товаров. Основаниями для таких ограниче​ний могут быть обязательства стран по международным соглашениям, а также необ​ходимость соблюдения национальных интересов (безопасности окружающей среды, культурного достояния и т.д.).

В рамках установленных квот экспорт и импорт товаров осуществляется по ли​цензиям. Согласно лицензионной системе государство выдает лицензию (разреше​ние) на внешнеторговые операции товарами, включенными в списки лицензируемых по экспорту и по импорту.

Квотирование и лицензирование применяются также в случаях, когда имеет мес​то недобросовестная конкуренция или ущерб интересам государства, например, не​соблюдение международных договоров. Их использование опирается на ряд согла​сованных на международном уровне норм. К ним, в частности, относятся некоторые положения Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ), а также Согла​шение по процедуре лицензирования импорта, заключенное в рамках ГАТТ.

Тарифные и нетарифные методы применяются только на входе в страну. На вы​ходе пошлин не существует, за исключением ряда стран, таких как, например, Нигерия, Россия и Венесуэла. Как правило, на выходе пошлины существуют лишь на ценные ресурсы, в основном на нефть.

Сфера международных кредитных отношений
Что касается сферы международного кредитования, то правила и условия движе ния капиталов устанавливаются каждой страной и являются частью ее кредитив политики — реализацией контроля за проведением и использованием кредитов.

Здесь, в частности, могут устанавливаться лимиты кредитования, льготные или наоборот, ужесточенные режимы кредитования, определенные правила регулирования задолженности, контроль над возвратностью кредита, срочностью, платностью обеспеченностью, поощрение или ограничение кредитов особого целевого назначения и т.д.

Сфера международных инвестиционных отношений

Аналогично в сфере международного инвестирования каждая страна проводит свою инвестиционную политику — систему мер, направленных на установление структуры и масштабов инвестиции, направлений их использования и источников получения в сферах и отраслях экономики.

Инвестиционная политика включает также различные меры, стимулирующие при ток инвестиций (налоговые льготы, прямые дотации и т.д.) в определенные сферы i отрасли экономики, которые развиваются и требуют поддержки.

Правила и условия движения капиталов устанавливаются и контролируются так​же в рамках Международного Валютного Фонда (МВФ) и Международного Банка Реконструкции и Развития (МБРР), которые сами предоставляют кредиты (особен​но развивающимся странам), поощряют инвестиционную деятельность и следят за соблюдением общих правил движения кредитных и инвестиционных ресурсов из стра​ны в страну.

Преимущества открытых экономик

Среди факторов, заставляющих правительства вводить комплекс мер по увеличе​нию открытости национальной экономики, необходимо выделить следующие:

1. Сокращение импортных пошлин ведет к тому, что покупатели платят за вве​зенный товар более низкую цену. Это увеличивает размер потребительского излишка, который может пойти на инвестиции.

2. Сокращение в национальной экономике неэффективных отраслей и предприя​тий. В противном случае, т.е. в условиях льгот, предоставляемых отечествен​ным предприятиям, у производителей отсутствует стимул для сокращения из​держек и создания конкурентоспособных товаров.

3. Углубление специализации производства, а также кооперации, что ведет к по​вышению его эффективности.
.

4. Рациональное распределение ресурсов в зависимости от степени эффектив​ности.

5. Возможность выхода преуспевающих отечественных компаний на мировой ры​вок и повышение их конкурентоспособности на внутреннем рынке. 

6.Для повышения степени открытости своих национальных экономик страны не юга сокращают тарифные и нетарифные методы регулирования, но также образуют различные региональные и международные группировки для целей безопасности и экономического сотрудничества. 

7. Распространение мирового опыта через систему международных экономических отношений.

8. Активизация процессов глобализации — растущей экономической взаимозаменяемости стран всего мира в результате возрастающего объема и разнообразия трансграничных трансакций товаров, услуг и международных потоков капитала, все более быстрой и широкой диффузии технологий.

9. Открытость  экономик служит стимулом к экономическому сотрудничеству, что требует установления единых правил и норм, касающихся торговли, междуна​родных капитальных, информативных и других потоков. В этой связи были разработаны ИНКОТЕРМС (Международные правила толкования торговых терминов), международные стандарты качества ISO 9000, унифицированные правила поведения при международной передаче торговых данных средства​ми компьютерной связи, методика составления платежного баланса, методика оценки инвестиционных проектов.

10. Уменьшение коррупции и других злоупотреблений в экономической сфере. «Закрытость» же национальной экономики, как правило, создает питатель​ную среду для криминализации внешней экономической деятельности.
11 Стимулирование увеличения среднего слоя населения за счет перераспределе​ния доходов в пользу простых людей, а не только производителей. Внутреннее потребление увеличивается за счет снижения цен, увеличивается налоговая база, уменьшаются потери общества в целом. 

12. Ответные меры со стороны других стран, которые обычно поддерживают по​литику- либерализации внешней торговли, что приводит к увеличению това​рооборота и рабочих мест.

К отрицательным чертам открытых экономик относятся:

1. Отсутствие защиты формирующихся отраслей экономики, которые подверже​ны жесткой конкуренции со стороны мощных иностранных компаний.

2. Отсутствие поддержки «старых» неконкурентоспособных на мировом рынке отраслей, чья структурная перестройка вряд ли возможна без государствен​ной поддержки.

3. Отсутствие борьбы с демпингом и другими способами недобросовестной ино​странной конкуренции как ответной меры к стране или компании, проводя​щей дискриминационную торговую политику.

4. Отсутствие снижения степени воздействия колебаний мировой рыночной конъ​юнктуры на национальную экономику. Этот фактор особенно актуален для стран — экспортеров сырья и природных ресурсов.

5. Невозможность увеличения доходной части бюджета — в переходных и разви​вающихся экономиках пополнение государственного бюджета во многом осу​ществляется за счет таможенных пошлин и других косвенных налогов как со​ставных элементов протекционистской политики.

Малая открытая экономика

Несмотря на то, что само деление стран на большие и малые представляет​ся весьма условным, и в современной экономической теории еще не разработа​на строгая система критериев, позволяющих четко определить категорию, к ко​торой относится каждая страна, доказано, что развитие стран с малой экономи​кой имеет свои специфику, особенности завоевания и удержания конкурентных преимуществ в долгосрочной перспективе, место в системе международного разделения труда. На основе анализа существующих подходов к определению страны с малой экономикой для выделения критериев малой экономики используются следующие социально-экономические показатели: разме​ры территории, численность населения, ВВП страны, долю страны в мировом ВВП, экспортную квоту, экспорт товаров на душу населения. Численность населения и ВВП страны
сравниваются со значениями данных показателей в США, поскольку по всем предложенным показателям они являются страной, имеющей статус большой экономией. В результате сопоставления стран по этим показателям относительно
данных США определен качественный порог между разными количественно
выделенными системами показателей (таблица 2).
Таблица 2 — Показатели для характеристики страны с малой экономикой
	Страна
	Размер терри​тории, тыс. км2
	Отношение численности населения к численности населения США, %
	Отношение ВВП страны к ВВП США по ППС, %
	Доля страны в мировом ВВП, %
	Экспортная квота, %
	Товарный экспорт на душу населения, дол. США

	
	
	1995 г.
	2005 г.
	1995 г.
	2005 г.
	1995 г.
	2005 г.
	1995 г.
	2005 г.
	1995 г.
	2005 г.

	Швеция
	450
	3,6
	3,2
	2,4
	2,3
	0,5
	0,5
	40,0
	50,0
	8000
	11 944

	Фин​ляндия
	338
	2,0
	1,9
	1,5
	1,3
	0,3
	0,3
	35,0
	38,0
	7600
	10 000

	Норве​гия
	324
	1,7
	1,6
	1,2
	1,4
	0,3
	0,3
	43,5
	47,5
	10 000
	15 000

	Греция
	132
	3,9
	3,6
	1,6
	1,8
	0,4
	0,5
	17,2
	20,8
	1053
	1567

	Ислан​дия
	103
	0,1
	0,1
	0,1
	0,1
	0,02
	0,03
	35,6
	31,5
	6733
	10 373

	Порту​галия
	92
	3,7
	3,4
	1,5
	1,5
	0,4
	0,4
	28,6
	28,5
	2361
	3600

	Австрия
	84
	3,2
	2,8
	2,6
	2,2
	0,5
	0,5
	40,5
	44,5
	9875
	12 500

	Ирлан​дия
	70
	1.4
	1,4
	0,9
	1,6
	0,2
	0,5
	76,2
	80,4
	12 096
	26 059

	Дания
	43
	2,1
	1,8
	1,6
	Кб
	0,3
	0,3
	35,5
	37,0
	8500
	10 700

	Нидер​ланды
	41
	5,9
	5,7
	4,7
	4,7
	0,9
	1,0
	54,0
	55,0
	12 667
	14 375

	Швей​цария
	41
	2,8
	2,6
	2,8
	2,2
	0,6
	0,5
	39,0
	41,5
	11 429
	13 429

	Бельгия и Люк​сембург
	31
	4,1
	3,6
	3,2
	2,8
	0,7
	0,6
	73,5
	75,0
	17 600
	21 400

	Бела​русь
	207
	3,8
	3,2
	0,1
	0,2
	0,02
	0,06
	45,6
	52,9
	480
	1640


Согласно примененной методике, в группу стран с малой экономикой во​шли государства Западной и Северной Европы — Австрия, Бельгия, Греция, Дания, Ирландия, Исландия, Люксембург, Нидерланды, Норвегия, Португалия,

Финляндия, Швеция, Швейцария. Республика Беларусь по своим социально-экономическим параметрам также соответствует полученным критериям. Од​нако более низкий уровень экономического развития страны, чем рассмотрен​ных государств Западной и Северной Европы, отразился на значениях данных показателей.

Как следует из мировой практики, в стране с малой экономикой наиболее благоприятные условия созданы для предприятий и отраслей, экспортирующих свою продукцию. Успех развития любой отрасли экономики в таком типе хо​зяйства связан с учетом потребностей внешнего рынка и возможностью выпус​ка конкурентоспособной продукции. Обосновано, что для расширения экспорта приоритетными следует считать мероприятия, направленные на обеспечение экспортеров качественными услугами, создание доступа к развитой инфра​структуре, формирование действенных механизмов финансово-кредитного об​служивания и страхования экспортеров, помощь в организации товаропрово​дящих сетей в зарубежных странах, предоставление льгот по уплате косвенных налогов, а также привлечение иностранных инвестиций и новых технологий, использование новых способов организации и управления производством. Не​смотря на общую тенденцию либерализации международного товарного обме​на, каждое государство сохраняет в своем арсенале определенные инструменты регулирования экспорта и импорта, целью применения которых являются за​щита национальных производителей и потребителей, обеспечение экономиче​ской безопасности страны, получение встречных уступок от партнеров в тор​говле и соблюдение национальных экономических интересов.

Большая открытая экономика – это экономика, в которой благодаря ее масштабам ставка процента формируется под значительным воздействием внутренних экономических процессов. Государства, где сформировалась большая открытая экономика (например США, Япония, Германия) оказывают значительное влияние на состояние международного рынка и на уровень  мировой ставки процента. 
Тема 3. Международное разделение труда (МРТ) и его формы

1. МРТ как основа развития и факторы его развития

2. Международная специализация производства: направления развития и виды

3. Международная кооперация производства: основные признаки и виды

Сущность МРТ и факторы его развития
Экономическое сотрудничество между людьми начало раз​виваться примерно 10 тысяч лет назад. Излишками изготовлен​ной продукции обменивались сначала соседние племена, отдель​ные семьи и лица, а затем и государства. Купеческие караваны  пересекали пустыни, а торговые суда бороздили моря и океаны, прокладывая прочные пути хозяйственного взаимодействия от​даленных друг от друга государств. Это были первые попытки экономического сближения народов, во многом обусловленные природно-географическими различиями.

В мануфактурный период развития капиталистической сис​темы хозяйствования (с XVI в. до середины XVIII в.) международ​ное разделение труда ограничивалось преимущественно двусто​ронними отношениями между странами. Зарождавшаяся промыш​ленность была тесно связана с национальными рынками, экспорт​ные товары производились, главным образом, из национального сырья в относительно небольших объемах вследствие невысокой производительности труда, характерной для ручного труда.

Переход от мануфактуры к машинной индустрии означал технический переворот в производстве, промышленную рево​люцию.

«Пионером» крупной машинной индустрии стала Англия, где промышленная революция началась с важнейшей отрасли экономики - текстильного производства - и заняла промежуток времени с последней трети XVIII в. до завершения первой чет​верти XIX в. Совершенствовалась техника ткачества, появились машины, приводимые в движение силой воды. В 1785 г. был изобретен механический ткацкий станок, к 40-м годам XIX в. полностью вытеснивший ручное ткачество. Паровая машина в Англии была изобретена в 1784 г. и стала быстро распростра​няться за пределами страны, революционизируя производство всех отраслей промышленности и транспорт; в 1825 г. в Англии была построена первая железная дорога. Появилась отрасль промыш​ленности - машиностроение. Для производства машин, парово​зов, рельсов, пароходов понадобилось огромное количество угля и стали. Стала быстро развиваться металлургия. В результате про​мышленной революции Англия превратилась в промышленную мастерскую мира.

Процесс формирования международного разделения труда между странами стал особенно интенсивным, укрепилась взаимо​связь национальных хозяйств, проявилась их взаимодополняе​мость. К концу XIX - началу XX в. по мере развития массового «космополитического» производства процесс формирования меж​дународного разделения труда в основном завершился. Наряду с чисто торговыми мирохозяйственными связями все большее раз​витие получали международные производственные связи, боль​шие масштабы принял вывоз капитала преимущественно в от​сталые страны, где заработная плата низка, сырье дешево, цена земли относительно невысока. Важнейшим следствием вывоза капитала стал рост соперничества между странами, борьба за наи​более выгодные сферы приложения капитала. До первой миро​вой войны главными странами, вывозившими капитал, были Ан​глия, Франция и Германия.

Международное разделение труда (МРТ) можно опреде​лить как высшую ступень развития общественно-территориаль​ного разделения труда между странами, которая опирается устойчивую, экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет  к взаимному обмену результатами производства между ними определенных количественных и качественных соотношениям. Международное разделение труда выступает в качестве объективной основы международного обмена товарами, услугами, знаниями производственного, научно-технического, торгового и го сотрудничества между странами мира. Именно участие в МРТ является важнейшей материальной предпосылкой эффектиктивного экономического взаимодействия государств.

Сущность современного МРТ проявляется в диалектическом единстве расчленения и объединения процесса производства мировом масштабе. Производственный процесс выходит за национальные рамки, предполагает специализацию отдельных стран и их субъектов хозяйствования на различных видах трудовой деятельности, а также последующий обмен между ними производственными продуктами.

Основным побудительным мотивом участия в МРТ для всех стран мира, независимо от их социально-экономических paзличий, является их стремление к получению экономических выгод. Например, в современных условиях к числу общечеловеческих побудительных мотивов к участию в МРТ, а также использованию его возможностей можно отнести необходимость решения глобальных проблем человечества совместными усилиями всех стран мира. Диапазон таких проблем очень велик: от охраны окружающей среды и решения продовольственной проблемы планетарном масштабе до освоения космоса.

На развитие международного разделения труда влияет система факторов, компоненты которой оказывают различное действие в разные периоды времени. Факторы развития международного разделения труда охватывают:

1. Природно-географические различия, а именно: природ​но-климатические условия страны; природные ресурсы; величину территории; численность населения; экономико-географическое положение. Например, благоприятные климатические условия Кипра обусловливают специализацию на экспорте туристических, рекреационных услуг, а разведанные запасы нефти на Ближнем Востоке предопределили экспорт этого стратегического ресурса рядом арабских стран. Небольшой размер территории Японии стал причиной востребованности с 70-х годов XX в. сначала на национальном, а затем и мировом рынке компактных товаров и технологий. Относительно избыточная в большинстве развиваю​щихся государств численность населения прямо влияет на пере​нос туда крупными корпорациями наиболее трудоемких стадий производственного цикла (например, сборки), что позволяет добиваться существенной экономии на издержках производства за более низкой, чем в развитых странах, заработной платы. Экономико-географическое положение Италии, к примеру, повлияло на активное развитие внешнеторговых связей этой страны и содействовало появлению именно там в начале XV века первого в истории банка, осуществляющего международные операции.

2. Социально-экономические условия - особенности исто​рического развития производственных традиций и традицион​ных внешних связей; достигнутый уровень экономического и на​учно-технического развития; социальный тип и механизм орга​низации национального производства; социальную природу и ме​ханизм организации внешнеэкономических отношений. Так, быв​шие громадные колониальные владения Великобритании по сей день формируют географию ее внешней торговли.

3. Научно-технический прогресс, под влиянием которого участие страны в международном разделении труда постепенно становится менее зависимым от природных условий. Скажем, Япония, не располагающая полезными ископаемыми, необходи​мыми для производства продукции машиностроения, в результа​те лидерства в соответствующих научных разработках является ныне одним из крупнейших экспортеров именно этой продук​ции. Совершенствование информационной техники, внедрение ее во все важнейшие сферы общественной жизни меняют сложив​шееся веками разделение труда к пропорции его распределения между странами, отраслями, регионами, преобразуя одновремен​но формы его организации.

На развитии МРТ сказывается и такой фактор, как разли​чия в привычках, вкусах и в предпочтениях между странами. Даже когда две страны обеспечены одинаковыми ресурсами и используют их с одинаковой эффективностью, каждая из них бу​дет пожинать «свои» плоды от специализации, если вкусы и пред​почтения населения обеих стран значительно отличаются. Диф​ференциация предпочтений в потреблении приводит к торговле между странами, а торговля, в свою очередь, способствует специализации, если данная страна желает использовать ее сравнительное преимущество. Так, Норвегия и Швеция ловят рыбу и производят мясо приблизительно в одинаковых условиях и количествах, однако шведы предпочитают мясо, а норвежцы — рыбу. * Следует иметь в виду, что вышеуказанные факторы не абсолютны в своем проявлении. Их влияние в той или иной степени может быть скорректировано, например, изменением конкурентоспособности отечественной продукции на внешних рынки" внешнеторговой политикой государства.

Степень развития международного разделения труда определяется участием отдельных компаний, стран, региональных политических блоков в международном обмене. Общепризнано, что важнейшими показателями участия в МРТ субъектов мирового хозяйства служат: доля экспортируемой продукции в общем объеме производства; объем внешней торговли в отношении к валовому продукту; удельный вес страны, регионального экономического блока в международной торговле, в том числе в торговле отдельными товарами. Следует иметь в виду, что на столько удельный вес той или иной страны в международной торговле сам по себе наиболее полно характеризует степень вклю​чения страны в систему МРТ, сколько доля экспорта в ВВП. Каждый из названных показателей может быть использован для ха​рактеристики тех или иных аспектов участия страны во внешне​экономических связях.

Например, размер экспортной квоты Республики Беларусь составляет около 55%, США - 12, Германии - 27, Англии - 29,: Франции - 24, Бельгии -71,2%. Среди 24 самых богатых промышленных экономик экспорт, измеряемый долей ВВП, увеличился за последние 40 лет вдвое.

Реализация преимуществ МРТ в процессе международного обмена любой страны при благоприятных условиях обеспечива​ет: во-первых, получение разницы между международной и внут​ренней ценой экспортируемых товаров и услуг; во-вторых, эко​номию внутренних ресурсов из-за отказа от национального производства при использовании более дешевого импорта.

Двумя формами международного разделения труда являются международная специализация и обусловленная ею международная кооперация производства.

Международная специализация производства: направления развития и виды
Под международной специализацией производства (МСП) понимается такая форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства в мире происходит на основе процесса дифференциации национальных производств, выделения в самостоятельные (обособленные) тех​нологические процессы, в отдельные отрасли и подотрасли изго​товления продуктов труда сверх внутренних потребностей, что усиливает взаимозависимость национальных экономик. Напри​мер, Япония специализируется на производстве автомобилей, су​дов, электроники, часов; Намибия - на добыче урана и алмазов; Замбия - экспортёр медной руды и рафинированной меди; Ко​лумбия - один из крупнейших производителей кофе. Специали​зируясь на производстве определенной группы товаров, конкрет​ные страны получают необходимые дефицитные для них товары на международном рынке за счет обмена с другими странами, специализирующимися на иных группах товаров.

Развитие специализации производства является следстви​ем технического прогресса. В условиях современного этапа НТР усиливается взаимовлияние специализации и развитие техники. Оно происходит следующим образом. В структуре международ​ного разделения труда наиболее активную роль приобретает еди​ничное разделение труда. Развитие комплексной механизации и автоматизации производства на базе широкого использования ЭВМ, микропроцессорной техники и робототехники, в том числе внедрение гибких автоматизированных производственных сис​тем, обусловливает углубление, в первую очередь, подетальной, поузловой и технологической международной специализации производства.

Международная специализация производства развивается по двум направлениям: производственному и территориальному. В свою очередь, производственное направление подразделяется на межотраслевую, внутриотраслевую специализацию и специализацию отдельных предприятий. В территориальном аспекте MCII предполагает специализацию отдельна стран и регионов на производстве определенных продуктов и частей для мирового рынка.

Основными видами МСП являются: предметная (производство готовых продуктов), подетальная (производство частей, компонентов продуктов), технологическая (осуществление отдельных операций или выполнение отдельных технологических процессов). Специализация предприятий разных стран на изготовлении частичных продуктов связана с современной НТР. Усложнение технологической структуры производства привело к росту числа деталей и узлов, используемых в готовом изделии. Например, в легковом автомобиле насчитывается до 20 тыс. деталей и узлов, в прокатных станах - около 100 тыс., в электровозах - до 250 тыс. Примером частичной специализации может служить производство шведского автомобиля "Вольво". Российский потребитель, приобретающий в Москве автомобиль этой марки, получает на самом деле лишь одну треть чисто шведской продукции. Более 60% комплектующих Швецией импортируется. Технологическая специализация означает сосредоточение усилий стран на выполнении отдельных операций по изготовлению го​тового изделия (т.е. осуществление отдельных технологических процессов, например: сборка, сварка, окраска, производство отливок, заготовок и т.п.). Примером международной технологической специализации может служить поставка из-за рубежа в Россию глинозема и выплавка из него алюминия.

Международная специализация прошла несколько этапов  развития.

В 30-е годы XX в. в мире преобладала международная межотраслевая специализация. Например, развитые страны специ​ализировались на производстве продукции обрабатывающих от​раслей, а развивающиеся - на продукции добывающих отраслей. В 50-60-е гг. ведущее место продолжала занимать межотрасле​вая специализация, но уже на уровне первичных отраслей (авто​мобиле- и тракторостроение, самолетостроение, производство обу​ви, часов и т.д).

В 70-80-е гг. на первый план вышла внутриотраслевая специ​ализация и соответствующий международный обмен товарами-ана​логами, стимулируя подетальную и технологическую специализа​ции. Разнообразные комбинации одних и тех же технологических приемов и определенного набора узлов деталей и комплектующих изделий позволяют получать различные по своему функциональ​ному назначению изделия. Узлы и детали становятся исходными конструктивными элементами новых видов изделий.

В последнее время получила развитие специализация по производству комплектного оборудования, сооружению производ​ственных предприятий "под ключ".

Отрасли, определяющие характер международной специали​зации производства страны, являются международно-специали​зированными отраслями. Их отличают более высокая экспорт​ная квота в производстве в сравнении с другими отраслями, более высокая доля в национальном ВВП в сравнении с мировым. Уточ​няет понятие «международно-специализированная отрасль» ка​тегория «международно-специализированная продукция». К пос​ледней принято относить продукцию, являющуюся предметом дву- и многосторонних соглашений о международной специали​зации и кооперации производства, а также товары, производимые в той или иной стране и покрывающие потребности мирового рынка в них. Международно-специализированной является и про​дукция международных компаний, осуществляющих разделение труда, которые размещают свои структурные подразделения в разных странах мира.

При сложившейся в настоящее время специализации раз​личных государств в мирохозяйственных связях представляется крайне показательным опыт США, значительно изменивших «зону своей ответственности» за последние 20-25 лет под влия​нием возрастающей конкуренции со стороны других индустри​ально развитых, а также новых индустриальных стран. Очевид​но, что Америка давно уже перестала быть «мировой кузницей» в производстве машинотехнической продукции. Уже не только США лидируют в производстве автомобильной, компьютерной, дорожно-строительной и иной специализированной техники, элек​тронного оборудования. Перечисленная продукция в ряде случа​ев производится даже более качественно и нередко с более низ​кой себестоимостью в других странах. Американские производи​тели (во всяком случае на территории США) за последнее десятилетие прекратили форсировать выпуск автомобилей, компью​теров, бытовой техники связи и т.п. Массовое производство тех​нически сложной продукции оказалось более рентабельным в новых индустриальных странах Азии и Латинской Америки, Высокая степень автоматизации технологических процессов по​могла пересмотреть требования к квалификации трудовых ресурсов, что позволило в конце концов выпускать вне США про​дукцию, ничуть не уступающую американской по качеству.

В настоящее время США специализируется на коммуника​ционных и ряде других отраслей, определяющих степень вовле​ченности страны в глобальную НТР и обеспечивающих стране приоритетное в ней положение. К таким производствам относится разработка и выпуск широкого спектра машин, материалов, которые в настоящее время существуют лишь в лабораторно-экспериментальных условиях и на начальной стадии освоения; к ним можно отнести: генную инженерию и биотехнологию (в т.ч. работы по созданию «белковых» ЭВМ), развитие волоконно-оптического направления в электронизации, расширение сферы использования и номенклатуры лазеров; производ​ство космической, летательной и авиатехники; консервацию': энергии и использование ее новых источников; создание про​грессивных композиционных материалов, развитие электронной полиграфии и т.д. Необходимо отметить, что в области разработки и производства прогрессивных материалов и биотехнологии американские фирмы сегодня лидируют на мировом рынке. Производство этих важнейших компонентов индустрии XXI века, можно сказать, почти монополизировано двумя корпорациями - «Вестингауз электрик» и «Дженерал электрик»: (а в части, касающейся покрытия сверхпроводимой пленкой кремниевых чипов для повышения быстродействия компьюте​ров, - полностью монополизировано). Японские же, к примеру, продуценты лишь приступают к изучению проблемы с целью приведения разработанных в США технологий в соответствие с условиями конвейерно-поточного производства. На США при​ходится половина всего мирового производства оптических во​локон, или около 1,8 млн. км. В настоящее время американ​ским производителям принадлежит не менее 40% рынка средств искусственного интеллекта в Японии. Сегодня и в оп​ределенной перспективе мировой рынок программного обеспе​чения ЭВМ контролируется США, на которые приходится бо​лее 60% его стоимости. На этом рынке также представлены страны ЕС (приблизительно 1/3 стоимости) и Япония (1/5).

После развала Советского Союза Республика Беларусь стол​кнулась с принципиально новым осознанием важности внешне​го фактора для социально-экономического развития страны. Сло​жившиеся устойчивые экономические связи с республиками Со​ветского Союза стали разрываться. У Беларуси, которая была, по сути, «сборочным цехом» СССР и сформировала мощный произ​водственный народнохозяйственный комплекс, ориентированный на удовлетворение потребностей всей советской экономики, по​явилась масса проблем со сбытом традиционной продукции про​мышленности и сельского хозяйства, на которых республика де​сятилетиями специализировалась. К тому же в начале 90-х гг. некоторые постсоветские республики проводили курс на сверты​вание взаимных торгово-экономических отношений, считая друг друга своего рода «арьергардом» мировой экономики. И только с середины 90-х гг. благодаря усилиям руководителей белорус​ского государства, инициировавших, в первую очередь, процесс белорусско-российской экономической интеграции, ситуация по​степенно стали изменяться к лучшему.

Например, в 2001 г. в Республике Беларусь увеличился вы​пуск продукции по 247 видам из 572 важнейших. Достигнуты положительные результаты в производственной сфере за счет освоения более 800 наименований новой продукции. Уровень экспорта сельскохозяйственной продукции в 2001 г. превысил аналогичные показатели всех предыдущих лет. В аграрную каз​ну республики поступило более 400 млрд. долл.
В современных условиях, в силу объединения большинства государств мира в единую экономическую систему с развитым товарообменом и разделением труда, нерационально «распылять» потенциал одной страны на подъем всех современных отраслей хозяйства. Представляется целесообразным сконцентрировать производственные ресурсы лишь на тех отраслях деятельности, в которых данная страна способна добиваться лучших результатов по сравнению с остальными участниками общемирового произ​водства и для развития которых в данной стране имеются объек​тивные условия (природные ресурсы, технологические традиции, научно-исследовательский задел, квалифицированные кадры).

Специализация создает предпосылки для международного кооперирования, т.е. для формирования длительных производ​ственных связей между специализированными предприятиями, расположенными в различных странах мира.

Международная кооперация производства: основные признаки и виды
Объективной основой международной кооперации производ​ства (МКП) является растущий уровень развития производствен​ных сил, степень их разбивки на отрасли, производства, предпри​ятия. Мощным стимулом для развития МКП явилось радикаль​ное преобразование в условиях НТР первичной ячейки произ​водства - предприятия, из состава которого активно «отпочковы​ваются» отдельные стадии технологического процесса, выделяет​ся выпуск составных частей конечного продукта.

• Мировой опыт показывает, что кооперация труда и произ​водства - объективный исторический процесс, который присущ всем способам производства, странам с любым социально-эко​номическим строем. В кооперации производства объединяются и материализуются передовые идеи, достижения в отраслях фун​даментальной науки, научно-исследовательских и опытно-конст​рукторских работах (НИОКР), производственных, конструкторских, управленческих и информационных технологиях.

Кооперация в современном мире становится воспроизвод​ственной базой социально-экономического и научно-техническо​го прогресса стран мира, сердцевиной мирохозяйственных про​цессов, региональной экономической интеграции, транснациона​лизации (производства, НИОКР, информационно-финансовой сфе​ры и т.п.), международного промышленного сотрудничества, глобализации мировой экономики. Эта форма взаимодействия субъектов мирового хозяйства стала ускорителем структурной перестройки промышленности, ее отраслевых и межведомствен​ных комплексов на новой технологической основе, в том числе на основе широкого применения электронных и информацион​ных технологий.

В экономической литературе термин «производственная кооперация» в международном сотрудничестве используется как в узком значении, под которым понимают кооперацию исклю​чительно производственной деятельности, так и в широком зна​чении, включающем различные сферы хозяйственной деятель​ности предприятий: научные исследования, материально-техни​ческое обеспечение, процесс производства, сбыт продукции, уп​равление предприятием.

В глоссарии терминов, который опубликован Европейской экономической комиссией ООН (ЕЭК ООН) в 1983 году, промыш​ленное сотрудничество (к термину «промышленное сотрудниче​ство» приравнивается термин «производственная кооперация» в широком своем значении) определено как «отношения между предприятиями различных стран, базирующиеся на долговремен​ной общности интересов». Промышленное сотрудничество может включать предоставление лицензий, создание предприятий или производственных линий; развитие новых видов технологий и предоставление информации, относящейся к этим видам техно​логий; производство, маркетинг, совместные проекты или совмес​тная заявка на подряд.

Большинство зарубежных экономистов считают, что самы​ми важными чертами международной промышленной коопера​ции являются: долгосрочность (неоднократность) хозяйственных связей, их непосредственная направленность на производство материальных благ; совместная или технологически связанная деятельность с целью экономии затрат; усовершенствование про​изводства; повышение производительности труда, качества про​изводимой продукции и эффективности производства. При этом кооперационное сотрудничество распространяется как на само производство, так и на деятельность, предшествующую производ​ственному процессу или связанную с ним другим путем, напри​мер, на реализацию готовых изделий.

Во всей общности кооперационных связей научно-техни​ческая кооперация между хозяйствующими субъектами раз​личных стран может рассматриваться как часть международ​ной производственной кооперации. В том случае, когда коопе​рационные связи в научно-исследовательской деятельности рас​пространяются в дальнейшем и на сферу производства или, на​оборот, кооперация в сфере производства влечет за собой со​трудничество партнеров в сфере промышленных разработок, свя​занных с усовершенствованием выпускаемой продукции, мы имеем дело с производственно-технической кооперацией.
При договоренности партнеров по производственно-техни​ческой кооперации об общем сбыте выпускаемой продукции та​кая кооперация приобретает форму научно-производственно-сбы​товой. Сотрудничество в такой форме отображает комплексный подход к решению проблем научно-технического развития, при котором должны быть увязаны в одну систему все этапы обще​ственного производства от научного поиска до реализации про​дукции на мировом рынке.

В соответствии с концепцией ЕЭК ООН среди форм промыш​ленного сотрудничества выделяются:

поставка комплектных предприятий и оборудования с последующей оплатой их стоимости продукцией, которую пред​стоит изготовить на их основе;

предоставление лицензий и (или) производственного опыта, а также знаний с последующей оплатой их стоимости поставка​ми продукции, полученной с их использованием;

•
подряд;

•
совместное производство, включая научно-исследователь​ские и опытно-конструкторские работы (НИОКР);

совместные предприятия;

совместные проекты.

Поставка комплектных предприятий, оборудования с пос​ледующей оплатой их стоимости, изготовленной на их основе продукцией или сырьем, которое будет добыто, представляет со​бой особую форму производственной кооперации. Ее еще назы​вают кооперационным сотрудничеством на компенсационной основе или просто «компенсационные соглашения». Кроме по​ставок машин, оборудования, технологических линий и их мон​тажа она включает также сопутствующие услуги, которые пре​доставляет поставщик и цена которых, как правило, входит в стоимость соглашения. Поставщик предоставляет клиенту план выполнения работ, обучает местный персонал, оказывает помощь при введении объекта в эксплуатацию и т.п. Часто сотрудниче​ство распространяется на обмен технической документацией и информацией, проведение совместных исследований по усовер​шенствованию продукции, осуществление производственного про​цесса и совместного маркетинга.

Близким по своей сути к первой форме кооперационного сотрудничества является предоставление лицензий, производ​ственного опыта и знаний с последующей оплатой их стоимос​ти поставками продукции, полученной с их использованием. Эта форма сотрудничества лишь условно может рассматриваться как форма кооперации, поскольку в данном случае не гарантируется установление непосредственных постоянных производственных или научно-технических связей между партнерами. Подобные компенсационные соглашения перерастают в кооперационные при условии налаживания совместного производства.

Подряд — это наиболее простая, начальная форма коопера​ции, при которой подрядчик обязывается выполнять опреде​ленные работы в соответствия с заданием своего партнера по кооперации, его заказом и по его технической документации или спецификации. Общей чертой соглашений данного вида кооперационного сотрудничества является короткий срок дей​ствия - большинство из них включают в себя краткосрочные обязательства, которые ежегодно возобновляются. В целом ко​операционное сотрудничество на основе простых подрядных отношений следует рассматривать как переходный этап к бо​лее сложным формам сотрудничества, например, к таким, как совместное производство.

Совместное производство предусматривает обмен узлами и деталями с последующей сборкой готовой продукции на пред​приятии одного или обоих партнеров. Предпосылкой для успеш​ного осуществления этой формы сотрудничества служит реше​ние вопросов стандартизации, унификации и типизации отдель​ных деталей и узлов, конечной продукции. Оно сопровождается, как правило, большим объемом взаимных поставок и ведет к большей взаимозависимости и большей взаимосвязи партнеров.

Совместное производство предусматривает поставку каждым партнером определенного количества узлов, деталей и других компонентов для изготовления конечного продукта на предпри​ятии одного или обоих партнеров. Сюда же включается разра​ботка технических условий на указанные компоненты, распреде​ление их производства между партнерами с установлением объе​ма и специфики производства. Часто подобное сотрудничество распространяется и на проведение общих НИОКР. В этом случае может иметь место передача разработанной технологии обеим сторонам и сотрудничество должно быть строго сбалансировано. Совместное производство на основе специализации по сравнению с кооперационным сотрудничеством на основе распределения программ дает возможность более полно использовать мощнос​ти, повышать конкурентоспособность продукции, сокращать зат​раты производства. Международная практика свидетельствует о том, что достижение соглашений с высокой степенью специали​зации партнеров является сложным и долговременным процес​сом, который требует четкого определения обязанностей сторон, согласования цен, технических нормативов, сроков поставок сы​рьевых материалов, процедур контроля качества компонентов и конечной продукции, порядка урегулирования расхождений, а также эффективной координации действий.

Совместные предприятия (СП) - более сложная, комп​лексная форма производственной кооперации. Базируясь на прин​ципах совместного участия партнеров в капитале, управлении, распределении доходов и рисков, они предусматривают большую заинтересованность в выполнении взятых на себя обязательств. Совместные предприятия концентрируют преимущества и выго​ды всех форм кооперирования (повышение технического уровня продукции и ее конкурентоспособности, выпуск продукции в бо​лее сжатые сроки при меньших затратах на производство, уско​рение инновационного цикла, проникновение на рынки других стран с расширением экспортной продажи на них).

Кооперационное сотрудничество в форме совместных проек​тов представляет собой сотрудничество двух или более стран для реализации проекта (соответственно, двустороннего или много​стороннего) как в интересах стран базирования партнеров по кооперированию, так и для его выполнения по заказу любой дру​гой страны.

За последние два десятилетия значительное распростране​ние в мире приобрела транснациональная кооперация корпора​тивных структур, которая в зависимости от формы своего суще​ствования объединяет в себе практически все приведенные выше формы международного кооперирования. Появление и распрост​ранение в мире организационных структур в виде транснацио​нальных компаний (ТНК) вызваны осложнениями и взаимопе​реплетениями хозяйственных процессов, усилением межфирмен​ной и межгосударственной конкурентной борьбы за рынки сбыта и источники сырья. Под ТНК, как правило, понимается основан​ное на договоре (соглашении) долговременное добровольное со​трудничество между юридически и экономически самостоятель​ными предприятиями, которые размещены в разных странах, для достижения общей цели путем сознательного согласованного поведения партнеров, число которых не ограничивается. Формы подобного предпринимательского сотрудничества, в первую оче​редь, определяются: родственностью производственной деятель​ности предприятий и технологических процессов, которые на них осуществляются; наличием или отсутствием механизма акцио​нерного соучредительства. При наличии последнего возникает феномен транснациональной финансово-промышленной корпора​ции, причем много развитых корпоративных структур - это объе​динения финансово-промышленного характера.

Важность развития международного кооперирования объяс​няется, прежде всего, постоянной тенденцией повышения капита​лоемкости выпуска новой продукции, что требует огромных фи​нансовых ресурсов. Международная кооперация производства дает возможность значительно сократить время подготовки производ​ства новых товаров и уменьшить их капиталоемкость. По дан​ным ЕЭК ООН, межгосударственные соглашения о техническом сотрудничестве и обмене узлами и деталями на базе коопериро​вания в среднем приблизительно на 14-20 месяцев уменьшают время подготовки производства новой продукции по сравнению с организацией его исключительно собственными силами, а также на 50-70% снижают стоимость освоения нового производства. Это обусловлено тем, что международное кооперирование расши​ряет возможности комплексного, продолжительного и мобильно​го использования различных производственных ресурсов. При этом также возникает экономия благодаря новым техническим зарубежным разработкам. Кроме того, кооперирование дает воз​можность достигнуть свыше 90% уровня качества продукции' иностранного партнера, тогда как освоение зарубежной техноло​гии своими силами позволяет обеспечить лишь 70-80% данного показателя.

Экспорт, как известно, является одним из приоритетов экономической стратегии Республики Беларусь. В этой связи один из резервов наращивания белорусского экспорта сосредоточен в рамках международных промышленных комплексов. Практика свидетельствует, что в современных условиях важной формой вовлечения белорусских предприятий в кооперативные связи является создание специализированных финансово-промышлен​ных групп (ФПГ), в частности, с российской стороной. Речь идет, например, о ФПГ «Аэрокосмическое оборудование» и ФПГ «Обо​ронительные системы».

Соглашение о создании ФПГ «Оборонительные системы», под​писанное в конце 2000 года, предусматривает участие в нем с бело​руской стороны Минского завода колесных тягачей, Борисовского приборостроительного завода, авиаремонтного предприятия МО РБ (Барановичи), НПО «Интеграл», АКБ «Минсккомплексбанк» и ряда других предприятий. В рамках ФПГ осуществляются инвестици​онные проекты, отвечающие интересам белорусских предприятий. Для поддержания высокого экспортного потенциала своей про​дукции ее участники намерены аккумулировать лучшие нацио​нальные научные и технические достижения.

Таким образом, Беларусь реализует экономическую полити​ку, базирующуюся на принципах внешнеориентированного раз​вития. Иначе говоря, интеграция в мировую экономику обеспе​чивается, в частности, за счет всестороннего развития форм меж​дународного разделения труда на основе масштабного и эффек​тивного сотрудничества с другими странами.

Тема 4. ТЕОРИИ МЕЖДУНАРОДНОГО РАЗДЕЛЕНИЯ ТРУДА

1. Теории МРТ и развития внешней торговли

1.1. Теория абсолютных преимуществ А. Смита.

1.2. Теория сравнительных преимуществ Д. Рикардо.

1.3. Неоклассическая модель «Хекшера-Олина».

1.4. Парадокс В. Леонтьева.

2. Стандартная модель международной торговли

2.1. Теория издержек замещения Ф. Эджуорта, Г. Кэберлера.

3. Альтернативные современные теории международной торговли («эффект масштаба», жизненного цикла товара).
4. Неотехнологические теории (модель технологического разрыва М. Познера).

Теории международной торговли прошли в своем развитии ряд этапов вместе с развитием экономической мысли. Однако их главными вопросами были и остаются следующие: что лежит в основе международного разделения труда? Какая международная специализация является наиболее эффективной для стран?
Меркантилистская теория международной торговли

Из теорий международной торговли первой появилась мерканти​листская теория, разработанная и проводившаяся в жизнь в XVI-XVIII вв. Сторонники этой теории не учитывали той выгоды, которую в ходе международного разделения труда страны получают от импорта иностранных товаров и услуг, а экономически оправданным считали только экспорт. Поэтому меркантилисты считали, что стране нужно ограничивать импорт (кроме импорта сырья) и стараться все произво​дить самой, а также всячески поощрять экспорт готовых изделий, до​биваясь притока валюты (золота). Приток золота в страну в результате положительного торгового баланса увеличивал возможности накопле​ния капитала и тем самым способствовал экономическому росту, за​нятости и процветанию страны.

Главным недостатком этой теории следует считать представление меркантилистов, идущее еще от Средневековья, что экономическая выгода одних участников товарообменной сделки (в данном случае стран-экспортеров) оборачивается экономическим ущербом для дру​гих (стран-импортеров). К главному достоинству меркантилизма можно отнести разработанную им политику поддержки экспорта, ко​торая, однако, сочеталась с активным протекционизмом и поддерж​кой отечественных монополистов. В России наиболее ярким меркан​тилистом был, вероятно, Петр I, который всячески поощрял россий​скую промышленность и экспорт товаров, в том числе через высокие ввозные пошлины, раздачу привилегий отечественным монополи​стам.

Теория абсолютных преимуществ

Из совершенно другой предпосылки (по сравнению с меркантили​стской теорией) исходила теория абсолютных преимуществ. Ее созда​тель, Адам Смит, начинает первую главу своей знаменитой книги «Ис​следование о природе и причинах богатства народов» (1776) словами о том, что «величайший прогресс в развитии производительной силы труда и значительная доля искусства, умения и сообразительности, с какими он направляется и прилагается, явились, по-видимому, след​ствием разделения труда», и далее приходит к выводу, что «если какая- либо чужая страна может снабжать нас каким-нибудь товаром по бо​лее дешевой цене, чем мы сами в состоянии изготовлять его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть продукта нашего собст​венного промышленного труда, прилагаемого в той области, в кото​рой мы обладаем некоторым преимуществом».

Теория абсолютных преимуществ гласит, что стране целесообразно импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем у зарубежных стран, и экспортировать те товары, по кото​рым у нее издержки производства ниже, чем за рубежом, т.е. имеются абсолютные преимущества. В противоположность меркантилистам А. Смит выступал за свободу конкуренции внутри страны и на миро​вом рынке, разделяя выдвинутый французской экономической шко​лой физиократов принцип «laissez-faire» — невмешательства государ​ства в экономику.

К наиболее сильной стороне теории абсолютных преимуществ нужно отнести то, что она демонстрирует преимущества международ​ной торговли для всех ее участников, к слабой стороне — что она не оставляет в международной торговле места тем странам, у которых все товары производятся без абсолютных преимуществ перед другими странами.

Теория сравнительных преимуществ

Отмеченный выше недостаток теории абсолютных преимуществ стимулировал появление теории относительных преимуществ. Быв​ший лондонский дилер Давид Рикардо в своей книге «Принципы политической экономии и налогового обложения» (1817) посвятил этой теории главу, в которой доказал, что в международной торговле выгодно участвовать всем странам. В своем знаменитом условном примере с производством вина и сукна в Португалии и Англии Ри​кардо математически доказал, что хотя в Португалии производство этих двух товаров обходится дешевле, чем в Англии (т.е. у Португа​лии есть абсолютные преимущества по обоим товарам), тем не ме​нее ей выгодно специализироваться на производстве и экспорте ви​на, по которому у нее издержки по сравнению с сукном ниже. В свою очередь, Англии целесообразно специализироваться на про​изводстве и экспорте сукна, потому что по нему издержки сравни​тельно ниже, чем по вину, которое ей выгоднее ввозить из Португа​лии в обмен на английское сукно.

Допустим, что в мире отрез сукна длиной 25 м обменивается на бо​чонок вина емкостью 50 л и что издержки производства измеряются только затратами труда. На производство отреза сукна в Португалии затрачивается годовой труд 90 работников, в Англии — 100 работни​ков, а на производство бочонка вина — годовой труд соответственно 80 и 120 работников.

Если Португалия откажется от производства сукна и будет импор​тировать его из Англии, то на каждом отрезе она будет экономить го​довой труд своих 10 работников. В свою очередь, если Англия отка​жется от производства вина, то на каждом бочонке она сэкономит го​довой труд своих 20 работников.

В примере подразумевается, что оплата труда в обеих странах оди​наковая. Но даже если она и разная, то, как указывали последователи Рикардо, это не вносит принципиальных изменений в теорию сравни​тельных преимуществ. В нашем случае, если уровень оплаты труда в Португалии, скажем, вдвое ниже, чем в Англии, то Португалия от об​мена по-прежнему получает выгоду, но уже не в два, а в четыре раза меньше, чем Англия, а у последней эта выгода, наоборот, будет не в два, а в четыре раза больше. Это нетрудно подсчитать, если условно определить годовую заработную плату виноделов и ткачей в Португа​лии в 1000 фунтов стерлингов, а их заработную плату в Англии — в 2000 фунтов стерлингов.

Таким образом, теория относительных преимуществ рекомендует стране импортировать тот товар, издержки производства которого в стране выше, чем по экспортируемому товару. В последующем эконо​мисты доказали, что это распространяется не только на две страны и два товара, но и на любое количество стран и товаров.

Главным достоинством теории сравнительных преимуществ явля​ется убедительное доказательство того, что международная торговля выгодна всем ее участникам, хотя одним она может давать меньше вы​годы (в нашем примере это — Португалия), а другим — больше (Анг​лия). В этом — огромное достижение рикардианской теории, которая доказывает, что и во внешней торговле подтверждается идея Смита о выгодности разделения труда для всех его участников. Основным не​достатком теории Рикардо можно считать то, что она не объясняет, почему сложились сравнительные преимущества.
Теория соотношения факторов производства

На поставленный выше вопрос во многом отвечает теория соотно​шения факторов производства, разработанная шведскими экономи​стами Эли Хекшером и Бертилем Олином и подробно изложенная в книге последнего под названием «Межрегиональная и международ​ная торговля» (1933). Используя концепцию факторов производства (экономических ресурсов), созданную французским предпринимате​лем и экономистом Ж.-Б. Сэем и дополненную затем другими эконо​мистами, теория Хекшера-Олина обращает внимание на различную наделенность стран этими факторами (точнее, трудом и капиталом, так как Хекшер и Олин сосредоточились только на этих двух факто​рах). Обилие, избыток одних факторов в стране делает их дешевыми по сравнению с другими, скудными в этой стране факторами. Произ​водство любой продукции требует комбинации факторов, и товар, в производстве которого преобладают сравнительно дешевые, избыточ​ные факторы, будет относительно дешев и внутри страны, и на внеш​нем рынке и тем самым будет обладать сравнительными преимущест​вами. Согласно теории Хекшера-Олина страна экспортирует те това​ры, выпуск которых базируется на избыточных для нее факторах производства, и импортирует товары, для выпуска которых она хуже наделена факторами производства.

Парадокс Леонтьева

Теория Хекшера-Олина разделяется большинством современных экономистов. Однако она не всегда дает прямой ответ на вопрос, почему именно тот или иной набор товаров преобладает в экспорте и импорте страны. Американский экономист российского происхо​ждения Василий Леонтьев, исследуя внешнюю торговлю США в 1947, 1951 и 1967 гг., указал, что эта страна со сравнительно деше​вым капиталом и дорогой рабочей силой участвует в международной торговле не в соответствии с теорией Хекшера-Олина: более капи​талоемким оказался не экспорт, а импорт. Так называемый парадокс Леонтьева объясняли по-разному: высококвалифицированная аме​риканская рабочая сила требует для своей подготовки больших за​трат капитала (т.е. американский капитал больше вкладывается в че​ловеческие ресурсы, чем в производственные мощности); на произ​водство американских экспортных товаров затрачивается в больших объемах импортируемое минеральное сырье, в добычу которого бы​ли вложены огромные финансовые средства (опять же из США). Но в целом парадокс Леонтьева является предупреждением от прямоли​нейного использования.теории Хекшера-Олина, которая, как пока​зало последующее ее тестирование, срабатывает в большинстве, но не во всех случаях.

Россию можно отнести скорее к типичному для теории Хекшера-Олина случаю: изобилием природных ресурсов, наличием боль​ших производственных мощностей (т.е. реального капитала) по пе​реработке сырья (металлургия, химия) и ряда передовых технологий (преимущественно в производстве вооружения и товаров двойного назначения) объясним больший экспорт сырья, простой металлурги​ческой и химической продукции, военной техники. В то же время теория Хекшера-Олина не дает ответа на вопрос, почему из совре​менной России с ее огромными сельскохозяйственными ресурсами мало экспортируется сельскохозяйственной продукции, а наоборот, она импортируется в огромных количествах; почему при наличии сравнительно дешевой и квалифицированной рабочей силы страна мало экспортирует, но много импортирует гражданской машино​строительной продукции. Вероятно, для объяснения причин между​народной торговли теми или иными товарами недостаточно только разной наделенности стран факторами производства. Важно и то, насколько эффективно используются эти факторы в той или иной стране.

Теория конкурентных преимуществ

Во многом именно вопросу эффективного использования фак​торов производства посвящена теория конкурентных преимуществ американского профессора Майкла Портера. В своей книге «Меж​дународная конкуренция» (1990) он на основании анализа более 100 отраслей и подотраслей из 10 стран приходит к выводу, что международные конкурентные преимущества действующих в этих отраслях и подотраслях национальных фирм зависят от того, в ка​кой макросреде осуществляется их деятельность в собственной стране. Макросреда определяется не только факторами производст​ва, но и характером спроса на внутреннем рынке (он может помочь фирме достичь зрелости перед выходом на внешний рынок), разви​тостью родственных и смежных отраслей, уровнем менеджмента и конкуренции в стране, а также экономической политикой прави​тельства и даже случайными событиями (войной, неожиданными изобретениями и т.д.). Сочетание этих шести главных параметров (особенно первых четырех, которых Портер называет детерминан​тами), определяет конкурентные преимущества фирм, подотраслей и стран на мировом рынке.

Теорема Рыбчинского и «голландская болезнь»

Английский экономист польского происхождения Т. Рыбчинский в 1955 г. выдвинул теорему, гласящую, что резкое увеличение какого- либо фактора в стране приводит к увеличению выпуска в ней тех това​ров, где этот фактор наиболее интенсивно используется, и одновре​менно к сокращению или торможению выпуска тех товаров, где этот фактор используется наименее интенсивно. Рыбчинский объяснил это тем, что появившееся изобилие какого-либо фактора приводит к буму в интенсивно использующих его отраслях, но для поддержания этого бума нужны также остальные факторы, которые отнюдь не изо​бильны в этой стране, и поэтому они перетекают из других отраслей в расчете на более высокие доходы от отраслевого бума.

Приложение теоремы Рыбчинского к международной торговле оз​начает, что заметно увеличившееся предложение какого-либо фактора может привести к экспортному буму в использующих его отраслях (если товары этих отраслей конкурентоспособны на мировом рынке), но одновременно это может привести к упадку в остальных отраслях. Впервые в наше время с такой ситуацией столкнулась Голландия в 1960-е гг. в результате обнаружения больших месторождений газа в ее секторе Северного моря, который пошел на экспорт в быстрорасту​щую в то время экономику соседней Германии. Однако вследствие быстрого роста сырьевого экспорта пострадала обрабатывающая про​мышленность Голландии, особенно ее известное в мире приборо​строение. Подобную ситуацию экономисты назвали «голландский бо​лезнью». С подобной «болезнью» встречаются и другие страны, в том числе и Россия, где в последние два десятилетия рост экспорта в сырь​евых отраслях сталкивается с упадком многих обрабатывающих отрас​лей, особенно машиностроения, в результате чего структура промыш​ленности становится более отсталой.

Стандартная модель внешней торговли

В сущности, эта модель соединяет с теорией Хекшера-Олина ос​тальные наработки неоклассической школы, объясняющей существо​вание внешней торговли разной нацеленностью стран экономически​ми ресурсами (факторами производства). Модель базируется на идее, что равновесие в торговле между двумя странами достигается в том случае, если экспорт из первой страны во вторую уравновешивается экспортом из второй страны в первую, но для этого нужно, чтобы на мировом рынке существовали равновесные мировые цены, т.е. урав​новешивающие спрос и предложение покупаемых и продаваемых на этом рынке товаров и услуг.

Стандартная модель внешней торговли показывает, в каком соче​тании находятся производство, потребление и внешняя торговля в указанных странах, для чего в модели используются такие известные в экономической теории инструменты, как граница производственных возможностей, альтернативные издержки и кривые безразличия. Мо​дель также демонстрирует, как выигрывают и проигрывают от внеш​ней торговли производители, потребители и благосостояние страны в целом.

Альтернативные теории международной торговли

Существуют теории международной торговли, объясняющие внешнюю торговлю не только разной нацеленностью стран фактора​ми производства, но и другими причинами.

Прежде всего, это технологические теории международной торгов​ли. В теории технологического разрыва, выдвинутой американским экономистом Майклом Познером в 1961 г., структура внешней тор​говли страны определяется ее технологическим уровнем, и чем он выше, тем больше прибыли может извлечь страна от экспорта това​ров и услуг на основе новых технологий, на которые у нее возникает как бы временная монополия. В теории жизненного цикла продукта, предложенной другим американским экономистом, Раймондом Верноном, в 1966 г., новый и пользующийся спросом товар в своем жиз​ненном цикле проходит три стадии — нового продукта, его зрелости и его стандартизации, в ходе которых товар будет вначале пользо​ваться монополистическими преимуществами во внешней торговле, затем он будет имитироваться конкурентами из других стран и, нако​нец, его налаженное производство будет концентрироваться в стра​нах с наименьшими издержками. Сторонники этой теории добавля​ют еще две стадии — стадию роста продаж (между стадией нового про​дукта и стадией его зрелости) и стадию выхода конкурентов на рынок страны-пионера.

Затем это теории международной торговли в условиях одинако​вой факторной наделенности. Прежде всего это теория международ​ной торговли на основе эффекта масштаба, развитая целым рядом экономистов. Она исходит из того, что по мере нарастания масшта​бов производства, которое обычно идет в рамках монополистиче​ской конкуренции (т.е. конкуренции между одинаковыми товарами, которые отличаются от друг друга лишь разными характеристиками), издержки производства каждой единицы продукции снижаются. От​сюда странам с одинаковой наделенностью факторами становится выгодным специализироваться и обмениваться технологически од​нородной, но дифференцированной продукцией (так называемая внутриотраслевая торговля), примером которой может служить тор​говля легковыми автомобилями между странами — их производите​лями. К теории международной торговли на основе эффекта масштаба близки теория международной торговли в условиях монополистиче​ской конкуренции американского экономиста Пола Кругмана, тео​рия внутриотраслевой международной торговли другого американ​ского экономиста венгерского происхождения — Бэлы Балассы и теория «пересекающегося» спроса шведского экономиста Стефана Линдера с ее акцентом на схожести структуры спроса в странах оди​накового уровня развития.

Теории международного разделения труда на базе движения факторов производства

Страны обмениваются не только товарами и услугами, но и факто​рами производства — капиталом, трудом, предпринимательскими способностями, знаниями.

Теория соотношения факторов производства для объяснения причин их движения

В теории Хекшера-Олина оба фактора — труд и капитал — мо​бильны и могут перемещаться между странами. Тем самым они допол​няют, а иногда и заменяют международную торговлю, как это проис​ходит, например, с международным движением капитала, на базе ко​торого за рубежом организуется производство тех товаров, которые иначе могли бы туда экспортироваться. В подобном процессе участву​ют все факторы производства.

Другим выводом из теории Хекшера-Олина, который был сделан американским экономистом Полом Самуэльсоном, является то, что перемещение факторов производства между странами ведет к вырав​ниванию цен, точнее, к выравниванию соотношения цен на эти фак​торы в разных странах. Подобный вывод нередко называется теоре​мой Хекшера-Олина-Самуэльсона.

Традиционные теории международного движения капитала

Вопросу, почему вывозится и ввозится капитал, посвящены многие теории, прежде всего традиционные. Под ними обычно подразумевают неоклассическую и неокейнсианскую, а иногда и марксистскую тео​рию международного движения капитала.

Основы неоклассической теории международного движения капитала заложил один из классиков экономической теории — английский экономист Джон Стюарт Милль. В своем учеб​нике «Основы политической экономии» (первое издание вышло в 1848 г.) он показал, что капитал движется между странами из-за разни​цы в норме прибыли, которая в наиболее богатых капиталом странах имеет тенденцию к понижению, как доказывал еще Рикардо. Причем Милль подчеркивал, что перепад в нормах прибыли между странами должен быть существенным, чтобы покрыть еще риск, который иностранный инвестор имеет в чужой стране. Так, он писал, что «в страны, до сих пор считающиеся варварскими, или такие, как Россия и Турция, где процесс цивилизации лишь начался, капитал мигрирует только при перспективе получения очень высокой сверхприбыли».

Большой вклад в развитие неоклассической теории международ​ного движения капитала внесли Хекшер и Олин в рамках своей тео​рии соотношения факторов производства. Так, Олин указывал на до​полнительные моменты, которые воздействуют на международное движение капитала: таможенные барьеры (мешают ввозу товаров и тем самым подталкивают зарубежных поставщиков к ввозу капитала для организации производства товаров на месте), стремление фирм к гарантированным источникам сырья и географической диверсифика​ции капиталовложений, политические разногласия или близость ме​жду странами (в качестве примера Олин приводил большой приток французского капитала в Россию перед Первой мировой войной). Он первым из экономистов указал на вывоз капитала в целях ухода от вы​сокого налогообложения и при резком снижении безопасности инве​стиций на родине. Наконец, Олин провел границу между экспортом долгосрочного капитала и краткосрочного (последний, по его мне​нию, носит обычно спекулятивный характер), между которыми рас​положен вывоз экспортных кредитов.

Однако дальнейшее развитие неоклассической теории показало, что она малопригодна для изучения прямых инвестиций, так как одна из ее главных предпосылок — наличие совершенной конкуренции — не позволяет ее сторонникам анализировать те фирменные преиму​щества (трактуемые в экономической теории как монополистиче​ские), на которых обычно и базируются прямые инвестиции.

Неокейнсианская теория международного дви​жения капитала проявляет особый интерес к связи между дви​жением капитала и состоянием платежного движения страны. Сам

Кейнс в полемике с Олином подчеркивал, что вывоз капитала из стра​ны осуществляется, когда экспорт товаров и услуг превышает их им​порт (чтобы дать возможность странам— покупателям товаров профи​нансировать их ввоз), а при нарушении этого правила необходимо вмешательство государства. В русле неокейнсианской теории лежат и модели вывоза капитала, базирующиеся на предпочтении ликвидно​сти, под которой понимается склонность инвестора к хранению одной части своих ресурсов в высоколиквидной (поэтому низкоприбыль​ной) форме, а другой части — в низколиквидной (но прибыльной) форме. Так, американский экономист Джеймс Тобин выдвинул кон​цепцию портфельной ликвидности, согласно которой поведение ин​вестора определяется желанием диверсифицировать свой портфель ценных бумаг (в том числе за счет иностранных ценных бумаг), взве​шивая при этом доходность, ликвидность и риски. Еще один амери​канский экономист — Чарльз Киндлебергер, развивая эту концеп​цию, дополнил ее предположением, что в разных странах для рынков капитала характерно разное предпочтение ликвидности и поэтому возможен активный обмен портфельными инвестициями между стра​нами.

Основоположник марксистской теории международ​ного вывоза капитала Карл Маркс обосновывал вывоз капи​тала его избытком в странах — экспортерах капитала. Под избытком капитала он (вслед за классиками экономики) понимал такой капи​тал, применение которого в стране его наличия вело бы к понижению в ней нормы прибыли. Избыточный капитал выступает в трех формах: товарной, производительной (избыточные производственные мощно​сти и рабочая сила) и денежной. Через товарный экспорт и экспорт капитала этот избыток (реальный или потенциальный) вывозится за рубеж. Подобная возможность появляется после втягивания боль​шинства стран в орбиту мирового капитализма и создания в них пред​варительных условий (прежде всего производственной инфраструкту​ры, хотя часто сам иностранный капитал и создает эту инфраструкту​ру). Активный рост монополий с конца XIX в. стимулировал вывоз капитала, и поэтому В. И. Ленин назвал его одним из главных призна​ков современной стадии капитализма, его типичной чертой.

Последующие поколения экономистов-марксистов, не отходя от постулата избытка капитала, выделили еще несколько причин его экспорта (иногда называя их условиями): растущая интернациона​лизация производства, усиливающееся соперничество монополий, повышение темпов экономического роста (что ведет к усилению за​рубежного спроса на капитал со стороны как развивающихся, так и развитых стран). Ряд экономистов — сторонников марксистского на​правления подчеркивали, что ускорение темпов развития после Вто​рой мировой войны увеличило финансовые, технологические и орга​низационные возможности развитых стран для экспорта капитала из них, несмотря на отсутствие в этих странах тенденции к понижению нормы прибыли. Однако идея Маркса о главной причине экспорта капитала осталась основополагающей в марксистской теории.
Модели прямых инвестиций

Вышеописанные теории основное внимание уделяют вывозу капи​тала в ссудной форме, частично — в форме портфельных инвестиций, но мало затрагивают движение капитала в форме прямых инвестиций. Их бурный рост во второй половине XX в. стимулировал появление нескольких моделей прямых инвестиций.

Модель монополистических преимуществ была разработана амери​канским экономистом Стивеном Хаймером и далее развита Ч. Киндлебергером и другими экономистами. Она базируется на идее, что иностранный инвестор находится в менее благоприятной ситуации по сравнению с местным: он хуже знает рынок страны и «правила игры» на нем, у него нет здесь обширных связей, он несет дополнительные транспортные издержки и больше страдает от рисков. Поэтому ему нужны дополнительные, так называемые монополистические (т.е. присущие только ему) преимущества перед местным конкурентом, за счет которых он мог бы получить более высокую прибыль. Это премия за инвестиционный риск (о которой писали Милль и Олин), получае​мая в силу преимуществ, возникающих в ходе монополистической конкуренции (ее теорию разработал Э. Чемберлин).

Для иностранного инвестора монополистические преимущества возможны за счет использования несовершенной конкуренции на ме​стных товарных рынках (если у него есть оригинальный продукт); не​совершенной конкуренции на рынках экономических ресурсов (при наличии у иностранной фирмы современной технологии, легкого доступа к кредиту, большого предпринимательского опыта); преиму​ществ в масштабах (за счет чего возможно получать большую массу прибыли); благоприятного государственного регулирования ино​странных инвестиций (особые льготы иностранному капиталу) и др.

Модель жизненного цикла продукта, в сущности, является приложе​нием упомянутой теории жизненного цикла продукта к прямым инве​стициям. Передовая в технологическом отношении фирма может на​чать внедрение другого продукта к моменту возникновения конкурен​ции со стороны новых производителей, возможно даже продав им патент на производство своего старого продукта. Однако существует и иной выход при усилении угрозы экспорту — самому наладить произ​водство за рубежом, что продлит жизненный цикл продукта. Тем бо​лее что на стадиях роста и зрелости издержки производства обычно снижаются, приводя к снижению цены продукта и увеличению воз​можностей как для расширения экспорта, так и для налаживания за​рубежного производства. Но по сравнению с экспортом товара произ​водство за рубежом часто выгоднее из-за более низких переменных издержек, возможностей обойти таможенные барьеры, усиления по​зиций в борьбе с иностранными монополиями и т.д.

Модель интернализации опирается на идею англо-американского экономиста Рональда Коуза о том, что внутри большой корпорации с ее многочисленными подразделениями действует особый внутренний (англ. internal) рынок, регулируемый руководителями корпорации и ее филиалов (подразделений). Создатели модели интернализации — анг​личане Питер Бакли, Марк Кэссон, Алэн Рагмен, Джон Даннинг и другие считают, что значительная часть формально международных операций являются фактически внутрифирменными операциями больших хозяйственных комплексов, называемых ТНК.

Марксистская модель, как и вся марксистская теория вывоза капи​тала, базируется на постулате избыточного капитала. В XIX — начале XX в. этот избыток вывозился главенствовавшими тогда в хозяйствен​ной жизни мелкими собственниками капитала удобным для них спо​собом — преимущественно через фондовую биржу и в основном в ви​де облигаций. Во второй половине XX в. избыток капитала вывозят прежде всего крупные и крупнейшие его собственники (монополии) и it основном через прямые инвестиции. При этом монополии, ставшие международными через вывоз прямых инвестиций, обладают преиму​ществом перед местными конкурентами из-за своей производствен​ной, финансовой и технологической мощи.

Эклектическая модель Джона Даннинга вобрала в себя из других моделей прямых инвестиций то, что прошло проверку жизнью (осо​бенно из модели монополистических преимуществ), почему ее не​редко и называют «эклектической парадигмой». По этой модели фирма начинает производство товаров и услуг за рубежом (т.е. осу​ществляет прямые инвестиции) потому, что одновременно совпада​ют три предпосылки: 1) фирма обладает преимуществами в этой зарубежной стране (специфические 'Преимущества собственника); 2) фирма использует некоторые производственные ресурсы за рубе- 'жом более эффективно, чем у себя дома (преимущества места разме​щения); 3) фирме выгоднее использовать эти преимущества самой па месте, а не реализовывать их там через экспорт товаров или экс​порт технологии другим фирмам (преимущества интернационализа​ции). Эклектическая модель прямых инвестиций пользуется боль​шой популярностью.

Теория бегства капитала

Данная теория разработана слабо, хотя в последние десятилетия бегство капитала приобрело в мире большие масштабы, в том числе из России. Термин «бегство капитала» трактуется по-разному, что сказы​вается на оценках масштабов этого явления. Так, многие экономисты сводят бегство капитала к нелегальному вывозу и/или вывозу кратко​срочного капитала. Другие (вслед за Киндлебергером) полагают, что бегство капитала — это такое движение капитала из страны, которое противоречит ее интересам (как, например, часто никак не связанные с потребностями российской экономики зарубежные, вложения рос​сийских олигархов в условиях нехватки инвестиций во многих отрас​лях экономики самой России).

Главные мотивы бегства капитала из страны можно объединить в две группы. Во-первых, это неблагоприятный для многих отечествен​ных владельцев капитала инвестиционный климат в стране, как, на​пример, в России из-за неопределенности перспектив ее экономиче​ского развития вследствие сильной зависимости от колебаний миро​вых цен на углеводороды, а также из-за монополизации ряда отраслей и даже регионов, сильного чиновничьего произвола, а главное — не​достаточного роста большинства отраслей, работающих на внутрен​ний рынок. Во-вторых, это недостаточная легитимность происхожде​ния капитала, например, имеющего сугубо криминальное происхож​дение или же образовавшегося в ходе ускоренной приватизации с ее сырыми законами, которые часто не до конца соблюдались.

Теоретическое объяснение международной миграции рабочей силы

Что касается международного перемещения рабочей силы, то тео​ретически разработка его проблем началась недавно. Исследователи приходят к выводу, что главной экономической причиной миграции рабочей силы являются различия в условиях оплаты труда в разных странах и эта миграция оказывает положительное воздействие на тем​пы экономического роста в стране, принимающей иммигрантов. Что касается воздействия на страну, из которой происходит эмиграция, то сторонники неоклассической теории полагают, что это ей не вредит, так как выехавшая рабочая сила была избыточной, или даже может помочь, если выехавшие работники присылают деньги своим родст​венникам. Неокейнсианцы же указывают на то, что эмиграция может вредить стране, например, в случае выезда высококвалифицирован​ных работников.

Теории обмена знаниями

Знания и их перемещение между странами вызвали к жизни ряд теоретических моделей. Так, согласно упомянутой теории технологи​ческого разрыва М. Познера создание новой технологии дает стране временную монополию в производстве и экспорте основанного на этой технологии товара. В результате страна получает сравнительное преимущество по такому производственному фактору, как технология (знания). Эта идея использована и в другой теории — жизненного цикла продукта, разработанной Р. Верноном. Таким образом, специ​альных теорий торговли знаниями нет, а для теоретического осмысле​ния этого обмена используются некоторые теории международной торговли.

Социокультурные теории мирового хозяйства

В ряде социологических теорий есть положения, которые относят​ся к мировому хозяйству.

Теория стадий экономического роста

Американский экономист, социолог и историк Уолт Ростоу в 11960 г. сформулировал свою теорию стадий экономического роста. На фактически стадий экономического развития) в книге «Стадии экономического роста: некоммунистический манифест». В ней описыва​ется пять основных стадий роста: 1) традиционное общество; 2) пери​од создания предпосылок для подъема; 3) подъем (сдвиг, взлет); 4) движение к зрелости; 5) век высокого массового потребления. Кри​терием выделения стадий служат преимущественно технико-эконо​мические характеристики: уровень развития техники, отраслевая структура хозяйства, доля накопления в национальном доходе, струк​тура потребления и т.д.

В традиционном обществе (период до конца феодализма), по мне​нию Ростоу, более 75% трудоспособного населения занято производством продовольствия, национальный доход используется главным образом непроизводительно, политическая власть принадлежит зе​мельным собственникам или центральному правительству. Вторая стадия является переходной к подъему: происходят существенные из​менения в трех непромышленных сферах — сельском хозяйстве, транспорте и внешней торговле. Третья стадия — подъем — охватыва​ет сравнительно небольшой промежуток времени — от двух-трех до нескольких десятков лет (промышленная революция, активная инду​стриализация). В этот период растут темпы капиталовложений и за​метно увеличивается выпуск промышленной продукции на душу на​селения, начинается быстрое внедрение новой техники. Развитие пер​воначально охватывает небольшую группу отраслей промышленности (лидирующее звено) и лишь позднее распространяется на экономику в целом. Для того чтобы рост стал автоматическим, самоподдержи​вающимся, необходимы, во-первых, резкое увеличение доли инвести​ций в национальном доходе страны (нормы валового накопления); во-вторых, стремительное развитие одной либо нескольких отраслей промышленности и, в-третьих, победа сторонников модернизации экономики над защитниками традиционного общества. Все это долж​но обеспечить распространение первоначального импульса роста на всю социально-экономическую систему.

Период движения к зрелости (индустриальное общество) характе​ризуется У. Ростоу как длительный этап технического прогресса: развивается процесс урбанизации, повышается доля квалифициро​ванного труда, руководство промышленностью сосредоточивается в руках квалифицированных управляющих-менеджеров. На пятой ста​дии (высокого массового потребления) осуществляется сдвиг от предложения к спросу, от производства к массовому потреблению товаров и услуг. В своей более поздней работе «Политика и стадии роста» (1971) У. Ростоу добавляет шестую стадию — поиска .качества жизни, когда на первый план выдвигается духовное развитие чело​века.

Продолжительность стадий весьма различна. Наиболее длинной была первая стадия, и некоторые страны мира все еще пребывают на ней. Вторая стадия заняла в Западной Европе конец XVII — начало XVIII в. Третья стадия у Англии растянулась более чем на два десяти​летия после 1783 г. в результате роста текстильной промышленности; для Франции и США — на несколько десятилетий перед 1860 г.; для Германии — на третью четверть XIX в. под влиянием строительства железных дорог. Для России и Канады эта стадия на базе роста новых добывающих отраслей и сельского хозяйства занимала период перед 1914 г.; для Индии и Китая — после 1950 г. Рубежом четвертой стадии, согласно классификации Ростоу, послужили: для Англии — 1850 г., для США — 1900 г., для Германии и Франции — 1910 г., для Японии — 1940 г., для СССР и Канады — 1950 г. Наконец, пятая стадия рассмат​ривалась Ростоу в 70-е гг. как достояние только США.

Теория Ростоу помогает осмыслить ход экономического развития многих стран, особенно проводящих политику догоняющего разви​тия, т.е. активно стремящихся ликвидировать свою экономическую отсталость.

Теория единой цивилизации

В основе социокультурной теории единой цивилизации лежит ли​беральная идея о постепенном движении всех стран мира к единому политическому, социальному и экономическому строю — либераль​ной демократии. По мнению современных сторонников этой теории, подобный строй уже достигнут на Западе, а когда его достигнут ос​тальные страны мира по мере их либерализации, то мир превратится в единое общество и поэтому наступит как бы «конец истории», как вы​разился один из наиболее известных авторов этой теории, американец японского происхождения Фрэнсис Фукуяма.

Теория единой цивилизации обращает внимание на все более мо​гучие силы, которые объединяют страны мира в единое сообщество, усиливают их взаимозависимость, стирают границы между ними. Это силы интернационализации экономики, перерастающие в ее глобали​зацию (см. п. 4.1). В результате подобной модернизации черты совре​менного индустриального и постиндустриального общества, которые впервые проявились на Западе (см. п. 4.6), становятся чертами, прису​щими и остальным странам мира.

Одновременно теория единой цивилизации предполагает, что мо​дернизация идентична вестернизации (т.е. копированию западной культуры другими странами). Однако опыт России и Японии в преды​дущие века и стран Восточной и Юго-Восточной Азии в XX—XXI вв. говорит о том, что модернизация может идти без вестернизации и страны в ходе ее могут сохранять свою принадлежность к другой, не западной цивилизации. В первую очередь это относится к культуре, но и в экономике может сохраняться самобытность, как, например, в Японии и Корее. Хотя теория единой цивилизации признает важ​ность в политической и экономической жизни религии и национализ​ма, которые и порождают социокультурные различия между страна​ми, однако предполагает, что по мере укрепления либерализма они перестанут быть ему помехой.

Теория столкновения цивилизаций

Американский профессор Сэмуэл Хантингтон указывает на то, что после «холодной войны» политический и культурный мир становится Все более многополярным и включает восемь главных цивилизаций: западную, исламскую, индуистскую, китайскую, японскую, право​славную, африканскую и латиноамериканскую. В последнее время, согласно этой теории, в мире и мировой экономике уменьшается роль Запада, возрастает значение азиатских цивилизаций; связи усилива​ются прежде всего внутри указанных цивилизаций, тяготея к ключе​вым, главным странам этих цивилизаций. В результате будущий мир, по Хантингтону, — это не единая цивилизация, а набор разных циви​лизаций, между которыми есть много общего, но немало и различий, которые не стираются.

Будучи социокультурной, теория столкновения цивилизаций име​ет дело прежде всего с культурными и политическими аспектами. Тем не менее из нее вытекают достаточно важные экономические выводы. Так, постепенно уменьшается доминирование в мировой экономике западных стран — в середине XX в. на Западную Европу, Северную Америку, Австралию и Океанию приходилось около 2/з мирового ВВП, а в конце XX в. — менее '/2. Одновременно быстро растет удель​ный вес в мировой экономике азиатских стран — с '/8 до '/3.

Важный вывод, к которому приводит теория столкновения циви​лизаций, — усиление многополярного мира, причем не только поли​тического, но и экономического. Вышеупомянутое уменьшение роли Запада в мировой экономике и начавшееся в последние два де​сятилетия снижение веса бывших советских республик идут парал​лельно с быстрым усилением роли Китая и других стран Восточной и Юго-Восточной Азии, начавшимся усилением роли Латинской Америки и возможным — Южной Азии. Вероятно, в будущем эко​номическая мощь будет распределена в мире более равномерно, чем сейчас.

Кроме того, внутри каждой цивилизации выделяются ключевые страны (кроме исламской цивилизации, где нет ярко выраженных од​ной — трех ключевых стран). Из теории Хантингтона можно сделать вывод, что эти ключевые страны возглавят или уже давно возглавили цивилизации (в случаях с Японией и Китаем вся цивилизация состоит из одной страны), став их ведущими не только политическими и куль​турными, но и экономическими державами.

Другой вывод — прочность, устойчивость экономических связей между странами и внутри интеграционных объединений во многом зависит от того, принадлежат они к одной или разным цивилизациям, а если к разным, то насколько совместимы эти цивилизации (по Хан​тингтону, например, православная цивилизация более дружественна к западной, индуистской и китайской, чем к исламской или японской). Успешная интеграция внутри ЕС во многом базируется на принадлеж​ности почти всех его участников к одной цивилизации (хотя два ны​нешних участника — Греция и Кипр) и два будущих (Болгария и Ру​мыния) относятся к православной цивилизации, но они невелики и цивилизация, к которой они принадлежат, высокосовместима с запад​ной), а интеграция в рамках НАФТА и планы ее постепенного расширения на всю Америку опираются опять же на совместимость двух христианских цивилизаций: западной и латиноамериканской. Быстро идущая переориентация многих стран Восточной и Юго-Восточной Азии на Китай как главного экономического партнера стимулируется не только стремительно усиливающейся экономической мощью Ки​тая, но и тем, что в ряде этих стран велико общее с ним социокультур​ное прошлое (Вьетнам, Корея), в некоторых из них огромная часть экономической жизни находится в руках китайского этнического меньшинства (Индонезия, Малайзия, Таиланд, Филиппины), а неко​торые населены почти только китайцами (Сингапур, Тайвань, Макао). С этой точки зрения у Китая больше шансов быть ведущей державой в этом регионе, чем у Японии, которая хотя и является ци​вилизацией, высокосовместимой с китайской, но не имеет таких со​циокультурных связей в регионе, как Китай.
	Раздел
	Первая группа товаров
	Вторая группа товаров
	Третья группа товаров

	«Свежие продукты и сырьевая сельскохо​зяйственная продук​ция»
	говядина свежая, охлажденная, мо​роженая; текстиль​ное волокно без хлопка/джута
	необработанная кожа с ме​хом; свинина; птица све​жая, охлажденная, моро​женая; мясные субпродук​ты
	-

	«Переработанн ые продукты»
	мясные консервы; молочные продук​ты; масло и сыры; творог
	сахар, мед, патока
	рыба, моллюски консервированные; мука пшеничная и ржано-пшеничная; зерновая мука грубо​го помола; конди​терские изделия из сахара; шоколад, ка​као-продукты; мар​гарин

	«Дерево, продукция из дерева, бумага»
	мебель, отделоч​ные материалы
	древесина простой обра​ботки; шпон, фанера
	-

	«Пряжа, ткани, тек​стиль»
	-
	текстильная комплексная нить; текстильное волокно; специальная пряжа, волок​но
	настил пола

	«Химические товары»
	резиновые шины, протекторы; мине​ральные удобрения
	синтетическая прядильная нить; первичный этилено​вый полимер
	красители, краски, лаки; крахмалы и клеи; органические и неорганические хи​мические соедине​ния; парфюмерия, косметика, исключая мыло

	«Кожа и кожаные изделия»
	кожа
	-
	дубленая, выделан​ная кожа с мехом; обувь

	«Металлы и другие промьииленные това​ры»
	железные и сталь​ные провода; кон​струкции из желе​за, стали и алюми​ния
	глина, огнеупорный мате​риал; сырье, изделия из же​леза и стали; железные и стальные прутья, бруски; метизы без электроизоля​торов; бытовые приборы из обычного металлы
	железный и стальной материал для желез​нодорожного транс​порта

	«Машины без элек​троники»
	тракторы
	-
	сельскохозяйствен​ные машины, ис​ключая тракторы; шариковые и роли​ковые подшипники; инжиниринговое оборудование

	«Электронные ком​поненты»
	оборудование для

распределения

электричества
	электрическое и неэлектри​ческое бытовое оборудова​ние
	-

	«Транспортное обо​рудование»
	дорожные автомо​били
	грузовые автомобили; при​цепы и автоприцепы
	-

	«Минеральные про​дукты»
	брикеты, бурый уголь, торф; низко​сортный бензин, битумные масла; жидкие пропан, бутан
	-
	-

	«Одежда»
	-
	тканая женская одежда, одежда для девочек
	шитая женская оде​жда

	«Прочие промышлен​ные товары»
	-
	-
	здания из сборных элементов; санитар- но-техническая теп- лоарматура; оптиче​ские приборы; изде​лия из пластика


Тема 5. Социально-экономический потенциал и отраслевая структура мировой экономики

1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства.

2. Человеческие ресурсы и их распределение по странам и регионам.

3. Научно-технический и индустриальные потенциал мирового хозяйства.

Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства

Природные ресурсы являются самым древним экономическим фак​тором (ресурсом). Хотя этот фактор в экономической теории назы​ваю кратко — «земля», он охватывает помимо земельных также во​дные, биологические (растительный и животный мир), минераль​ные, агроклиматические и рекреационные ресурсы.

С точки зрения расходуемости и способности к восстановле​нию природные ресурсы можно классифицировать следующим об​разом:

· исчерпаемые невозобновляемые;

· исчерпаемые возобновляемые;

· неисчерпаемые.

Невозобновляемыми (условным критерием возобновляемости ресурсов считается возможность их восстановления в течение че​ловеческой жизни) являются минеральные ресурсы (полезные ис​копаемые). Земельные, водные и биологические ресурсы относят​ся к категории возобновляемых. Солнечная радиация, энергия ветра, приливов и отливов, гидроэнергетические ресурсы, геотер​мальная энергия входят в группу неисчерпаемых ресурсов, воздей​ствие человека на которые либо невозможно, либо весьма ограни​ченно.

Роль природных ресурсов в мировой экономике
Значение природных ресурсов для хозяйственной деятельности чело​века особенно велико на стадиях аграрного и индустриального об​щества. Так, чрезвычайно высокое плодородие земли в долинах Нила, Тифа и Евфрата обеспечило ранний переход к цивилизации. Огромные и разнообразные природные ресурсы Северной Америки в немалой степени способствовали быстрой индустриализации США в конце XIX — начале XX в. Но этот же фактор благоприятных природных условий мог привести к консервации форм хозяйственной жизни и застою в общественном развитии. Изобилие природных ре​сурсов многих стран (наиболее наглядный пример — Демократическая Республика Конго) далеко не всегда обеспечивает высокий уровень социально-экономического развития и благосостояния населения. Страны, которые смогли эффективно использовать свои природные ресурсы в целях экономического роста и создания комфортных усло​вий жизни населения (Австралия, Канада, Норвегия, Саудовская Аравия, Объединенные Арабские Эмираты и др.), как правило, имеют немногочисленное население. Богатые же ресурсами, но многонасе​ленные страны (Россия, Индонезия, Бразилия, Алжир, Нигерия и др.) пока не смогли в полной мере реализовать указанные цели. К тому же обладание природными ресурсами отнюдь не гарантирует полноцен​ной их переработки и извлечения максимальной выгоды. Это под​тверждается тем фактом, что развивающиеся и переходные страны за​частую ограничиваются лишь первичной переработкой природного сырья или даже экспортирую! природные ресурсы в необработанном виде (например, экспорт леса из России).

В то же время неблагоприятные природные условия в одних случаях стимулировали развитие экономики (Англия в период «ма​лого оледенения» XIV—XVII вв., Япония в период «экономическо​го чуда» 50—60-х гг. XX в.) либо тормозили социально-экономиче​ский прогресс (народы Крайнего Севера Евразии).

В условиях позднеиндустриального и постиндустриального об​щества роль природных ресурсов в экономическом развитии сни​жается вследствие возрастающего значения отраслей, слабо ис​пользующих природные ресурсы, например, образования, науки, информационно-коммуникационных технологий и т.д. Во второй половине XX — в начале XXI в. примеры наиболее успешного раз​вития демонстрировали страны, бедные природными ресурсами или вовсе лишенные их, — Япония, Южная Корея, Ирландия.

Под воздействием двух технологических революций в аграрном секторе развитых стран заметно снизилась роль природных факто​ров в сельском хозяйстве, что выражается в довольно высокой устойчивой урожайности на изначально бедных почвах Северо-За​падной Европы. В остальных же странах влияние природных усло​вий на сельское, водное, лесное хозяйство остается весьма силь​ным, о чем свидетельствуют, например, низкая урожайность и сильные колебания в годовом производстве зерновых в России.

Сохраняется зависимость от природных факторов в добываю​щих отраслях промышленности, хотя и здесь новейшие технологии позволяют разрабатывать прежде недоступные ресурсы (нефть и природный газ на континентальном шельфе, уголь на ранее забро​шенных шахтах Аппалачского бассейна в США).

Неравномерная обеспеченность стран мира природными ре​сурсами еще в начале Нового времени привела к возникновению международного разделения труда и специализации стран на про​изводстве отдельных видов продукции (прежде всего продукции сельского хозяйства и горнодобывающей промышленности).

Хотя в целом в мировой торговле значение аграрной и мине​ральной продукции сравнительно невелико (основная часть миро​вого экспорта приходится на продукцию обрабатывающей про​мышленности), некоторые товары (нефть, природный газ и др.) являются ключевыми для мировой экономики. Эти товары исполь​зуются в разных отраслях хозяйства, но главное их назначение — топливо, они составляют основу группы первичных энергетических ресурсов, в которую также входят возобновляемые источники энер​гии (гидроресурсы, энергия ветра, приливов и т.д.).

В конце XX в. вследствие энергетического кризиса 70-х гг. в развитых странах были приняты меры по снижению потребления топлива, сырья и материалов, а также по увеличению собственной добычи полезных ископаемых в некоторых из этих стран. В резуль​тате произошло определенное ослабление зависимости развитых государств от импорта минерального сырья и топлива. Однако в последнее время вследствие истощения собственных минерально-сырьевых ресурсов развитые страны все более обращаются к поставкам из переходных и развивающихся экономик.

Значительный рост населения в большинстве развивающихся стран, в том числе расположенных в засушливом (аридном) поясе планеты, связанное с этим расширение масштабов поливного зем​леделия параллельно с развитием водоемких отраслей промышлен​ности (металлургия, химическая и др.), — все эти факторы ведут к нарастанию дефицита водных ресурсов и, в свою очередь, к усиле​нию международного соперничества за доступ к этим ресурсам.

Экстенсивное расширение использования земельных ресурсов путем распашки новых площадей сталкивается с угрозой экологи​ческого кризиса. Такие кризисы неоднократно бывали в прошлом в разных странах мира (Россия, США), а в настоящее время наибо​лее острая ситуация сложилась в Китае. Но и возможности интен​сивного роста сельскохозяйственного производства, как было по​казано в п. 5.4, в последнее время ограниченны.

В использовании лесных ресурсов отмечаются две противопо​ложные тенденции. С одной стороны, происходит хищническая вырубка лесов в Бразилии и Индонезии с целью экспорта ценных пород древесины и сведение лесов в Тропической Африке на дре​весное топливо и в рамках подсечно-огневого земледелия. С дру​гой — увеличиваются площади под лесами в некоторых странах За​падной Европы (Великобритания, Германия).

Соотношение между запасами природных ресурсов и их потреблением

В современном мире ни одна страна не располагает достаточным объемом всех видов природных ресурсов, необходимых для хозяй​ственной деятельности. Например, Россия, обладающая огромным количеством разнообразных минеральных ресурсов, вынуждена импортировать бокситы, оловянную, марганцевую, хромовую рулу. Экономический рост Китая, входящего в первую тройку стран по обеспеченности минеральными ресурсами, привел в последние годы к увеличению импорта угля, нефти, железной руды, несмотря на то, что страна обладает громадными их запасами. США зависят от импорта нефти, природного газа, урановой руды, железной, мар​ганцевой, хромовой руды, бокситов и других цветных металлов. В стоимости потребляемого минерального сырья в США на долю импорта приходится 15—20%.

Еще хуже обстоит дело в странах Евросоюза. Страны «старого континента» вели разработку собственных минеральных ресурсов в течение многих столетий, в результате чего произошло их истоще​ние (так, Франция в 1991 г. прекратила добычу бокситов, а в 2005 г. — каменного угля). Поэтому данные страны в настоящее время импортируют 70—80% потребляемого минерального сырья, и значение импорта будет возрастать в связи с нарастающим исто​щением собственных запасов (например, Великобритания гото​вится стать чистым импортером углеводородов). Что касается Япо​нии и Южной Кореи, то они ввозят практически все необходимое им минеральное сырье.

В мировой экономике существуют значительные различия ме​жду имеющимися в отдельных странах природными ресурсами и объемами их потребления. Так, на США, при 4,5% населения мира и, согласно оценке, примерно 20% минеральных ресурсов планеты, приходится до 40% мирового потребления данных ресурсов. Еще 30% потребляемых ресурсов используют страны Евросоюза и Япо​ния, которые вместе взятые располагают 9% населения мира и при​мерно 20% минеральных ресурсов.

Таким образом, эти развитые страны, на долю которых прихо​дится примерно 15% населения мира и 40% его минеральных ре​сурсов, потребляют до 70% этих ресурсов. Недостающие ресурсы они ввозят не столько из богатых ресурсами остальных развитых стран — Канады и Австралии, сколько из стран с формирующими​ся рынками. Ведь именно в последних сосредоточены основные за​пасы минерального сырья мира, хотя они потребляют лишь около 30% мировых минеральных ресурсов, правда, эта доля растет из-за вышеупомянутой быстрой индустриализации. Экономика России, Китая и большинства других стран с переходной системой, а также Индии, Бразилии и других новых индустриальных стран по-преж​нему остается весьма ресурсоемкой ввиду преобладания добываю​щей промышленности и обрабатывающих отраслей с низкой сте​пенью переработки сырья.

Отметим, что в развитых странах потребность в минеральных ресурсах растет медленно вследствие перестройки отраслевой структуры их экономик в направлении увеличения доли сферы услуг, в результате сокращения энерго- и материалоемких, а также экологически «грязных» производств, последовательно проводи​мой политики ресурсосбережения (так, после энергетического кризиса 70-х гг. XX в. энергоемкость ВВП развитых стран снизи​лась на треть). Поэтому происходящий в текущем десятилетии зна​чительный рост мирового спроса на уголь, нефть, природный газ, черные и цветные металлы увеличивается главным образом за счет Китая и новых индустриальных стран.

Ресурсы минерального сырья

Минеральные ресурсы по своему геологическому происхождению и назначению можно разделить на топливные, рудные и нерудные. Добычей минерального сырья занимается горнодобывающая про​мышленность, причем в связи с тем, что добыча сырья все более пе​ремещается в районы с экстремальными условиями, себестоимость добычи полезных ископаемых непрерывно растет.

Ресурсы минерального сырья. Топливное минеральное сырье
Это сырье имеет осадочное органическое происхождение и разме​щено неравномерно по земному шару. Мировые геологические за​пасы минерального топлива оцениваются примерно в 14 трлн т, т.е. обеспеченность человечества минеральным топливом состав​ляет порядка 1000 лет. По доле в запасах всех видов первичных энергоресурсов (не только топлива) на уголь приходится 65% запа​сов (по теплотворной способности), а на нефть и газ — 27%, осталь​ные 8% приходятся на ядерное топливо, гидроэнергоресурсы и дру​гие источники. В то же время структура мирового потребления первичных источников энергии складывается иная: на уголь при​ходится 27,5%, нефть — 36, газ — 26, на ядерное топливо — 7,5, гид​роэнергию и проч. — примерно 3%.

Достоверные запасы угля оцениваются в 1,75 трлн т, причем чуть более половины из них приходится на каменный уголь и не​сколько менее половины — на бурый. Геологических запасов угля более чем в 8 раз больше, и значительная их доля сосредоточена в Азии — около 55%, однако по достоверным запасам лидирует Се​верная Америка. Наиболее богатыми углем оказываются США (на них приходится 25% достоверных запасов), Китай (17%), Россия (13%), ЮАР, Австралия, ФРГ и Индия (5-6% на каждую страну). Таким образом, на США, Китай и Россию приходится порядка 55% мировых достоверных запасов угля.
Сегодня угольные ресурсы разведаны в 83 странах; каменного угля добывается около 3,5 млрд т и бурого — 1,2 млрд т. Однако во многих развитых странах со второй половины XX в. угледобываю​щую промышленность поразил структурный кризис, вызванный, с одной стороны, острейшей конкуренцией со стороны нефтегазо​вой промышленности, а с другой — высокой стоимостью, неблаго​приятными физико-географическими и экологическими условия​ми добычи. В частности, сократилась добыча угля, отличающегося повышенной сернистостью. В результате многие экономически развитые.страны стали в большей степени ориентироваться на им​портный уголь из ЮАР, Австралии и других стран. Так, практиче​ски прекратилась добыча угля во Франции и Бельгии, а старейшие каменноугольные районы — Рурский и Саарский в Германии, Аппалачский в США — испытывают определенный кризис. Более стабильная ситуация сложилась с буроугольными и теми каменно​угольными бассейнами, где добыча ведется более дешевым открытым способом. Кризис не коснулся также стран с низкой стоимо​стью рабочей силы: здесь угольная промышленность, наоборот, ис​пытывает подъем.

На первое место в мире по добыче угля вышел Китай (около 1,7 млрд т в год). Крупнейшими разработчиками угля являются также США (около 1 млрд т), Индия, Австралия, Россия, ЮАР, ФРГ, Польша; быстро растет добыча угля в Индонезии, Колумбии и ряде других стран. Крупнейшими мировыми экспортерами в по​следнее десятилетие стали Австралия, обогнавшая США, а также ЮАР, Канада, Польша, Колумбия и Россия (Россия сейчас добы​вает порядка 300 млн т угля, из них более '/4 экспортирует).

Достоверные запасы нефти из года в год растут, что говорит об активной геологоразведочной работе, проводимой нефтяными компаниями, в результате чего часть геологических запасов пере​ходит в разряд достоверных. Последние оцениваются в 153 млрд т, а геологические оцениваются в 500 млрд т. Подавляющая часть достоверных запасов нефти находится в странах с формирующи​мися рынками (80%), прежде всего в бассейне Персидского залива (65%, втом числе 35% у Саудовской Аравии). На Россию приходит​ся около 6% мировых запасов.

Растет и обеспеченность нефтью: сегодня она составляет, по разным оценкам, от 40 до 60 лет, причем в развитых странах эта цифра падает до 10-15 лет, а в остальных возрастает до 100-150 лет. Более 30% запасов нефти находится в шельфовых зонах морей и океанов. По прогнозам геологов, огромные запасы углеводородно​го сырья сосредоточены на шельфовых морях российского сектора Арктики и Дальнего Востока.

В середине XX столетия мировая добыча нефти росла быстры​ми темпами и во многом из-за ее дешевизны для потребителей, од​нако в начале 70-х гг. ОПЕК (Организация стран — экспортеров нефти, Organization of the Petroleum Exporting Countries) резко по​высила экспортную цену на нефть, что привело к замедлению рос​та спроса на нефть; изменилась также география нефтедобычи — она стала перемещаться в экстремальные районы, что также спо​собствовало росту экспортных цен. Уровень добычи нефти в на​стоящее время растет значительно медленнее и сейчас составляет порядка 3,6 млрд т в год, хотя в последнее время намечается тен​денция увеличения темпов добычи нефти в связи с быстро расту​щим спросом на нее в Китае и некоторых других странах Азии.

Первое-второе места в мире по объемам добычи нефти занима​ют Россия (480 млн т в 2006 г., что, однако, на '/5 ниже советского уровня; половина добываемой нефти экспортируется) и Саудов​ская Аравия, а далее идут США (350 млнт). Крупными разработчи​ками нефти являются также Иран, Мексика, Венесуэла, КНР, Норвегия и ряд других стран.

Лишь 45% нефти добывается в развитых странах, а остальная часть добывается вне их, прежде всего в странах — членах ОПЕК (хотя их доля в добыче за последнее десятилетие снизилась до чуть более 40%, тем не менее в них сосредоточено более 75% достовер​ных запасов нефти).

Достоверные запасы природного газа также растут весь​ма высокими темпами. Сегодня они оцениваются в 156 трлн м3 (бо​лее трети от общегеологических); 40% запасов газа находится в раз​витых странах, '/3 сосредоточена в России (в основном в Западной Сибири), значительные запасы природного газа имеются также в Иране (около 'Д мировых запасов). Обеспеченность добычи при​родного газа достоверными запасами выше, чем по нефти — 70 лет.

Так же как и нефтеразработка, добыча газа активно перемеща​ется на шельфовые зоны морей и океанов, где сейчас добывается 28% газа. Первое место по добыче природного газа занимает Рос​сия (более 650 млрд м3 в год, из них треть экспортируется). Чуть меньше газа добывают США; далее с большим отрывом идут Кана​да, Великобритания, Алжир, Индонезия, Нидерланды, Иран, Нор​вегия и другие страны, причем более 70% газа добывается в разви​тых странах, а на страны — члены ОПЕК приходится лишь 15% его добычи. В отличие от нефтедобычи динамика добычи газа весь XX в. отличалась ростом и сейчас достигла 2720 млрд м3.

Урановые руды часто относят к топливным минеральным ресурсам, поскольку главное назначение урана — быть топливом для ядерных реакторов, устанавливаемых на энергетических уста​новках. Из урановых руд получают урановый концентрат, который непосредственно используется в энергетике и производстве атом​ного оружия.

Достоверные запасы урановой руды, по оценке МАГАТЭ (Ме​ждународное агентство по атомной энергии, International Atomic Energy Agency), составляют 2,4 млн т и сосредоточены в 44 государ​ствах мира. Первое место принадлежит Австралии, второе — Ка​захстану, третье — Канаде, и на долю этих стран приходится почти половина мировых запасов урановых руд. Далее идут ЮАР, Бразилия, Намибия, США, Нигер, Россия, Узбекистан. В то же время до​быча руд и производство концентрата характеризуются несколько иной географией: добыча урановых руд ведется в 25 странах мира, но производство уранового концентрата сосредоточено в Канаде и Австралии — около 50%, со значительным отрывом идут Нигер, Намибия, Россия (около 7%) и другие страны, причем порядка 80% производства урана приходится на развитые страны.

Объемы производства уранового концентрата отличаются зна​чительными колебаниями. Максимальные объемы были достигну​ты в конце 70-х гг. — во время энергетического кризиса, но с сере​дины 80-х гг. в течение 10 лет шло непрерывное падение объемов производства урана из-за замедления развития атомной энергети​ки (после Чернобыльской аварии) и окончания холодной войны. В последние годы добыча урана и производство уранового концен​трата стабилизировались.

Рудное минеральное сырье

Рудное сырье имеет за редким исключением (например, бокситы или иногда железная руда) магматическое происхождение и поэто​му приурочено к складчатым тектоническим структурам, к плат​форменным щитам или к разломам земной коры.

Среди руд черных металлов наибольшее распростране​ние в земной коре имеют железные руды. Их геологические запасы оцениваются порядка 600 млрд т, из них разведанные запа​сы — 180 млрд т. Содержание железа в них колеблется в широких пределах: от 20 до 65%. По разведанным запасам железных руд без​раздельно господствует Россия — более 35% мировых запасов. Да​лее идут Украина, Бразилия, Австралия, США — примерно по 10% запасов на каждую страну. Однако содержание железа в рудах не соответствует указанному ранжиру, так как самыми богатыми ру​дами обеспечены Либерия, Индия, Австралия, ЮАР, Бразилия — руды в этих странах содержат порядка 60% железа. Среднее содер​жание железа в российских рудах — 35-36%.

До 90-х гг. шел быстрый рост добычи железных руд, но затем он сменился медленным стабильным ростом. Крупнейшими разра​ботчиками являются Китай (225 млн т), Бразилия и Австралия, да​лее идут Россия (около 100 млн т), Украина, Индия, США — всего железные руды добываются в 43 странах. Если в середине XX в. главными разработчиками железных руд были ведущие развитые страны, то в последние десятилетия железорудная промышлен​ность быстрыми темпами растет в развивающихся странах, а из развитых стран — только в Австралии. Западная Европа все в боль​шей степени переходит с собственного сырья на импортное, добы​ча железных руд прекратилась во Франции, Великобритании, Нор​вегии, Испании, Финляндии, Австрии.

Марганцевые руды в основном добываются в Китае, ЮАР, Бразилии, Австралии, на Украине. Хромовые р уд ы до​бываются в ЮАР, Казахстане, Индии и Турции.

Руды цветных металлов обычно делятся на руды легких и тяжелых металлов. Основное отличие руд легких металлов (алю​миниевых, титановых, магниевых) состоит в том, что они содержат высокий процент металла (до 50%), в то время как руды тяжелых металлов (медные, никелевые, оловянные, кобальтовые, вольфра-мо-молибденовые и др.) содержат значительно меньше полезного компонента (менее 5%). Исключение составляют тяжелые свинцо-во-цинковые руды, содержащие более 50% металла.

Самыми распространенными в земной коре являются алю​миниевые руды. Общегеологические запасы бокситов оцени​ваются в 250 млрд т. Наибольшими запасами бокситов обладают Гвинея, Австралия, Бразилия, Ямайка, Индия, Китай, Гайана, Су​ринам. В добыче алюминиевых руд развитые и остальные страны играют примерно одинаковую роль, однако крупнейший разработ​чик бокситов — Австралия, на которую приходится почти 40% до​бываемой руды. Далее идут Гвинея, Ямайка, Бразилия и др. — всего 30 стран. Если исключить Австралию, то доля развитых стран будет довольно мала, поскольку США, Франция, Греция, Венгрия или вообще прекратили добычу бокситов, или значительно ее сократи​ли. В то же время в Австралии за последние десятилетия добыча бокситов выросла почти в 10 раз.

Наибольшими запасами медных руд обладают Чили, Перу, США, Австралия, Канада, Мексика, Китай, больше всего их добы​вается в Чдли (около 35% мировой добычи), далее с большим отры​вом идут США, Индонезия, Австралия, Перу, Канада, Россия, Ки​тай, Польша — всего около 50 стран. В производстве медных руд, так же как и алюминиевых, развитые и развивающиеся страны иг​рают примерно одинаковую роль, причем за последние годы резко снизилась доля африканских стран — Демократической Республи​ки Конго и Замбии, которые еще совсем недавно были в числе ли​ деров. И наоборот, очень быстрыми темпами развивается добыча медных руд в Индонезии, Австралии, Китае.

Как правило, свинец и цинк встречаются в горных породах в виде комплексных с в и н ц о в о-ц инковых руд. По объему до​бычи свинца лидируют Австралия (более 20%), Китай, США, Перу и далее со значительным отрывом идут Мексика, Канада, Швеция и др. Предполагается рост добычи свинца в Австралии, Ирландии, Испании. По добыче цинка выделяются Китай, Австралия (по 17%), Перу, Канада, США. Обеспеченность н и кел е вы м и ру​дами наиболее высокая в Австралии, России, на Кубе, в Канаде, ЮАР, Новой Каледонии. Странами — лидерами по добыче никеле​вых руд являются Россия (около 30% мировой добычи), Канада, Австралия, Греция, Новая Каледония (Франция) и др. По добыче оловянных руд выделяются Китай, Перу, Индонезия, Брази​лия, Боливия, Австралия, Малайзия, Россия — всего олово добы​вается в 13 странах мира.

Мировым лидером по добыче серебра является Мексика (около 20% мировой добычи), далее идут Перу, Австралия, Китай, Канада, США. Однако по запасам серебра на первом месте в мире находится Китай, который еще совсем недавно не входил даже в десятку ведущих стран мира по добыче серебра. По добыче з о л о -т а в мире лидирует ЮАР (около 20% мировой добычи), за ней сле​дуют США, Австралия, Китай, Канада, Россия (6%), Перу, Индо​незия, причем в ЮАР и России производство золота падает, в то время как в Австралии, Китае и Индонезии очень быстро растет. По добыче платины лидирует ЮАР (56% мировой добычи), на втором месте находится Россия (15%).

Нерудное минеральное сырье

Среди нерудного технологического сырья следует выделить а л м а з ы. Ведущими странами по добыче алмазов являются Австралия (Около 40% мировой добычи), Конго (ДРК), Ботсвана, Россия (око​ло 20% мировой добычи), ЮАР (эти 5 стран дают более 90% всех ал​мазов). Россия лидирует по запасам и добыче асбеста — около 40% мировой добычи. За Россией следуют Канада, Зимбабве и ЮАР. Песчаные прибрежные россыпи Балтийского и Северного морей — в Эстонии, Латвии, Литве, Польше, России — содержат большие за​пасы янтаря.

Среди нерудного сырья выделяется химическое сырье: фосфориты, апатиты, минеральные соли, серу. Фосфорное сырье добывается почти в 30 странах мира, среди которых лидируют США (' Д мировой добычи), Китай (75 мировой добычи), Марокко. Апатитами богаты Россия, а также Бразилия, Вьетнам, ЮАР. По добыче солей выделяются США ('/5 мировой добычи), Китай, ФРГ, Канада, а по добыче серы — США, Канада, Россия.

Среди строительного сырья наиболее быстрыми темпами (5,5% вгод)растет добыча облицовочного камня. Кроме того, растет добыча щебня, гравия, песка, глины, извести.

Анализируя географию мировой горнодобывающей промышлен​ности, можно заключить, что существует порядка 10-15 стран, где до​быча минерального сырья играет первостепенную роль в междуна​родном географическом разделении труда. Это, прежде всего, Россия, Китай, Австралия, ЮАР, Саудовская Аравия, США, Канада, Брази​лия, Индия, Индонезия, Казахстан, Перу, Мексика, Чили, ДРК.

Земельные, водные, лесные и рекреационные ресурсы

Земельные ресурсы

Земельные ресурсы и почвенный покров являются базой для про​изводства сельскохозяйственного сырья и продовольствия. Общий земельный фонд мира (площадь суши за вычетом ледников Аркти​ки и Антарктики) равен 134 млн км2, или более 26% всей площади нашей планеты.

Структура земельного фонда с точки зрения развития сельско​хозяйственного производства выглядит не самым лучшим образом. Так, на обрабатываемые земли (пашня, сады, плантации) прихо​дится 11%, 26% — на луга и пастбища, 32% — на леса и кустарники, 3% — земли, отведенные под населенные пункты, промышлен​ность и транспорт, 28% составляют малопродуктивные и непро​дуктивные земли (болота, пустыни и территории с экстремальны​ми климатическими изотермами).

Таким образом, сельскохозяйственные угодья (пашня, сады, плантации, луга и пастбища) составляют лишь 37% земельного фонда (4,8 млрд га) и их увеличение в последние годы хоть и про​должается, но медленно. По величине сельскохозяйственных уго​дий среди стран мира выделяются Китай, Австралия, США, Рос​сия. Площадь пашни в структуре сельскохозяйственных угодий составляет 28% (1,3 млрд га), пастбищ — 70% (3,3 млрд га), много​летних насаждений — 2%.

По мере роста населения обеспеченность сельскохозяйствен​ными землями снижается: если в 1980 г. на душу населения мира приходилось 0,3 га пашни, то в 1994 г. — 0,24 га, а в 2004 г. — 0,21 га. В Северной Америке на душу населения приходится 1,62 га пахот​ной земли, Западной Европе — 0,2 га, Юго-Западной Азии — 0,2 га, Восточной Азии — 0,32 га. Велики контрасты между странами: в Австралии на жителя приходится 3,0 га пашни, в России — 0,9 га, в США — 0,7 га, Канаде — 1,5 га, Китае — 0,08 га, Индии — 0,17 га, Египте — 0,05 га, Японии — 0,03 га.

Уменьшение земельных ресурсов — общемировая тенденция: продуктивные земли постепенно занимают предприятия, города и другие населенные пункты, транспортная сеть. Огромные площади возделываемых земель утрачиваются в результате эрозии, засоле​ния, заболачивания, опустынивания, физической и химической деградации.

По данным ФАО (United Nations Food and Agriculture Orga​nization), общая площадь потенциально пригодных земель для зем​леделия в мире составляет около 3,2 млрд га. Однако для включе​ния в сельскохозяйственное производство этого резерва требуется колоссальное вложение труда и средств.

Водные ресурсы

Вода является необходимым условием существования всех живых организмов. С использованием водных ресурсов связана не только жизнь, но и хозяйственная деятельность человека.

Из общего количества воды на земле столь нужная для челове​чества пресная вода составляет 2,5% общего объема гидросферы (водной оболочки земли, представляющей собой совокупность мо​рей, океанов, поверхностных вод суши, подземных вод, льдов, сне​гов Антарктиды и Арктики, атмосферных вод), или примерно 30 млн м3, что превышает нынешние потребности человечества бо​лее чем в 10 тыс. раз, а остальные 97,5% объема гидросферы состав​ляют воды Мирового океана и соленые воды поверхностных и под​земных озер.

Подавляющая часть пресных вод (70%) находится в полярных и горных льдах и вечной мерзлоте, которые практически не исполь​зуются. Всего лишь 0,016% общего объема гидросферы составляют поверхностные воды рек, пресноводных озер, болот. Запасы прес​ных вод, пригодных для всех видов использования, называются водными ресурсами. Главным источником удовлетворения потреб​ностей человечества в пресной воде являются речные воды. Их объем оценивается в 40 тыс. м3, но реально можно использовать половину этого количества.

Распределение пресной воды по земному шару крайне нерав​номерно. В Европе и Азии, где проживает 70% населения мира, со​средоточено лишь 39% речных вод. Многие страны находятся на грани кризиса по степени обеспеченности водными ресурсами — например, Кувейт, ОАЭ, Катар, Ливия, Саудовская Аравия, Маль​та, Сингапур, Багамские, Мальдивские острова. Одновременно выделяются страны с высокой степенью обеспеченности — Рос​сия, США, Канада, Китай, Индия, Бразилия, Скандинавские стра​ны, Конго (ДРК).

По ресурсам поверхностных вод ведущее место в мире занимает Россия. Средний суммарный сток рек составляет 4270 км3 в год в основном за счет таких рек, как Енисей, Ангара, Обь, Печора, Се​верная Двина и др. Эксплуатационные ресурсы подземных вод со​ставляют 230 км3 в год. В целом в России на одного жителя прихо​дится 31,9 тыс. м3 пресной воды в год. Тем не менее и в России ряд регионов испытывает нехватку пресной воды (Поволжье, Цен​трально-Черноземный район, Северный Кавказ, Уральский, Цен​тральный районы), так как ее запасы сосредоточены на Европей​ском Севере, в Сибири и на Дальнем Востоке.

Объем мирового потребления воды составляет 25% водных ре​сурсов планеты, причем в результате мер по водосбережению рост потребления воды в мире замедлился и, по оценкам ООН, составил 4700 км3 в 2000 г. Можно констатировать, что человечеству в целом не угрожает недостаток чистой питьевой воды. Тем не менее в 2005 г. 1,4 млрд человек на Земле были лишены качественной пить​евой воды, так как они проживают или в странах с нехваткой пре​сной воды, или около источников воды, загрязненных бытовыми и промышленными отходами.

Главным потребителем воды в мире остается сельское хозяйство (69%), затем промышленность (21%), в быту потребляется всего 6%. В России структура водопотребления иная. Расход воды на про​мышленные нужды составляет 40%, на сельское хозяйство идет 24%, бытовые расходы — 17%. Подобная структура потребления сложи​лась вследствие высокой доли водоемких отраслей промышленно​сти и расточительного потребления воды в быту. Слабая обеспечен​ность водными ресурсами главных сельскохозяйственных районов страны — южных увеличивает уровень использования воды в сель​ском хозяйстве. Тем не менее суммарный расход воды в России со​ставляет всего лишь 3% среднего многолетнего стока рек страны.

Водные ресурсы играют важную роль в развитии мирового энергетического хозяйства. Мировой гидроэнергетический потен​циал оценивается в 10 трлн кВт-ч возможной выработки электро​энергии. Около 1/3 этого потенциала приходится на 6 стран мира: Россию, Китай, США, Конго (ДРК), Канаду, Бразилию. Гидроэнергопотенциал России оценивается в 2,5 трлн квт-ч, из них тех​нически возможно использовать 1,7 трлн кВт ч электроэнергии. По обеспеченности гидроэнергоресурсами Россия занимает второе место в мире после Китая.

Лесные ресурсы

Мировые лесные ресурсы оцениваются по показателю лесистости, размерам лесной площади, запасам древесины. Лесные ресурсы — это исчерпаемые, но возобновимые ресурсы многоцелевого испо​льзования.

Показатель лесистости территории — это отношение площади лесов к общей территории страны. Россия по этому показателю за​нимает 21-е место в мире из-за большой площади, тундры и степей.

Общая лесная площадь превышает в мире 3,4 млрд га что со​ставляет 27% земной суши1. По размерам лесной, площади на душу населения Россия является лидером (3 га), в то время как в Европе этот показатель равен 0,3 га, в зарубежной Азии 0>2, в Африке 1,3, Северной и Южной Америке — 2,5 и 2,2 га соответственно..

Площадь лесов в мире ежегодно уменьшается примерно на 20 млн га, или на 0,5%. Особую тревогу вызывает состояние тропи​ческих лесов, которые вырубаются, по подсчетам экспертов, со скоростью 15-20 га в минуту. Так, Латинская Америка и Азия уже  потеряли 40% вечнозеленых тропических лесов, Африка — 5%. Вместе с тем, несмотря на интенсивную эксплуатацию лесов север​ного пояса, в США, Канаде, Скандинавских странах благодаря ра​ботам по лесовосстановлению и лесоразведению общая площадь лесов не уменьшилась.

Запасы древесины на корню в мире составляют примерно 330 млрд м3. Россия занимает первое место по запасам древесины в мире — 25% мировых, в том числе почти половина запасов древес​ных хвойных пород. Ежегодный прирост древесины, определяю​щий эксплуатацию лесов без подрыва их воспроизводства, состав​ляет, по оценке, 5,5 млрд м3. В 2005 г.объем заготовок древесины составил 5,0 млрд м3, т.е. объем заготовок приближался к годовому приросту древесины. В России естественным путем восстанавлива​ется около трети ежегодно вырубаемых лесов, остальные требуют специальных мер по их возобновлению.

Рекреационные ресурсы

Под рекреационными ресурсами понимают природные компоненты и антропогенные объекты, обладающие уникальностью, историче​ской, художественной и эстетической ценностью, целебно-оздоро​вительной значимостью, предназначенные для организации раз​личных видов отдыха, туризма и лечения. Они подразделяются на природные и антропогенные рекреационные ресурсы.

Среди природных рекреационных ресурсов выделяются геологические и геоморфологические, гидрологические, климати​ческие, энергетические, биологические, ландшафтные ресурсы. К первым можно отнести Восточно-Африканский риф, Хибин​ский массив на Кольском полуострове, вулкан Везувий, Гималаи, плоскогорье Тибет, Сахару, Гранд-Каньон в США, заповедник «Столбы» в Краснодарском крае.

К гидрологическим рекреационным ресурсам относят все типы по​верхностных и подземных вод, обладающим рекреационными свойст​вами: озеро Байкал, водопад Анхель в Венесуэле, Мертвое море, каскад горячих горных озер Памук-Кале в Турции, ледники Федченко и Мед​вежий на Памире, временно текущие реки на Памире.

К климатическим рекреационным ресурсам относят все курор​ты мира (приморские, горные, степные, лесные, пустынные, пе​щерные) и даже некоторые места с экстремальными свойствами климата и погоды (самое холодное место на Земле, самое ветреное, самое влажное, самое жаркое).

Биологические и ландшафтные рекреационные ресурсы объеди​няют элементы живой и неживой природы: почвенные, флористи​ческие и фаунистические ресурсы, представляющие научную, по​знавательную, медико-биологическую и эстетическую ценность. Среди уникальных биологических ресурсов и ландшафтов мира вы​деляются: остров Мадагаскар с его экосистемой, насчитывающей 10 тыс. видов эндемичных растений и животных, бассейн Амазонки, кальдера Нгоро-Нгоро в Танзании, Горный Алтай, вулканы Камчат​ки, девственные леса Коми, черноземы и можжевеловые рощи Краснодарского края, кедровая и пихтовая тайга в Российской Федерации, парк секвой в США, белые медведи Арктики, кенгуру Австралии, морские котики Командорских островов, Беловежская Пуща Белоруссии.

Рекреационные ресурсы антропогенного происхождения можно подразделить на материальные (воплощенные в памятниках архи​тектуры, музеях, дворцово-парковых ансамблях и т.д.) и духовные, нашедшие отражение в науке, образовании, литературе, народном быте и т.д. К числу российских объектов всемирного наследия ан​тропогенного происхождения относят: Московский Кремль и Крас​ную площадь; исторический центр С.-Петербурга, Новгорода; архи​тектурный ансамбль Троице-Сергиевой лавры в г. Сергиев Посад, памятники Владимиро-Суздальской земли; церковь Бориса и Глеба, церковь Вознесения в Коломенском (Москва); историко-культур​ный комплекс Соловецких островов; погост Кижи.

Главным экономическим ресурсом любой страны и мировой эко​номики в целом являются трудовые ресурсы (труд), т.е. люди с их способностью производить товары и услуги. Все чаще этот ресурс оценивают не столько количественно, сколько качественно.

Человеческие ресурсы и их распределение по странам и регионам.

Понятие человеческого капитала и его элементы

Способности к труду у людей различны, а отсюда различны их спо​собности приносить доход. Частично эти способности заложены у че​ловека с рождения, частично приобретаются им в течение всей жизни. Светлая голова в сочетании с хорошим образованием, хорошая на​следственность вместе со здоровым образом жизни дают работника, доход которого может быть высоким. Способность человека к труду, приносящая ему доход, называется человеческим капиталом. Данный термин, в отличие от термина «трудовые ресурсы», принимает во вни​мание не только количество, но и качество рабочей силы.

Если рассматривать трудовые ресурсы как человеческий капи​тал, то тогда расходы на образование и культуру, здравоохранение и отдых, жилье и транспорт (данный ряд можно продолжить) нужно рассматривать как инвестиции в этот капитал. Трудности с оценкой врожденных способностей, двойственность расходов на отдых, жилье и транспорт (все ли они идут на пользу трудовым спо​собностям?) приводят к тому, что человеческий капитал каждого работника оценивают прежде всего по затратам на его здоровье, об​разование и науку, информационное обслуживание, культуру и ис​кусство. С точки зрения статистики это главные элементы инве​стиций в человеческий капитал.

Подсчитанные в целом по стране подобные затраты за период в 13-14 лет (это максимальный срок обучения среднестатистическо​го работника в ведущих развитых странах в конце прошлого века) можно рассматривать как величину человеческого капитала, нако​пленного в этой стране. Если перевести эти расчеты в доллары по ППС, то в конце прошлого десятилетия величина накопленного в мире человеческого капитала выглядела следующим образом (табл. 3).

Таблица 3 –  Оценка человеческого капитала в ряде стран мира в конце XX в.
	Страны и регионы
	Человеческий капитал

	
	общий объем, трлн долл.
	% к мировому итогу

	Мир в целом
	365
	100

	Страны «семерки» и ЕС
	215
	59

	В том числе США
	95
	26

	Страны СНГ
	40
	11

	В том числе Россия
	30
	8

	Прочие страны
	110
	30

	В том числе Китай
	25
	7

	Индия
	7
	2

	Бразилия
	9
	2


Источник: Нестеров Л., Аширова Г. Национальное богатство и человеческий капитал // Вопросы экономики. 2003. № 2. С. 103.

Как видно из таблицы 3, человеческий капитал мира сосредото​чен в развитых странах, хотя в них проживает лишь 15% населения Земли. Велик человеческий потенциал и стран СНГ (прежде всего России), хотя в них сосредоточено немногим более 4% населения мира (3,1% в России).
Значение человеческого капитала в постиндустриальной экономике

В постиндустриальной экономике оба главных для нее ресурса — труд и знания — объединяются в человеческом капитале (недаром этот термин родился в постиндустриальные времена). Оценка ра​бочей силы прежде всего с точки зрения ее качества приводит к ряду последствий.

Стремление работника получить наилучшее образование в со​ответствии с достижениями современной науки и все возрастаю​щее внимание к своему здоровью, отдыху, культурному уровню, жилищным условиям и транспортной мобильности приводит к бы​строму росту затрат (и частных, и государственных) на эти отрасли, большинство из которых в России объединяют под названием «со​циально-культурная сфера» (за рубежом ее называют обычно коро​че — «социальная сфера»). Она становится главным объектом рас​ходов как всего общества, так и домохозяйств. Например, в рос​сийском расширенном бюджете (т.е. бюджете федерации плюс бюджеты регионов и государственных внебюджетных фондов) на социально-культурные мероприятия, а также науку и жилищно-коммунальное хозяйство приходится более 60% всех расходов. А в структуре расходов российских домашних хозяйств эти затраты мо​гут быть оценены примерно в 40%.

Обратим внимание на то, что в статистике инвестиции — это вложения в финансовый или реальный капитал. В результате ог​ромная часть затрат на человеческий капитал (не в строительство и модернизацию учебных и научных учреждений, домов, сооруже​ний и их оборудование, а в их содержание, ремонт и оплату персо​нала) не проходит в статистике как инвестиции. В этом кроется один из возможных ответов на парадокс постиндустриальной эко​номики — почему при переходе к постиндустриальной стадии раз​вития начинает снижаться отношение инвестиций к ВВП (норма валового накопления) — см. п. 5.1.

Другим последствием быстрого роста стоимости человеческого капитала является удорожание рабочей силы прежде всего в разви​тых стран в связи с быстрым ростом стоимости человеческого капитала именно в этой группе стран. А в результате недорогая рабо​чая сила становится все более важным конкурентным преимущест​вом для экспортеров из остальных стран (отсюда, например, обилие в мире простых и недорогих китайских товаров). Более того, это подталкивает ТН К развитых стран к переносу в остальные страны мира тех производств, в которых можно максимально ис​пользовать менее дорогой местный человеческий капитал (значи​тельная часть упомянутых товаров китайского происхождения произведена на предприятиях ТНК в КНР).

Однако производство большинства неторгуемых товаров и услуг невозможно перенести за рубеж и полагаться на их импорт, а в результате в развитых странах возникает нехватка желающих ра​ботать на низкооплачиваемых местах, которые не требуют боль​шого образования. Типичным выходом из этой ситуации стало привлечение в богатые регионы менее образованной рабочей силы из других регионов и особенно ее миграция из менее развитых стран (примером может быть Москва, где в строительстве, город​ском транспорте, розничной торговле трудится огромное количе​ство приезжих из других регионов России и соседних стран СНГ). Обратим внимание на то, что подобный выход выгоден прежде всего предпринимателям, которые могут не повышать заработную плату мигрантам. Ведь без этих мигрантов пришлось бы пойти на существенный рост оплаты труда в указанных отраслях для при​влечения местной рабочей силы. Так, в США минимальная ставка оплаты труда держится на уровне 5,15 долл. за час уже не одно де​сятилетие во многом за счет притока рабочей силы из соседней Латинской Америки, согласной трудиться на простой работе за эти деньги.

Экономически активное население мира

К трудовым ресурсам относят население в трудоспособном возрасте (в России — женщин с 16 до 55 лет и мужчин с 16 до 60 лет). Если из числа этих потенциальных работников исключить студентов и уча​щихся, военнослужащих, инвалидов и женщин, занятых воспита​нием детей, то оставшуюся часть называют экономически активным населением (рабочей силой). Она включает как работающих, так и безработных.

В середине нашего десятилетия экономически активное насе​ление мира составляло около 3 млрд чел., т.е. немногим меньше половины всех жителей Земли. Из них лишь около 0,5 трлн прихо​дилось на развитые страны, хотя здесь и производится 56% ВВП мира. Остальные 2,5 трлн чел. сосредоточены в странах с фор​мирующимися рынками, в том числе в России экономически ак​тивное население составляет 77%трлн чел.

При количественной оценке экономически активного населения той или иной страны нужно учитывать два следующих аспекта. Во-первых, какова динамика экономически активного на​селения. Увеличение численности экономически активного насе​ления гарантирует ресурсы для роста ВВП, особенно если этот рост преимущественно экстенсивный, как, например, во время актив​ной индустриализации. Ни Запад, ни Россия в прежние времена, ни новые индустриальные страны и Китай в нынешние времена не смогли бы обеспечить высокие темпы индустриализации без быст​рого роста рабочей силы. Однако если ее рост опережает потребно​сти экономики, то возникает безработица (см. ниже).

Во-вторых, какова демографическая нагрузка на общество. Косвенное представление о ней дает доля населения в трудоспо​собном возрасте. По данным Всемирного банка, в 2004 г. люди в возрасте от 15 до 64 лет составляли 67% населения в развитых стра​нах, 53% населения Африки южнее Сахары, 61% — Южной Азии, 64% — Латинской Америки, 68% — ЦВЕ и СНГ, 70,5% — Китая. Таким образом, наибольшая демографическая нагрузка была в наименее развитых регионах мира.

При качественной оценке экономически активного насе​ления мира надо принимать во внимание прежде всего уровень об​разования и здоровья этого населения.

Наиболее образованно население развитых стран: количество лет, отданных взрослым человеком на школьное и послешкольное образование, колеблется от 9 с небольшим лет в Италии и Испании до 13,8 лет в США и 14,3 лет в Канаде. В развивающихся странах картина пестрая: наиболее высок уровень образования в Латин​ской Америке (8,4 года в Бразилии и 10,3 года в Аргентине), наибо​лее низок — в Африке южнее Сахары (лишь немногим более 1 года в Буркина-Фасо, Нигере и Чаде). Ситуация в странах с переходной экономикой такова: 6,5 лет в Китае и 7 лет во Вьетнаме, 9-11 лет в странах ЦВЕ (кроме Балтии) и 10,5-12,5 лет в бывших советских республиках, кроме России, где этот показатель стоит на третьем месте в мире — 13,7 лет.

Также сильно дифференцирован мир по состоянию здоровья своих обитателей. Если судить о здоровье по предстоящей продол​жительности жизни (показывает, какой будет среднестатистиче​ская продолжительность жизни родившегося младенца), то в раз​витых странах она составляла в среднем около 79 лет (от 78 лет в США, Дании, Португалии и Южной Корее до 82 лет в Японии и Гонконге). В развивающихся предстоящая продолжительность жизни сильно колебалась по регионам — от 50 лет в Африке южнее Сахары до 73 лет в Латинской Америке. Огромны колебания этого показателя и в странах с переходной экономикой — 74 и 72,5 года во Вьетнаме и Китае соответственно, 71—77,5 лет в странах ЦВЕ (включая Балтию), от 62,5 лет в Туркмении до 72 лет в Армении на пространстве СНГ, в том числе в России — 66,5 лет (против 69,5 лет в 1989 г.), что объясняется произошедшей в 1990-е гг. в большинст​ве бывших советских республик экономической и социальной ка​тастрофой.

Предпринимательские ресурсы мира

Трудовые ресурсы включают в себя собственников компаний и ру​ководителей компаний. Их называют предпринимателями, т.е. орга​низаторами экономических процессов на микроуровне. Предпри​ниматели являются составной частью одновременно двух видов ре​сурсов — трудовых и предпринимательских.

Понятие предпринимательства

Предпринимательский ресурс (предпринимательский потенциал, предпринимательство) — это способность к эффективной органи​зации взаимодействия остальных экономических ресурсов — тру​да, земли, капитала, знаний — для осуществления хозяйственной деятельности. В состав предпринимательского ресурса входят его носители — предприниматели, его инфраструктура — рыночные институты, его этика и культура.

Границы слоя предпринимателей расплывчаты. Так, многие владельцы компаний не принимают участия в их управлении. Большинство менеджеров низшего звена являются в основном простыми исполнителями, а не организаторами экономических процессов, и поэтому они также не могут быть отнесены к пред​принимателям. К ним нельзя отнести и чиновников государствен​ных учреждений, хотя их деятельность оказывает серьезное воздей​ствие на предпринимательство.

Другая составная часть предпринимательского ресурса той или иной страны — это рыночная инфраструктура, т.е. такие институты и нормы рыночной экономики, как биржи и банки, страховые и ау​диторские компании, консультационные и юридические фирмы, суды, государственные экономические органы, хозяйственное за​конодательство.

Наконец, составная часть предпринимательского потенциа​ла — это этика и культура предпринимательства. Если предприни​мательская этика (а не только национальное законодательство) не допускает обмана партнера, а культура предпринимательства имеет длительную историю и значительная часть общества склонна к предпринимательству, то подобная атмосфера способствует высо​кому предпринимательскому потенциалу страны.

В целом можно сделать вывод, что в той или иной стране пред​принимательский ресурс обилен, если в ней немало опытных и об​разованных предпринимателей, развита рыночная инфраструкту​ра, имеет глубокие корни предпринимательская этика и культура, а сам дух общества не просто благожелателен к предпринимательст​ву, а пронизан стремлением к нему значительной части населения. Подобными характеристиками обладают прежде всего развитые страны, большинство из которых взращивали предприниматель​ский ресурс столетиями (Европа) или являются наследниками ста​рой предпринимательской культуры (Северная Америка и другие переселенческие страны), а также некоторые из новых развитых и новых индустриальных стран с глубокими торговыми традициями. Мировой опыт также показывает, что предпринимательский ре​сурс наиболее эффективно используется в указанных странах, если сильная степень либерализации хозяйственной деятельности соче​тается с высокой эффективностью государственных институтов, а также активной государственной поддержкой малого и среднего предпринимательства и политикой поощрения конкуренции на внутреннем рынке.

У России состояние ее предпринимательского потенциала во многом обусловлено переходным характером российской эконо​мики. С одной стороны, в нашей стране быстро растет численность и квалификация предпринимателей (во многом этому способству​ют сравнительно радикальный характер экономической реформы и высокий уровень образования населения), расширяется пред​принимательская (рыночная) инфраструктура. С другой стороны, значительная часть российских предпринимателей все еще не име​ет необходимого опыта и соответствующего образования, слабы и неэффективны многие институты рыночной инфраструктуры,

очень низка предпринимательская этика и культура, значительная часть населения враждебно относится к предпринимателям как слою общества.

Состояние предпринимательского потенциала России во мно​гом обусловлено также традиционной для нашей страны тесной связью предпринимателей с государственным аппаратом. Во-пер​вых, в стране сохраняется огромное число государственных и полу​государственных фирм (начиная от «Газпрома» и кончая муници​пальными предприятиями), в управление которыми активно вме​шиваются и менеджеры, и чиновники. Во-вторых, очень велика зависимость даже целиком частных фирм от государственного ап​парата из-за высокой бюрократизации и коррумпированности всей жизни в стране, в том числе хозяйственной. В-третьих, многие из российских чиновников сами являются негласными предпринима​телями (лишь формально выйдя из бизнеса на период госслужбы или создав свой бизнес за счет взяток на госслужбе), руководя своими фирмами через подставных лиц.

Рост значения предпринимательских ресурсов в условиях глобализации

Значение предпринимательского ресурса в мире растет. Это объяс​няется тем, что по мере того, как экономические ресурсы из разных стран мира становятся все более доступными, повышается значе​ние того ресурса, который может организовать оптимальным спо​собом эти все менее дефицитные ресурсы. Кроме того, даже компа​нии, не связанные с внешним рынком, испытывают все большее давление со стороны иностранных конкурентов на внутреннем рынке, и чтобы ее выдержать, им нужно постоянно повышать уро​вень своего менеджмента, т.е. эффективно использовать свой пред​принимательский потенциал.

А в результате предпринимательство наряду со знаниями и тру​дом часто имеет большее значение, чем такие экономические ре​сурсы, как земля и капитал.

Научно-технический и индустриальные потенциал мирового хозяйства.

В последние столетия значение знаний как экономического ресур​са нарастает. В XXI в. знания превращаются, вероятно, в главный экономический ресурс.

Знания вырабатываются прежде всего в сфере науки, точнее — в сфере научных исследований и опытно-конструкторских работ (НИОКР), и распространяются в основном через сферу образова​ния и другие каналы, приобретая характер информации. Поэтому в современном мире велико значение научного потенциала (научных ресурсов), образовательного (образовательных ресурсов) и инфор​мационного (информационных ресурсов). Так, в развитых странах расходы (инвестиции) на развитие ресурсов знаний в 2002 г. превы​сили 9% ВВП.
Научные ресурсы мира

Научные ресурсы характеризуют объем и качество накопленных зна​ний и способность страны к их воспроизводству, прежде всего в сфе​ре НИОКР, и их внедрению в виде инноваций, т.е. новых или усо​вершенствованных продуктов и технологий. Масштабы НИОКР за​висят от ресурсного обеспечения (финансирование, кадры, науч​ное оборудование), организационной структуры, государственной политики в сфере НИОКР, а масштабы инноваций — прежде всего от инновационного климата, диктующего спрос на результаты НИОКР. Так, в России ее научные ресурсы используются слабо во многом из-за малого спроса российской экономики на результаты НИОКР.

Важнейшими показателями, характеризующими научные ре​сурсы отдельных стран, являются показатели материально-кадро​вой обеспеченности сферы науки и результативности научных ис​следований в целом по стране:

•
доля расходов на НИОКР в ВВП;

· численность занятых в НИОКР (исследователей и техниче​ского персонала) в общей численности населения или в численно​сти занятых в экономике;

· индекс цитирования (частота ссылок в научных изданиях на работы исследователей данной страны) с учетом языковых барье​ров;

· число международных премий (прежде всего Нобелевских) за выдающиеся научные достижения.

Таблица 4 – Отдельные показатели ресурсов знаний и их эффективности в ведущих странах мира в 2004 г.
	
	Доля расходов

на НИОКР в ВВП, %
 (2005 г.)


	Число ис​следова​телей

на 10 тыс. занятых в эконо​мике1


	Удельный вес сту​дентов в своей возраст​ной группе2, %


	Доля расходов

на ИКТ в ВВП,

%3
	Число ПК на

1000 чело​век
	Место в рей​тинге 150

стран по индексу ИКТ Все​мирного

банка
	Доля вы-сокотех-нологич-ной про-

дукции в экс​порте страны, %

(2003 г.)

	Страны
	
	
	
	
	
	
	

	США
	2,6
	93
	83
	8,8
	760
	4
	35,8

	Япония
	3,3
	104
	52
	7,4
	425
	14
	28,9

	Южная
	
	
	
	
	
	
	

	Корея
	3,0
	68
	89
	6,6
	558
	8
	36,1

	Швеция
	3,9
	106
	82
	7,1
	640
	5
	22,0

	Финлян-
	
	
	
	
	
	
	

	дия
	3,5
	177
	87
	6,9
	442
	13
	24,0

	Велико
	
	
	
	
	
	
	

	британия
	1,9
	55
	63
	7,3
	496
	6
	34,7

	Франция
	2,1
	75
	55
	5,7
	440
	21
	22,5

	Германия
	2,5
	69
	50
	5,7
	440
	11
	19,1

	Италия
	1,1
	30
	59
	4,1
	232
	22
	11,0

	Россия
	1,2
	62
	65
	5,0 (2006 г.)
	113
	59
	Н.д.


      1
В пересчете на полную занятость.

           2
Студенты последней ступени средних специальных и высших учебных заведений. Возрастная группа определяется исходя из официального возраста получения полного среднего образования плюс пять лет.

3
Подробнее см. ниже.

Источник: Наука России в цифрах: 2005, стат. сб. М.: ЦИСН, 2005. С. 180, 185; World Development Indicators 2006. Tables 2.10, 2.11, 5.114; Science and Technology: Trends and Policies for the Information Society. 2006 World Information and Communication Report. The World Bank, 2006. P. 159-160; Main Science and Technology Indicators 2007/1. OECD 2007. P. 18.

Эффективность сферы НИОКР зависит как от материально-кадрового обеспечения, так и от спроса на результаты исследова​ний и разработок, т.е. от инновационной активности частного сек​тора экономики. Поэтому важную роль в оценке экономической эффективности использования научных ресурсов играют следую​щие показатели: доля высокотехнологичных отраслей в промыш​ленном экспорте, доля страны на мировом рынке новейших техно​логий; сальдо технологического баланса, т.е. баланс торговли ли​цензиями и патентами, ноу-хау, научно-техническими услугами. По статистике ОЭСР к наукоемким, или высокотехнологичным, относятся 5 отраслей: авиакосмическая, фармацевтическая, произ​водство компьютеров, коммуникационного оборудования, а также медицинской, точной и оптической аппаратуры.

Основной объем научно-технических ресурсов мира сосредото​чен в странах ОЭСР, а также в Китае, России и Индии. На долю США пришлось 35% общих расходов на НИОКР стран ОЭСР, ЕС (27 стран) — 24%, Японии — 14%. В 2003 г. США затратили на НИОКР (по паритету покупательной способности национальных валют) 285 млрд долл., Япония — 114 млрд, Германия — 57 млрд, Россия — 16,3 млрд, Китай — 84,6 млрд.

Подоле расходов на НИОКР в ВВП лидируют Израиль (4,4%), Швеция (3,9%), Финляндия (3,5%), Япония (3,3%) (см. табл. 4.2). Хотя средний показатель для ЕС составляет 1,86%, взят курс на увеличение этого показателя до 3% от ВВП в ближайшее десятиле​тие. Страны Азии, прежде всего Китай, Южная Корея и Индия, а также Бразилия, начиная с 90-х гг. высокими темпами наращивают свою научно-техническую базу.

В развитых странах частные компании стали основным инвесто​ром в НИОКР: частный сектор обеспечивает около 70% всех расхо​дов на НИОКР в Японии, США и ЕС (в России — около трети). Нов ближайшие годы эта пропорция может сместиться в сторону госу​дарства из-за экономического кризиса.
Образовательные ресурсы мира

Образовательные ресурсы — накопленные поколениями объем и ка​чество знаний и профессионального опыта, которые усвоены насе​лением и воспроизводятся через систему образования.

Основные тенденции развития сферы образования таковы: по​строение непрерывной цепочки этапов образования, фундаментализация и профессионализация (сочетание базовых знаний со спе​циальными), междисциплинарность, ускоренное развитие новых дисциплин (информатика, биотехнология и т.д.), диверсификация (конкуренция между школами, формами обучения), демократизация, интернационализация. Общим для развитых стран является наличие часто перекрывающих друг друга ступеней образования, после которых учащийся получает соответствующий диплом и чет​ко определенные преимущества для дальнейшего обучения, или поступления на работу, или продвижения по службе.

В то же время проблемы образования различаются по странам. Если для развитых стран вопрос стоит о переходе к всеобщему выс​шему образованию, то для развивающихся стран в долгосрочном плане — это обеспечение полноценного среднего образования, а для многих — ликвидация неграмотности и введение всеобщей системы начального образования.

Важнейшими показателями, характеризующими образователь​ные ресурсы отдельных стран, являются:

· доля расходов на образование в ВВП;

· расходы на образование на душу населения;

· доля молодых людей, окончивших полную среднюю школу;

· доля студентов в возрастной группе 18—29 лет;

· численность студентов на 10 тыс. населения;

· доля лиц с высшим образованием;
· доля иностранцев в общей численности студентов. 
Качество образования проявляется в его востребованности и современности. Основным параметром оценки качества становит​ся не столько объем усвоенных знаний (они быстро устаревают, кроме фундаментальных), сколько умение учиться, навыки само​стоятельного поиска информации и самообучения.

В странах ОЭСР увеличился охват населения высшим образова​нием (в 2002 г. в среднем 23% населения в группе 25—64 лет имело высшее образование, в том числе в США — 38%, Канаде — 43%). Все больше молодых людей стремятся получить высшее образование.

В последние десятилетия структуры высшего образования в развитых странах постепенно сближались, двигаясь к общей гло​бальной модели — 2/з студентов специализируются в гуманитарных областях (гуманитарные и социальные науки, право, педагогика, искусство), а '/3 изучает естественно-научные и технические дис​циплины (естественные науки, техника, медицина, строительство, сельское хозяйство). Доля выпускников вузов в области научно-технических дисциплин в 2001 г. в ЕС составила более 30%, в США - 17%, Японии - 12%.

Основная доля финансирования высшего образования в разви​тых странах приходится на государственные средства (78% в среднем по ОЭСР), однако растет доля частного финансирования (средств компаний и физических лиц). Роль частных источников финанси​рования значительно колеблется по странам — наименьшая в стра​нах Северной Европы (4% в Дании, Финляндии, Норвегии), 29% в Великобритании, 66% — в США, 84% — в Южной Корее.

Лидерами по подготовке кадров со средним специальным и высшим образованием являются США, ЕС, Япония и Россия. В 2001 г. в 15 странах ЕС было подготовлено 2,0 млн выпускников высшей школы (первой ступени, эквивалентной степени бакалав​ра), в 10 странах-кандидатах — еще 0,6 млн в США — 2,15 млн, в Японии — 1,1 млн, в России в 2007 г. — 1,3 млн человек (с дипло​мом специалиста). В июне 1999 г. в итальянском городе Болонье министры образования 29 европейских стран приняли Декларацию о европейском пространстве высшего образования, предусматри​вающую гармонизацию национальных систем высшего образова​ния к 2010 г. {Болонский процесс). Декларацию подписали 40 стран, Россия присоединилась к Болонскому процессу в 2003 г.

Большой рывок в деле подготовки национальных кадров за по​следние 20 лет сделати страны Азии, увеличив число получивших степень бакалавра в научно-технических дисциплинах более чем в три раза (до 8—10% общей численности выпускников).

Информационные ресурсы мира

В постиндустриальном обществе информация стала его неотъемлемым элементом, а уровень развития информационной инфраструктуры превратился в важнейшее условие конкурентоспособности страны в мировой экономике. Информация становится предметом массового потребления общества и стержнем общественного развития.

Совокупность информации, предназначенной для распростра​нения, приобретения и использования, находящейся как в госу​дарственной, так и негосударственных формах собственности, формирует национальные информационные ресурсы.

Важнейшим показателем уровня информационных ресурсов отдельных стран является доступ к информационным источникам, как к традиционным (радио, телевидение, печать, стационарная телефония), так и новым (мобильная связь, интернет-ресурсы):

• число ежедневных печатных изданий, радиоприемников, те​левизоров, подключений к кабельному телевидению, число теле​фонных номеров в расчете на 1000 населения;

· число мобильных телефонов, серверов и пользователей Ин​тернета в расчете на 1000 населения;

· доля расходов комплекса информационно-коммуникационных отраслей (ИКТ) в ВВП;

· число персональных компьютеров в расчете на 1000 населе​ния;

· индекс ИКТ Всемирного банка и индекс «цифрового досту​па», которые характеризуют степень развития сектора ИКТ в стра​не. Индекс ИКТ Всемирного Банка (WB 1СТ Index) рассчитывает​ся с 2005 г. с целью сравнительного странового анализа на основе 15 показателей, объединенных в 5 групп: состояние инфраструкту​ры (количество телефонов, включая мобильные, число пользовате​лей ПК и Интернета в расчете на 1000 жителей, домашних хозяйств с телевизором); качество связи и наличие широкополосной связи; ценовая доступность телефонной и электронной связи; эффектив​ность и ресурсообеспечение; использование в государственном и частном секторах, включая сферу образования. Индекс ИКТ (от 0 до 10) включает в себя ряд индексов, характеризующих состояние сферы ИКТ, в том числе «индекс цифрового доступа» Междуна​родного телекоммуникационного союза.

В 2001 г. сектор ИКТ в странах ОЭСР составил 10% ВВП, в нем было занято более 17 млн человек, на него пришлись '/4 затрат на НИОКР частного сектора, '/5 патентов. Лидерами в распростране​нии Интернета являются страны Северной Европы, США, Южная Корея, Япония. Свыше 2/з ПК и пользователей Интернета находят​ся в развитых странах. В развивающихся странах наиболее быстры​ми темпами растет сектор ИКТ в Китае, Индии, Бразилии.

На фоне мирового информационного сектора Россия выглядит пока скромно — в 2006 г. объем российского рынка ИКТ составил более 1% общемирового объема, составлявшего 915 млрд долл., в электронной форме находится пока незначительный объем инфор​мационных ресурсов. Однако по темпам развития ИКТ за послед​ние годы Россия опережает развитые страны — за 2008 г. рост его составил 22%, что значительно выше среднемировых показателей, доля ИКТ в ВВП составила около 5% и приблизилась к показате​лям некоторых развитых стран.

Наиболее динамично развивается рынок мобильной связи. В Москве и Санкт-Петербурге Интернетом пользуется свыше 40% населения, что сопоставимо с показателями ведущих западноевро​пейских столиц, в то же время еще полностью не решена проблема телефонизации сельских школ. Основными сдерживающими фак​торами развития информационного рынка в России являются: ре​гиональная неравномерность развития инфраструктуры, низкий уровень платежеспособности и компьютерной грамотности населе​ния, недостаток профессиональных кадров, отсутствие налоговых и прочих стимулов развития высокотехнологичных отраслей, сырье​вая ориентация промышленности, высокий уровень пиратства, не​достаточная поддержка безопасности информационного обмена.
Тема 6. Классификация стран по уровню социально-экономического развития  и их роли в мировой экономики

1. Неравномерность экономического развития стран в мировой экономике.
2. ПРС в структуре мировой экономики.
3. Развивающиеся страны.
4. Особенности экономического развития с перспективной экономикой.
Неравномерность экономического развития стран в мировой экономике.

За последние 10-15 лет картина мировой экономики меняется стремительно, как никогда ранее. Неравномерность и противоречивость экономического развития отдельных стран и регионов нарастали с такой быстротой, что привели к кардинальным сдвигам в мировой экономике. В результате обозначались контуры нового мира, который не укладывается в привычные теоретические постулаты закона неравномерного экономического и политического развития стран в эпоху империализма. Последний описывал неравномерность как довольно простой процесс по своей форме, содержанию, причинам и последствиям. Представлялось, что неравномерность есть непосредственный результат капиталистического характера производства, а в конечном счете результат погони за прибылью. При империализме неравномерный, но плавный, эволюционный ход развития сменился скачкообразным, что обострило противоречия между империалистическими державами вплоть до военных столкновений и войн за передел мира. Очевидно, что в настоящее время данные положения уже не отражают существующее положение вещей, поскольку кардинальным образом изменился мир, а экономическая теория отодвинула идеологические подходы на задний план.

Современное состояние мировой экономики и мирохозяйственных связей характеризуется тем, что рыночные отношения охватили преобладающую ее часть, и все страны вовлечены в них. Традиционные нерыночные уклады в развивающихся страны либо затронуты товарно-денежными отношениями, либо могут не приниматься во внимание при условии их полной изоляции. Административно-командные экономики бывших социалистических стран формируются в сторону рынка.

То есть, мировая экономика стала единой рыночной системой. Следовательно, системообразующим фактором в ней выступает капитал.

Капитал интернационален, он суть интегрирующий фактор. Национальные хозяйственные комплексы - национальны. Это не тавтология. Национальные экономики - специфичны и уникальны. Связи же между ними - однородны и имеют товарно-денежную форму. Они все более унифицируются международными правилами, соглашениями, конвенциями и т.п.

Мировая экономика, будучи рыночной системой, подчиняется определенным рыночным закономерностям.

Во-первых, рыночная экономика является системой, определяемой спросом, а данные производственные мощности, цены, заработная плата, произведенный национальный доход - эффективностью.

Во-вторых, в рыночной экономике состояния равновесия и неравновесия чередуются. Сама ее сущность состоит в отклонениях от "нормы". Равновесие есть лишь временное ее состояние.

В-третьих, способом существования рыночной системы являются как кризисы (циклические и структурные), так и динамичный рост. Мировая экономика представляется в виде системы с иерархией подсистем различных уровней: отдельные страны и их объединения, внутристрановые элементы - регионы и районы. По мере развития глобализации о последних также теперь можно говорить как о составляющих мировой экономики.

Таким образом, мировое хозяйство в настоящее время, когда в него вошла большая группа бывших социалистических стран с командно-административной экономикой, а также целый ряд развивающихся стран, стало преимущественно рыночным. На мировую экономику с присущей ей системой международных экономических отношений во все большей степени распространяются все свойства рыночной экономики как самоорганизующейся системы со слабым регулированием процессов, а, следовательно, и нестабильность, и кризисы и т.п. Следовательно, в условиях глобализации возрос главный системный фактор риска - неустойчивость самой рыночной системы. Особенно усилились риски для финансовой системы.

Обращает на себя внимание также тот факт, что неравномерность имеет и волнообразный характер, например "Новые индустриальные страны" (НИС) "первой волны" - Гонконг, Сингапур, Тайвань, Республика Корея, постепенно переходя к техногенному развитию производства как бы высвобождает место для НИС "второй волны" (Малайзия, Тайланд, Индонезия и др.), которые занимает их "ниши" в мировом хозяйстве. Тем временем постепенно формируется уже "третья волна" НИС (Турция, Тунис, Пакистан, Вьетнам и др.) Конечно, такое описание происходящих процессов неравномерности экономического развития носит несколько схематический характер и обладает определенной условностью, поскольку на самом деле место той или иной страны в мировом хозяйстве в сравнении с другими странами определяется широким кругом социально- экономических и политических факторов, конкретным ходом конкурентной борьбы и темпами экономического роста с учетом цикличности экономического развития.

Кроме капитала существует другой интернациональный фактор экономического развития в современном мировом хозяйстве, который также связан с неравномерностью, - научно-технический прогресс. Мировая цивилизация с конца прошлого века вступила на путь техногенного развития. Экономический прогресс, социальные условия жизни людей в обществе стали выступать как результат технического развития, технически вооруженного труда. К концу текущего столетия этот принцип стал воистину универсальным. Модель технико-экономического развития на основе рыночных структур приняла интернациональный, а затем и глобальный характер.

Такая ориентация изначально привела к иерархической структуре мирового хозяйства и наличию центров индустриального развития и отсталой периферии, как в рамках мирового хозяйства, так и в рамках отдельных стран. Одни страны и регионы имели преимущества в гонке индустриализации, а другие, не имея этих преимуществ, стали поставщиками минеральной и аграрной продукции. В техногенной модели мирового развития периферия заняла подчиненное, зависимое положение. Перспективы изменить его могут быть связаны только с подключением и индустриальному типу развития.

Таким образом, индустриальная модель развития мирового хозяйства по своей сути предлагает известную неравномерность экономического развития и является ее важнейшей причиной. 

Неравномерность экономического развития оцениваются путем сопоставлений стран по следующим основным направлениям.

· Главные макроэкономические показатели национальной экономики (ВВП, ВНД в целом и на душу населения) на данный момент и в динамике.

· Производительность труда.

· Развитие отраслей (объем выпускаемой продукции и услуг в целом и на душу населения).

· Роль в мировой торговле (или экспортно-импортная компонента в национальном производстве).

· Инвестиционная ситуация (инвестиционный "климат", как совокупность экономических, правовых, социальных и политических условий, обеспечивающих активную инвестиционную деятельность как ответственных, так и зарубежных инвесторов).

· Уровень развития НТП (расходы на НИОКР, количество зарегистрированных патентов, купля-продажа лицензий и др.).

· Уровень жизни населения.

· Конкурентоспособность национальной экономики, то есть способность выйти на мировой рынок с современной продукцией, поддерживать и наращивать свои конкурентные преимущества.

Сопоставление этих показателей по странам и регионам показывает, что картина мирового хозяйства не только не является статичной, напротив, она весьма динамична. "Центр активно воздействует на "периферию" и можно сказать, формирует ее путем вовлечения в свои орбиты международного разделения труда через торговые и финансовые потоки, которые как бы притягиваются "центром". Тем самым "центр" создает в масштабах мирового хозяйства экономические пространства, в которых он сохраняет за собой ведущую роль, опираясь на наиболее передовые технологии, отрасли, монополизируя "вершину" научно-технического прогресса.

Важнейшим проявлением неравномерности экономического развития является наличие слаборазвитых стран, представляющих собой застойную зону бедности. Разрыв между ними и наиболее развитыми экономиками расширяется.
Структурирование мирового хозяйства по социально-экономическим признакам предполагает выделение в мировом сообществе различных групп составляющих его государств. Признаки, критерии градации государств могут быть различными.

Например, в 90-е годы XX в. чаще других использовалась разбивка стран, предложенная Экономическим и социальным Советом ООН, в соответствии с которой все страны мира подразделялись на три основные группы: развитые страны с рыночной экономикой (США, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Италия, Канада и др.); страны с переходной экономикой (Албания, Болгария, Венгрия, Польша, Румыния, Чехия, Словакия, а также государства, возникшие после распада Советского Союза и Югославии); развивающиеся страны.

Классификация стран по методологии Мирового банка в качестве основного критерия разбивки государств рассматривает уровень дохода (таблица 5).

Таблица 5 –  Классификация стран по методологии Мирового банка
	Группы стран
	ВНП/чел.ло

лл.
	Число

стран
	Число жителей

	
	
	
	млн. чел.
	%

	С высоким доходом
	От 9656
	53
	927
	16

	Со средним доходом
	785 - 9656
	96
	
	

	в т.ч. : выше среднего
	3126-9656
	
	574
	10

	ниже среднего
	785-3126
	
	2283
	39

	С низким доходом
	до 785
	61
	2036
	35


Многие ученые классифицируют страны по стадиям экономического развития. У. Ростоу (США) подразделяет страны на традиционные, индустриальные и зрелые.

Классификация по типу хозяйственной системы разделяет страны мира на четыре основные группы:

– страны с экономикой типа натурального хозяйства; 
– страны-экспортеры сырья;

– промышленно развивающиеся страны;
– промышленно развитые страны; 
– новые индустриальные страны.

Первую группу составляют страны, в экономике которых преобладает низкоэффективное сельскохозяйственное производство. Примером может служить Эфиопия. Во второй Группе преобладают ближневосточные государства - экспортеры энергоносителей. Группа промышленно развивающихся стран демонстрирует быстрое развитие обрабатывающей промышленности и формирование среднего класса, как, например, в Индии. Промышленно развитые страны, как США, Япония, ФРГ, и др., образуют «ядро» мировой экономики, в котором создаются передовые технологии, производится наукоемкая и сложнотехническая продукция, складываются организационно-правленческие и социально-экономические стандарты, на основе которых формируется мирохозяйственный порядок. Новые индустриальные страны, как, скажем, Южная Корея, ускоренно осуществив индустриализацию, добились преобладания в национальной экономике промышленности, Потеснившей аграрный сектор, и пока занимают промежуточное место между промышленно развивающимися и развитыми странами.

Наиболее распространенный подход к структурированию мирового хозяйства выделяет группы стран, с точки зрения уровня их экономического развития на основе комплекса используемых показателей: ВВП (ВНП) или национального дохода на душу населения; отраслевой структуры национальной экономики; производства основных видов продукции на душу населения; уровня и качества жизни населения; показателя экономической эффективности, важнейшим из которых является производительность труда.
Развитые страны в мировой экономике

Внутри группы развитых стран можно выделить три центра, так на​зываемую триаду — ЕС, НАФТА и развитые страны Азии. Триаду выделяют потому, что в ней производится половина ВВП мира, а отчасти из-за того, что ЕС, НАФТА и развитые страны Азии демон​стрируют разные социально-экономические модели современного капитализма.

Каждый член триады имеет свою периферию, состоящую из экономически тесно связанных с ним стран. У НАФТА это прежде всего Латинская Америка, у ЕС — Центрально-Восточная Европа, часть стран СНГ, Ближний и Средний Восток (прежде всего среди​земноморские страны), Африка. Экономической периферией раз​витых стран Азии можно было бы считать Восточную, Юго-Вос​точную Азию и Австралию, но в этой части мира нет четкой ориен​тации именно на них как экономических лидеров.

Социально-экономические модели развитых стран

Американская модель основана на индивидуализме ее участников и поэтому ближе, чем остальные модели, к к канонам либера​лизма. Она всемерно поощряет предпринимательскую активность стремление к обогащению наиболее активной части населения Хотя малообеспеченным группам создается приемлемый уровень жизни за счет различных льгот и пособий, имущественное  расслое​ние весьма велико. Но социальное напряжение смягчается из-за наличия сравнительно равных возможностей для личного успеха в условиях либерального капитализма и либеральной, демократии.

Западноевропейскую модель труднее характеризовать из-за наличия разнообразных страновых моделей (например, из  западноевропейской явно выпадает британская модель, схожая с амери​канской). Тем не менее западноевропейскую модель (точнее, ее континентальный вариант, особенно рейнский капитализм) можно определить как кор п о рат и в и с тс к у ю модель, т.е ба​зирующуюся не столько на индивидуализме своих участников сколько на их хозяйственных, профессиональных, профсоюзных и  других объединениях (так называемых первичных корпорациях), проводящих в жизнь свои групповые интересы, часто через соци​альные столкновения. В результате верховным арбитром гармони​зации этих интересов является экономически сильное государство интересы частного бизнеса нередко ограничиваются в интересах остальных участников общества, но социальные высоки и поэтому имущественное расслоение невелико. Вступающие в ЕС страны также ориентируются на данную модель.

Японская (и во многом южнокорейская) модель часто называ​ется коммуналистской из-за приверженности японцев коммунализму (общинности), т.е. превалированию коллективных интересов над индивидуальными в любом коллективе (общие) — се​мье, округе, фирме. В этой модели социальное расслоение невелико и социальные обязанности во многом несут общины, а не государство (как это происходит в Западной Европе). Привержен​ность консенсусу в коллективе и между коллективами снижает сни​жает социальное напряжение в обществе. Однако b XXI в эта мо​дель все больше размывается растущим индивидуализмом.
Основные тенденции и проблемы экономики развитых стран

Глобализация является доминирующей тенденцией в эконо​мике развитых стран. Растет их экспортная квота, в капиталовло​жениях увеличивается доля прямых иностранных инвестиций, воз​растает доля приехавшей из-за рубежа рабочей силы, нарастает тор​говля знаниями. Как и в предыдущие десятилетия, это происходит прежде всего за счет экономических связей внутри самой группы развитых стран. В товарном экспорте США и Японии на другие развитые страны приходилось около 60%. Тем не менее можно от​метить сдвиги в географии внешнеэкономических связей развитых стран в сторону развивающихся и переходных экономик. А в резу​льтате можно говорить, что в ходе глобализации растет не только зависимость развитых стран друг от друга, как было в предыдущие десятилетия, но и от остальных стран мира.

Интеграция как тенденция проявляется в том, что хотя экономические отношения между членами триады развиваются активно, но наиболее динамично они развиваются внутри возглав​ляющих триаду интеграционных группировок, а также между ними и их периферией. Так, в НАФТА доля внутрирегиональной торгов​али в объеме всей внешней торговли этой группировки возросла с 36% в 1970 г. до 41% в 1990 г. и 56% в 2005 г. Размах отношений НАФТА с периферией во многом характеризует доля США во внешней торговле стран Латинской Америки, которая составляет 30%, превышает торговлю Латинской Америки с остальными ре​гионами мира и равна всей межлатиноамериканской торговле.

Активно этот процесс происходит в ЕС, где доля взаимной тор​говли достигла 60% еще к 1970 г., хотя с тех пор она мало меняется, Колеблясь от 55 до 67% в последующие годы. Одновременно идет процесс усиления веса ЕС в регионах его влияния: в 2004 г. во внешней торговле СНГ доля ЕС превысила 50%, а в Африке и на Ближнем и Среднем Востоке — 40%.

У Японии же торговля с соседями (Восточная, Юго-Восточная Азия) составляет менее 40% ее внешней торговли, а в экспорте пря​мых инвестиций из Японии на них приходится лишь около 25%. С другой стороны, в торговле стран Восточной и Юго-Восточной Азии (кроме новых индустриальных -азиатских стран) на Японию приходится всего 17%. Трудовая миграция в Японию из соседних стран также намного меньше, чем у НАФТА и ЕС, а японская иена не стала доминирующей международной валютой в своей части мира.

Подобная интенсивность региональных экономических связей во многом определяет сравнительно высокий уровень и хорошие перспективы экономической интеграции в Америке и Европе и сравнительно низкий уровень и неопределенные перспективы эко​номической интеграции в Восточной и Юго-Восточной Азии.

Либерализация, т.е. процесс уменьшения государственно​го вмешательства в экономику, в последние два-три десятилетия охватила всю группу развитых стран. Наблюдавшееся ранее бы​строе увеличение государственного вмешательства, прежде всего в форме государственных расходов и роста государственного сек​тора, происходило начиная с Первой мировой войны и вплоть до 80-х гг. XX в. Но после этого тенденция к росту государственных расходов по отношению к ВВП в большинстве развитых стран пре​кратилась, а в некоторых даже обратилась вспять. Кроме того, на​чалась приватизация и сдача на подряд частным компаниям госу​дарственной собственности (особенно в таких отраслях, как транс​порт и связь, энергетика, жилищно-коммунальное хозяйство).

Одно из объяснений причин быстрого роста масштабов госу​дарственного вмешательства в экономику развитых стран в XX в. и последующего прекращения этого роста состоит в том, что в совре​менной рыночной экономике государство должно активнее, чем в рыночной экономике чистой конкуренции, вмешиваться в хозяй​ственную и социальную жизнь, но в то же время государство и в этой системе лишь дополняет, а не подменяет рынок, и что в по​следние два десятилетия прошлого века граница между рынком и государством была эмпирически найдена.

Другим объяснением является гипотеза о необходимости ак​тивной роли государства в период перехода от системы чистого ка​питализма к системе современного капитализма на протяжении большей части XX в. Переход от одной экономической системы к другой сопровождался бурными социальными и экономическими потрясениями, смягчить которые смогло только активное государ​ственное вмешательство. После окончания этого перехода потря​сений стало меньше и система современного капитализма устано​вилась достаточно прочно. Она перестала нуждаться в чрезмерной государственной опеке, например в виде большого государствен​ного сектора. Отсюда прекращение роста государственных расхо​дов и приватизация части государственной собственности.

В то же время размеры государственных расходов колеблются в зависимости от того, какой модели придерживается та или иная страна: для американской модели характерны невысокие государ​ственные расходы (около трети ВВП), для японской — еще ниже (немногим больше четверти ВВП), для западноевропейской — наиболее высокие (близки к половине ВВП). При этом во всех цен​трах триады росли социальные расходы государства по отношению к ВВП, а стабилизация доли госрасходов в ВВП происходила из-за сокращения веса других статей бюджета.

Либерализация сопровождалась отходом (но не полным) в эко​номической политике развитых стран от кейнсианства к неоклас​сике, неолиберализму и отчасти институционализму. В результате большого опыта использования идей и инструментов всех этих школ в экономической политике развитых стран используется весь арсенал инструментов экономической политики с акцентом на наиболее эффективные для данной экономической ситуации и данной модели, хотя и с упором на неоклассические и неолибе​ральные. Из крупных развитых стран в последние десятилетия наи​более реалистичной была экономическая политика США. Для нее характерно:

· умеренное государственное вмешательство в хозяйственную жизнь, что достигается через сочетание немалых государственных расходов и сравнительно небольшого государственного сектора;

· достаточно активное использование административно-пра​вовых инструментов с одновременным упором на экономические инструменты, в результате чего государство весьма жестко следит за соблюдением «правил игры», но не душит бизнес чрезмерным государственным контролем, предпочитая экономические методы воздействия;

· высокая квалификация работников государственного аппа​рата позволяет стране в годы экономического подъема ориентиро​ваться на преимущественно либеральный подход к экономическо​му регулированию, а в годы спада — на преимущественно кейнсианский подход (повышение государственных расходов, снижение налогов, понижение валютного курса и др.).
Развивающиеся страны

Более половины населения мира живет в развивающихся странах, хотя здесь производится только четверть ВВП мира. Разрыв между двумя показателями объясняется отсталостью развивающихся стран.
Развивающиеся страны в мировой экономике. Сущность, причины и последствия отсталости

Главной причиной социально-экономической отсталости можно считать то, что переход вначале к рыночной экономике (капитализ​му), а затем и к современной рыночной экономике (современному капитализму) в развивающихся странах начался позже, чем в ныне развитых государствах. Это произошло из-за неразвитости их инсти​тутов, прежде всего таких, как права и формы собственности, права индивида и организаций, а также силы обычаев и традиций. В усло​виях распространения общинной собственности слаба конкуренция (а значит и тяга к инновациям), не одобряется индивидуализм (а зна​чит и предпринимательство), в обычае скептическое отношение к зарабатыванию прибыли за счет предпринимательских способно​стей. Именно отсталые социальные отношения порождают отсталую экономику (хотя существует и обратная связь), и поэтому отсталость не ликвидировать только экономическими и технологическими ме​тодами, не изменяя социальные отношения (примером может быть петровская Россия или современная Саудовская Аравия).

Соседство с развитыми странами демонстрирует отсталым странам большой разрыв в уровне развития и толкает их на путь до​гоняющего развития (см. п. 1.4). Однако при догоняющем разви​тии модернизация экономики происходит под влиянием не столь​ко внутренних, сколько внешних факторов. Ведь из развитых государств поступает в развивающиеся основная масса знаний, значительная часть капитала и предпринимательского опыта. Воз​никает феномен зависимого развития (зависимости), т.е. такого раз​вития национальной экономики, ход которого определяется ситуа​цией в нескольких зарубежных странах или даже одной. Наиболее ярко этот феномен виден в бывших колониях, многие из которых до сих пор зависят от бывших метрополий или попали в зависи​мость к другим развитым странам. В результате в мировом хозяйст​ве образуется центр в виде группы развитых стран, из которого идут экономические, культурные и политические импульсы, и перифе​рия, которая развивается под сильным влиянием этих внешних им​пульсов. Меньше это касается крупных отсталых стран с большим внутренним рынком и сильным воздействием на соседние страны (Индия, Бразилия), однако и их можно считать если не перифери​ей, то полупериферией мирового хозяйства.

В результате модернизации в экономике развивающихся стран обычно соседствуют два сектора — современный и традиционный. Современный сектор представлен капиталистическими предпри​ятиями (отечественными и иностранными обществами и товари​ществами, индивидуальными и фермерскими хозяйствами), а тра​диционный — докапиталистическими (кустарными промыслами, помещичьими и общинными хозяйствами). По мере повышения уровня развития страны доля в экономике первого сектора растет, второго — уменьшается. Сосуществование в экономике двух круп​ных и разных по природе секторов, каждый из которых состоит из более мелких секторов (укладов), называется многоукладностью.

В свете вышесказанного ссылки бывших колоний на то, что их отсталость порождена колониализмом, малоубедительны. Коло​ниализм, наоборот, разрушал отсталые докапиталистические отно​шения (пусть часто грубым способом), внедряя более передовые капиталистические, хотя это и имело следствием зависимое разви​тие. Эксперимент, поставленный историей в Африке (единствен​ной независимой страной там оставалась Эфиопия) и Латинской Америке (раньше всех там добилась независимости Гаити), проде​монстрировал, что отсутствие колониализма или преждевременное освобождение от него, скорее, затормозило социально-экономиче​ское развитие указанных стран. В то же время эксперимент в Азии, где независимыми оставались не только и ныне отсталые Непал и Бутан, но также более развитые Таиланд и Япония, может свиде​тельствовать против абсолютизации такого вывода.

Важность этой проблемы была отмечена еще У. Ростоу в его теории стадий экономического роста (см. п. 2.2), где он обращал внимание на то, что на третьей стадии (активной индустриализации) необхо​димо резкое увеличение нормы валового накопления. Однако это происходит с большим трудом из-за невысокой нормы валового сбережения в индустриализирующихся странах, которые обычно небогаты капиталом на данной стадии.

Ряду регионов развивающегося мира удалось добиться высокой нормы валового сбережения (так, в Азии она превысила 40%), что произошло во многом из-за повышения мировых цен на их экс​порт (характерно для Ближнего и Среднего Востока), форсирова​ния этими странами физических объемов экспорта товаров (наибо​лее характерно для Юго-Восточной Азии) и даже кредитной экс​пансии (особенно характерно для Китая, который международная статистика обычно относит к развивающимся странам). Однако в остальных регионах «третьего мира» норм валового сбережения на​много ниже — лишь около 20—25%, что недостаточно для высокой нормы валового накопления и, соответственно, быстрого эконо​мического роста (см. табл. 5.1).

Мобилизация средств для инвестиций идет в развивающихся странах всеми возможными способами и во многом за счет макси​мального привлечения средств извне — не только через вышеупо​мянутое форсирование экспорта и даже кредитную экспансию, но также через привлечение иностранного капитала и финансовой помощи. В современных условиях, когда капитал перестал быть де​фицитным ресурсом в развитых государствах, подобная сильная ориентация развивающихся стран на внешние источники финан​сирования их развития является разумной, однако она еще больше усиливает их зависимость.

Страны с переходной экономикой

Группа стран с переходной экономикой производит около 23% ми​рового ВВП. Все это страны догоняющего развития, осуществля​ющие переход от административно-командной системы к совре​менной рыночной экономике. Часть из них (ЦВЕ) сравнительно близка к превращению в развитые страны, по крайней мере, боль​шинство из них. Другая часть еще очень далека от этого (Китай и Вьетнам), хотя их шансы на это неплохи. Наконец, страны СНГ имеют разные шансы на преодоление своего отставания.

В странах с переходной экономикой системные реформы, т.е. ре​формы в ходе осуществления перехода от одной социально-эконо​мической системы к другой, осуществляются по-разному.

Концепции и направления системных реформ
Теория переходной экономики и методика осуществления систем​ных реформ не разрабатывались ни в социалистических странах, ни в мире до конца 50-х гг. Лишь в 60—80-е гг. в ЦВЕ начались иссле​дования возможностей реформирования социализма через широ​кое внедрение в него элементов рыночной экономики (возникла даже теория «рыночного социализма») и во многом через обобще​ние того, что уже было практически достигнуто на этом пути в со​циалистической Югославии и Венгрии. Опыт этих стран затем ис​пользовался в Китае и Вьетнаме. Позже, в 90-е гг., в постсоветских республиках широко использовался опыт времен радикальных ры​ночных реформ, проходивших тогда в Польше и других странах ЦВЕ.

Очень важными для ЦВЕ и СНГ стали теоретические и методи​ческие рекомендации Международного валютного фонда и Все​мирного банка (так называемый вашингтонский, а затем и поства​шингтонский консенсус, т.е. подход этих организаций к осуществ​лению системных реформ, во многом основанный на опыте реформирования экономики развивающихся стран — см. п. 10.2). Китай и Вьетнам слабо использовали эти рекомендации.

Теория переходной экономики и методика проведения систем​ных реформ по-разному трактуются представителями того или иного направления в экономической теории. В России спорят друг с другом прежде всего сторонники неолиберального и кейнсиан-ского направлений экономической теории. Либералы тяготеют к центрально-восточноевропейскому опыту и рекомендациям МВФ и ВБ, а кейнсианцы — к китайскому опыту проведения реформ и традициям активного вмешательства государства, достаточно по​пулярным во многих переходных экономиках в силу исторических причин. В результате можно говорить не только о складывающейся теории переходного периода, но и о разных подходах (концепци​ях) к ее реализации. Это прежде всего две концепции — эволюци​онного перехода и радикального перехода.

Концепция эволюционного перехода базируется на медленном и последовательном проведении системных эконо​мических реформ. В результате длительное время сосуществуют механизм административно-командной экономики (особенно в госсекторе) и рыночный механизм. Поэтому здесь действует так называемая двухсекторная модель экономики, а демонтаж первого сектора осуществляется постепенно. Достоинством концепции яв​ляется отсутствие так называемого трансформационного спада, т.е. сокращения ВВП в первые годы осуществления системных ре​форм, а также смягчение социальных последствий реформ. Недос​татками концепции являются медленные темпы построения совре​менной рыночной экономики в стране, сохраняющееся сильное государственное вмешательство. Наиболее последовательно кон​цепция эволюционного перехода реализуется в Китае, но сильное воздействие этой концепции видно и в других странах — Вьетнаме, Белоруссии, Таджикистане, Туркмении и Узбекистане. Практика показывает, что проведение в жизнь данной концепции или многих ее элементов возможно только при наличии авторитарной власти.

Концепция радикального перехода основывается на быстром, широком и параллельном проведении системных эко​номических реформ. Радикальный переход осуществляется прежде всего через быстрый демонтаж централизованного планирования и замену его на экономические методы регулирования (особенно финансовые, т.е. денежно-кредитные и налогово-бюджетные), бы​струю либерализацию цен и внутренней и внешней торговли. Од​ним из наиболее известных вариантов концепции радикального перехода была основанная на идеях монетаризма (т.е. одной из школ неолиберализма) «шоковая терапия», которая в целях быст​рого высвобождения рыночных сил рекомендовала резкий уход го​сударства из экономической жизни и одномоментную либерализа​цию цен, а также активную борьбу через жесткие бюджетные огра​ничения за устойчивые финансы (особенно борьбу с инфляцией), подорванные одномоментной либерализацией цен. Достоинством радикальной концепции является быстрое построение современ​ной рыночной экономики. Недостатками являются дестабилиза​ция финансов в ходе одномоментной либерализации цен и боль​шой и нередко длительный трансформационный спад из-за актив​ной борьбы с развязанной инфляцией, падение уровня жизни и рост безработицы, другие социальные проблемы. Данная концеп​ция стала преобладающей в ЦВЕ и СНГ, хотя отнюдь не везде она реализовалась с высокой скоростью, широким размахом и одно​временным проведением реформ во всех направлениях.

Основные сферы системных реформ

Теория переходной экономики выделяет следующие сферы (основ​ные направления) системных реформ: либерализация хозяйствен​ной жизни, институциональная трансформация, формирование новой отраслевой структуры и открытой экономики, реформиро​вание социальной сферы.

Либерализация хозяйственной жизни означает уменьше​ние роли государства в хозяйственной жизни. Для этого решаются следующие задачи:

• ликвидируется тотальное директивное государственное пла​нирование (т.е. обязательное к выполнению во всех отраслях и сферах экономики) и в результате резко сокращается сфера его применения (обычно только в госсекторе), а общенациональные планы и программы (если они вообще имеются) становятся инди​кативными, т.е. рекомендательными;

· государственное регулирование экономики осуществляется преимущественно экономическими мерами, особенно финансо​выми, прежде всего через налоги и бюджетные расходы, учетную ставку и валютный курс;

· ликвидируется монополия государства в большинстве сфер и отраслей экономики. В странах радикального перехода эта моно​полия ликвидируется в подавляющем большинстве отраслей и сфер, в странах эволюционного перехода — в большинстве, с со​хранением государственной монополии во многих отраслях тяже​лой промышленности, инфраструктуре, кредитной и внешнеэко​номической сфере;

· отменяется или резко ограничивается набор регулируемых государством цен (в России это цены и тарифы естественных моно​полий);

· проводится политика демонополизации и поощрения конку​ренции, в том числе через регулирование естественных монопо​лий, поощрение малого бизнеса, постепенное снятие ограничений для иностранных компаний (особенно характерно это для стран ЦВЕ).

Институциональная трансформация означает де​монтаж старых и параллельное создание новых институтов, т.е. формальных и неформальных правил поведения и организаций. Наиболее важными из этих институтов являются:

•
новое хозяйственное законодательство, прежде всего граж​данский кодекс. Но не менее важно соблюдение этого законода​тельства, для чего нужны сильные и независимые государственные институты, особенно институты принуждения (прокуратура, суды, полиция). В России же и ряде других стран СНГ укреплению ры​ночных институтов во многом мешают олигархические группы, ко​торые могут активно воздействовать на нынешние слабые институ​ты и поэтому заинтересованы не столько в укреплении прав собст​венности и конкуренции, сколько в дальнейшем их использовании для передела активов в свою пользу;

•
институт частной собственности. Причем наиболее эффекти​вен тот частный сектор, который опирается на собственные, а не приватизированные ресурсы. Опыт Китая и стран ЦВЕ показыва​ет, что у приватизированных предприятий, особенно крупных, больше проблем с хозяйствованием в рыночной среде, чем у пред​приятий, созданных с самого начала для работы в этой среде;

· институт конкуренции, который, по мнению ряда экономистов, важнее, чем институт частной собственности, так как послед​няя может даже мешать экономическому развитию через монопо​лии (примером может быть «Газпром» с невысокими темпами рос​та добычи газа при наличии его огромных запасов в России);

· этика хозяйствования в новых рыночных условиях, которая может содействовать новому хозяйственному законодательству (примером может быть низкая коррумпированность и законопос​лушность в странах Балтии) или, наоборот, мешать его выполне​нию (примером может быть Россия).

Формирование новой отраслевой структуры и открытой экономики в условиях отмены или резкого огра​ничения директивного планирования означает поощрение роста отраслей, ориентированных на внутренний и внешний платеже​способный спрос, а также постепенное свертывание неэффектив​ных отраслей.

Реформирование социальной сферы означает пре​жде всего реформирование пенсионной системы, систем обяза​тельного медицинского страхования, социального обеспечения, образования, жилищно-коммунального хозяйства. Ориентиром при этом является механизм социальной сферы в развитых рыноч​ных экономиках, где бесплатные государственные услуги сочета​ются с рыночными платными.

Страны с переходной экономикой осуществляют системные реформы по всем этим направлениям, однако методы и скорость решения возникающих при этом задач у них сильно отличаются. Это связано прежде всего с тем, какой из двух концепций систем​ных реформ они придерживаются, точнее, в каком сочетании они применяют элементы обеих концепций.

Концепции эволюционного и радикального перехода реализу​ются как в чистом, так и в смешанном виде. По степени радикализ​ма реформ можно следующим образом сгруппировать государства с переходной экономикой:

· страны с наиболее радикальным вариантом системных ре​форм — это основная часть стран ЦВЕ (Польша, Чехия, Словакия, Венгрия, Словения и страны Балтии);

· страны с менее радикальным вариантом — это основная часть государств СНГ (Россия, Украина, Молдавия, республики Закав​казья, Казахстан и Киргизия) и остальная часть стран ЦВЕ (госу​дарства Юго-Восточной Европы — Болгария, Румыния, Албания, олылинство республик бывшей Югославии), а также Монголия;

•
страны с наименее радикальным вариантом и сильными элементами эволюционного варианта — Белоруссия, Таджикистан, Туркмения, Узбекистан;

•
страны с эволюционным вариантом — Китай и Вьетнам. Выше говорилось, что ориентация на концепции радикального или эволюционного перехода оказала заметное воздействие на характер проведения системных реформ. В свою очередь, доминироние той или иной концепции в стране было обусловлено исходными условиями в этой стране перед началом реформ, а впоследст​вии и эффективностью проведения реформ.

Исходные условия

Исходные условия перед началом реформ в различных странах за​метно отличались. В первую очередь это:

· различный уровень политической демократии на момент на​чала реформ. Так, в СССР республики с наиболее демократически​ми политическими режимами проводили наиболее радикальные системные реформы и наоборот. В пользу этого вывода говорит и разница в политическом режиме между большинством стран ЦВЕ с их радикальными реформами, для которых характерна либераль​ная демократия, и Китаем с Вьетнамом, для которых характерна диктатура компартии. Можно сделать вывод, что степень экономи​ческого радикализма реформ была во многом политически обу​словлена;

· уровень экономического развития. В СССР наиболее высо​кий уровень был у прибалтийских республик, наиболее низкий — у среднеазиатских. Так, национальный доход на душу населения в Эстонии был более чем в два раза выше, чем в Таджикистане. Ес​тественно, что более высокий уровень экономического развития вызывал больше потребностей и больше возможностей для реали​зации наиболее радикального варианта системных реформ;

хозяйственные традиции. В странах ЦВЕ к началу системных реформ еще оставалась память о механизме рыночной экономики, что обеспечивало ее населению быстрое вхождение в новые усло​вия хозяйствования. Этому же отчасти способствовали и сильные торговые традиции в Китае и Вьетнаме, во многих странах Закавка​зья и Центральной Азии. Наконец, хозяйственная и трудовая этика в переходных экономиках заметно различаются, и либерализация экономической деятельности, особенно в условиях ослабления го​сударственных институтов, лишь усилила различия между страна​ми в уровне теневой экономики;

· культурологическая ориентация. Она обусловила особое вни​мание стран ЦВЕ к западноевропейской модели капитализма, Ки​тая — к соседним тайваньской и гонконгской моделям, мусульман​ских республик СССР — к наиболее успешным моделям исламско​го мира — турецкой и арабских стран Персидского залива, а прибалтийских республик — к модели Северной Европы;

· сбалансированность экономики. Так, созданный в советское время и размещенный преимущественно на территории России и Украины огромный ВПК, большой вес в экономике этих респуб​лик крупного, но неконкурентоспособного гражданского машино​строения сильно осложняет их переход на рыночные рельсы. В то же время в России большой вес в экономике конкурентоспособных отраслей по добыче и первичной переработке природных ресурсов позволяет ей решать некоторые проблемы становления рыночной экономики лучше, чем Украине, небогатой сырьевыми ресурсами. Помимо отраслевой сбалансированности важное значение имеет макроэкономическое равновесие, т.е. сбалансированность платеж​ного баланса, бюджета, спроса и предложения на деньги, товары и экономические ресурсы. Обострившаяся в последние годы сущест​вования СССР макроэкономическая несбалансированность меша​ла эффективному проведению реформ в постсоветских странах по сравнению, например, с Чехией, Венгрией и Китаем, где к моменту начала реформ подобная сбалансированность экономики была выше;

· состояние межэтнических и межрегиональных отношений. Длительный и разрушительный этнический и межрегиональный конфликт в бывшей Югославии явно затормозил проведение сис​темных реформ во многих из ее бывших республик. Обостренность этих отношений осложнила реформы и в большинстве постсовет​ских стран, доводя их до вооруженных конфликтов внутри страны (Чечня в России, Приднестровье в Молдавии, Абхазия и Южная Осетия в Грузии) и даже гражданских войн (Таджикистан) и воору​женных действий между странами из-за спорных территорий (Ар​мения и Азербайджан из-за Нагорного Карабаха).

Эффективность проведения реформ

По мнению Всемирного банка, важны не только исходные условия, но и эффективность проведения реформ. Поэтому обратимся к важнейшим моментам, воздействовавшим на системные реформы уже в ходе их проведения:

•  наличие общенациональной  стратегии (идеи). Если при проведении системных реформ элита страны представля​ет конечные цели реформ и методы их проведения и если эти цели и методы разделяются большинством внутри элиты и общества, то в этом случае в ходе проведения реформ возможна постоянная ори​ентация на их радикальный вариант, как, например, при наличии идеи «возвращения в лоно западной цивилизации» в странах ЦВЕ (это случай четкой национальной стратегии). Если большинство элиты и общества осознают необходимость реформ и представляют некоторые цели, но нет ясности и единодушия в остальных целях и тем более методах проведения реформ, то в этом случае возможна ориентация на эволюционный вариант или наименее радикальный вариант реформ (это случай менее четкой национальной страте​гии, как, например, в Китае). Первоначальный радикализм при от​сутствии национальной стратегии может обернуться весьма проти​воречивыми результатами, что и произошло в странах с относи​тельно радикальным вариантом системных реформ, т.е. наиболее распространенным в странах СНГ;

· качество политической элиты. В Китае и Вьетнаме оно оказалось достаточно высоким, если судить по ходу системных реформ в этих странах. Приемлемым оно было и во многих странах ЦВЕ. А вот на постсоветском пространстве оно оказалось во мно​гих случаях недостаточно высоким по профессиональному уровню и особенно по чувству нравственной ответственности перед наро​дом. В результате для проводимых такими элитами реформ оказа​лись характерны частые ошибки и стремление проводить их в инте​ресах отнюдь не всех слоев населения (см. ниже);
· соблюдение и н т е р е с о в всех слоев общества при проведении реформ, или, говоря проще, справедливость. Динами​ка доходов большинства членов общества (особенно в сравнении с изменением доходов верхних слоев), распространение конкурен​ции и малого бизнеса (а не только рост крупного), рост богатства руководства страны и/или близких к нему кругов («семьи») на фоне доходов всего общества являются важными моментами, позволяю​щими сделать вывод о том, какие слои уже выиграли от проведения системных реформ. Для большинства стран с менее и наименее ра​дикальным вариантом можно прийти к выводу, что плоды реформ пока достаются сравнительно узкому слою (так, в России индекс Джини, рассчитанный по доходам, превысил американский уро​вень). Более того, этот слой часто или блокирует дальнейшие ре формы (например, по поддержке малого бизнеса и развитию кон​куренции в России), или толкает их в выгодном прежде всего для себя направлении (дальнейшая валютная либерализация в Рос​сии). Подобную ситуацию с государственным аппаратом, дейст​вующим преимущественно в интересах узкого слоя, Всемирным банк называет термином «захват государства».

Промежуточные итоги системных реформ

Системные реформы оказались наиболее успешными в странах с эво​люционным и наиболее радикальным вариантами. В странах с эволюционной моделью начало экономических реформ сопровождалось не спадом ВВП и дестабилизацией финансов, а ускорением экономимо ского роста — в Китае в 1980—1990 гг. среднегодовые темпы роста со​ставили 10,1%, во Вьетнаме в 1990—2000 гг. — 7,9%. В остальных же странах начало реформ привело к дестабилизации финансов (или усилению этой дестабилизации) и экономическому спаду.

Наиболее глубокими и продолжительными дестабилиза​ция и с п ад оказались в странах с менее радикальной моделью. Здесь дефицит госбюджета нередко составлял двузначную цифру (56% ВВП в Армении в 1993 г.), а годовая инфляция иногда подни​малась до четырехзначных и даже пятизначных цифр (10 155% на Украине в 1993 г.). Что касается экономического спада, то ВВП большинства стран СНГсокращался в течение 9лет (с 1990 по 1998 г.) и упал в целом по этим странам на 40% (а в трех ведущих странах ЦВЕ — 2—4 года и сократился на 15—18%). В СНГ наибо​лее глубоко экономический спад поразил страны с этническими и межрегиональными конфликтами (Молдавия, Закавказье и Тад​жикистан с их падением ВВП на 45—65%), а меньше всего — стра​ны с наименее радикальной моделью реформ (в Белоруссии макси​мальный спад ВВП составил 34%, в Узбекистане — 18%). Напомним, что в США в годы Великой депрессии спад ВВП достиг 30%.

Борьба с дестабилизацией финансов, особенно с инфляцией, и экономическим спадом (это называлось макроэкономической стабилизацией) в конечном счете отняла очень много времени и сил у всех стран, кроме Китая и Вьетнама.

Среднегодовой экономический рост ВВП в Китае в 1998—2007 гг. составил 9,1 %, во Вьетнаме — 7,0%. В остальных стра​нах экономический рост даже после спада был меньше — 5,8% в СНГ и 4,0% в ЦВЕ. В сочетании с различной протяженностью пре​дыдущего спада это привело к тому, что дореформенный объем ВВП был восстановлен в большинстве стран ЦВЕ лишь в середине нашего десятилетия, т.е. спустя полтора десятилетия после начала реформ, а в большинстве стран СНГ его восстановление ожидается к концу десятилетия. В результате вес этих двух групп стран в мировой экономике остается намного ниже, чем в последние два десятилетия XX в., в то время как вес Вьетнама и особенно Китая сильно вырос.

Социальные итоги реформ в одних странах ЦВЕ и СНГ оказались неутешительными (в Юго-Восточной Европе дохо​ды большинства населения не возросли или возросли незначитель​но и одновременно усилилась дифференциация доходов), в дру​гих — катастрофическими (в СГН доходы подавляющего большин​ства населения резко упали до сих пор не восстановились до советского уровня, а у незначительной части населения — резко воз​росли). Дифференциация доходов почти всюду усилилась, но если в ряде стран — незначительно (в Белоруссии коэффициент Джини (рассчитанный по расходам) поднялся с 0,22 до 0,30, в Венгрии — с 0,21 до 0,24, в Чехии — с 0,19 до 0,25), то в большинстве других стран ЦВЕ — ощутимо (в странах Балтии — с 0,23 до 0,29— 0,34), а в Рос​сии, Молдавии и Туркмении — до 0,32, 0,36 и 0,41 соответственно. Лишь в странах эволюционного варианта значительный рост диф​ференциации доходов (рассчитанный по расходам коэффициент Джини в Китае достиг 0,45, Вьетнаме — 0,36) сопровождался парал​лельным ростом доходов большинства населения.

Уровень открытости экономики всюду вырос, и в результате увеличились как доля экспорта и импорта в ВВП этих стран (внешнеторговая квота), так и иностранные инвестиции на их территории. Однако улучшить свое положение в международ​ном разделении труда не удалось большинству стран с переходной экономикой, если судить по структуре их экспорта. Более того, усилилась их зависимость от мирохозяйственной конъюнктуры, в то время как их воздействие на эту конъюнктуру мало ощутимо, за исключением Китая в силу огромных размеров его экономики и вытекающих отсюда больших масштабов его участия в мировой торговле и международном движении капитала.

Тема 7. Интеграционные процессы в мировой экономике
1. Интеграция: понятие, признаки, формы, преимущества. Теории интеграции. Особенно​сти   развития процессов интеграции в условиях глобализации.
2. Интеграция в Западной Европе. Европейский Союз (ЕС): этапы эволюции, механизм функционирования. Экономическая политика ЕС. Бюджет ЕС. Условия вступления в ЕС. Расширение ЕС в современных условиях и экономические последствия.
3. Североамериканская модель интеграции (НАФТА).
4. Интеграционные процессы в Латинской Америке.
5. Интеграция в Азиатско-тихоокеанском регионе (АТЭС).
6. Интеграционные группировки в развивающихся странах.
7. Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ.

Интеграция: понятие, признаки, формы, преимущества. Теории интеграции. Особенно​сти   развития процессов интеграции в условиях глобализации.
Экономическая интеграция - это происходящий в мировом хозяйстве процесс сти​хийного микроэкономического интегрирования экономик на уровне предприятий и мо​нополий (что связано с МРТ, переплетением капитала, кооперацией производства и т.д.) и осуществляемыми на межнациональном уровне государственными мерами по интегриро​ванию на макроэкономическом уровне. Уровни интеграции:

– микроэкономический (межфирменный - ТНК) - на уровне отдельных компа​ний, которые в своей хозяйственной деятельности вступают в интеграционные процессы;

– макроэкономический (государственный уровень) - когда целенаправленная деятельность государства способствует интеграционным процессам переплете​ния труда и капитала в пределах той или иной группы стран, обеспечивает функционирование особых интеграционных инструментов.

Экономическая интеграция создает условия для ускорения интернационализации про​изводства и капитала между странами-участниками этого процесса. Схематично процес​сы, ведущие к экономической интеграции, можно выразить следующей взаимосвязанной цепочкой.
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Рисунок 1. Экономическая интеграция в мировой экономике

Экономическая интеграция имеет в своей основе ряд объективных факторов и предпо​сылок, среди которых особое место занимают:

– углубление международного разделения труда;

– растущая интернационализация хозяйственной жизни;

– всеобщая научно-техническая революция;

– повышение степени открытости национальных экономик.

Все эти предпосылки взаимообусловлены и усиливают выход воспроизводства за рам​ки национальных экономик. В последние годы интенсивное развитие кооперирования ме​жду фирмами различных стран привело к появлению крупных международных производ​ственно-инвестиционных комплексов. В основе этого процесса лежит международное разделение труда, где первоначальным является внутрифирменное разделение труда на основе специализации и кооперирования.

В качестве доминирующих предпосылок экономической интеграции можно выдвинуть следующие внешнеэкономические факторы:

– обеспечение более надежной обороноспособности;

– престижность вступления в ту или иную организацию и т.д.;

– создание интеграционной системы, позволяющей участникам поставить общую цель и совместно ее достигнуть (рост производства, занятости, социальная ста​бильность и т.д.).

В этом случае упор делается на увеличение роли государства в решении задач инте​грации. В последние годы большое внимание уделяется технологическим факторам. Воз​растание их роли и значения заставляет страны резко увеличивать затраты на НИОКР. Уменьшить их долю позволяет объединение усилий и ресурсов в данной сфере путем ин​теграции. Постепенно ядром международного интеграционного развития становится тех​нологическая сфера и информационно-инжиниринговая деятельность.

Высокие технологии диктуют необходимость образования международных партнеров, в которые втягиваются все группы стран. Это исторический процесс, в основе которого прослеживается интеграция.

Основные черты экономической интеграции:

– изменение формы производства. Она переходит в международную форму в ви​де ТНК;

– ориентация национальной экономики на международные стандарты, т.е. изме​нение содержания производства и обмена под воздействием специализации;

– принципиальные изменения в хозяйственной жизни - международные центры управления, СП, международные системы информации, система международ​ных стандартов (ГАТТ/ВТО, МВФ, органы ООН и т.д.).

Признаки интеграции:

– взаимопроникновение и переплетение национальных производственных про​цессов;

– глубокие структурные изменения в экономике стран-участниц;

– необходимость и целенаправленное регулирование интеграционных процессов;

– возникновение межгосударственных (наднациональных или надгосударствен- ных) структур (институциональные структуры).

Условия интеграции:

– развитая инфраструктура;

– наличие политических решений правительства (создание условий для интегра​ции - политическая и экономическая база).

Созданию интеграционных группировок способствуют следующие условия.

1. Близость уровней экономического развития и степени рыночной экономик интегрирующихся стран. Обычно межгосударственная интеграция происходит либо между развитыми странами, либо между развивающимися странами. Внутри групп как развитых, так и развивающихся стран интеграционные процессы идут между государствами, находящимися на примерно одинаковом уровне экономического развития. Если это условие отсутствует, то интеграция начинается с заключения различных переходных соглашений, направленных на сближение уровней развития стран, выразивших желание интегрироваться.

2. Географическая близость интегрирующихся стран, наличие общей границы и исторически сложившихся экономических связей. Большинство интеграционных объединений в мире изначально охватывало несколько соседних стран, расположенных на одном континенте в непосредственной близости друг от друга, имеющих достаточно развитые транспортные коммуникации. Географические особенности, например, форма рельефа может экономически как объединять, так и разъединять страны. Например, горный рельеф западной части Латинской Америки, в совокупности со слабой, обустроенностью транспортной инфраструктуры, в течение длительного времени являлся существенным препятствием на пути интеграции стран-членов Общего рынка южного конуса (МЕРКОСУР). Необходимость освоения Андского горного массива предопределила общий интерес экономического сближения стран региональной группы «Андский пакт».

3. Общность экономических и иных проблем, стоящих перед странами. Очевидно, что страны, у которых главная проблема - создание основ рыночной экономики, не могут сразу создавать более развитые формы интеграционных объединений со странами с развитой рыночной экономикой. Или, скажем, развивающиеся страны, которые пытаются решить проблему обеспечения населения предметами первой необходимости, не могут интегрироваться с государствами, обсуждающими проблемы свободы межгосударственного движения капитала.

Участие в международной экономической интеграции ЮИ) обеспечивает странам положительные экономические эффекты. Так, в середине 80-х годов Комиссия Европейских Сообществ - исполнительный орган Европейского Экономического сообщества - поручила группе экспертов оценить потери интегрирующихся западноевропейских стран от национальной раздробленности рынка Сообщества. Это было выполнено в рамках проекта «Издержки отсутствия единой Европы» в 1986 - 1987 гг., по имени руководителя работ окончательные выводы по проекту получили наименование «Доклад Чеккини», а все материалы составили 12 томов по 600 страниц каждый. В докладе, в частности, отмечается, что административные и пограничные формальности только в шести странах (Бельгии, Франции, ФРГ, Италии, Нидерландах и Великобритании) обходятся, по разным оценкам, в 12,9 - 24,33 млрд. экю, в том числе административные издержки, которые оплачиваются предприятиями, - 7,5 млрд., потери, связанные с задержками на границах, - 415 - 830 млн., упущенные доходы - 4,5 - 15 млрд., издержки таможенного контроля, оплачиваемые казной, - 0,5 -1,0 млрд. экю50.

Приведем такой интересный факт. По оценкам западных экономистов, транспортировка, хранение и перегрузка составляют от 20 – 25% стоимости товара. По мере снижения скорости транспортировки товара этот процент растет в возрастающей прогрессии. В Западной Европе наличие пограничных и таможенных постов на многочисленных национальных границах привело к тому, что грузовой автомобиль, следующий с партией товаров, например, из Антверпена в Рим, двигался со скоростью 20 км в час. То же расстояние грузовик США преодолел со средней  скоростью 60 км в час. В итоге, дополнительные издержки, которые вынуждены были нести западноевропейские фирмы в связи с существованием «частокола» национальных границ в Западной Европе, делали их продукцию менее конкурентоспособной в сравнении с аналогичной американской или японской.

Экономические выгоды для отдельных государств от участия в интеграционных объединениях можно подразделить на краткосрочные результаты и долгосрочные эффекты интеграции.

Краткосрочные эффекты МЭИ охватывают
 1. Микроэкономические преимущества  узкоспециализированного производства, ориентированного на экспорт за счет «эффекта масштаба». Суть последнего состоит в том, что при определенной технологии и организации производства долговременные средние издержки сокращаются по мере увеличения объема выпускаемой продукции, т.е. возникает экономия, обусловленная массовым производством. Следовательно, странам будет выгодно торговать между собой, специализируясь в тех отраслях, которые характеризуются наличием эффекта масштаба (или массового производства). Однако для того, чтобы эффект массового производства мог быть реализован, необходим достаточно емкий рынок, который и формируется вследствие поступательного развития интеграции.

2. Рост уровня ценовой конкурентоспособности за счет устранения тарифных и нетарифных барьеров.

3. Стимулирование внутрирегиональной торговли за счет устранения торговых барьеров, интернационализации активов корпораций, участвующих в интеграции стран, способствующая росту внутрирегиональных инвестиций. В этой связи отметим, что в последней четверти XX века оформилось новое явление в международной экономике - так называемое «перекрестное инвестирование», типичное, в первую очередь, для развитых стран. Перекрестное инвестирование, как правило, носит внутриотраслевой характер и означает, что многие государства одновременно представляют собой страны происхождения и страны приема капитала. Участие стран в региональных экономических группировках, безусловно, стимулирует этот процесс.

Обратимся к перекрестному инвестированию в  автомобильной промышленности. «Мерседес-Бенц» является одним из совладельцев «Фольксвагена», и наоборот - «Фольксваген» - один из совладельцев «Мерседеса».  Аналогичная картина наблюдается между «Мерседесом» и «Порше» и т.д.

Долгосрочные эффекты МЭ, включающие:

1. Появление емкого рынка.

2. Рост прямых иностранных инвестиций (ПИИ), сопровождающихся организацией выпуска импортозамещающей продукции.

Создание благоприятных возможностей для дальнейшего роста концентрации и централизации производства и капитала, размещение предприятий на территории всего регионального блока. Примером может служить слияние автомобильных фирм «Пежо» и «Ситроен», совладельцем которых, в частности, является «Фиат».

Принципы формирования. Опыт множества интеграционных объединений ХХ в. показывает, что они формируются в основном на двух базовых принципах. Один принцип – это мощная инициативная роль государства (классический пример – создание и развитие Европейского союза); другой принцип – преобладающая роль крупного частного предпринимательства, которое буквально заставляет государство стать на путь интеграционного сближения с той или иной группой стран (пример: Договор между США, Канадой и Мексикой, НАФТА).

Типы. В первом случае развивается институциональный тип интеграции, во втором – частнокорпоративный тип интеграции.

Глобальный процесс экономической интеграции имеет, скорее всего, смешанный характер, поскольку он подталкивается, с одной стороны, развитыми странами и их правительствами, с другой – мощными ТНК и ТНБ, с третьей стороны – крупными и влиятельными международными финансово-экономическими и финансовыми организациями и учреждениями (ВТО, Всемирный банк, МВФ), а также структурами ООН.

К институциональному типу интеграции следует отнести и бывший Совет экономической взаимопомощи (СЭВ), поскольку он был организован исключительно на межгосударственном уровне, хотя и в целях решения прежде всего экономических проблем восточноевропейских стран. Значительна роль фактора государства и при формировании различных региональных интеграционных групп в зонах развивающихся странах еще формируется и не обладает достаточным влиянием, чтобы стать ведущей силой.

Региональная экономическая интеграция развивается от простых форм к сложным, а именно: от зоны свободной торговли к таможенному союзу, затем к общему рынку и экономическому союзу. Рассмотрим подробнее каждую отмеченную форму.

Интеграционные объединения ставят перед собой цели:

– использование преимущества экономики масштаба;

– создание благоприятной внешнеполитической среды;

– решение задач торговой политики;

– содействие структурной перестройке экономики;

– поддержка молодых отраслей национальной промышленности.

Итак, можем подчеркнуть, что интеграционные группировки создаются в целях созда​ния преимуществ объединенного рынка, создания благоприятных внешних условий для национального развития, укрепления международных переговорных позиций участвую​щих стран по экономическим вопросам.

Из выше изложенного можем выделить черты, признаки, условия и уровни интеграци​онных процессов.
Интеграционные объединения на уровне стран проходят следующие эволюционно сменяющие друг друга формы:

1. Преференциальное торговое соглашение. Форма соглашения, при которой страны предоставляют друг другу более благоприятный режим, чем третьим странам. Межгосударственных органов для управления данными соглашениями не создает​ся.

2. Зона свободной торговли. Форма соглашения, когда участники договариваются о снятии таможенных тарифов и квот в отношении друг друга. При этом в отноше​нии к третьим странам у каждого своя политика. Примеры: НАФТА, АНЗСЕРТА.

3. Таможенный союз. Единая таможенная политика по отношению к третьим стра​нам. Однако возникают и более серьезные внутренние противоречия. Примером может служить ЕЭС.

4. Общий рынок. Полное устранение препятствий для перемещения всех факторов производства между странами-участницами. В процессе решения находятся такие вопросы, как полное согласование экономической политики и т.д., выравнивание экономических показателей.

5. Экономический союз. Возникает на этапе высокого экономического развития. Про​водится согласованная (или даже единая) экономическая политика и на этой основе идет снятие всех препятствий. Создаются межгосударственные (надгосударствен- ные) органы. Идут крупные экономические преобразования во всех странах- участницах.

Валютный союз. Форма экономического союза и одновременно крупная составляющая экономического союза.

Характерными чертами валютного союза являются:

– согласованное (совместное) плавание национальных валют;

– установление по соглашению фиксированных валютных курсов, которые целе​направленно поддерживаются Центробанками стран-участниц;

– создание единой региональной валюты;

– формирование единого регионального банка, являющегося эмиссионным цен​тром этой международной валютной единицы.

В развивающихся странах под валютным союзом понимаются клиринговые соглаше​ния.

6. Полная экономическая интеграция (политический союз). Единая экономическая политика и, как следствие, унификация законодательной базы. Условия: общая на​логовая система, наличие единых стандартов, единое трудовое законодательство и т.д.

Основные черты различных уровней интеграционного процесса сведены ниже (таблица 6).
Таблица 6 –  Формы и черты экономической интеграции
	Преферен​циальное торговое со​глашение
	Зона сво​бодной тор​говли
	Таможен​ный союз
	Общий ры​нок
	Экономиче​ский союз
	Политиче​ский союз

	• Отмена тарифных и не​

Тарифных барьеров во

взаимной торговле

• Свобода

межстранового движения

товаров и ус​луг

• Небольшой

Межгосударственный секретариат
	• В рамках

ЗСТ отменя​ются торго​вые ограни​чения, сни​жаются или отменяются

таможенные

пошлины

•Межгосударственный совет на

уровне ми​нистерств и секретариа​тов
	• Единое

тарифное и

нетарифное

регулирова​ние в отно​шении треть​

их стран

• Встречи

глав госу​дарств, ми​нистров, сек​ретариат
	• Свобода

движения факторов

производства

• Гармониза​ция экономи​ческой поли​тики

• Межгосу​дарственный

орган с функ​цией надна​ционального

регулирова​ния
	• Единая экономическая

политика, ва​лютный союз

• Надгосударственные эко​номические

органы для субъектов

стран союза
	• Унифи​кация зако​нодатель​

ной базы

• Переход

от интеграционной

формы к единому

конфедеративному государству

	
	
	
	
	
	


Эффективность и последствия экономических процессов для экономического развития стран-участниц характеризуют следующие параметры интеграции. 

Преимущества:
– увеличение размеров рынка - эффект от масштабов производства (для стран с малой емкостью национального рынка), на этой основе необходимо определе​ние оптимального размера предприятия;

– рост конкуренции между странами;

– обеспечение лучших условий торговли;

– расширение торговли параллельно с улучшением инфраструктуры;

– распространение передовой технологии.

Отрицательные последствия;

– отток ресурсов (факторов производства) из более отсталых стан ведет к пере​распределению в пользу более сильных партнеров;

– олигопольный сговор между ТНК стран-участниц приводит к повышению цен;

– эффект потерь от увеличения масштабов производства при очень сильной кон​куренции.

Рассмотрев многочисленные подходы к проблеме интеграции можно сделать вывод, что в современных условиях экономическая интеграция - это логический, закономерный результат транснационализации микро- и макроэкономических процессов. Интеграция, как категория носит все еще абстрактный характер, так как пока еще нигде не произошел процесс полной интеграции, завершившийся объединением. Поэтому, интеграция - про​цесс объединения, но еще не объединение.

Теории интеграции:

Во второй половине XX века появилось большое количество исследований, посвящен​ных теоретическим основам и практическим шагам интеграционных процессов в мире. Среди них можно выделить:

– концепцию «рыночной интеграции» (Б. Бэласс, Г. Кремер, Т. Стицовски, Б. Олин). Суть ее заключается в либерализации экономического обмена между странами, отмене национальных барьеров с целью создания общего рынка и обеспечения полной свободы конкуренции;

– концепция «управляемой интеграции», выдвинутая Я. Тибергом, А. Филипом и др., основывается на активном участии интеграционных структур в сфере меж​дународного экономического обмена и внутреннего экономического развития интегрирующихся стран. При этом ученые делают акценты на неизбежность создания экономического, а далее и политического союза государств с соответ​ствующими наднациональными структурами;

– концепция «компромиссов» (X. Уоллас, Э. Хаас и др.) рассматривает интегра​цию как процесс создания различных объединений (коалиций) на доброволь​ных началах и компромиссной основе.

Другие теории экономической интеграции большое внимание уделяли концепции соз​дания единого рынка, а некоторые (Т. Стицовски, М. Гальперин) выделили главный рычаг интеграции в свободном соперничестве рыночных сил между независимыми конкури​рующими предприятиями.

Анализ теоретических подходов к проблемам международной экономической инте​грации свидетельствует, что нет абсолютно единого мнения. Между тем, почти все идеи вышеназванных концепций нашли свое практическое отражение в процессе становления экономической интеграции.

Во многих теоретических разработках упускается из виду один из важнейших момен​тов - временной фактор. Мы полагаем, что в различные периоды развития национальных экономик странами двигают разные по своему содержанию мотивы и аргументы «за» ин​теграцию.

К настоящему времени в мировой экономике насчитывается уже несколько десятков региональных интеграционных экономических объединений со всеми перечисленными выше формами интеграции.

Таким образом, можно сделать вывод, что к началу XXI столетия мирохозяйственные связи будут представлять собой совокупность макроэкономических группировок, исполь​зующих в различных сочетаниях видов и форм преимущества экономической интеграции.

Европейский союз и формирование общеевропейского экономического пространства

Исходной точкой создания Европейского союза (ЕС) следует считать парижское заявления 9 мая 1950 г. министра иностранных дел Франции Р. Шумана, предложившего поставить все производство угля и стали Франции и ФРГ под общее межнациональное руководство. ФРГ поддержала предложение Франции, и в 1951 г. был подписан Парижский договор об учреждении Европейского объединения угля и стали (ЕОУС), в состав которого вошли шесть государств: Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Нидерланды и Люксембург. Деятельность ЕОУС в 1952-1957 гг. была весьма успешной.

Новый импульс европейской интеграции был дан в 1957 г. с подписанием Римского договора, согласно которому были учреждены еще два объединения – Европейское экономическое сообщество (ЕЭС) и Европейское сообщество по атомной энергии (Евратом). Таким образом, Римский договор объединил три сообщества: ЕОУС, ЕЭС и Евратом в единый экономический блок, который до 1992 г. назывался Европейским экономическим сообществом, а затем был переименован в Европейский союз.

В Европейском союзе с 1 января 1993 г. ликвидированы национальные механизмы контроля внутрирегиональных связей. Критерием международной хозяйственной деятельности на всей территории ЕС стала экономическая целесообразность, поэтому внутри территории ЕС понятие «экспорт-импорт» потеряли всякий смысл.

За годы существования и развития ЕС также создан единый рынок финансовых услуг. В налоговой сфере постепенно, путем преодоления различных трудностей продолжается гармонизация налогов и систем налогообложения стран ЕС.

Важнейшей составной частью европейской экономической интеграции стала валютная интеграция стран ЕС. Объективной основой валютной интеграции послужили достижения в сфере формирования единого регионального хозяйственного комплекса. Формирование валютного союза в рамках ЕС и введение единой европейской валюты в безналичное обращение с января 1999 г. потребовало от стран ЕС и его органов управления, как теоретического осмысления, так и практического решения проблем впервые в мире осуществляемой международной валютной интеграции.

ЕС создал следующие общие наднациональные или межгосударственные органы управления:

- Совет министров – орган принятия решений;

-Комиссия Европейского союза – исполнительный орган, только он имеет право представлять на утверждение Совету министров проекты постановлений и директив; 

-Суд Европейского союза – высший судебный орган.

В последнее время все большее значение стали приобретать еще два органа, которые не были предусмотрены в первоначальных договорах. Они создавались постепенно, в силу практической необходимости. Их права и функции были урегулированы в 1978 г. в Едином европейском акте. Их назначение следующее:

-Европейский совет, в состав которого входят главы государств и правительств стран-членов;

-Европейское политическое сотрудничество – комитет, в состав которого входят министры иностранных дел стран ЕС и один член Комиссии ЕС.

Законодательство ЕС представлено следующими видами законодательных актов:

· постановлениями – это наднациональные законы, которые приобретают законную силу во всех странах-членах, они выше национальных законов отдельно взятых стран-членов ЕС;

· директивами – это законодательные акты, содержащие общие положения. Страны-члены ЕС должны конкретизировать их в специальных постановлениях.

Основой законодательства ЕС являются пять принципов:

1) свободный торговый обмен (свободная торговля);

2) свободное передвижение граждан стран-членов;

3) свобода выбора места жительства;

4) свобода предоставление услуг;

5) свободный оборот капиталов и свободный платежный оборот (трансферт капиталов).

Аграрная политика. Сельское хозяйство – одна из важнейших сфер политики ЕС. Преобладающая часть всех постановлений и директив касается сельскохозяйственных проблем, на этот сектор прямо или косвенно направляется 2/3 бюджета ЕС. Аграрная политика базируется на единой системе цен, которая гарантирует установление единой минимальной цены для многих сельскохозяйственных продуктов стран ЕС.

Промышленная политика. Промышленную политику можно определить, основываясь на экономической политики ЕС в целом, как совокупность взаимосвязанных решений руководящих органов ЕС, стремящихся при помощи различных инструментов развития бизнеса достичь количественных и качественных средне- и долгосрочных целей для промышленности ЕС в целом.  Цель промышленной политики ЕС состоит в укреплении и обновлении промышленной базы европейский государств и изменении ее структуры для увеличения доли внутреннего потребления продукции передовых отраслей за счет собственного производства и повышения конкурентоспособности промышленных товаров стран ЕС на мировом рынке.

Внешнеэкономическая политика является одним из важнейших инструментов воздействия на состояние и динамику развития европейской промышленности. Она основывается на разумном сочетании мероприятий, устраняющих препятствия для свободного  международного обмена товарами, услугами и факторами производства, и мер по защите внутренних производителей ЕС.

Внешнеторговая политика на нынешнем этапе предоставляет национальным правительствам стран ЕС следующие возможности:

-вводить импортные квоты по товарам из третьих стран;

-заключать договоры о так называемых добровольных ограничениях экспорта;

-использовать по соглашению импортные квоты на торговлю текстильными волокнами;

-сохранять особые торговые отношения с бывшими колониями Великобритании.

Валютная политика. При создании ЕЭС было выражено желание прийти к единой валютной политики. Однако конкретных шагов в этом направлении на первых порах не было сделано. К тоже единая валютная политика обуславливает проведение в жизнь и единой экономической политики, на что страны-члены на первых этапах становления ЕЭС не могли решиться. Первым шагом на пути создание единой валютной системы было введение в 1971 г. европейской расчетной единицы – экю. На смену экю в 1999 г. пришла новая валютная единица объединенной Европы – евро. В связи с этим был создан Европейский центральный банк, находящийся во Франкфурте-на-Майне (ФРГ). Переход 12 стран ЕС на евро существенно облегчил ведение международного бизнеса как внутри ЕС, так и за его пределами.

Расширение ЕС на Восток. 1 мая 2004 г. Европейский союз вступил в качественно новый этап своего развития. Численность его членов расширилась за счет государств Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ), Южной Европы и Балтии с 15 до 25. 

Евросоюз с 1957 по 2004 г. прошел пять этапов расширения. Новое качество пятого этапа определяется прежде всего тем, что в ЕС вступили страны, еще 10 лет назад строившие социалистическое общество в условиях планово-административных экономических систем с подавляющей долей государственной и общественной собственности на основные экономические ресурсы. 1 января 2007 г. в состав ЕС были приняты Болгария и Румыния.

Североамериканская модель интеграции (НАФТА)

Интеграционный процесс в Северной Америке развивается уже несколько десятков лет, но политические институты, способствующие формированию данного процесса, получили распространение относительно недавно. Это обусловлено тем обстоятельством, что главным инициатором интеграционного процесса в Северной Америке выступают США, уровень экономического развития которых исключительно высок. До конца 80-х гг. ХХ столетия США не испытывали необходимости в заключении соглашений с каким –либо странами.

С 1985 г. начались переговоры о заключении двустороннего американо-канадского соглашения о свободной торговле, которое было подписано в 1988 г. Соглашение предусматривало либерализацию в течение десятилетнего периода взаимной торговли товарами и услугами, урегулирование возникающих между государствами споров, обеспечение широкого доступа американского бизнеса на канадский рынок.

Соглашение о создании зоны свободной торговли (НАФТА) между США, Канадой и Мексикой, подписанное в 1994 г., представляет собой новый этап в развитии международных экономических отношений на североамериканском континенте. Это трехсторонний договор имел своей целью формирование единого экономического пространства посредством отмены таможенных барьеров между государствами, обеспечение свободного перемещения через их границы товаров, услуг, капиталов и рабочей силы.

Вместе с тем нельзя не отметить, что сегодня НАФТА, в отличие от ЕС как наиболее развитого интеграционного объединения, не существует наднациональных органов управления, принимать решения, обязательные для всех участников Соглашения; у НАФТА отсутствует единая экономическая и валютно-финансовая политика. Кроме того, по сравнению с ЕС, оказывающего помощь менее развитым странам-членам, таким кА Греция, Ирландия, Испания, Португалия, НАФТА такой помощи не предусматривает. Это означает, что Мексика вынуждена самостоятельно справляться со своими экономическими трудностями.

Эффективность действия Соглашения  можно будет выявить лишь по истечению 10 лет, что обусловлено в первую очередь масштабами экономики США по сравнению с Канадой и Мексикой. Хотя в целом отмечается рост экспорта и импорта в сфере торговли, в первую очередь между США и Мексикой, происходит увеличение занятости и уровня доходов населения США, наблюдается рост производительности труда. Кроме того, происходит перенос части бизнеса с территории США в Мексику при одновременной миграции населения из Мексики в США. Все это можно объяснить в определенной мере положительным воздействием североамериканском континенте.

Интеграционные процессы в Латинской Америке

Интеграция в Латинской Америке привела к созданию в 1960 г. Латиноамериканской ассоциации свободной торговли (ЛАСТ), в которую вошли Аргентина, Боливия, Бразилия, Венесуэла, Колумбия, Мексика, Парагвай, Перу, Чили, Эквадор. Эта организация предусматривала либерализацию взаимной торговли, установление таможенных барьеров в отношении третьих стран, увеличение внутреннего товарооборота. Со временем, согласно договору Монтевидео-II, подписанному в 1980 г., ЛАСТ была преобразована в Латиноамериканскую ассоциацию интеграции (ЛАИ), в которую помимо вышеназванных стран вошел Уругвай.

Постепенно государства Латинской Америки стали переходить от практики создания многосторонних объединений к организации многочисленных группировок. Одной из них является созданный в 1995 г. между Аргентиной, Бразилией и Уругваем «Общий рынок» (МЕРКОСУР). Позже в МЕРКОСУР вступил Парагвай, а об участии в нем в качестве ассоциированных членов заявили Чили и Боливия. В МЕРКОСУР 95 % взаимной торговли не облагают пошлинами, а в ближайшее время планируется отменить и оставшиеся тарифы.

Благодаря созданию МЕРКОСУР произошло существенное увеличение внутренней торговли, усилилось взаимодействие с другими интеграционными объединениями, увеличилась инвестиционная активность, как между участниками Соглашения, так и третьих стран. Кроме того, подписано предварительное соглашение о создании зоны свободной торговли между МЕРКОСУР и Сообществом развития южной Африки.

Латиноамериканские государства проявляют интерес к формированию Американской зоны свободной торговли (АЗСТ). О создании АЗСТ было объявлено в декабре 1994 г. в Майами на встрече глав государств и правительств 34 стран Западного полушария, за исключением Кубы. Результатом переговоров между сторонами явилась договоренность о подписании Соглашения по АЗСТ 1 января 2005 г. и вступлении последнего в силу до 1 января 2006 года. Однако  этим ожиданием не суждено было сбыться. Прошедший в начале ноября 2005 г. в аргентинском Мар-дель-Плата всеамериканский саммит не принес желаемых результатов. Президенты 34 стран так и не сумели договориться о создании Американской зоны свободной торговли. Раскол в кругу участников саммита стран Северной и Латинской Америки привел к тому, что большинство лидеров разъехались еще до его окончания.

Интеграция в Азиатско-Тихоокеанском регионе (АТЭС)

Предпринимаются достаточно активные усилия для развития международного сотрудничества в рамках форума  Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС), сформированного в ноябре 1989 г. На начальном этапе он функционировал как министерская встреча с 1993 г. проводятся регулярные встречи глав государств и правительств. В настоящее время участниками форума является 21 страна: Австралия, Бруней, Вьетнам, Гонконг (как особая зона Китая), Индонезия, Канада, КНР, Республика Корея, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Папуа – Новая Гвинея, Перу, Россия, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили, Япония. Таким образом, в нем представлены страны с весьма весомым и растущим экономическим потенциалом.

По своему характеру, целям и даже по составу участников АТЭС выглядит довольно нетипично. Это экономическое объединение создано государствами, сильно различающимися между собой условиями и уровнем хозяйственного развития, структурами экономик, традициями, идеологией и даже психологией людей. Однако развитые и развивающиеся страны сотрудничают здесь как равноправные партнеры. В странах-членах АТЭС проживают более 2,5 млрд. человек, совокупный ВВП этих стран превышает 26 трлн. дол. (2004 г.). На их долю приходится более 50 % мировой торговли.
Ассоциация государств Юго-Восточной Азии

АСЕАН – международное интеграционное объединение образованное 8 августа 1967 г. в Бангкоке. В него вошли Индонезия, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Филиппины, затем Бруней Даруссалам (в 1984 г.), Вьетнам (в 1995 г.), Лаос и Мьянма (в 1997 г.), Камбоджа (в 1999 г.). Статус специального наблюдателя имеет Папуа – Новая Гвинея. АСЕАН – одно из крупнейших в мире интеграционных объединений, совокупная численность населения которого  насчитывает около 500 млн. человек, а совокупный ВВП стран АСЕАН достигает почти 1 трлн. дол.

Высшим органом АСЕАН являются встречи глав государств и правительств, руководящим и координирующим органом служат ежегодные совещания министров иностранных дел. Текущее руководство АСЕАН осуществляется Постоянным комитетом под представительством министра иностранных дел страны – устроительницы очередного совещания. В Джакарте (Индонезия) функционирует постоянный Секретариат во главе с генеральным секретарем. В АСЕАН имеется 11 специализированных комитетов. Всего в рамках Ассоциации ежегодно проводится свыше 300 различных совещаний и мероприятий. Юридической базой отношений стран АСЕАН служит Договор о дружбе и сотрудничестве в Юго-Восточной Азии (Балийский договор) 1976 г. К настоящему времени разработан механизм возможного присоединения к Договору об АСЕАН других внерегиональных государств.    

В экономической сфере страны Ассоциации проводят  линию на экономическую интеграцию и либерализацию в регионе на базе Соглашения о создании зоны свободной торговли  АСЕАН, Рамочного соглашения инвестиций в АСЕАН и Базового соглашения о схеме промышленного сотрудничества. В соответствии с долгосрочной программой развития АСЕАН, разработанной экспертной группой, состоящей из ведущих политиков и ученых, военачальников и бизнесменов, предусматривается достижение уровня интеграции в АСЕАН более высокой, чем в Европейском союзе, то есть полное объединение государственной банковской сферы, вооруженных сил и полиции, внешнеполитических и научно-технологических ведомств и других органов  управления.

Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ

После распада СССР молодые государства стали остро ощущать недостаточное развитие производительных сил, усиливающуюся зависимость их экономик от Запада. Объединяя усилия в борьбе против неравноправного разделения труда, бывшие республики СССР добиваются более справедливых экономических отношений. После распада СССР эти новые проблемы было призвано решать Содружества Независимых Государств – СНГ.

Весьма важным интегрирующим фактором в рамках СНГ считается наличие совместно созданной единой и целостной инфраструктуры.  Нарушение единства существовавшей в рамках СССР инфраструктуры исключает для каждого из государств постсоветского пространства возможность ее эффективной эксплуатации. Важное значение продолжают иметь созданные по единым технико-экономическим условиям и государственным стандартам основные фонды, общая система подготовки специалистов и научных кадров во всех сферах экономики. Одним из главных интегрирующих факторов остается необходимость восстановления и развития более тесного торгово-экономического сотрудничества в рамках СНГ.

Основополагающими правовыми документами СНГ являются Соглашение о создании СНГ (8 декабря 1991 г., Минск), подписанное Россией, Беларусью и Украиной, и Протокол к этому Соглашению (21 декабря 1991 г., Алма-Ата), в соответствии с которым в состав Содружества вошли еще 8 стран – Азербайджан, Армения, Казахстан, Киргизия, Молдавия, Таджикистан, Туркменистан и Узбекистан. В декабре 1993 г. к Содружеству присоединилась Грузия. 22 января 1993 г. был принят Устав СНГ, содержащий основные направления деятельности Содружества.

Правовой базой для развития экономических интеграционных связей в рамках СНГ стал Договор о создании Экономического союза, подписанный 24 сентября 1993 г. Договор символизировал осознание необходимости интеграционного взаимодействия, потребности сделать приоритетными экономические аспекты интеграции, получить реальные результаты, взаимные выгоды от тесного межгосударственного сотрудничества.

Высшими органами СНГ являются Совет глав государств (СГГ) и Совет глав правительств (СГП). В полномочия СГГ входят решение любых принципиальных вопросов, связанных с общими интересами государств-участников. СГП координирует сотрудничество органов исполнительной власти в экономической, социальной и иных сферах общих интересов. СГП проводит четыре заседания в год, СГГ – два. Председательство в СГГ и СГП, как и в других уставных органах Содружества, осуществляется поочередно в порядке русского алфавита названий государств-участников на срок не более года, при этом предшествующий и последующий председатели являются сопредседателями действующего председателя. В целях координации деятельности стран Содружества во внешнеполитической сфере учрежден Совет министров иностранных дел.

Нереализованность потенциальных возможностей взаимного сотрудничества в рамках СНГ является одной из основных причин низкого удельного веса СНГ в основных показателях ведущих интеграционных объединений мира (таблица 7).
Таблица 7 – Удельный вес ведущих региональных интеграционных объединений в мировых экономических показателях, %

	Показатель 
	Объединение 

	
	НАФТА
	ЕС
	АТЭС
	СНГ

	Население 
	5
	7
	34
	5

	ВВП (по паритету покупательной способности)
	26
	24
	29
	3

	Государственные расходы
	21
	40
	21
	1,5

	Экспорт 
	17
	43
	25
	2

	Потребление энергии
	30
	18
	17
	12

	Инвестиции 
	19
	19
	36
	3


Источник: Круглый стол Совета Федерации. Вып. 9. Россия, СНГ в мировой экономике: сотрудничество и соперничество. М., 1999; Мировая экономика: глобальные тенденции за 100 лет / под ред. И.С. Королева. М.: Экономистъ, 2003; World Trade Report. The WTO, 2005. P. 19.

К началу XXI в. СНГ не удалось кардинально решить многие жизненно важные задачи, в том числе организацию качественно новых экономических отношений между суверенными государствами, формирование и сохранение общего экономического пространства.

В октябре 2000 г. в Астане (Казахстан) президентами России, Беларуси, Казахстана, Киргизии и Таджикистана был подписан Договор об учреждении Евразийского экономического сообщества (ЕврАзЭС), который является не только формой правового и организационного оформления объединения пяти государств, но и основой перевода их межгосударственного сотрудничества на новый уровень. 

Итак, сформировавшиеся в различные годы прошлого столетия межстрановые интеграционные объединения на региональных экономических пространствах пяти континентов мира продолжают развиваться и укреплять свои политические и экономические позиции в  XXI в. По мере их количественного и качественного роста будет расти и их роль в новой глобальной экономике текущего столетия.

Тема 8. Глобализация и глобальные проблемы в мировой экономике

1. Глобализация: понятие, признаки, предпосылки, субъекты, факторы, этапы и направления развития.

2. Глобальные проблемы развития мировой экономики: сущность, виды, этапность.

3. Положительные и отрицательные стороны процесса глобализации.
Глобализация: понятие, признаки, предпосылки, субъекты, факторы, этапы и направления развития.

Следствием развития вширь и вглубь процессов международного разделения труда явилось, в частности, возрастание экономической взаимозависимости в мировом хозяйстве на микроуровне - между предприятиями, осуществляющими внешнеэкономическую деятельность, а также на макроуровне — между национальными экономиками. Все активнее стала заявлять о себе глобализация мирохозяйственного развития, охватывающая процесс сращивания национальных, региональных и отраслевых рынков.

К концу XX в. На развитие и функционирование всемирного хозяйства стал оказывать значительное влияние процесс глобализации. Более того, глобализация стала проявляться во всех сферах человеческой деятельности: экономической, социальной, гуманитарной. Процессы, происходящие в той или иной сфере общественной жизни, приобретают глобальный характер и затрагивают процессы в других областях. Поэтому закономерна постановка вопроса в научной литературе о глобализации правового пространства, политических отношений, экономики, информационно-коммуникационной, этнической глобализации и т.д.

Существует много подходов к анализу процесса глобализа​ции, и, соответственно, делается множество попыток дать ей опре​деление. Большинство исследователей солидарны в определении глобализации мировой системы как процесса, имеющего следую​щие формы проявления.

1. Глобализация как исторический процесс, развивающийся на протяжении многих столетий становления земной цивилиза​ции, предопределяющий проявление и действие общеобъединяющих культурно-экономических тенденций в мире.

2. Глобализация как более тесное и широкое взаимодействие государств и международных организаций в оценка состояния и поисках решений обостряющихся проблем, затрагивающих ин​тересы не только отдельных государств, но и всего человечества, составляющих сущность всеобъемлющей безопасности и самым непосредственным образом влияющих на жизнеспособность био​сферы.

3. Глобализация как высшая стадия интернационализации, где в боде широком представлении под ней понимается совокупность таких процессов и явлений, как трансграничные потоки товаров, услуг, капитала, технологии, информации, межстрановое перемещение людей, преобладание ориентации на мировой рынок в торговле, инвестировании и других трансакциях, терри​ториальная и институциональная интеграция рынков.

В отличие от интернационализации производства, означаю​щей распространение производственного цикла за национальные рамки, глобализация означает рост степени открытости и интегрированности национальной экономики в мировую.

В этой связи следует отметить, что Республика Беларусь последовательно реализует курс на интеграцию в мировую эко​номику. Критериями открытости и интегрированности эконо​мики в мировую являются:

 – степень допуска на национальные рынки иностранных конкурентов, т.е. средние ставки таможенных тарифов (они в Беларуси невысоки);

– свободный выбор предприятиями партнеров на внешнем рынке (такие ограничения практически отсутствуют);

– сопоставимость внутренних и мировых цен (за исключением цен на газ и отдельных цен на коммунальные услуги, их структура соответствует мировой);

– конвертируемость национальной валюты (практически достигнута);

– открытость финансовых рынков и интегрированность пла​тежных систем в соответствии с мировыми стандартами (бело​русская платежная система признана еще в 1999 году одной из лучших в СНГ).

Процесс интеграции национальных экономик в мирохозяй​ственное пространство сопровождается возникновением новых рынков (капиталов, еврорынков, страхования и т. д.), появлени​ем новых объектов инфраструктуры мирового рынка (информа​ционных систем, Интернета, сотовой и спутниковой связи), выра​боткой новых правил регулирования международных отношений в виде многосторонних соглашений по вопросам сотрудничества, конвенций, интеллектуальной среды.

Глобализация охватывает разнородные по их происхожде​нию, сферам проявления, механизмам и последствиям процессы, что позволяет рассматривать ее как качественно самостоятель​ную, сложную систему явлений и отношений, целостную в своей системности, но внутренне весьма противоречивую. Например, активное участие Беларуси в международной торговле дает вы​игрыш от так называемого «перелива» новейших технологий от торговых партнеров, представляющего потенциальную возмож​ность преодоления известного технологического отстаивания от наиболее развитых стран мира. Вместе с тем ускоренная интегра​ция в мировой рынок может быть опасной для национальных производителей, не имеющих достаточного опыта конкурентной борьбы в условиях интенсивной глобальной конкуренции, посколь​ку недостаточно «гибкие» производители могут не выдержать конкуренции.

Системный анализ причин, объясняющих феномен глобали​зации, позволяет выделить следующие факторы, обусловливающие развитие глобализации.

1. Экономический - огромная концентрация и централиза​ция капитала, рост мощи международных корпораций, интенси​фикация международной специализации производства и коопе​рации, международный маркетинг, электронная торговля, между​народная логистика.

2. Политический — государственные границы постепенно становятся все более прозрачными, предоставляя все больше воз​можностей для свободы передвижения людей, товаров, услуг и капитала.

3. Международный - увязывает динамику глобализации с датами крупных международных событий, стимулирующих про​цесс глобализации. Речь идет о Конференции Европейских сооб​ществ в Люксембурге в 1985 г., которая приняла Европейский акт (вступил в силу в 1987 году), провозгласивший четыре свобо​ды в международном движении товаров, людей, услуг и капита​ла; Конференции ГАТТ в Пунта дель Эсте в 1986 г., открывшей Уругвайский раунд переговоров (главным образом, о снижении тарифов и других ограничений в торговле), который продолжал​ся восемь лет; воссоединении Германии; ликвидации СЭВ и Вар​шавского пакта.

4. Технический - развитие современных средств транспорта, информационных систем и технологий, связи и телекоммуника​ций, гибких автоматизированных производств, которые создают невиданные прежде возможности для быстрого распространения информации, технологий, товаров, финансовых ресурсов. В итоге снижаются издержки настолько, что стало не только возможным, но и выгодным для предприятий размещать свои подразделе​ния в разных странах.

5. Общественный - ослабление роли традиций, социальных связей и обычаев способствует нарастанию.

6. Либерализация, дерегулирование рынков товаров и ка​питала, смягчение и унификация либерализации таможенного, торгового, налогового законодательства многих стран также уси​лили экономическую взаимозависимость национальных хозяйств и их хозяйствующих субъектов.

Эксперты ООН констатируют, что развивающаяся глобали​зация неизбежно значительно уменьшает свободу действий тех или иных стран в формировании экономической политики, реа​лизуемой ими. Следовательно, рост степени открытости экономи​ки неизбежен, а степень свободы государств значительно умень​шится. Особо подчеркивается, что упрощенные рецепты, в кото​рых делается упор на повышение открытости и уменьшение вме​шательства государства в экономические процессы, а также на необходимость скорейшей интеграции в мировое хозяйство, не подтверждаются ни теорией, ни практикой. Несомненно, роль го​сударства будет сохранять свою важность, даже если масштабы рынка в результате либерализации возрастут.

Направления глобализации

В современных условиях выделяются следующие основные направления, по которым процесс глобализации развивается наи​более интенсивно:

 • становление глобальных монополий (олигополий);

• глобализация финансовой сферы;

• регионализация экономики.

Процесс возникновения глобальных монополий развивается одновременно в двух направлениях: во-первых, через формиро​вание глобальной монополии на глобальном финансовом рынке и рынке информационных инструментов, а, во-вторых, посредством формирования единой глобальной монополии в результате ин​теграции указанных рынков. К примеру, американское государ​ство успешно реализует один из безусловных национальных при​оритетов - «выращивание» и укрепление обычных национальных американских компаний до национального уровня и, далее, до уровня мирового доминирования. В результате более половины прибыли, получаемой за рубежом, американские корпорации ре​патриируют в США.

Международные корпорации, составляющие ядро мировой экономической системы, ныне контролируют более половины обо​рота мировой торговли и финансов, наиболее прибыльные производственные отрасли в разных странах, включая добывающую и наукоемкую промышленность, телекоммуникации, производствен​ную инфраструктуру. Оборот многих корпораций, превышая соответствующий показатель той или иной страны, делает возмож​ным оказание давления на национальные правительства, тем самым воздействуя на формирование международного права и на деятельность международных институтов и организаций. Ве​дущие 500 транснациональных корпораций охватывают свыше трети экспорта обрабатывающей промышленности, 3/4 мировой торговли сырьевыми товарами, 4/5 торговли новыми технологи​ями, обеспечивают работу десяткам миллионов человек практи​чески во всех странах мира. На долю 37 тыс. транснациональ​ных компаний (ТНК) и их 170 тыс. филиалов приходится 1/3 всех производственных фондов частного сектора и около 40% общего объема промышленного производства. ТНК осуществля​ют примерно 50% внешнеторгового оборота стран и 60% их экс​порта. Особенно велика роль ТНК в торговле высокими техноло​гиями и в экспорте капитала из развитых стран. На их долю приходится соответственно 80 и, примерно, 90%.

Концентрация транснационального производства и капита​ла достигла качественно нового уровня, позволяющего говорить о становлении нового мирового порядка, в котором определяю​щую роль начинают играть международный капитал, транснациональные корпорации и международные организации, связан​ные с ядром мировой экономической системы. Не входящие в него страны образуют периферию, лишенную внутренней цело​стности и возможностей самостоятельного развития.

Императивом современного мирохозяйственного развития является расширение компаний за счет стирания национальных границ, создания ТНК и формирования единого мирового рыноч​ного пространства.

Глобализация финансов - наиболее сложный в плане интер​национализации процесс, являющийся результатом углубления валютно-финансовых связей стран, либерализации цен и инвес​тиционных потоков, создания глобальных транснациональных финансовых групп. По темпам прироста объем займов на меж​дународном рынке капитала в последнее десятилетие превысил объем внешней торговли на 60% и валовой мировой продукт соответственно на 130%. При этом важно отметить, что, скажем, в конце 1997 г. 15-35% всех банковских кредитов в мире могли считаться «проблемными». Значит, глобализация может рассмат​риваться как фактор «заражения» стран мира кризисными явле​ниями - невозвратом кредитов, «бегством» капитала, потерей доверия к субъектам финансовых отношений, национальной ва​люте, правительству. Таким образом, обостряются традиционные и генерируются новые противоречия между субъектами мировой экономики.

Растущая конкуренция в мировой экономике ведет к реор​ганизации аппарата сбыта финансовых услуг и к изменению струк​туры предложения последних. Например, традиционная форма общения банка с клиентом посредством стационарного помеще​ния постепенно утрачивает свое былое значение. В настоящее время активно создаются новые структуры связи между банком и клиентом. Речь идет о консультационных центрах для част​ных вкладчиков и различных фирм. Первые примеры такого рода глобальных услуг появились в Интернете. В структуре предло​жения финансовых институтов на мировом рынке растет доля операций по слиянию и поглощению, управлению активами. Причем наравне с национальными объединениями - например, французскими Societe General и Paribas - слияния все чаще приобретают межнациональный, глобальный характер - напри​мер, поглощение Deutsche Bank американского банка Bankers Trust, обошедшееся более чем в 10 млрд. долл. Как видим, всеоб​щая глобальная взаимозависимость усиливается.

Финансовая глобализация наиболее интенсивно развивается в США, Западной Европе и Японии. Здесь осуществляются круп​ные сделки с облигациями, акциями и валютой в международ​ном масштабе на товарных и фондовых биржах, а также предос​тавляется широкая гамма универсальных услуг. Лондон, напри​мер, завоевал прочную ведущую позицию в мире, прежде всего, благодаря финансовой мощи и международным связям своих институтов, а также в результате концентрации контроля над товарными, валютными, фондовыми и страховыми рынками.

Еще одним направлением глобализации в современных ус​ловиях считают регионализацию. На региональном уровне ин​теграции государств легче, чем на мировом, устанавливать общие для всех правила, учитывая сходство культурных традиций и эко​номического развития стран одного региона. В региональной ин​теграции государства, в первую очередь, стараются использовать преимущества свободной торговли, и каждый из ныне существую​щих торговых блоков будет пытаться усилить свое влияние через прием новых членов. Количество государств-членов ЕС к 2010 г., по всей вероятности, возрастет до а членов НАФТА - до 34. К этому времени у некоторых региональных блоков будет суще​ствовать общая валюта. Глобализация, делая все более условными государственные границы, усиливает тенденцию увеличения чис​ла независимых государств. Так, если перед второй мировой вой​ной насчитывалось около 50 стран, сейчас их более 200. При со​здании ООН в нем было представлено 51 государство, на сегод​няшний день - около 190.

Активизируются усилия государств по созданию системы глобального управления. Организация экономического сотруд​ничества и развития (ОЭСР), Всемирная торговая организация (ВТО), Международный валютный фонд (МВФ), Всемирный банк уже сейчас «курируют» такие вопросы, как: регулирование фи​нансовых рынков; коррупция; конкретная экономическая политика; экологические стандарты; торговые тарифы, которые рань​ше были исключительно делом национальных государств.

Рост всеобщей взаимозависимости в мире обусловил выра​ботку концепций организации глобального управления, призван​ных минимизировать отрицательные последствия глобализации для стран мира.

Первая - концепция мирового правительства, предпола​гающая создание увеличенной модели национального государ​ства, которое в глобальном масштабе выполняет те же функции, что и правительства отдельных стран. Вряд ли можно согласить​ся с таким подходом, ведь никакое мировое правительство не имело бы достаточной политической легитимизации. Помимо этого, мир как целостная система нуждается в политике обеспе​чения порядка, а не в осуществлении властных полномочий.

Вторая - концепция реформирования Организации Объе​диненных Наций с целью превращения ее Совета Безопасности в квазиправительство, а Генеральной Ассамблеи - в квазипарла​мент. Такой подход имеет гораздо больше сторонников, однако высказываются опасения относительно того, что бизнес и влия​тельные ныне неправительственные организации отойдут на « вто​рой план», а мировым хозяйством будет управлять круг избран​ных государств.

Третья - концепция политического управления глобаль​ным развитием со стороны либо одной гегемонистской дер​жавы (США), либо группы крупнейших держав, объединен​ных в НАТО, ОЭСР или «большую семерку-восьмерку». Хотя подобная концепция активно реализуется на практике, она неиз​бежно будет встречать противодействие со стороны тех государств, которые остались «за бортом» соответствующих организаций.
Наконец, четвертая — концепция корпоративного глобаль​ного управления, которая предлагает коллективный поиск ре​шений и нахождение взаимопонимания между правительствами государств с участием предпринимательских структур, профсою​зов, неправительственных организаций. При этом правительства сохраняют за собой монополию на закрепление и проведение политических решений, негосударственные участники играют весомую роль на этапах определения тех или иных проблем, а также выработки алгоритмов их решения.

В последние десятилетия важнейшей глобальной проблемой становится экологическая проблема, связанная с загрязнением окружающей среды, нерациональным природопользованием, постепенной деградацией при​родных ресурсов из-за нерациональной деятельности человека. Кроме этого, экологические катастрофы могут возникать и вследствие процес​сов, происходящих в природе.

Термин «экология» был предложен в XIX в. немецким биологом Э. Геккелем {Ernst Heinrich Haeckel) и происходит от греческих слов oikos—дом, жилище и logos — слово, учение.

Постоянно выводятся из употребления миллионы гектаров в про​шлом пригодных для обработки почв из-за чрезмерного использования удобрений, ветряной и водной эрозии, нерационального пастбищного скотоводства, горных и строительных работ.

Постоянно пополняется число полностью уничтоженных человеком видов животного мира. Среди них выделяются: дронт (птица отряда голубеобразных, обитавшая на о. Маврикий), морская корова (морское млекопитающее отряда сирен), бескрылая гагарка, сумчатый волк, квагга (степная зебра), дикая лошадь тарпан и т. д.

Все больших масштабов достигает загрязнение атмосферы в резуль​тате выброса предприятиями следующих химических веществ: окисей углерода (СО и С02), бензола (С6Н6), сернистого ангидрида (S02), оксидов азота (N20, NO и т. д.). Результатом является то, что человек дышит воздухом, отнюдь не способствующим улучшению здоровья; то же самое можно сказать о потребляемых людьми продуктах питания. Следствием загрязнения окружающей среды также является возникно​вение парникового эффекта, разрушение озонового слоя планеты, воз​никновение озоновых дыр в атмосфере, резкое потепление климата.

Загрязнение атмосферы привело к возникновению так называемого «парникового эффекта» — углекислый газ, скопившийся в атмосфере, пропускает солнечную энергию, но задерживает тепловое излучение Земли. Результатом подобного процесса является глобальное потепление климата, постепенное повышение средней температуры воздуха на планете, изменение количества осадков, направления ветров и т. д.

С выбросами в атмосферу химических отходов связано и возникновение озоновых дыр, приводящих к росту воздействия на человека уль​трафиолетовой радиации. Итогом является увеличение числа заболе​ваний раком, разрушение молекул ДНК и возникновение генетических мутаций организмов и т. п.

Резко увеличилось и количество промышленных отходов, мусора, находящихся на занимающих огромные территории свалках, полиго​нах, отвалах.

Решение экологической проблемы возможно только в случае целена​правленной работы всего мирового сообщества, понимания значения, масштабности, сложности и глубины возникающих проблем. Необходи​мо также проведение исследовательских работ, направленных на создан! ie ресурсосберегающих и малоотходных технологий; создание адекватно​го природоохранного законодательства и привлечение его нарушителей к уголовной или административной ответственности.

Продовольственная проблема имеет самую долгую историю среди всех глобальных проблем. Периодически она возникала на всех этапах разви​тия человечества. В последние десятилетия продовольственную проблему удалось полностью решить лишь в самых развитых странах. При этом необ​ходимо отметить, что возможностей мирового сообщества по производ​ству продовольствия в настоящее время достаточно, чтобы прокормить все население Земли. Однако крайне неравномерное распределение про​дуктов питания по странам и регионам приводит к тому, что чувство голо​да на Земле в настоящее время испытывают от 600 до 700 млн. человек.

Выделяют две формы голода: явную (абсолютный голод) и скрытую (относительный голод, выражающийся в недоедании, отсутствии или нехватке жизненно необходимых компонентов в рационе). Обе формы голода ведут к повышенной заболеваемости инфекционными и психи​ческими болезнями, к ограниченному физическому и умственному раз​витию, ранней смерти.

Голодание считается полным, если индивид потребляет исключитель​но воду; неполным, когда поступающая в организм пища не компенсирует затрат энергии; абсолютным, если человек не потребляет ни пищи, ни воды. Установлено, что при полном голодании жизнь некоторое время поддерживается за счет запаса жира и веществ, освобождающихся при постепенной атрофии собственных тканей организма.

Продолжительность жизни при голодании зависит от массы тела (чем больше масса, тем больше запас энергии), возраста (дети более чувстви​тельны к голоду), пола (женщины лучше выносят голод), расхода энергии (например, при лежании продолжительность жизни увеличивается). Мак​симальной продолжительностью полного голодания для человека считает​ся 65-70 суток (для абсолютного голодания — несколько дней).

Острый продовольственный кризис в наши дни существует в Индии, Центральной Азии, Африке. Голод и недоедание наблюдаются также в Индонезии, Иордании, Северной Корее, в странах Латинской Америки.

Для устранения глобальной продовольственной проблемы требуется выполнение следующих условий (рис. 2):

– организация гуманитарной продовольственной помощи отсталым странам;

– повышение урожайности зерновых культур и привесов на голову скота, выведение высокоурожайных сортов растений и высоко​продуктивных пород пригодных для пищи животных;

– развитие ирригации и механизации сельского хозяйства;

– производство дешевых удобрений;

– производство искусственных продуктов питания на основе синте​за белка (до сих пор синтез белка остается слишком дорогостоя​щим и сложным процессом; например, чтобы синтезировать один из простейших белков — инсулин — требуется проведение 227 хи​мических реакций).
Глобальная демографическая проблема заключается в очень быст​рых темпах роста населения в одних странах (так называемый «демогра​фический взрыв») и медленном увеличении и даже сокращении насе​ления в других государствах.

Поначалу население на Земле увеличивалось достаточно медленно: при​мерно 15 тыс. лет до p. X. оно достигло 3 млн. человек, к концу мезолита (7 тыс. лет до p. X.) — 10 млн. к концу неолита (2 тыс. лет до p. X.) — 50 млн. В начале нашей эры на планете проживало около 230 млн человек; к 1000 г. население Земли составило 275 млн. человек. Далее темпы начали уско​ряться: к 1500 г. человечество увеличилось до 450 млн, к 1650 г. — 550 млн., к 1800 г. — 906 млн, к 1850 г. достигло 1170 млн, к 1900 г. — 1617 млн. Темпы прироста населения в XX в. уже носят характер демографического взрыва: 1927 г.— 2 млрд человек; 1959 г. —3 млрд; 1974 г.— 4 млрд; 1987 г. —5 млрд; 1999 г. — 6 млрд. По прогнозам ООН, к 2010 г. численность населения Земли достигнет отметки 6985 млн человек, а к 2015 — 7496 млн.









Рисунок 2. Меры для устранения глобальной продовольственной проблемы
Подсчитано, что если бы человеческий род, произошедший от Адама и Евы, со дня Сотворения мира (7514 лет) размножался со скоростью 1% в год, то в «настоящее время Земля представляла бы из себя шар из человеческих тел диаметром в несколько световых лет с поверхностью, расширяющейся в пространстве темпом, в несколько раз превышающим скорость света».

Немецкий экономист А. Вебер (Alfred Weber) предостерегал: «Чело​вечество посредством дальнейшего увеличения окажется в состоянии пожирающей друг друга стаи саранчи».

На отдельных территориях в особые промежутки времени в результа​те войн, эпидемий, стихийных бедствий темпы прироста населения вре​менно снижаются, и оно может даже сократиться. Например, эпидемия чумы в VI в. унесла жизни 100 млн. человек; в XIV в. от «черной смерти» погибло около 25 млн. человек (население Европы сократилось примерно на треть; к началу XVI в. население континента не достигло уровня 1348 г.)г от эпидемии «испанки» (тяжелая форма гриппа) после Первой мировой войны — 20 млн. человек, от голода в XIX в. в Индии и Китае — не менее 50 млн человек. Сотни тысяч людей в XV-XVIII вв. скончались от чер​ной оспы. Только в России в 1848 г. от эпидемии холеры умерло 800 тыс. человек. В двух мировых войнах XX в. погибло более 60 млн человек.

Высокие темпы прироста населения в последнее столетие объясня​ются следующими основными причинами: 

1) увеличение производства продуктов питания за счет увеличения производительности труда в сельском хозяйстве и появления новых технологий;

2) снижение детской смертности и увеличение средней продолжительности жизни.

Демографический взрыв достигнут в основном за счет быстрого при​роста населения в развивающихся странах Азии, Тропической Африки и Латинской Америки. Если в среднем по всему миру коэффициент рождаемости составляет 34%, смертности — 14 %, (естественный прирост —20%), то в большинстве стран из перечисленных регионов коэффициент рождаемости выше 35-45%, коэффициент смертности равен 12-20% (ес​тественный прирост — 20-30%); в развитых странах Европы и Америки рождаемость в 2-3 раза ниже, уровень смертности — 10-12% (естествен​ный прирост — 2-10%).

Одной из причин подобного явления является то, что «спрос» на детей в цивилизованных странах прямо пропорционально зависит от доходов родителей и обратно пропорционально — от расходов на их воспитание и образование. В менее цивилизованных обществах, в патриархальных семь​ях может наблюдаться обратная тенденция; чем беднее семья, тем больше детей. Это связано с тем, что дети здесь рассматриваются как бесплатная рабочая сила для ведения домашнего хозяйства.

Глобальная демографическая проблема тесно связана с международ​ной миграцией рабочей силы, так как недостаток жителей в одной стра​не и избыток в другой часто приводят к своеобразному «переливу» на​селения. Так, например, тенденция к снижению численности жителей РФ (связанная с длительным экономическим кризисом и старением населения) и недостаточная заселенность российских территорий за Уральским хребтом компенсируется отчасти миграцией рабочей силы из стран СНГ в Европейскую часть страны и усилением миграции из Китая на территорию Дальнего Востока.

Весьма тесной является связь демографической проблемы с другими глобальными экономическими проблемами: продовольственной, пре​одоления бедности, развития человеческого потенциала. Очевидно, что демографический взрыв в не самых развитых странах отнюдь не спо​собствует уменьшению числа голодающих, бедных или росту уровня образованности населения. С другой стороны, малочисленные семьи в странах Запада и в России — также не самое лучшее решение проблемы совершенствования человеческого потенциала, начиная от развития в семье ребенка и заканчивая возможностями реализации взрослыми своих «родительских комплексов».

Положительные и отрицательные стороны процесса глобализации
Характерной чертой развития современной экономики является преодо​ление национальных границ, формирование действительно всемирной экономической системы, основанной на тесном международном эко​номическом сотрудничестве. Глобализация экономики проявляется в по​явлении целого ряда международных экономических организаций, транс​континентальных банков и компаний, появлении интернациональных денежных единиц.

К числу неэкономических проявлений глобализации (но с определен​ным экономическим контекстом) можно отнести возникновение всемир​ной компьютерной.сети; доминирование во всем мире кинопродукции Голливуда; использование во всемирном масштабе одних и тех же видов американской национальной одежды (например, джинсы и бейсболки) и продуктов питания (хот-доги и кока-кола); превращение английского языка в средство межнационального общения (взамен латинского).

Глобализация экономики может привести к невиданному доселе эко​номическому прогрессу за счет обогащения национальных экономик тех​нологическими достижениями других стран, увеличения мобильности капитала и трудовых ресурсов, возможности реализации международных проектов, которые не могли бы быть осуществлены одним государством. Примером подобного сотрудничества в XIX в. является строительство Суэцкого канала при участии Франции, Великобритании, Италии и Егип​та. Классическим вариантом такого проекта в последние годы является программа освоения космоса, приведшая к созданию первой междуна​родной космической станции С другой стороны, глобализация приносит множество проблем (рис. 3). среди которых можно выделить:

– экономическое подчинение развитыми странами и их крупнейшими компаниями менее развитых государств; 

– забвение национальных экономических норм и традиций; 

– возникновение мировой финансовой «квазиэкономики» с гипертрофированно развитым рынком фиктивного капитала, опережающим темпы эволюции рынка реальных продуктов и услуг, что ведет к возможности повторения мировых экономических кризисов, в том числе вызываемых искусственно, за счет «подрыва» фи​нансового рынка;
– появление международных преступных картелей и синдикатов, за​нимающихся экспортом-импортом наркотиков, оружия, «живого товара», и примыкающих к ним террористических организации фа​шистского и фундаменталистского толка, промышляющих захва​том заложников, угоном самолетов и вызывающих широкий резонанс терактами; 

– превращение (с распадом СССР) Соединенных Штатов в своего рода, бесконтрольного лидера политического и экономического мира, что позволяет этой стране осуществлять по отношению к другим государствам прямую агрессию; создавать марионеточные правительства, выражать постоянное беспокойство и озабоченность нарушениями на других территориях прав человека, причем «человеки», о которых заботятся американцы, чаще всего оказываются религиозными фана​тиками, воинствующими маньяками и матерыми националистами.







Рисунок 3. Отрицательные стороны глобализации
Тема 9: «Международная конкуренция в современных условиях»

1. Теория конкурентных преимуществ М.Портера;

2. Сущность и формы международной конкуренции. Факторы, влияющие на международную конкуренцию в современных условиях;
3. Конкурентоспособность страны;  детерминанты конкурентного преимущества страны.

Теория конкурентных преимуществ М.Портера
В 1991г. американский экономист  Майкл Портер опубликовал исследование  «Конкурентные  преимущества стран», изданное в 1993г. на русском языке под названием «Международная конкуренция». В этом исследовании  достаточно подробно проработан  совершенно новый подход  к проблемам международной торговли. Одной из предпосылок этого подхода является следующее: «на международном рынке конкурируют фирмы, а не страны. Необходимо понять, как фирма создает и удерживает конкурентное  преимущество. Для того чтобы определить роль  страны в этом процессе. « Успех на внешнем рынке зависит от правильно выбранной  конкурентной стратегии».

По Портеру, анализ конкуренции предполагает  4  компонента:

1. будущее цели;

2. предположения;

3. текущую стратегию;

4. возможности;

Знание целей конкурента дает возможность предсказать, насколько он удовлетворен своим нынешним положением и финансовыми результатами.

Портер делил предположения  на 2 категории: 

- оценка конкурентом самого себя;

- предположение конкурента относительно отрасли и др. действующих в ней компаний.

По мнению Портера, стратегию конкурента  следует определять  как оперативную программу, разработанную для каждого функционального  подразделения  компании и для каждого способа  координации  этих функциональных подразделений.

Стратегия может быть явной  и скрытой.

Возможности предполагают  определение слабых  и сильных сторон предприятия (SWOT-анализ) М.Портер выделили 5 сил конкуренции, которые  определяют  уровень прибыли в отрасли:

1. проникновение новых конкурентов;

2. угроза появление на рынке товаров – субститутов (произведено по другой технологии);

3. возможности  покупателей;

4. возможности поставщиков;

5. конкуренция между компаниями,  уже укрепившимися на рынке. 

1) Появления в отрасли новых компаний  ведет  к росту производственных мощностей. Это может  вызвать  падение цен  или повышение издержек  и снижение их нормы прибыли. Портер  выделяет 6 основных препятствий  для проникновения  на рынок новых  конкурентов: экономия на масштабах производства;

     * дифференциация продукции, означающая, что действующие в отрасли компании имеют известные торговые марки и опираются на приверженность потребителей к данной разновидности товара;

    *  потребность в капитале;

    * издержки конверсии, единовременные расходы  покупателей, связанные с заменой поставщиков. Издержки конверсии могут включать переобучение персонала, приобретение нового производственного оборудования, необходимость технического обслуживания, новый дизайн продукции и риск при остановке производства. 

     *  нехватка каналов распределения, которые  может препятствовать  появлению новых контактов  в торговле. Новым участникам рынка  приходится  прибегать к новым ценам, рекламе и рынка издержек.

      * дополнительные затраты, не связанные с экономией на затраты пр-ва, а обусловленные наличием определения  действующих преимуществ в отрасли. (патентованные технологии производства), доступ к сырью на благоприятных условиях, выгодное местоположение, лидерство в обладании нау-хау или опыта).

2) Появление товаров субститутов  ограничивает возможности извлечения  прибыли в отрасли, устанавливая  потолок цен (min возможная цена), которую могут запросить компании без  снижения нормы прибыли.

3) Группы покупателей обладает большой силой, если она соответствует следующим критериям:

-она сконцентрирована или покупает больше объема относительно объемов продаж поставщиков;

-продукция, которую  она покупает представляет важную часть затрат или закупок в отрасли производства;

-продукция стандартизирована  или не дифференцирована;

-она не чувствительна к  издержкам конверсий;

-ее  нормы прибыли невелики;

-от продукции отрасли не зависят качество  продукции или услуг потребителя;           
         

-она хорошо информирована;

4) Группа поставщиков считается сильной, если она соответствует критериям:

-в ней доминируют несколько компаний, концентрация в ней выше, чем в          отрасли, в которой  она продает свою продукцию.

-ей не  приходится конкурировать  с заменителями продукции,

-отрасль не является одним из ее наиболее важным заказчиков,

-ее продукция имеет решающее значение  для отрасли;

-ее продукция дифференцирована.

В своей книги «Стратегия конкуренции» Портер представляет 3 вида общих стратегий, направление конкурентоспособности.

Для этого он предложил 3 базовые стратегии:

     1.лидерство в снижении издержек;

     2.дифференциация;

     3.факусирование;

Дифференциация, по Портеру, означает,  что компания стремится к уникальности в количестве  аспекте, который  считается важным большем количеством клиентов.

Фокусирование: выбор сегмента отраслевого рынка и обслужить его  лучше и эффективней, чем ваши  конкуренты.

1. Конкуренция,  как национальная, так и международная  - это центр всей системы  рыночных отношений; тип экономических взаимосвязей  между производителями  по поводу установления цен, объектов продажи товаров и услуг, а  также предпочтений со стороны покупателя.

В рыночной  экономике  конкуренция  выполняет следующие  функции:

1.регулирование;

2.мотивации;

3.распределение;

4.контроля;

Конкурентное преимущество создается по всей цепочке  производственных ценностей, начиная от разработки изделий до после продажного сервиса.

В современной практике реализации произведенной продукции на мировых  рынках различают следующие  формы  международной конкуренции:

     функциональная конкуренция,  т.е. в одном  отделе магазина  собирают  товары интеллектуального типа;

     видовая категория, т.е.  реализуются товары, предназначенные для одной  цели, но имеющие  разные характеристики;

     предметная категория, т.е. реализуются товары, идентичные, но разные по качеству 

     изготовления или имеющие незначительные отношения;

     скоростная  конкуренция, т.е. метод, который  основан на очень быстром  изготовлении заказов  или предоставлении услуг  при той же  самой цене.

     Факторы, влияющие на международную  конкуренцию  по М.Портеру:

       -появление новых конкурентов; 

      -способность поставщиков торговаться;

      -соперничество уже имеющихся конкурентов  между собой.

3.Позиция фирмы определяется  ее  конкретным преимуществом, которая  включает

   2 позиции:

         1. более низкие издержки, чем у ее конкурента;

         2. дифференциация товаров.

Виды деятельности  фирмы  объединены  в цепочку ценностей, подразделяющуюся  на 2 категории:

  - первичная деятельность (производство, сбыт, доставка и обслуживание товара);

  - вторичная деятельность (обеспечение компонентами  производства, т.е. технологиями, людскими ресурсами или выполнения  функций  инфраструктуры  для др.  деятельности). 

Наиболее типичными видами инновации, позволяющее достичь  конкурентное  преимущества фирме является: 

1.новые технологии;

2.новые или изменившиеся запросы покупателей;

3.появление нового сегмента  отрасли;

4.изменение стоимости или компонентов производства;

5.регулирование на уровне правительства;

Продолжительность удержания КП зависит: 

- от источников конкурсного (преимущества низкого и более высокого уровней).

- от количества имеющихся у фирмы явных источников КП;

- от постоянной модернизации производства и др. видов деятельности.

Международная конкуренция  (К) имеет некоторые особенности применительно  к отросли  мировой экономики. М.Портер выделяет 2 типа отраслей в зависимости от особенностей Конкуренции:

1.множественно-национальные, для которой  характерно то что в каждой стране конкуренция протекает по разному  и проводить единую стратегию в таких  отраслях невозможно (сбербанк);

2. глобальные, которые имеют единое поле  конкуренции  по всему миру, в таких отраслях необходимо разрабатывать глобальную конкретную стратегию и внедрять единый подход к  продаже товаров  во многих странах (ТНК).

Условия конкуренции преимущества (КП) страны обеспечивают: 

1.высококвалифицированый персонал;

2.национальный  научный потенциал и опыт;

3.хорошо развитая рыночная и отраслевая инфраструктура.

В соответствии с 1-ым подходом конкурентоспособность страны есть макроэкономическое явление, конкурентоспособность определяется такими факторами,   как валютный курс, % ставки, бюджетный дефицит.

В соответствии со 2-м подходом конкурентоспособность страны обеспечена наличием большого количества дешевой рабочей силы.

В соответствии с 3-м подходом конкурентоспособность  страны определяется  наличием  обширных природных ресурсов.

В соответствии с 4-м  подходом  конкурентоспособность  страны  определяется практикой  управления производством.

М.Портер ввел понятие «национальный ромб»  это система, в которой все параметры  (детерминанты) взаимосвязаны и взаимодействуют, т.е. преимущества в одной детерминанте могут  выявить и даже спровоцировать преимущества  в другой.
Сущность и формы международной конкуренции

      Факторы, влияющие на международную конкуренцию в современных условиях

Под конкуренцией (от лат. Concurrentia — сталкиваться) в экономике принято понимать состязание между экономичес​кими субъектами за наиболее выгодные сферы приложения капитала, рынки сбыта, источники сырья. Это неотъемлемый элемент механизма регулирования в рыночной экономике.

Экономическая конкуренция возникает там и тогда, когда ресурсы (материальные, финансовые, человеческие), на которые возникает спрос, ограничены и превышают предложение (конку​ренция за использование ресурсов) или там, где предложение превышает спрос на представленные на рынке товары и услуги (конкуренция за покупателя).

Субъектами конкурентной борьбы выступают предприятия (фирмы), отрасли и корпоративные объединения, территориаль​ные (муниципальные) образования, страны, регионы (экономи​ческие блоки).

Область экономической деятельности, в которой ведется со​ревнование, можно назвать конкурентным полем, а условия со​перничества субъектов одного и того же поля — конкурентной средой.
Соревнование между отдельными субъектами конкурентной борьбы может идти на конкурентных полях различных агре​гатных уровней:

– микроуровень — это конкретные виды продукции, отдель​ные производства, предприятия;

– мезоуровенъ — это отдельные отрасли, кластеры, корпо​ративные объединения;

– макроуровень — это территориальные хозяйственные ком​плексы, национальные экономики, региональные торгово-экономические блоки.

Микро- и мезоуровень конкурентного поля могут иметь как национальный, так и международный масштабы.

Первичным игроком производственно-экономического харак​тера на конкурентном поле выступает предприятие (фирма) локального, национального или транснационального формата.

Предприятия (фирмы) конкурируют за получение лучших материальных ресурсов для использования их в производствен​ном процессе, за найм на работу наиболее квалифицированный персонал, за реализацию покупателю на самых выгодных для себя условиях произведенной продукции (услуг).

Базовым участником социально-экономического характера в конкурентном состязании межнационального, регионального и глобального характера выступает отдельная страна.

Экономические интересы страны сводятся к максимальному удовлетворению текущих и перспективных потребностей ее населения.

Конкуренция на международном уровне фактически проис​ходит за привлечение создаваемых и добываемых человечес​ких благ, с целью конечного использования произведенного в мире валового внутреннего продукта для повышения благосос​тояния каждой из стран, участвующих в этом процессе.

Современные тенденции международной конкурентной борь​бы характеризуются особенностями процесса формирования постиндустриального общества.

Напомним, что исторически концепции международной конкуренции основывались на оценке необходимости и возможно​сти использования в международном разделении труда сравни​тельных преимуществ национальных экономик (дешевый труд, богатые природные ресурсы, благоприятные природно-географические, социально-исторические и др. факторы) для экспорта продукции в страны, где таких преимуществ нет, и импорт про​дукции из стран, которые обладают преимуществами по сравне​нию с национальной экономикой страны-импортера.

В ходе быстрого индустриального развития в XX в. в рыноч​ной среде созревают новые конкурентные условия, меняющие общий вектор конкуренции от преимущественного использова​ния сравнительных национальных преимуществ к опоре на динамично меняющиеся конкурентные преимущества, основан​ные на научно-технических достижениях, инновациях на всех/ стадиях от создания товара до его продвижения на рынок конечного потребления.

Сравнительные преимущества носят, обычно, природно-географический характер, они статичны и невоспроизводимы. Кон​курентные преимущества — динамичны, они связаны с иннова​циями, развитием человеческого капитала, интеллектуальных ресурсов и потому неисчерпаемы.

Оптимальное сочетание в одной стране сравнительных и кон​курентных преимуществ определяющим образом усиливает ее конкурентоспособность в глобальном экономическом простран​стве.

Заключительные три десятилетия XX в. характеризуются следующими важными тенденциями экономического развития, предопределяющими специфику современного этапа междуна​родной конкуренции:

1) быстрое развитие производства наукоемких товаров и ин​теллектуальных услуг, как базовых экспортно-ориентированных отраслей экономики, превращение научно-технических знаний и информации в важнейшие факторы национального экспорт​ного потенциала;

2) дифференциация и индивидуализация потребительских предпочтении, связанная с постепенным насыщением спроса товарами массового потребления;

3) углубление интернационализации производства. Эта тенденция находит выражение в том, что наряду с усилением процесса интернационализации национальных экономик в мирохозяйственные связи и глобальную конкурентную среду, происходит производственно-технологическое срастание транснациональных экономических образований в форме транснациональных кор​пораций (ТНК). Эти корпорации превращаются в важнейший формообразующий элемент международных экономических от​ношений. Совокупный объем продукции ТНК достиг к 2001 г. 18 трл дол. США и вдвое превысил совокупный объем мирового экспорта, тогда как в 1990 г. эти показатели были примерно одинаковы. На зарубежные филиалы ТНК в настоящее время приходится примерно 35% мирового экспорта, они получают 75% мировых прямых иностранных инвестиций;

4) интернационализация капитала. Сопровождая быструю транснационализацию производства и пользуясь уникальными преимуществами современной инфраструктуры глобального информационного пространства, зарубежные инвестиции, в пер​вую очередь прямые, превращаются в важнейший фактор фор​мирования конкурентного потенциала страны;

5) региональная интеграция. Этот процесс тесно связан с перечисленными выше формами интернационализации (транс национализации) производства и капитала. Он является, по сути, социально-экономической оболочкой данных процессов на межстрановом, региональном уровне в форме, главным образом, та​моженных союзов и зон свободной торговли (ЕС, НАФТА, АТЭС, АСЕАН и др.). Сейчас на долю АТЭС приходится 46,5% миро​вого экспорта, ЕС — 37,4%, НАФТА — 18,7%, АСЕАН — 6,4%. При этом внутрирегиональная торговля в АТЭС составляет 72,6% от общей суммы экспорта стран — членов, в ЕС — 61,3%, НАФТА — 55,5%, АСЕАН — 23,3%;

6) либерализация внешнеэкономической политики. Под влиянием нарастающих процессов интернационализации произ​водства и капитала, доминирующих в современной системе ми​рохозяйственных связей, государства все более последователь​но модернизируют свою внешнеторговую политику в следующих направлениях:

во-первых, ослабляются барьеры на пути товаров и капиталов из одних стран в другие;

во-вторых, производится регулирование этих процессов по все более унифицированным и согласованным на нем уровне правилам, включающим требования к конкурентным свойствам товаров.

На путь либерализации внешнеторгового режима становится все больше и больше стран. Если в 1947 г. Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) было подписано лишь 23 странами, то ныне во Всемирной торговой организации (ВТО)  состоит 148 государств и они обеспечивают более 96 % мировой торговли.

Под влиянием перечисленных базовых тенденций междуна​родного экономического развития современная международная конкуренция характеризуется следующими особен​ностями:



1) конкурентная борьба интенсифицируется. Ни одна страна, региональный блок или ТНК не могут обеспечить длительный контроль над важнейшими условиями производства, поскольку они отличаются высокой степенью изменчивости, постоянным качественным совершенствованием. Прорыв стран Юго-Восточ​ной Азии, а затем Индии и Китая на международные рынки высокотехнологичной продукции яркое тому подтверждение;

2) формы и методы конкурентной борьбы усложняются, они становятся разнообразнее, обеспечивая успех на постоянно сег​ментирующихся, в соответствии с индивидуализацией потреб​ностей, рынках. Происходит постепенный сдвиг от тарифных к нетарифным методам регулирования внешнеторговых потоков на межгосударственном уровне и от ценовых методов конку​ренции к преимущественно неценовым на уровне отдельных компаний.

3) конкурентная борьба приобретает все более агрессивный, а зачастую, и разрушительный характер и на глобальных рын​ках формирует новый, более высокий уровень конкурентных отношений — партнерство. Созданием гибких альянсов, с взаимным обменом новейшими инновациями и ноу-хау партнеры- конкуренты усиливают стратегические позиции друг друга. Одновременно государство совершенствует способы националь​ного международного регулирования активности ТНК и других альянсов с чрезмерной монополизацией производства в целях защиты "добросовестной" конкуренции.

4) конкуренция на все большем количестве международных рынков товаров и услуг начинает носить глобальный (т.е. когда конкурентные условия на рынках взаимосвязаны до такой сте​пени, что их можно рассматривать в качестве одного междуна​родного рынка), а не мультинациональный (т.е. когда конку​ренция на одном национальном рынке не зависит от конку​ренции на других национальных рынках и международные конкуренты имеют дело не с интернациональным рынком, а лишь с совокупностью национальных рынков) характер. По оценке известной консультативной фирмы McKinsey в 2003 году только 20% мировой продукции конкурировало глобально. Однако, через 30 лет такой продукции будет около 80%.

Чтобы уверенно чувствовать себя на постоянно усложняю​щемся поле современной международной конкурентной борьбы надо четко оценивать уровень конкурентоспособности продук​ции, фирмы, страны.
Конкурентоспособность страны;  детерминанты конкурентного преимущества страны.

Под конкурентоспособностью страны понимается способность ее фирм и отраслей опережать соперника в завоевании и укреплении позиций на зарубежных рынках.

Естественно, что национальная конкурёнтоспособность обусловлена экономическими, социальными, поли​тическими и другими факторами в самой стране.

Вопросы национальной конкурентоспособности вызывают, повышенный интерес за рубежом со стороны деловых, научных, политических кругов и государственных органов. Конкурентоспособность является объектом масштабных научных и экономических исследований, темой продолжительных дискуссий, официальных обсуждений в правительственных и законодательных органах, как это имело место, например, в США в 80-е гг., где результате был принят (в 1988 г.) специальный Комплексный закон о конкурентоспособности и торговле. Во многих странах созданы советы и другие национальные организации по вопросам конкурентоспособности (США, Франция, Япония и др.).

Национальную конкурентоспособность определяют на основе изучения конкурентных преимуществ и слабостей той или иной страны. Среди их показателей наиболее часто в международной и российской практике используются следующие:
– объем ВВП, выражающий емкость отечественного рынка и потенциал конкурентоспособности национальной экономики;

– доля расходов на конечное потребление в структуре ВВП и валовых накоплений в конечном потреблении;

– отношение (доля) экспортно-импортного сальдо к сумме внешнеторгового оборота страны (характеризует динамику потен​циала конкурентоспособности национальной экономики); 

– соотношение средних индексов цен на экспортируемые и импортируемые страной товары и услуги (характеризует рост или снижение конкурентоспособности национальной экономики);

– степень «скованности» страны в разработке и осуществлении конкурентной стратегии. Ее характеризуют отношение вели​чины задолженности государств к ВВП; 
– разница между долгами страны по наступившим платежам и претензиям к дебиторам по их долгам данной стране; 
– прирост золотовалютных резервов страны;

структура ВВП страны, особенно доля, создаваемая перерабатывающими отраслями промышленности. 

С 1986 г. под эгидой Всемирного экономического форума (ВЭФ) стали публиковаться обстоятельные доклады о сравнительной конкурентоспособности ведущих стран мира," а позднее – разработки Всемирного банка и Международного института со​вершенствования методов управления. 

Национальная конкурентоспособность определяется ВЭФ на основе многофакторных моделей, в которых 381 показатель сводится в восемь агрегированных групп: внутренний экономичес​ки потенциал; внешнеэкономические связи; государственное регулирование; финансово-кредитная система; инфраструктура; система управления; научно-технический потенциал; трудовые ресурсы.

Экономические показатели по каждой стране, которые составляют от около 70% всей совокупности данных, дополняются оцен​ки аналитиков, опросами руководителей крупных корпораций и авторитетных экспертов, т.е. осуществляется синтезация количественных и качественных характеристик национальной конкурентоспособности.

Страны (около 50) ранжируются по количеству баллов, сумма которых позволяет составить представление не только об уровне увитая производительных сил, но и о гибкости хозяйственной системы в соответствии с изменениями в мировой экономике. |

В 1987-1993 гг. список возглавляла Япония, но уже в 1994 г. связи с кризисными явлениями в отдельных странах, стремительным ростом курса иены по отношению к американскому доллару она опустилась на 3-е место. Россия впервые оценивалась в 95 г. и заняла в этом рейтинге последнее (48-е место). 
Отметим также, что расчеты конкурентоспособности национальной экономики в международной практике стали повседневной реальностью, и внимание к ним мирового сообщества не только не падает, но и растет.

Накопленный опыт показывает (эти подходы последовательно обосновываются в широко известном исследовании М. Портера «Международная конкуренция»), что конкурентоспособность национальной экономики, ее составных частей — величина весьма неустойчивая. Поддержание заданного уровня конкурентоспособности требует не просто постоянных и огромных усилий, продуманных целенаправленных действий стратегического характера, в которых особенно велика роль государства. Одно из главных стратегических направлений его деятельности (равно как непосредственных производителей) — создание конкурентных имуществ над соперниками.

Теория конкурентных преимуществ, в наиболее полном виде формулированная М. Портером, исходит из того, что любая из стран с примерно одинаковым уровнем экономического развития имеет определенный, обычно тoлькo  ей присущий набор конкурентных преимуществ. К ним, например, могут относиться более высокие уровни производительности труда, квалификации про​изводственного, технического, коммерческою персонала тех или иных отраслей, производств, групп или отдельных предприятии, качества и технико-экономических показателей производства из​делий, управленческого мастерства и др.

Центральное место в концепции М. Портера занимает идея «национального ромба», раскрывающего четыре главных свойства («детерминанты») экономики, формирующих конкурентную макросферу, в которой действуют фирмы изучаемой страны (рис. 4).
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Рисунок 4. Четыре главных свойства («детерминанты») экономики, формирующих конкурентную макросферу, в которой действуют фирмы изучаемой страны
«Национальный ромб» выявляет систему детерминантов, которые, находясь во взаимодействии, создают благоприятную или неблагоприятную среду для реализации возможных конкурентам преимуществ страны.

Определим эти детерминанты.

Параметры факторов (факторов производства представляют собой материальные (вещественные) и нематериальные условия, необходимые для формирования конкурентного преимущества страны в целом и ее ведущих экспортоориентированных отраслей.

В обеспечении национального конкурентного преимущест​ва немаловажную роль играет также стратегия фирм, их структура и соперничество между ними. Если конкурентная среда или соперничество между фирмами отсутствуют, если стратегия фирмы не ориентирована на деятельность в усло​виях соперничества, то у таких фирм на внешнем рынке конку​рентного преимущества обычно не возникает.

Параметры спроса — это, прежде всего, емкость спроса, динамика его развития, дифференциация по видам продукта, требовательность покупателей к качеству товаров и услуг. Именно на внутреннем рынке в условиях развитого спроса получают ап​робацию новые изделия до выхода их на мировой рынок.

Далее, наличие в национальной экономике высокоразвитых родственных и поддерживающих отраслей, обеспе​чивающих фирмы в экспортоориентированных отраслях необхо​димыми материалами, полуфабрикатами, комплектующими изде​лиями и другими материальными средствами и информацией, яв​ляется необходимым условием создания и поддержания конкурентных преимуществ в мировой экономике для фирм соответ​ствующих отраслей.

В общую систему детерминантов конкурентных преимуществ М. Портер включает и роль случайных событий, которые могут либо усилить, либо ослабить сложившиеся конкурентные преимущества страны. К наиболее важным событиям такого рода можно отнести новые изобретения, крупные технологические сдвиги (прорывы), резкие изменения цен на ресурсы (например, «нефтяной шок»), значительные изменения на мировых финан​совых рынках (как это имело место в 1997—1998 гг.) или в валют​ных курсах (изменение курса российского рубля после 17 августа 1998 г.), всплески мирового или местного спроса, политические решения правительств, войны и другие непредвиденные обстоятельства.
Наконец, роль правительства в формировании национальных конкурентных преимуществ состоит в оказании значильного влияния на все основные детерминанты «национального ромба». Причем это влияние может быть как положительным, так и отрицательным. На параметры факторов производства и спроса правительство воздействует своей экономической политикой, включая, естественно, внешнеэкономическую.

В частности, правительство во многих странах оказывает содейст​вие развитию родственных и сопряженных отраслей, взаимодей​ствующих с ведущими экспортоориентированными отраслями.

Естественно, кроме подходов М. Портера к факторам конкурентоспособности национальной экономики, в отечественных и зарубежных исследованиях получили распространение и другие, взгляды. Так, представляет достаточный интерес следующая четырехфакторная модель: наделенность ресурсами, в первую очередь людскими; технологии и инвестиции; капиталфшешнеэкономи- ческий фактор. ПртёгГзалтоследние 15-20 лет произошли суще​ственные сдвиги в соотношении и значимости приведенных фак​торов.

Природные ресурсы по-прежнему остаются одним из важнейших факторов развития экономики страны, во многом определяющим ее место в мировом хозяйстве. Вместе с тем по ряду, причин меняется значимость этого фактора. И дело не только в том, что научно-технический прогресс стремительно преобразует топливно-сырьевую базу производства, вводит в оборот замени​тели, синтетические материалы и т.п. Опыт ряда развитых стран (Японии, Италии, Великобритании, Швейцарии, Германии) до​казывает, что отсутствие значительных природных ресурсов не яв​ляется непреодолимой преградой для их экономического разви​тия, достижения высокого уровня международной конкуренто​способности. Наоборот, наделенность значительными природны​ми ресурсами может иметь и отрицательное последствие, порож​дая «облегченные» формы интеграции во всемирное хозяйство, сдерживая мобилизацию других ресурсов, которые в современных! условиях могут оказаться, пожалуй, более важными и перспек​тивными (человеческий фактор, инновационная деятельность, интенсификация производства и др.). Пример СССР, а ныне Рос​сии, ряда других стран это наглядно подтверждает.

Напротив, повысилась роль трудовых ресурсов в под​держании национальных конкурентных преимуществ. Причем этот факт находит отражение и в теории, и на практике. До не​давнего времени как зарубежные, так и отечественные исследователи основное внимание уделяли проблеме относительной дороговизны или дешевизны рабочей силы, считая, что страна с наиболее дешевой рабочей силой оказывается в более выгодном положении. В современных условиях, в первую очередь научно-технического прогресса, все большее внимание уделяется человеческому фактору, уровню квалификации, дисциплинированности, наличию инновационного потенциала. Следовательно, предпочтение все чаше отдается более квалифицированным, пусть даже и более дорогостоящим трудовым ресурсам.

В относительном снижении роли природных ресурсов и по​вышении значимости человеческих ресурсов решающую роль сыграл «технологический компонент» системы факторов воздействия на конкурентоспособность. Именно этот компонент ломает традиционные представления (и теоретические, и практические) о характере, источниках и факторах воздействия на конкурентоспособность, равно как и о «сравнительных преимуществах» на​циональной экономики в свете классических теорий внешней торговли.

В последние два десятилетия произошло существенное изме​нение характера и степени воздействия валютного фактора на национальные конкурентные преимущества и слабости. До не​давнего времени непреложной истиной было следующее: сниже​ние курса национальной валюты непременно способствует рас​ширению экспорта и тормозит импорт, а повышение курса валюты действует в противоположном направлении. Сейчас уже можно говорить об утрате этой однозначной и прямолинейной зависи​мости. На протяжении 80-х гг., да и в первой половине 90-х гг. курс германской марки и японской иены по отношению к дол​лару США и многим другим валютам устойчиво повышался, но это, в противоположность традиционным ожиданиям, не привело к свертыванию экспортной активности и сокращению импорта этих двух ведущих стран мировой экономики, хотя и вызвало у них определенные проблемы. Положительный внешнеторговый баланс Германии и Японии за этот период значительно вырос, причем не за счет стагнации национальной экономики или со​кращения импорта.

Важное место среди факторов, определяющих положение страны во всемирном хозяйстве, издавна занимали внутренний и мировой рынки.

Однако за последние два-три десятилетия между ними произошла заметная передвижка в пользу последнего, который все более значимо определяет условия и ост​роту конкуренции на национальных рынках, выравнивает ее на все более высоком уровне. Межстрановой рынок определяет некий «среднемировой» уровень конкурентоспособности, к которому должны стремиться национальные экономики и товаропро​изводители, а по возможности и превзойти его. Все более важным становится такой аспект проблемы внутреннего рынка, как соответствие его структуры, ценовых пропорций, организационных форм параметрам мирового рынка и мирового хозяйства.

С учетом этого основой устойчивости и динамичного развития национальной экономики является диверсификация экспорта. Мирохозяйственное положение страны тем более прочно, чем большее количество различных видов продукции она вывозит, чем в большее число международных воспроизводственных цепочек  она включена. Специализация и диверсификация не противоречат друг другу, поскольку в мирохозяйственном масштабе на смену межотраслевой специализации идет внутриотраслевая (соответственно понижается роль в мировой экономике тех стран, которые не сумели включиться в международное разделение труда на новом уровне). Следовательно, внутри различных отраслей необходимо нащупывать «точки роста», которые способны в перспективе заполнить важные ниши на мировом рынке.

Кроме того, при анализе и оценке конкурентоспособности особое внимание уделяется таким характеристикам, как гибкость и маневренность, cпocoбнocть нациoнaльныx экономик быстро и адекватно реагировать на неожиданные изменения в мировой экономике и на мировом рынке, «гасить» так называемые внешние шоки (ресурсные, валютные и др.), выявлять и использовать открывающиеся в мировом хозяйстве возможности, создавать новые плацдармы для укрепления своих позиций на  внешних рынках. По утверждениям западных экономистов, приспособляемость современных национальных хозяйств приобретает такое же значение, как промышленная и финансовая мощь.

Тема 10. Интернационализация хозяйственной жизни, 
ее особенности на современном этапе

1. Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы. Теория И.
2. Микроэкономическая и макроэкономическая модели интернационализации. Теории интернационализации.

Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы. Теория И.
Интернационализация хозяйственной жизни – развитие устойчивых экономических связей между странами, выход воспроизводственного процесса за рамки национальных границ. Интернационализация хозяйственной жизни обусловлена ростом  производственных сил, углублением международного разделения труда. Лежит в основе усиления взаимозависимости экономики стран, которая выражается в международном обобществлении самого процесса производства и реализация рынка.

Термин «интернационализация хозяйственной жизни» означает участие страны в мировом хозяйстве.
Уровень участия страны в мировом хозяйстве (уровень интер​национализации национальной экономики) измеряется целым рядом показателей.

1) Прежде всего это показатели участия в мировой торговле. Так, часто подсчитывают экспортную квоту, т.е. отношение экспорта к ВВП страны. Этот показатель нельзя трактовать как Долю экс​порта во всём объеме ВВП, потому что экспорт учитывается по ценам экспортируемых товаров и услуг, а ВВП — только по до​бавленной стоимости. Тем не менее величина экспортной квоты говорит о важности экспорта для национальной экономики. Часто экспортную квоту исчисляют только по экспорту товаров (рассчитанная подобным образом экспортная квота для России в 1997 г. составила около 8,5%, если ВВП России переводить в доллары по ППС).2) Нередко также определяют импортную квоту, а иногда складывают экспорт и импорт и соотносят эту сумму с ВВП страны, называя полученную величину внешнеторговой кво​той. По данным Всемирного банка, во второй половине 90-х гг. внешнеторговая квота составила у США 24%, Франции — 45, Южной Кореи — 67/ Канады — 76, Бельгии — 137%, т.е. раз​мер этой квоты коррелируется с размерами внутреннего рынка страны.

2) Из других относительных показателей интернационализа​ции на базе внешней торговли нередко определяют долю импорта в розничном товарообороте, которая у России Находится на уровне 40%. Наконец, иногда сопоставляют долю страны в мировом экспорте с ее долей в мировом ВВП по паритету покупательной способности, чтобы определить, насколько активно страна уча​ствует в международной торговле. У России этот показатель со​ставляет 0,5 (1,6% : 3,0%), США - 0,7 (14% : 21%), Японии - 0,9 (8% : 9%).

3) Важны и, абсолютные показатели интернационализации, например, стоимостной объем экспорта товаров и услуг на душу на​селения. У России он составляет около 700 долл., у США — свыше 3200 долл., у Китая — примерно 150 долл.

При анализе уровня участия страны в мировом хозяйстве не​обходимо обращаться не только к международной торговле, но и международному движению факторов производства. 5) Так, показателями участия страны в международном движении капитала являются объем накопленных зарубежных капиталовлений в стране по отношению к ее ВВП, объем накопленных в стране иностранных инвестиций по отношению к ее ВВП, доля иностранного капитала в ежегодных инвестициях страны, объем внешнего долга страны по отношению к ее ВВП и объем платежей по об​служиванию этого долга по отношению к поступлениям от экспорта товаров и услуг.

Российские капиталовложения за рубежом большинством экономистов оцениваются в 200—300 млрд долл., что по отноше​нию к нынешнему объему ВВП России (по ППС), равного при​мерно 1000-млрд долл., составляет 0,2-0,3 : 1. В свою очередь, объем накопленных капиталовложений в России составлял не​многим более 20 млрд долл., т.е. соотношение с ВВП составляет 0,02 : 1. Для сравнения укажем, что у США эти соотношения со​ставляют соответственно 0,6 : 1 и 0,7 : 1. В связи с небольшим объемом иностранного капитала в России его доля в ежегодных капиталовложениях в конце 90-х гг. составляет около 5% (если считать только иностранные прямые инвестиции).

Что касается внешнего долга, то по многим развивающимся странам он превышает объем их ВВП (для некоторых — многократно), у развитых стран он незначителен, а у России составляет на начало 1999 г. свыше 150 млрд долл., т.е. примерно 15% по отношению к ВВП (по паритету покупательной способности), и на его обслуживание в 1999 г. может уйти около 20% поступлений от экспорта товаров и услуг. 

4) Показателями участия страны в международном движении  других факторов производства могут быть доля иностранной рабочей силы в общей численности занятых или численность занятой за рубежом отечественной рабочей силы, доля иностранных нередко торговые посредники кредитуют торговые операции и тем самым приносят производственным предприятиям и фирмам безотлагательный доход, что также ускоряет оборот их капитала.

Таким образом, посредничество является важным фактором, стимулирующим развитие внешнеэкономических связей. Нет ника​кого сомнения в том, что и в будущем торговые посредники, опира​ясь на приобретенный ими опыт, будут активно участвовать в про​движении товаров на мировые рынки, сочетая эту основную свою деятельность с инвестиционными и кредитными операциями.
Интернационализация производства — это международное об​обществление производства. Короче, интернационализация произ​водства есть обобществление производства в международном мас​штабе. Эти понятия тождественны.

Сначала процесс обобществления производства развивался внутри отдельных государств. Он представлял не что иное, как раз​витие общественного характера труда, т.е. развитие совместной про​изводственной деятельности многих людей, работавших на одном или на разных предприятиях. Возникновение совместного производ​ства означает слияние обособленной деятельности раздробленных производителей в один взаимосвязанный и взаимообусловленный производственный процесс.

Обобществление производства не ограничивается рамками от​дельных стран, выходит за их пределы и приобретает международ​ный характер. В отличие от внутригосударственного обобществле​ние производства в международном масштабе представляет собой развитие общественного характера труда на международном уровне, т.е. становление совместной производственной деятельности двух или множества стран, слияние ранее разрозненных производствен​ных процессов различных стран в один международный взаимосвя​занный производственный процесс.

Для характеристики сущности обобществления производства как на внутринациональном, так и на международном уровне нужно выяснить соотношение понятий «обобществление труда» и «обоб​ществление производства». Отдельные отечественные экономисты в эти понятия очень часто вкладывают различное содержание, а то и просто противопоставляют их. По нашему мнению, эти понятия выражают не разное, а одно и то же содержание, они совершенно тождественны. В самом деле, функционирующий труд и есть не что иное, как процесс создания материальных благ, т.е. производство. Нам могут возразить, что труд и производство нельзя отождествлять, так как производство может осуществляться и без труда. Если техно​логический процесс иногда предусматривает временную приоста​новку функционирования рабочей силы (выращивание хлопка, про​изводство вина или некоторых химических веществ), то ведь сам-то этот процесс подготовлен трудом. Более того, временная приоста​новка функционирования рабочей силы представляет собой всего лишь особенность данного вида производства, данного вида кон​кретного труда.

Обобществление производства — это сложный процесс, выра​жающий отношение людей как к силам природы, так и связи между людьми в процессе производства, распределения, обмена и потреб​ления материальных благ. Поэтому изучить этот процесс можно лишь путем применения особого методологического подхода. Преж​де всего эту проблему надо исследовать со стороны производства вообще, т.е. производства независимо от его социальной формы. В этом случае рассмотрению подлежит процесс обобществления про​изводительных сил. Касаясь этого аспекта, в экономической литера​туре обычно говорят о вещественном обобществлении производства.

В то же время процесс обобществления производства следует, анализировать и со стороны обобществления средств производства, со стороны собственности на средства производства, т.е. раскрыть социально-экономическое содержание обобществления, производ​ства.

Чтобы понять всю глубину процесса международного обобщест​вления производства, необходимо, конечно, изучать обе стороны обобществления — и со стороны производительных сил, и со сторо​ны  собственнических отношений. Но это очень сложное и емкое занятие. Здесь мы остановимся лишь на характеристике процесса вещественного содержания международного обобществления произ​водства, или интернационализации производительных сил.

Следует отметить, что исследование процесса обобществления производительных сил на внутреннем или международном уров​нях—это не изучение технического или технологического процесса. Хотя развитие материально-вещественного содержания обобщест​вления производства и связано с развитием техники и технологии, но оно вовсе не технический, не технологический, а социальный про​цесс. Социальный, поскольку в этом процессе участвуют люди, про​исходит развитие отношений людей, развитие их совместной дея​тельности в производстве, развитие общественного характера их труда.

Какими же путями идет процесс международного обобществле​ния производства? История развития всех стран показывает, что хозяйственная связь между производителями всегда осуществляется по двум основным направлениям.

Во-первых, рост общественного характера труда происходит путем совершенствования отдельных производственных единиц. По мере развития производительных сил индивидуальные производст​венные единицы, основанные на использовании труда собственни​ков, уступают место кооперации, .размеры которой постоянно воз​растают. Вместе с тем умножается и число людей, тесно связанных между собой совместной деятельностью в пределах увеличивающих​ся производственных предприятий.

Во-вторых, усиление общественного характера производства происходит под воздействием разделения труда, которое обеспечи​вает становление связей между производителями, способствует фор​мированию их совместной трудовой деятельности в масштабах об​щества, сплачивает многочисленных раздробленных производите​лей в одно целое.

Кооперация и разделение труда как направления развития об​щественного характера производства не только не исключают, а, напротив, предполагают друг друга. В каждой стране кооперация в своем развитии проходит несколько ступеней. Все ее виды, помимо простой, основаны на развитии разделения труда внутри предпри​ятия. Чем более дробным и специализированным становится труд на предприятиях, тем больше растут масштабы обобществления труда в рамках предприятий, тем больше становятся сами предприятия. С другой стороны, развитие кооперации от мануфактуры до многоза​водских предприятий придает разделению труда более массовый и прочный характер, расширяет локальные границы разделения труда в рамках общества сначала до уровня национального, а затем и интернационального.

Кооперация и разделение труда являются основными направле​ниями обобществления производства и на международной арене. Но в международном масштабе в настоящее время разделение труда — один из наиболее важных путей интернационализации производст​ва. Первенствующая роль МРТ определяется прежде всего тем об​стоятельством, что разные ступени кооперации как специфические пути международного обобществления производства так или иначе связаны с ним. Например, формирование международных капита​листических корпораций очень часто предполагает предваритель​ное обособленное существование разнородных предприятий, нала​дивших прочные экономические отношения.

В отечественной экономической литературе иногда выдвигается и третье направление развития международного обобществления производства. Так, касаясь организационных особенностей процесса международного регионального обобществления производства, С. Нижняя пишет, что будто бы «он реализуется в общественном разде​лении труда, кооперации труда и концентрации производства» . Раз​деление труда и кооперация труда действительно являются направле​ниями международного обобществления производства. Выше было дано их краткое определение и соотношение в процессе интернацио​нализации производства. В практике развития международного эко​номического сотрудничества существует не три основные формы организационной структуры международного обобществления, а только всего лишь два направления развития совместной производст​венной деятельности любых стран —международная производствен​ная кооперация труда и международное разделение труда.

Что касается концентрации производства, то она не представля​ет собой самостоятельного направления обобществления производ​ства. Что такое концентрация производства? Коротко говоря, это расширение производства на основе накопления. Взятая в своем чистом виде, концентрация производства представляет собой увели​чение масштабов производства в рамках отдельных предприятий, т.е. изменение производственных параметров отдельного предприятия. Но увеличение размеров предприятия, в частности, рост выпуска продукции на нем может произойти как за счет повышения доли оборудования и численности рабочей силы, так и посредством при​менения более совершенных машин и роста производительности труда занятых рабочих. Но все эти изменения происходят в рамках предприятия, т.е. в пределах производственной кооперации. Следо​вательно, концентрация производства не является самостоятельным направлением обобществления производства, а лишь обслуживает развитие кооперации.

Интернационализация производства весьма многоплановое яв​ление. В отдельные периоды своего развития это экономическое явление может носить совершенно специфические качественные свойства и иметь разные масштабы. Так, на одном отрезке времени международное обобществление производства имеет формальный характер, а на другом — реальный, в одно время оно осуществляется в полном международном масштабе, а в другое — в региональном. С учетом этих замечаний и надо рассматривать историю участия всех стран в международном экономическом сотрудничестве и развитие процесса интернационализации производства.

Как известно, страны вступают в международное разделение труда, достигнув самого разного уровня развития производительных сил. Если не касаться ранних периодов, а взять только послевоенную эпоху, то и в это время по многим показателям страны мирового сообщества занимали очень разные экономические позиции. Но при дифференцированном уровне развития производительных сил в странах в одних и тех же отраслях существуют предприятия разных параметров. Они производят одну и ту же продукцию с неодинако​выми затратами материальных и трудовых ресурсов. Например, в одной стране один рабочий за один день производит одну автомаши​ну, а, в другой стране один рабочий за один день производит две автомашины. В результате участия в МРТ заметно отличающихся по уровню развития производительных сил отдельных стран постепен​но складывается специфическая структура мирового хозяйства, осо​бенность которого заключается в том, что любая его отрасль пред​ставляет сумму неравнозначных национальных предприятий. Это и означает, что развитие процесса обобществления производства раз​ных стран носит формальный характер.

Формальное международное обобществление производства, или формальная интернационализация производства, — это такое меж​дународное обобществление, когда страны участвуют в международ​ном разделении труда, когда они трудятся друг на друга, но затраты на производство одних и тех же товаров в отдельных странах неоди​наковые, а иногда и очень разные. Это происходит в том случае, когда границы между ними закрыты для свободного передвижения това​ров, рабочей силы и капиталов. Иными словами, формальная интер​национализация производства происходит в результате установле​ния между странами постоянных экономических связей, но при со​хранении между ними различных барьеров — таможенных и прочих.

Следует сказать, что все страны мира в течение долгих лет раз​вивали экономическое сотрудничество на основе формального меж​дународного обобществления производства. И только вторая поло​вина XX в. стала временем появления новых тенденций в области интернационализации производства. В этот период многие страны мира стали переходить от формального к новому периоду междуна​родного обобществления производства, который получил название интеграционного этапа. Необходимость этого шага была подготов​лена всем ходом экономического развития. Дело в том, что формаль​ная интернационализация производства не всегда носит достаточно эффективный характер, а между тем вопросы экономической выго​ды при вступлении стран в процесс международного разделения труда являются решающими. Так, в поисках повышения эффектив​ности национального производства несколько стран Западной Евро​пы организовали Европейское экономическое сообщество (ЕЭС). В январе 1957 г. ФРГ, Франция, Италия, Бельгия, Нидерланды и Люк​сембург подписали Римский договор, согласно которому между ними снижались постепенно таможенные пошлины на ввоз товаров и предусматривалось создание условий для перелива капиталов и рабочей силы. Ныне в группировку Европейского Союза входят 15 стран — Англия, Ирландия, Франция, Германия, Италия, Испания, Португалия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург, Греция, Дания, Ав​стрия, Швеция и Финляндия.

Курс на интеграцию был порожден рядом актуальных экономи​ческих проблем, которые не могли быть решены странами ни в одиночку, ни на основе старой системы международного разделения труда. Если же выделить наиболее важный императивный фактор, побудивший страны Западной Европы объединить свои усилия, то следует сказать, что экономическая интеграция рассматривалась ими в качестве средства преодоления противоречия между необхо​димостью эффективного развития экономики каждой страны, участ​вующей во взаимном международном разделении труда, и ограни​ченными возможностями, которыми располагали отдельные страны региона для реализации этой неотложной экономической задачи.

Что же представляет собой экономическая интеграция? Почему именно с ней отдельные страны связывают возможность повышения эффективности национального производства? При выяснении сущ​ности интеграции, видимо, целесообразно напомнить, что латинское слово integratio в переводе на русский язык буквально означает объединение разрозненных частей в нечто общее, единое, целое. Это слово употребляется в разных сферах жизни — политике, биологии, математике и, конечно, в экономике. Но всюду под интеграцией понимают, по существу, всякого рода объединения. Что касается экономики, то здесь речь идет о дальнейшем развитии общественно​го характера международного производства, т.е. об объединении производственных и научных потенциалов нескольких стран с целью решения не отдельных каких-либо временных задач экономического или социального порядка, а о выводе стран на принципиально новые производственно-технические и социально-экономические рубежи, о таком движении вперед, какое поднимает их экономическое со​трудничество на более высокий уровень развития. Так, в результате курса стран Западной Европы на интеграцию должно произойти постепенное тесное сближение их национальных хозяйств, осущест​виться совместное международное производство. Развитие же со​вместной производственной деятельности означает дальнейший рост интернационализации производства. Она происходила и до 1957 г., но тогда носила формальный характер. Теперь же интерна​ционализация производства западноевропейских стран приобрела реальное значение.

Peaльнaя интернациoнaлизaция производительных сил каких-либо стран путем участия во взаимном разделении труда—это такое международное обобществление производства, когда страны объ​единяют свои усилия с целью повышения эффективности производ​ства всех участников этого процесса. Конечно, рост эффективности народного хозяйства может быть достигнут и каждой страной в отдельности, но чаще на незначительном уровне. При переходе же на интеграционный этап развития международного разделения труда речь идет о том, что этот шаг будет содействовать повышению эффективности производства каждой страны на примерно усреднен​ный высокий уровень в масштабах определенного регионального сообщества государств.

Содействие повышению эффективности общественного произ​водства в отдельных странах и во всем интегрирующемся сообществе в результате целенаправленного развития международного разделе​ния труда может быть обеспечено только в том случае, если эти страны согласованно будут создавать наиболее совершенные по тех​ническим и экономическим параметрам предприятия во всех сферах экономики. При этом в одних и тех же отраслях национальной эко​номики интегрирующихся стран одинаковые по технико-экономи​ческим параметрам предприятия должны тратить на производство однородных товаров примерно одно и то же количество необходи​мых ресурсов. Или если страны имеют разные отрасли и производят различные товары, то они должны расходовать на их изготовление меньше живого и овеществленного труда, чем тратили до вступления в интеграционный этап. В условиях капитализма конкуренция по​буждает предпринимателей разных стран наращивать техническую мощь своих предприятий в борьбе за рынки сбыта со своими сопер​никами и обеспечивать по крайней мере среднюю норму прибыли.

Хозяйствующие субъекты, которые в данный период времени затрачивают на выпуск продукции наименьшее количество разных факторов производства, во всех странах мира принято называть предприятиями оптимальных размеров. Их могут создавать как крупные экономические державы, так и малые страны. И для первых, и для вторых они являются основным путем экономии ресурсов посредством участия страны в международном разделении труда. Разумеется, слово «оптимальный» — не синоним словосочетания «самое крупное предприятие». Оптимальными следует считать те из них, которые являются наиболее высокопроизводительными в дан​ный период времени.

Систематический обмен товарами, производимыми предпри​ятиями оптимальных размеров, создает у стран уверенность в целе​сообразности увеличения их числа для совершенствования всей структуры национальных хозяйств. В каждой отрасли, участвующей в период интеграции в системе международного разделения труда, должны создаваться материальные условия для закрытия неэффек​тивных производственных звеньев и концентрации производства на предприятиях оптимальных размеров. Эта политика обеспечивает сбережение материальных и трудовых ресурсов в рамках отдельных отраслей, а сумма этих величин дает экономию в масштабах всей страны. Короче говоря, в стране возникает оптимальная структура национальной экономики.

Многочисленные поиски критерия оптимальности народного хо​зяйства привели экономистов разных стран к выводу, что искомым показателем является такая структура экономики, которая создает наилучшие условия для экономического роста. Иными словами, опти​мальная структура национальной экономики страны представляет собой такую совокупность отраслей, в каждой из которых решающую роль играют предприятия оптимальных размеров. По идее эти хозяй​ствующие субъекты должны производить основную массу продукции данной отрасли. И независимо от того, предназначена ли она для внутреннего или для внешнего потребления, эта продукция будет производиться при наименьших затратах капитальных, материальных и трудовых ресурсов. Развитию во всех интегрирующихся странах предприятий оптимальных размеров может способствовать экономи​ческая политика их правительств. Они должны исходить из принципа: чем больше в экономике каждой сотрудничающей страны оптимизации, тем больше во всем сообществе интеграции. Создать конкурен​тоспособные предприятия — это конечная задача оптимизации про​изводства и всей структурной политики интегрирующихся стран.

Реальная интернационализация производства стихийно осу​ществляться не может. Жизнь убедительно показала, что для того, чтобы между любыми странами происходило реальное обобществле​ние производства, необходимо сознательно реализовать процесс раз​вития международного регионального разделения труда и междуна​родной производственной кооперации, руководствуясь при этом оп​ределенными экономическими ориентирами. Поэтому самая важная ?> основополагающая особенность интеграционного этапа развития экономического сотрудничества европейских стран состояла в том, что оно обязательно предполагало политическое решение сторон о переводе взаимного разделения труда на новый уровень и широкого развития международной производственной кооперации. Без поли​тических акций такой переход был бы невозможен. Чтобы МРТ действительно поднялось на интеграционную ступень, необходимо решение правительств заинтересованных стран, участвующих в этом процессе, о преодолении всех экономических преград на этом пути — производственных, торговых, валютных, таможенных и др. Нельзя добиться реального обобществления производства в между​народном масштабе, если не будет принято политическое решение о таможенной политике заинтересованных стран, о размерах произ​водства той или иной продукции в каждой интегрирующейся стране, если не будут затронуты вопросы о квотах экспорта, о ценах на продукцию и другие экономические проблемы. Короче говоря, пере​ход международного регионального разделения труда на интеграци​онный этап обязательно предполагает сознательное совместное ре​гулирование правительствами заинтересованных стран многих внешнеэкономических акций и изменение национальных процессов воспроизводства в соответствии с этими акциями.

Исходя из того, что курс на интеграцию предполагал развитие реального обобществления производства, можно дать и определение самой интеграции. По нашему мнению, экономическая интеграция представляет собой обобществление производства на международном уровне посредством сознательного регулирования правителъствами участвующих в ней стран взаимного разделения труда и международной производственной кооперации. Такого рода обобществление находит свое выражение в повышении эффективности про​изводства каждой страны до примерно усредненного уровня в мас​штабах регионального сообщества государств и формировании оп​тимальной структуры их национальной экономики.

В проблеме интеграции интерес представляет и вопрос об отно​шении интегрирующихся стран к третьим странам. Если рассматри​вать экономическую интеграцию стран Западной Европы, то она задумывалась именно как региональное обобществление производ​ства. Тем не менее мы очень часто в экономической литературе и особенно в периодической печати сталкивались с утверждением, что эта интеграция не изолируется от стран с иным социальным строем, не отгораживается от них непреодолимыми барьерами. Конечно, полной изоляции интегрирующихся партнеров от третьих стран не было. Например, с западноевропейскими странами достаточно тесно сотрудничают другие государства мира. Но все же обычные эконо​мические связи нельзя отождествлять с интеграцией, так как у любой интеграции есть какая-то экономическая грань, отгораживающая ее участников от третьих стран. Принципиальная разница между участниками экономической интеграции и неинтегрирующимися, но сотрудничающими с ними государствами состоит в том, что первые ставят задачу повышения эффективности функционирующих предприятий до высокого уровня как на своей территории, так и во всем интегрирующемся содружест​ве, в то время как вторые заботятся о своих индивидуальных интересах и не являются союзными или договорными партнерами по повыше​нию эффективности во всей группе сотрудничающих государств. Аут​сайдеры не берут на себя никаких обязательств по перестройке всей структуры своей экономики, по доведению затрат ресурсов до опре​деленного установленного уровня и других экономических показате​лей, которые являются признаком интегрирующегося коллектива го​сударств. Вот почему, хотя страны Западной Европы и не представля​ют изолированной организации, но, вступив на путь интеграции, они должны действовать обособленно в определенном смысле слова. Предполагается, что эти государства будут сотрудничать не просто на основе развития международного разделения труда и международной производственной кооперации, но на базе развития этих кардиналь​ных путей обобществления международного производства в направ​лении скорейшего повышения производительности труда, роста эф​фективности производства во всех странах сообщества. Изоляции от мира не было, но определенное экономическое обособление налицо.
Микроэкономическая и макроэкономическая модели интернационализации. Теории интернационализации.

Существуют следующие теории интернационализации (3 группы):  

1 группа: стадийные модели И. компании.

2 группа: условные модели И. компании.

3 группа: модели, ориентирующие на действие,  акцентирующие  внимание  на самом процессе  взаимодействие  между экономическими субъектами.

1 группа: главная идея стадийных моделей  И. заключаются  в том, что компания проходит ряд  последних этапов  в своем международном развитии. 

Главные постулаты  теории стадий  заключаются в том,  что  недостаток  опыта и знаний  об иностранных рынках  являются важным  препятствием  на пути  международного развития компании.  Предполагается,  что менеджеры руководствуются 2 принципами:

          принцип увеличения долгосрочной прибыли;

          min – цена рынков.

Теория стадий различает 2 плоскости, в которой происходит процесс И. фирмы:

  1. вовлечение фирмы в деятельность  на конкретном рынке происходит  по схеме: 

нет экспорта, экспорт через посредника,  открытие торговой дочерней компании, организация производства  за рубежом; 

  2. порядок выхода на различные рынки  определяется их близостью к  внутреннему рынку производителя, т.е. величиной культурных  отличий, отличиями в методах работы, физической удаленностью и пр. В соответствии с теорией стадий  компания проходит путь  от фирмы, ориентированной на рынок (внутренний) к глобальной компании.

2 группа: в соответствии с условными модулями, фирма подвержена воздействию  неблагоприятной  окружающей среды. Задача менеджеров фирмы заключается  в достижении наилучшего  баланса между окружающей средой, т.е. возможностями и угрозами фирмой, т.е. сильными и слабыми сторонами.  Существует 3 основных компонента условных моделей: 

      1. факторы окружающей среды, т.е. модель, в которой действует фирма;

      2. возможности, т.е. альтернативы, доступные фирме;

      3. критерии принятие решений (max – цена прибыли, доли рынка, контроля, min – цена издержек и риска).

Условные модели формируются в соответствии с формулой «если, тогда          ».

Условные модели подразделяются на 2 теории:

1. теория  трансакционных издержек;    

2. эклектическая парадигма Дамменга.

В соответствии с теорией 1, фирма может интернализировать операцию, т.е. выполнить ее силами собственных структурных подразделений (например, открыть торговую дочернюю компанию, экстернализировать, т.е. воспользоваться услугами независимой  фирмы (например, реализовывать продукцию  через экспортную компанию)). Теория утверждает, что, если степень неопределенности о результатах сделок и количество инвестиций  для их осуществления оцениваются высоко, то фирма может интернализировать данные операции.  
Парадигма Дамминга была разработана им для анализа прямых иностранных инвестиций в 70-е годы XX веке. Теория использует анализ ПИИ  для объяснения мультинациональных корпораций. Парадигма описывает условия, при котором компания предпочитает осуществление ПИИ  экспорту продукции. Условие подразделены на 3 группы: 

1.фирма обладает преимуществам  владения по отношению к другим  предприятиям, обслуживающим определенный рынок, т.е. обладает материальными и не материальными  активами менее доступными для других фирм. Преимущество владения  является следствием размера фирмы, монополистическое положение, лучших ресурсных условий;

2.при наличии  преимуществ владения компания должна обладать некоторыми преимуществами, исходящими из характеристики экономики других государств, т.е. преимуществами местоположения, определяют место расположения  и является следствием различных факторов производства, а также издержками сбыта продукции  различных рынках.

3. преимущества интернализации. Если у фирмы  отсутствует данные преимущества, то она может экстернализировать  операцию,  выдать  лицензию  на производство своей продукции другому предприятию.

3группа: Степень интернализации отрасли
        Фирмы в положении 1. имеет малозначительное положение с партнерами в иностранных государствах. Позиция 1.  имеет следующие недостатки:

         фирма имеет незначительные знание об иностранных рынках;
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Рисунок 5. Модели интернационализации

          отношение фирмы  на внутреннем рынке  бесполезны  для получения этих     знаний, поскольку значительны затраты на адаптацию   к новым зарубежным партнерам. При проникновении фирмы в позицию  1. выбирает между двумя альтернативами  стратегиями.

1.интернационализация начинается с соседних рынков с использование агента,  посредников импортеров и импортеров. Такая стратегия  позволяет фирме  сократить потребность  в собственных инвестициях и  риски.

2.если фирма обладает значительными ресурсами, она может начать процесс интернационализации с приобретение или строительства  новых производственных мощностей на иностранном рынке.

Позиция 2. характеризуется высокой степенью интернационализации отрасли  и низкой степенью И фирмы.

Недостатка для фирмы в позиции 2.:

   имеет незначительные знание  об иностранных рынках  по сравнению с конкурентами;

  фирма сталкивается  с проблемой  проникновения  в высокоструктурированные   отрасли.

 Позиция 3. характеризуется высокой степенью И. фирмы и низкой степенью И. отрасли. Преимущества фирмы в позиции 3.:

   Фирма обладает  знаниями и опытом  на иностранных рынках;

    Фирма имеет больше возможностей для комбинаций  различных ресурсов, что может быть использовано  для более быстрого  внедрения нового продукта.

В позиции 4. и фирма и отрасль  характеризуется высокой степенью  И. Преимущества:

   позиция фирмы  очень сильна,  что дает возможность  использовать потенциал  для   создание позиций  в национальных отраслях, а так же использовать  различные внешние ресурсы;

    фирма имеет богатый опыт  деятельности на иностранных рынках, а также опыт интеграции деятельности национальными отраслями.

Тема 11. Транснационализация  мировой экономики и ее особенности на современном этапе
1. Транснационализация производства и капитала,  формы централизации  капитала (горизонтальная интеграция,  вертикальная интерсификация);
2. Слияние и поглощение компании  содержание, классификация типов, мотивы централизации капитала;
3. Стратегия развития корпоративного бизнеса. Тенденции концентрации и централизации капитала в современных условиях.
4. Организационно-экономические формы интеграции корпоративных объединений.

– «Жесткие» организационные формы построения  и управления корпоративных  объединений  (холдинг, концерн);

– «Мягкие»  организационные формы построения  и управление корпоративных  объединений  (кортельпул, трест, синдикат, консорциум,  стратегический альянс,  индустриальные сети);
5. Классификация видов международных  компаний (интернациональная корпорация,  многонациональная корпорация, ТНК и глобальная корпорация);
6. Транснациональная корпорация (ТНК) критерии,  классификация, и преимущества и рост  в мире экономике. Факторы производительности.

7. Государственные и международные  регулирование  деятельности  ТНК.

Кодексы транснационализации капитала.
Роль государства  в становлении и функционировании ТНК
Эпоха глобализации характеризуется стремительным развитием процессов транснационализации производства и капитала. Широкомасштабный выход производства за национальные границы, создание сети зарубежных филиалов, дочерних компаний, вывоз капитала, установление международных долговременных контрактных связей продиктованы крупными технико-экономическими сдвигами  в производственной базе, в характере разделения труда на мировой арене.

Совершенствование средств связи и информации привело к стиранию пространственных и временных барьеров между странами и регионами мира. Транспортные и коммуникационные издержки, а также затраты на координацию производственных процессов снизились до такой степени, что во многих случаях наиболее эффективным методом организации производства становится размещение отдельных его фаз в различных странах мира. Резко сокращая экономическое расстояние между государствами, технологический прогресс, тем не менее, не в состоянии ликвидировать искусственные барьеры, препятствующие свободному перемещения товаров, услуг, труда и капитала. Это связано с осуществлением экономической политики на национальном и международном уровнях, со столкновением интересов отдельных государств, стремящихся максимизировать выгоды и минимизировать издержки интеграции национальных рынков в мировую хозяйственную систему.

Таким образом, важнейшей составляющей современного этапа интернационализации хозяйственной жизни становится транснационализация, то есть преобразование производства на основе вынесения отдельных звеньев производственно-технических цепочек за национальные рамки. При этом стратегический контроль в международной организационной сети компаний не утрачивает своего национального характера. Как следствие, национальные хозяйства экономически «растаскиваются» на отдельные части, становятся звеньями различных транснациональных образований (концернов, консорциумов, союзов и т.д.). Постоянно меняющиеся экономические границы не совпадают с национально-государственными.

Это модифицирует традиционное международное разделение труда. Возникает новая его форма – межклановое (межкорпоративное) разделение труда, которое характеризует специализацию хозяйствующих субъектов, сформировавшихся на транснациональной основе.     
Кодекс  транснационализации  производства и капитала подразумевает:

* новые явления,  качественные изменения, происходящие в мировой   экономике: рост числа и активность  ТНК и ТНБ;

*новый этап процесса  интернационализации мирового хозяйства, отличающихся от предыдущих  изменения характера  вовлечения стран и предприятий в МРТ, что находит проявления в И.  научно-техническом прогрессе (НТП) и процесса  производства.

Вертикальная интеграция – это производственное  и организационное объединение, слияние, кооперация, взаимодействие  предприятий, связанных с общим участием в производстве, продаже, потреблении единого конечного продукта:  поставщиков  материалов,  изготовителей узлов т деталей, сборщиков конечного изделия, продавцов и потребителей конечного продукта.

Горизонтальная  интернализация – это объединение предприятий, налаживание тесного сотрудничества  между ними по горизонтали с учетом  совместной  деятельности, выпускающих однородную продукцию  и применяющих сходные  технологии.

Диверсификация – это распространение хозяйственной деятельности на новые сферы (расширение номенклатуры   продукции, видов предоставляемых услуг  и пр.) Существует 2 вида  диверсии.

1.связанная. Диверсификация  представляет собой  новую  область деятельность компании, связанную с существующими  областями бизнеса (например, в производстве, маркетинге, материальном снабжении или технологии);

2.несвязаная Диверсификация – это новая область деятельности, не имеющая очевидных связей  с существующими сферами бизнеса.

Стратегические преимущества вертикальной интернализации: вертикальная интеграция  может быть  стратегически нецелесообразна при: 

1. увеличения капиталовложений  в   отрасль и рост предпринимательского риска;

2. в  интернализации вынуждает компанию  ориентироваться только на собственные возможности;

3.снижается восприимчивость компаний   к изменениям потребительского спроса;

4. в  интернализации затрудняет баланс мощностей в каждом  звене  структуры  производства;

5.снижается производственная гибкость  компании.

Преимуществами в интернализации является:

- компании преследуют цель  укрепление конкурентной позиции;

- интеграция на уровне поставщиков  расширяет технические возможности компании и предоставляет ее навыки  и опыт, необходимый для достижения более выгодного  конкурентного положения;

Интеграция позволяет компании интрагировать уровень  сервиса,  и увеличивать  объем продаж.

Вертикальная  интернализации  происходит 2 путями:

1.компания создает подразделения в других звеньях  отраслевой цепочки;

2. компания поглощает другие  компании, действующие в этих звеньях.

Выделяют 2 типа стратегий  интернализации  роста:

- стратегия обратной вертикальной  интернализации  (интернализации  назад)

- направление на рост фирма за счет  усиления  контроля  над поставщиками; фирма может либо создавать дочерние стр-ры, осуществляющие снабжение, либо приобретать компании, уже осуществляющие снабжение, 

- стратегия вперед  идущей вертикальной  интернализации  (интернализации  вперед) – выражается в росте фирмы  за счет усиления  контроля над структурами, находящимися между фирмой  и конечным потребителем, а именно системе и продаж.

2.Слияние позволяет  укрепить рыночные позиции  и открыть новые возможности по достижению конкурентных преимуществ. Объединившись (слияние) компании:

- укрепляют технологическое преимущество, расширяют и совершенствуют конкурентные возможности;

Расширяют ассортимент товаров и услуг;

Осваивают новые регионы;

Укрепляют финансовое положение;

Расширяют производственные мощности.

Слияние и поглощение обычно вызвано 2 причинами: 

1. стремление лидировать на глобальных рынках;

2. желание занять выгодную позицию в отрасли в будущем, т.е. приобретение необходимых знаний  и опыта.

Возможные проблемы  интеграции на основе  слияний и поглощений  заключаются в сопротивлении работников, в конфликтах из-за корпоративной культуры, в неоправдании надежд по снижению издержек  и приобретению опыта.  

Недостатки слияний и поглощений:

1.увеличивается капиталовложение в отрасли, что является помехой для направления  ресурсов в более выгодную сферу;

2.компания ориентируется только на  собственные возможности  и источники снабжения, кот. Снижает  восприимчивость  компании к изменению потребительского спроса;

3.затрудняется баланс мощностей  в звеньях  производственной цепочки;

4.для интеграции требуются навыки и возможности, которые  могут быть недоступны  компании;

5. интернализации с производителями может сократить  производительность и гибкость компании.

Классификация типов слияний и поглощений  компаний:

А. в зависимости от характера интернализации  компаний:  выделяют следующие виды  слияний и поглощений;

 - горизонтальное слияние -  это объединение компаний, работающие  в одном сегменте рынка (в одной отрасли), производящих одно и то же изделие  или  осуществление одни и те же стадии производства. Цель слияние – расширение доли  рынка  компании – покупателя, устранение  конкурентов и укрупнение  бизнеса для повышения  эффективности производства (в1999г. объединение «ЛУКОЙЛа» и «КамиТэка»);

- вертикальное слияние – объединение компаний в рамках единой технологической цепочки, т.е.  расширение компаний- покупателей  своей деятельности либо на  предыдущей производственной стадии, либо на последующие     до последнего потребителя (покупка автомобильного завода металлургической компании – «Северсталь» «Заволжский моторный завод»);

- разовые слияние – объединение компаний, производящих взаимодополняющие товары (компания, производящая  фотоаппараты  - фирма,  производящие  фотобумагу).

В. в зависимости от национальной принадлежности  объединяемых компаний  можно выделить  2 вида  слияний.

 - национальное слияние – объединение компаний, находящихся в рамках одного государства; 

 - транснациональное слияние – слияние компаний,  находящихся  в разных странах  или приобретение компаний  в других странах;

С. в зависимости от отношения  управленческого персонала  компании  к  сделке по слиянию или поглощению  компаний выделяют:

 - дружественное слияние, - при  котором руководящийся состав  и акционеры  компаний поддерживают данную сделку;

 - враждебное слияние – слияние,  при котором руководящий состав  целевой компании  не согласен с готовящейся сделкой и  осуществляет ряд противозахватных мероприятий;

D. в зависимости от способа объединений потенциала выделяют следующие типы слияний:

 - корпоративные слияние  - объединение 2 или нескольких компаний, сконцентрированных  на конкретном  объединении бизнеса (совместное предприятие) – корпорации -  тип слияние имеет место тогда, когда  объединяются все активы  вовлекаемых в сделку фирм;

F.   в зависимости от того какой потенциал в ходе слияние объединяется выделяют: 

 -  производственное слияние  - слияние, при котором объединяются  производственные мощности  2 или несколько компаний   с целью получения энергетического эффекта за  счет увеличения  масштабов  деятельности;

 - финансовое слияние – это слияние, при котором объединяются компании не действуют как  единое целое, при этом не ожидается существенной производственной экономики, но имеет  место  централизация финансовой политики.

Слияние могут осуществляться на паритетных  основах (50 на 50), либо слияние может  завершиться поглощением (40 на 80; 20 на 80)

Мотивы, побуждающие компании сливаться или поглощать, можно разделить  на 3 группы:
1. мотивы  уменьшения оттока  ресурсов (денежные ресурсы, являются издержками предприятия):

 * экономика масштабов;

 * мотив повышения эффективности работы с поставщиками;

 * мотив ликвидации дублирующих функций;

 * мотив кооперации в области НИОКР;

 *мотив уменьшения налогов, таможенных платежей  и иных сборов;

 *  мотив преимуществ на рынке капитала;

 * мотив устранения не эффективности управления;

2.мотивы увеличения и стабилизации притока ресурсов:

* мотив взаимодополняющих ресурсов;

* мотив приобретения крупных контрактов;

* мотив преимуществ на рынке капитала; 

* мотив монополии;

* диверсификация на рынке производства, возможность  использование избыточных ресурсов;

* мотив доступа к информации ноу - хаю;

3.нейтральные по отношению к движению ресурсов мотивы:

* мотив розницы в рыночной цене  компании и стоимости ее замещения;

* мотив разницы между ликвидационной и текущей рыночной стоимостью;

* личные мотивы менеджеров, стремление увеличить политический вес     руководства  компаний;

* мотив защиты от поглощения;

* мотив «too big to fail» (слишком большой для поглощения  (обонкрочевания)).

Можно  выделить 5 наиболее выраженных «волн» в развитии процессов слиянии и поглощении компаний:

	Волны слияний и поглощений
	Характеристика волн слияний и поглощений

	1. 1897-1904г.
	Большинство слияний осуществлялось по принципу горизонтальные интограции, практически во всех отраслях господствовали монополии, далее появились предприятия, которые можно считать предшественниками современных вертикально-интегрированых корпораций, отличительной чертой большинства слияний в этот период явился множественный характер:

В75% от общего количества слияний было вовлечено, по крайней мере, по 5 фирм, а в 26% из них участвовало 10 и более компаний; иногда объединялись несколько сотен фирм одновременно, наблюдалась оптимизация использования мощностей и избежание падение цен с помощью горизонтальных поглощений и объединение в тресты.



	2.1916-1929г.
	В связи с действиями антимонополистического законодательства 

Слияние компаний в отраслях приводит уже к господству не монополий, а  олигополии,  т.е. к  доминированию наибольшего числа крупнейших фирм, для этой волны больше, чем для предшествующих характерна вертикальное слияние и диверсификация, стремление заменять доминированную позицию на рынке, контроль всего производственного цикла. 

	3.1960-1970г.
	Для этого этапа характерен   выплеск слияние фирм, занятых в разных видах бизнеса, т.е. слияний конгломератного типа;

По оценки федеральной торговой комиссии США, с 1965-1975г. 80% слияний привели к образованию конгломератов, жесткая антимонополистическое заканадательство ограничило горизонтальную и вертикальную интеграцию;

Количество горизонтальных слияний сократилось  с 39%  в 50-х гг. до 12% в 70гг.;

расширение портфеля предлагаемой продукции. 

	4.1980г.
	В этот период удельный вес слияний конгломератного типа сократился; создание новых объединений сопровождалось  с разрушением ранее созданных конгломератов, появляется тенденция враждебных поглощений, смягчается антимонополистическая политика; в этот период наиболее  распространены горизонтальные слияния, а также стратегическое поглощение, фокусировка на основном бизнесе и поиск новых потенциалов диверсификации.

	5. 2 половине 1990г. - наши дни
	Наиболее популярным типом слияний компаний является горизонтальная интеграция, характерно объединение ТНК;

Огромный размах получили слияние и поглощение финансовой сфере.


Весь комплекс работ по разработки  и внедрению стратегии по развитию  компаний можно  условно разделить на следующие  крупные блоки (этапы):

     1. анализ уровня инвестиций  привлекательности отрасли; ангоритии проведение анализа  инвестиции  привлечение  отрасли включает в себя 2 этапа:

 - оценку уровня интенсивности  конкуренции;

 -  оценку стадии ее развития.

Ключевое место в анализе инвестиций  отводится изучению  конкурентной борьбы,  определению ее источников и  оценке конкурентных сил (М.Портера).

2. определение конкурентной позиции  компании в отрасли; инвестиционное привлечение отрасли – это  контрольная точка для стратега,  на данном этапе оценивается  конкурентная позиция компании в анализируемой отрасли. Для  данных целей  используется инструментарий SWOT анализа. Результатом проведения  классификация факторов внешней и внутренней среды, представленная в следующем формате:

· возможности – сильные стороны (определение ориентиров  стратегического развития);

·  возможности - слабые стороны (выделение  существующих  ограничений стратегического развития);

· угрозы -  слабые стороны (определение  ориентиров внутреннего образований);

· угрозы – сильные стороны (выделение потенциальных стратегических  преимуществ);

Сравнительный  анализ проводится  по следующим параметрам:

 - рыночная доля;

 - качество продукции;

 - цена продукции;

 - технология производства;

 - себестоимость продукции;

 - рентабельность выпускаемой продукции;

 - уровень производительности труда;

 -  объем продаж;

 - контакты сбыта продукции;

 - близость к источникам сырья;

 - качество менеджерской команды;

 - новые продукты;

 - соотношение внутренних и мировых цен;

 - репутация фирмы;

3. финансовая оценка стратегических альтернатив.

Обычно она проводиться на основе специально  разработанной компьютерной модели, построенной с учетом  специфики бизнеса компании, сложившиеся тенденции развития отрасли, существующих угроз,  возможностей и ограничений.

Финансовая модель позволяет проводить  многовариантные  расчеты различных сценариев  корпоративного развития  компаний  и реализации отдельных проектов, оценивать их финансовую эффективность, экономическую целесообразность, объемы дополнительных финансовых ресурсов, а также влияние  различных партнеров  внешней и внутренней среды на финансовую устойчивость компаний и результаты ее деятельности;

4. формирование образа будущего компании,  разработка стратегических целей  и задач. При разработки будущего образа  компании необходимо учитывать  тенденции развития  отрасли изменения  коньюктуры спроса и предложения, сильные и слабые стороны  компаний, имеющиеся возможности и угрозы, и другие факторы,  воздействующие на внутреннюю среду. На следующем этапе разработки стратегий  развития компании   происходит качественная конкретизация образа и формируется перечень  долгосрочных  ориентиров компаний (на 5-10 лет), которые  включает в себя следующие направления:

* целевые долгосрочные ориентиры по  снижению издержек  производства и обращения;

* увеличение доли на внутреннем и внешнем рынке,

* рост капитализации компании (рыночной стоимости акций);

* повышения уровня инвестиционных привлекательности компании;

* снижения давления поставщиков сырья и материалов;

* стратегические ориентиры организационного развития от разработки стратегий к ее внедрению. На среднесрочном  уровне планирования (3-5 лет) качественные долгосрочные  стратегические ориентиры формируются в укрупненные финансовые, и ративном (годовом) уровне в детализированными развития.

5.Холдинг (от английском «holding» -владение) – это совокупность материнской компании  и контролируемых ею дочерних компаний. Помимо простых холдингов,   представляющих собой  одно материнское общество  и одно либо несколько  контролируемых им дочерних  обществ, существуют и более сложные  холдинговые структуры,  в которых дочерние общества  сами выступают  в качестве материнских  компаний  по отношению другим компаниям, при этом материнская компания  именуется холдинговой компанией. Контроль материнскими компаниями за своими дочерними  общими  осуществляется как с помощью  участия в их уставном капитале, так и посредством определения  их хозяйственной деятельности, так и иным определенным  законном образом. Характерные черты  холдинга 

1.  концентрации акций  фирм различных отраслей  и сфер экономики или фирм,  расположенных в различных регионах;

2.  многоступенчатость – наличие дочерних, внучатых и прочих родственных компаний;

3. централизация  управления  в рамках  группы  путем  выработки материнских    компанией  глобальной  политики и координации  совместных действий предприятий по след  направлениям:  

*  выработки единой практики и стратегий  в едином  глобальном масштабе;

* реорганизация компании и определение внутреннего холдинга;

* осуществление межфирменных связей;

* финансирование капиталовложений в разработку новой продукции;

* предоставление консультаций и технических  услуг;

Типы холдинга:

 - в зависимости от способа установления контроля головной компании над дочерними выделяют:

* имущественный холдинг, в котором материнская компания  (МК) владеет контрольным пакетом акций дочерней;

* договорной холдинг, в котором у головной  компании  нет  контрольного пакета акций  дочернего предприятия, а контроль осуществляется на основе заключающегося  между  ними договорами.

 -  в  зависимости  от видов  работ и функций, которые выполняет МК  различают:

* чистый холдинг, в котором МК  (головная)  владеет контрольными  пакетами акций  дочерних предприятий, но сама не ведет  никакой производственной деятельности, а выполняет только  контрольно управленческие функции;    

* смешанный холдинг, в котором МК ведет хозяйственную деятельность, производит продукцию,  оказывает услуги, но при этом выполняет  и управленческие функции по отношению к дочерним предприятиям.

- с точки зрения производства  взаимосвязей компаний выделяют:

* интегрированный холдинг, в котором предприятия связаны  технологической цепочкой;

* конгломератный холдинг,  который объединяет разнородные предприятия, не связанные  технологическим процессом.

- в зависимости от степени  взаимного влияния  компаний различают:

* классический холдинг, в котором головная компания (ГК) контролирует дочерние фирмы в силу  своего преобладающего участия в их условном капитале;

ДП не владеют акциями ГК, хотя абсолютно исключить такую возможность нельзя;

· перекрестный холдинг, при котором предприятия владеют контрольным пакетом акций  друг  друга.

Концерн – это финансово- промышленная группа  компаний. Типичным для нее является  сохранение юридической и хозяйственной самостоятельности участников, но с учетом координации  со стороны доминирующих  финансовых структур. Основным преимуществом Концерна  является концентрация  финансовых и других ресурсов.

Под вертикальным концерном понимают  объединение фирм,  охватываемые весь цикл от закупки материалов  через производство до сбыта одного определенного вида продукции.

Горизонтальные концерны объединяют похожие фирмы  различной клиентурой, например, объединение пивоваренных с различными сортами пива.

Смешанные концерны (конгломераты)

6. Картель – форма многополистического объединения. Каждое предприятие,  вошедшее  в картель  сохраняет финансовую и производственную самостоятельность. Чтобы сформировать картель необходимо:

1. убедиться, что существует барьер для входа в отрасль, чтобы предотвратить возможность  реализации продукции  другими фирмами после того, как цена поднимется.

2. организовать встречу  всех производителей  данного продукта, чтобы установить совместный ориентир по общему уровню выпуска;

3. установить квоты по каждому члену картеля;

4. установить процедуру проведения утвержденных квот.

Картель систематизируется по 4 основным категориям:

 - картели с целью условий продаж;

 - картели с целью установление цен;

 - картели с целью разделение деятельности территорий, продаж и потребителей;  

 - картели с целью установление доли в определенной области бизнеса;

Пул – это форма объединения, соглашения между предпринимателями, обычно временное, при котором прибыль ее участников поступает в общий фонд и распределяется между ними согласно  заранее установленным соотношениям.

Трест одно из форм монополистических объединений  в рамках, которых участники теряют производительность, коммерческую, а порой даже юридическую  самостоятельность. Реальная власть  в тресте сосредотачивается  в руках правления  или головной  компании. Наиболее широко тресты были распределены в XIX в.

Синдикат – это форма  монополистического объединения, при котором вошедшие в него компании  теряют коммерческую  сбытовую самостоятельность, но сохраняют юридическую, но производственную свободу действий. Классическим примером является алмазный синдикат»Де бирс». Консорциум – организационная форма временного объединения независимых предприятий и организаций с целью координации их  предпринимательской деятельности. Консорциум может создаваться для осуществления крупного капиталоемкого проекта  или для совместного размещения займа. В международной торговли консорциумы создаются  для совместной борьбы  для получение заказа. Внутри К.  роли распределяются таким образом, чтобы  каждый участник работал  в той сфере  деятельности, в которой он достиг наивысшего  технического уровня  при наименьших издержках производства.

Международный стратегический альянс  - это долгосрочное  соглашение между 2-мя или большими числами  самостоятельных компаний из  разных государств  по сотрудничеству в области сбыта продукции,  научных исследований и опытно- конструкторских  разработок,  производства продукции, технологического  развития. К целям международных альянсов относятся:

 - снижения риска;

 -  экономия на расширения масштабов производства;

 - обмен передовыми технологиями;

 - уменьшение или устранение конкуренции;    

 - преодоление государственных торговых и инвестиционных барьеров при выходе на перспективные зарубежные рынки.

Различаю  2 группы МСА:

1 группа основана на заключении соглашений  о сотрудничестве, контрактах (франгайзинг, продажа лицензий)  лил неформальных взаимодействий (без формирования документов).

2 группа предполагает объмен акциями и создание совместных предприятий.

Индустриальные сети (кластеры) – это индустриальные комплексы, сформированные на базе территориальной концентрации сетей  специальных поставщиков, основных производителей  и потребителей,  связанной технологической цепочкой  и вступающих альтернативой секторальному подходу.

Для кластера характерны:  наличие частной собственности, конкуренции без монополии; принцип свободного ценообразования, стабильность денежного обращения; экономическая самостоятельность  и ответственность предпринимателей. Кластер позволяет уменьшить издержки  производства и ликвидировать дублирование.

7. В зарубежной экономике можно встретить  множество определений  международных монополий. Известный маркетолог  Котлер  по организационным признакам выделил 4 типа международных компаний:

1. интернациональная компания;

2. многонациональная компания;

3. ТНК;

4. глобальная компания.

  I.Интернациональная компания (ИК) обладает следующими основными признаками 

  -  обеспечение своего производства иностранным сырьем;

  - закрепление на зарубежных рынках  через сеть своих филиалов;  

 -  размещение производства в тех странах, где издержки производства ниже, чем в стране базирования;

 -  ориентация  на диффер. производственно-торговофинансовую деятельность.

 II.Много функциональная корпорация (МНК) – это международная компании объединяющие национальные компании ряда государств на производственной и научно технической основе.  Примером  МНК является широко известная  в Европе швейцарско-шведская компания АВВ, специализируется в области машиностроения и электронной инженерии. АВВ имеет несколько совместных  предприятий в странах СНГ.

 Отличительными признаками МНК является:

 -  наличие многонационального акционерного капитала;

 -  существующие многонационального руководящего центра; 

 - комплектование администрации иностранных филиалов кадрами, знающие местные условия;

III. ТНК это национальная монополия с зарубежными активами. Ее  производственность  и торгово-сбытовая  деятельность выходит за пределы одного государства. Правовой режим ТНК предполагает деловую активность,  осуществляющую в различных странах  посредством образования в них филиалов и дочерних компаний. Эти компании имеют относительно самостоятельные службы производства и сбыта готовой  продукции, научно-исследовательских разработок, услуг потребителей и пр. Они составляют единый крупный производственный комплекс   с правом собственности над акционерным капиталов, только представителей страны-учредители.

 IV. Глобальные корпорации (ГК) - крупнейшие финансовые производственные научно-технологические, торгово-сервисные, объединения. ГК  контролируют весь современный мировой финансовый капитал. В наибольшей степени  к глобализации тяготеют:

·   химическая;

·   электротехническая;

·   электронная;

·   нефтяная;

·   автомобильная; 


·   информационная;

·  банковская отрасли;

8. ТНК обладают рядом специфических черт:

· ТНК является активными участниками  МРТ, и способствуют его развитию;

· ТНК диверсифицируют свое производства и услуги, 

· ТНК осуществляют динамичную политику в области, капиталовложения и НИР в  континентальном и международном масштабе.

Выделяют следующие основные качественные признаки (критерии) ТНК:

1.Особенности реализации: фирма реализуют свою продукцию за рубежом;

2. Особенности размещения производства:в зарубежных странах  находятся  некоторые ее  дочерние предприятия и фирмы;

3. Особенности прав собственности: собственники этой фирмы являются резидентами различных стран  ООН считает транснациональными те корпорации, которые обладают следующими признаками:

 - они имеют производственные ячейки не менее чем в2 странах;  

 - они проводят согласованную экономическую политику под централизованным руководством;

 - ее производственные ячейки активно взаимодействуют друг с другом, т.е. обмениваются результатами и ответственностью.

Классификация ТНК:

I. собственно ТНК, т,е, национальные фирмы, чья деятельность  выходит  за границы той страны, где находится их штаб-квартира;

II. многонациональные фирмы т.е. объединение национальные бизнес организации разных государств. 

По масштабам деятельности все ТНК делят  на крупные и малые. Условными критериями является величина годового оборота, т.е. крупным ТНК относятся те, чей годовой оборот более 1 млрд.  долларов. Для оценки уровня транснационализации  корпорации используют индекс, транснационализации.  



                         Iтр=(А9/А0+П9/Пе+Ш9/Ш0) /3, где

  Iтр - индекс транснационализации,

А3 – зарубежные активы,

А0 – общие активы,

П3 – объем продаж товаров,

П0 – общие объем продаж товаров услуг, 

Ш3 – зарубежный штат,

Ш0 – общий стаж работников компаний.

Согласно  годовому отчету Юнктод за 2008г. к 10 крупнейшим корпорациям мира  по уровню  транснационализации активов, продаж, а также числу занятых за рубежом  относятся: Vodofon group (I =81); British petroleum (77); Exxon- Mobil (68); Fiat (57); Roqal Datch Shell (57); Telefonica (54); General Motors (31);Jntel (30);

Формами    ТНК (фасторы транснациональности) являются:

· лицензирование

· франгайзинг;

· управленческие контакты;

· оказание технических и маркетинговых услуг;

· сдача предприятий «под ключ»

· ограниченные во времени договора по созданию  совместных предприятий (СП) и соглашению по осуществлению  отдельных операций.

1.Лицензионное соглашение – юридический договор, по которому лицензиар  предоставляет определенные права лицензиату на некоторое время и за определенное вознаграждение. Передача лицензий  осуществляется по  внутрифирменным договорам ТНК, так и по внешним каналам передачи технологии.

2. Фрайгайзин – лицензированное соглашение, рассчитанное на продолжительный срок, при этом франгайзер  представляет определенные права фирме - клиенту. Эти права включают:

 - использование торговой марки или фирменного название;

 - услуги по технической помощи;

 - повышение квалификации рабочей силы;

  -  торговля и управление за определенную плату;

3.договор по предоставлению управленческих услуг- соглашений, по которым оперативный контроль  предприятия или фазы его деятельности предоставляются другому  предприятию за соответствующее вознаграждение.

4. по контрактам об оказании технической помощи ТНК  осуществляют технические услуги, имеющие отношения, к какому либо специфическому аспекту деятельности данной фирмы (ремонт и профилактика машин, советы по использованию  ноу-хау, устранение аварий, контроль за качеством);

5. в случае сдачи предприятий «под ключ» ТНК берет на себя ответственность  за осуществление  всех или большей части  видов деятельности, необходимых для планирование или строительства определенных объектов;

Черты ТНК:

 - вынесение большей части производства сбыта и сервисной деятельности за пределы экономического пространства страны базирование головной щтаб - квартиры;

 - формирование широкой сети  филиалов дочерних и ассоциированных компаний  в различных государствах, однако, подчиняющихся головной компании и единой стратегии развития;

 - управление внешними и внутренними  инвестиционными потеками в условиях эффективного прогнозирования и экономической деятельности;

 - преобладание   внутрифирменных каналов перемещение  капитала, рабочей силы и инфо;

 - роль ТНК в мировой экономике;  

* ТНК определяют  динамику  и  структуру, уровень конкурентоспособности  на мировом рынке  товаров и услуг, международное движение капитала и  передачи технологий;

 *  на долю  ТНК приходится 40 %  мирового товарооборота  услугами; 90% -  продаж патентов,  лицензий, ноу-хау,

 * ТНК играют ведущую роль в интернационализации производства,  расширяют и углубляют  производственные связи  между предприятиями  разных стран;

 *  отраслевая структура ТНК  диверсифицирована: 60% международных компаний  занято  в сфере производства (электроника, автомобилестроение, химическая, фармацевтическая промышленность); 37% - в сфере услуг  3% - в добывающей промышленности сельского хозяйства;

 * по данным ЮНКТАД  ТНК  контролируют 50,7% производственного и электронного оборудования  и  компьютеров в мире; 48,4% - автомобильной промышленности; 53,3% - нефтяной и горной промышленности; 78,9% - производство продуктов питание;  напитков и табачных изделий; 57,4% - химическое производство; 62,4% - фармацевтическая  промышленности; 43,5% -  металлургическая и сталелитейная промышленность; 7302% -  сферы строительства.

Положение черты  воздействия ТНК на мировую экономику:

1.ТНК является  идеальным стимулятором  развития (приток капитала, передача технологий и пр.);

2. ТНК -  источник налоговых поступлений в  бюджет принимающих стран;

3. ТНК способствуют развитию производственной и других составляющих экономики;

4. ТНК -  вовлекают государства  в общемировую сеть ТНК, облегчающие выход государства на мировой рынок.

9. Направление регулирующие деятельности ТНК на государственном уровне:

 - ограничение вывоза  природных ресурсов,  сырья для переработки  и использование их в  принимающей стране, путем перечисления  в нее всего либо большей части  производства, а не отдельного малоприбыльного  цикла. Для этого необходимо,  с одной  стороны, запрещать или квотировать экспорт данного ресурса, а с другой стороны, предоставлять в долгосрочную аренду с низкой арендной платой земельные  участки и помещение  под производство,  а также налоговые  льготы на начальном этапе  размещения  производства,  ориентировать  ТНК на выпуск импортозамещающей продукции;

 - для решения проблем передачи  технологий и результатов НИОКР филиалов в других странах  целесообразно  создавать совместные  предприятия  или привлекать  отечественные. НИ лаборатории с целью  последнего  совместного производства конечного  изделия; 

 - с целью сокращения внутрифирменного оборота  устанавливать  предельный Q продукции, при превышении  которого операции  по поставкам  не будут расцениваться, как  действие между  взаимозависимыми лицами, к ним будет  применяться  налогово- таможенным  регламентом, основанное на независимости субъектов коммерческой деятельности  друг от друга;

 -  определять отрасли, в которой  иностранные корпорации не могут осуществлять  свою деятельность,  установить ограничение на отрасли,  в которой они  могут действовать  в определенном %  состоянии  к принимающей  стране, а также отрасли, в которой  присутствие ТНК желательно и может  благоприятно сказаться на развитие данного сектора;  - выработать четкий критерий отнесения организаций к иностранным, со смешанным  участием (совместное предприятие) и национальным и определить положение каждой из них.

ООН  разработала 3 основных кодекса (рек   характера), регулирующих деятельность ТНК в мире экономике:

1.уневирсальный кодекс;

2.кодекс поведение в области передачи технологий;

3.свод принципов и правил для контроля за ограничительной деловой  практикой (в сфере конкурентных отношений).

Тема 12. Транснационализация банковской сферы (БС)
1. Интернационализация банковской сферы:  предпосылки; этапы, особенности;
2. .Транснациональные банки; характерные черты, функции услуги, стратегии. 
3. Особенности процесса интернационализации банковской системы.
Наивысшей  ступенью интернационализации  банковской деятельности является прямые иностранные  инвестиции банков,  позволяющие оказывать  весь спектр  услуг через банковские офисы в принимающих странах.  Крупнейшие  международно-оперирующие  банки  превращаются в ТН, если объем  зарубежных  активов и количество стран, в котором банке имеет  свои  зарубежные  подразделения  позволяет ему  получить   существующею  нишу  на мировых рынках конкретных  банковских  услуг. Степень открытости национальных банковских систем и участие  национальных банков  в обслуживающих внешнеэкономических связей  объясняется следующими факторами:

* общим состоянием  внешнеэкономических связей;

* ролью  страны  в мировой экономике;

* ситуацией в реальной и финансовых секторах национальной экономики, определили спрос и  предложение  банковских услуг в стране, в т.ч.  потребность  в импорте  и экспорте этих услуг 

* характером действующего регулирования  банковской деятельности  центральных банков страны и других  специализаций органами; 

* уровнем развития национально-банковского дела, в частности численностью банковских институтов, разветвленностью их филиальных сетей, плотностью размещения  банковских институций  по территории страны,  объемами и качествами операций в квалификаций банковских специалистов, использованием передовых финансовых технологий. Характерные для   международных  банковских бизнеса.  Развития (особенности):

1.универсализация банковской деятельности  (банки постепенно расширяют число предоставляемых услуг и осваивают не традиционные виды  деятельности (консалдинг, операции с недвижимостью, страхование));

2.рост конкуренции;

3. либерализации  банковских операций. Она выражается  в снижении и даже  отмене ряда  государственных ограничений;

4.возрастание инновационной  активности банков  ТНК прошли несколько этапов своего становления,  которые в основном совпадали с этапами  развития  ТНК:

I. конец XIX-начало XX вв. (до 1 мировой войны: 1914-1918гг.);

II.с конца 1 мировой войны (1918г.) до начала 2 мировой войны (1939г.). В периоды мировой войны международная финансовая деятельность  замедлялась и  сокращалась, а между  воюющими государствами  вовсе прекращалась.

III. конец 2 мировой войны (1945г.) до 70-х гг. XX  в, когда происходили  послевоенные  восстановления  экономики, включая банковские системы, развал мировой колониальной системы и построения новых экономических  отношений  с развитыми странами, требующими формирования новых международных банковских структур;

IV. 80-90-е гг. XXв., когда наблюдался бурный рост  ТНК  в мире, что вызвало крайнюю  необходимость  развертывание широко разветвленной  сети ТНБ для  финансового обслуживания ТНК и резко увеличивающихся  запросов мировых финансовых рынков;

V.  Начало XXI в., когда усиливаются региональные интеграционные процессы в Европе, Севере и Юге, Америке, Азии и Евразии, набирает обороты глобализация  всех широко хозяйственных связей с участием в них ТНК и ТНБ.

К началу XXI в. в мире сформировалось 3 главных  финансовых региона, в котором сформировались крупнейшие ТНБ:

США, Западная  Европа и Япония. В США центром является Нью-Йорк, Западная Европа-Лондон, Париж, Тюрек,  Люксембург, Франкорд  на Майне; в Японии-Токио.

2.Под ТНБ понимается крупный банк, достигший такой уровень  международной концентрации и централизации капитала, который вследствие сращивания с промышленным капиталом  ТНК предполагает их реальное участие в экономическом разделе  мирового рынка ссудных капиталов и кредитно-финансовых услуг.

Функции ТНБ:

 -  мобилизируют огромные  денежные средства в разных вопросах, предоставляют кредиты на  любой срок;

 - осуществляют на международном уровне операции с ценными бумагами;

 - применяют самые разнообразные формы финансирования производства и внешней торговли;

 - развивают огромные масштабы доверительные операции. 

В начале XXIb.  в мире насчитывалось около 20 крупнейших  финансовых центров, содержащих более 1000 филиалов и отделение крупнейших ТНБ. Крупнейшие банки мира в 2008г.

	Банк
	Стана
	Прибыль

	1.Citigroip
	США
	17,0

	2. Bank of America
	США
	14,0

	    Corp
	
	

	3 HSBC Holdings
	Великобритания
	11,8

	4 Royal Bank of
	Великобритания
	8,2

	   Scottland
	
	

	5  Wells Fargo
	США
	7,0

	6 UBS
	Швейцария
	6,5

	7 Вareles
	Великобритания
	5,9

	8 China Reconstruction
	Китай
	5,8

	   Bank
	
	

	9 Muzino Financial
	Япония
	5,8

	
	
	

	   Group
	Франция
	11,8

	10  BNP Paribas
	
	5,8


Международная деятельность ТНБ приобрела ряд характерных себестоимостей:

 -  ТНБ -  главный и крупный посредник между владельцами финансовых ресурсов и инвесторами,  заимствующими капитал  для осуществления  международного бизнеса;

  - ТНБ – это  главный определитель форм и распределитель  каналов  движения   финансовых ресурсов  от их  владельцев  к их заемщикам;

 - ТНБ – универсальное финансовое звено в осуществлении крупномасштабных  международных платежей, привлечение свободных денежных средств, их размещение на международном финансовом рынках на условиях возврата, соблюдение сроков и ставок оплаты;

 - ТНБ – источник  крупных объемов инвестиционных средств с высокой степенью  их  надежностью  как с точки  зрения их  происхождения, так и предоставления. 

 Основные виды  услуг и операций ТНБ:

· Международные расчеты;

· Кредитование и аккумулирование депозитов;

·  Валютные операции;

· Операции на мировых  фондовых рынках;

· Трастовые (доверительные) операции;

· Услуги по торговому финансированию и пр.;

Стратегии ТНБ:

1. стратегия проникновения на рынок предполагает, что банк проникает на уже сложившейся рынок и предлагает на нем тот же самый продукт или услуги, что и конкуренты. Такая стратегия  предпочтительна, если целевой рынок  растет или еще не насыщен. Возможно 3 варианта данной стратегии проникновения на рынок.

-  увеличение существующих масштабов  использование продукта;

 -  переманивание клиентов у конкурентов;

  - привлечение новых клиентов.

2. стратеги развития рынка означает, что ТНБ  стремиться расширить  рынок сбыта оказываемых  услуг, но не счет  проникновения на уже существующих рынки, а за счет создания  новых рынков лил рыночных сегментов. В применение  этой стратегии  можно выделить следующие элементы:

 -  выявление новых областей  применение  банковских продуктов;

 - продвижение существующих продуктов в новые сегменты;

 - географическая экспансия ;

Это стратегия  исполняется в тех случаях, когда для хорошо известного продукта или услуги выявляются новые области  применения, и ее начинают приобретать  новые группы потребителей.

3.Между банковской деятельностью развивается в 2 основных направлениях:

   1.через банк офисы, открываемые в зарубежных странах;

   2. без непосредственного присутствия банков в зарубежной  стране, т.е. без учреждения банка  подразделений за рубежом.

Организационно-правовые формы осуществляются между банковскими операциями:

 - через банковские офисы за рубежом:

 * представительства

 * филиал;

 * агентство;

 * дочерний банк;

 - без учреждений за рубежом:

 * по системе корреспондентских  отношений;

 * участие в платежно-расчетных системах;

 * банки-невидимки.

Главная функция представительства иностранного   банка – это информационная деятельность, налаживание  деловых связей с местной потенциальной клиентурой в принимающей стране.

Филиал иностранного банка не является в стране юридическим лицом по законодательству принимающей страны, а значит, возникающие требования и обязательства переносятся на материнский банк, отсутствует свой баланс,  а возникающие споры с резидентами принимающей  страны разрешаются на основе  международного права.

Дочерний  банк в отличие от филиалов  является  юридическим лицом, а значит, и резидентом в принимающей стране. В этом случае он формально  оперирует в пределах того капитала, который изначально наделяет его иностранный материнский банк, а также средств, привлекаемых на местном рынке.

  Иностранный банковское агентство по юридическому статусу близко к филиалу иностранного банка. Наиболее распространены агентства в США.

Система корреспондентских соглашений предусматривает  взаимное открытие корреспондентских счетов,  открытие корреспондентских счета  только в 1 банке и отношения корреспондентских счетов (корсчет). Основная цель создание за рубежом  банков – корреспондентов  заключается в быстром и надежном  осуществлении между платежей своих клиентов. Корреспондент банк за рубежом по просьбе его банка-партнера  может выдать кредит  для указанного лица  на местном рынке, осуществлять инвестиции и иные операции, предусмотренные корреспондентскими отношениями. 

Международная платежно-расчетная системы: к настоящему времени объединяют  более 7500 банков,  брокеров инвестиционных менеджеров в 200 странах мира. В день банки- участники этой системы обмениваются 10 мил. Сообщений и 2 милрд. В год.

Банки-невидимки получили свое название по причине  виртуальности своего существования. Они не имеют физических офисов, а соответственно, служащих, здания, банковского оборудования и пр. Они работают только на бумаге. Вместе с тем регулярно составляют баланс, уплачиваются налоги, осуществляются расчеты.

Организационно  - институционные формы ТНК  образование не операционного подразделения за рубежом, т.е.  представительство офиса, лил просто представительства, для осуществления в основном управленческих и маркетинговых функций для головного банка. Данные функции носят в основном информационный  контактный, рекламный и имиджевый  характер образование международного  департамента (валютного или внешнеэкономического управления) в отечественном офисе  штаб-квартиры ТНБ, установление  корреспондентских отношений с рядом  специально отобранных банков за рубежом и проведение международных операций через корреспондентский международный банк каналы;

 Учреждение операционного отделения за рубежом в той или иной доступной для ТНБ организационно- правовой форме для осуществления полномочий  или ограничений деятельности  на территории  пребывания и для международных операций.

3. В настоящее время важнейшей формой ликвидации  самостоятельных банков  является слияние, т.е. приобретение  одним банком акций  другого и превращение его в свое подразделение – филиал. При этом объектом поглощения могут быть  не только мелкие банки, но и крупные кредитные учреждения, которые таким образом стремятся укрепить свои конкурентные  позиции на мировом рынке. Согласно законодательству РБ, объединение банков производится по разрешению и под надзором Национального банка РБ. Важным средством концентрации  и централизации в банковском деле  служит расширение  сети филиалов, с помощью которых банки привлекают  новую клиентуру и капиталы. Поглощаемые банки, как правило, превращаются в отделения крупных банков. Крупные банки стремятся использовать различные формы  скрытого контроля  для привлечения ресурсов  формально – независимых  кредитных учреждений, к  примеру,  корреспондентные отношения, корреспонденты представляют собой  заключения договоров о взаимном  выполнении операций.

Создание банк объединений снижают риск  банкротства, укрепляют позиции банков на рынке  капитала, в конкуренции с другими финансово кредитными учреждениями, увеличивает политическое и экономическое влияние банка.

Межбанковские объединения в зависимости от состава  участников классифицируются на:

 - чисто банковских объединение;

 - объединение смешанного типа с участием предприятий, организаций, других финансовых институтов.

Исходя из целей,  банковские объединения бывают:  * коммерческого типа (их деятельность ориентирована на увлечение и максимилизацию  прибыли);

· некоммерческого типа (основная цель – предоставление различных видов услуг своим членов ассоциации, союзы)

Ассоциации (союзы) банков предполагают основными задачами своей деятельности:

 - защиту прав и представление интересов  своих членов;

 - участие в развитии банковского дела, в мероприятиях, проводимых  органами власти и управлениями по  стабилизации экономического развития, денежно-кредитного оборота поддержанию курса национальной валюты;

 - подготовка и переподготовка кадров для банков;

 - использование зарубежного и отечественного передового опыта работы банков;

 - содействие банков в объединении их ресурсов, кредитных владений (вложений) для  реализации крупных государственных и иных финансовых проблем;

 - поддержка престижа банка,  надежности делового партнерства между банками  и их клиентами;

 - информационного обеспечения банков.

5. Банк монополии – это объединение банков или банки гиганты, играющие большую роль в банковском деле и в целом в экономике. Банки монополии могут иметь формы картеля, треста, синдиката (консорциума), концерна и холдинг-компаний. 

Банк картель – соглашение между банками, как правило, тайное о разделе сфер  деятельности, согласование % - ой политики, выплата девидентов; условий кредита и пр. Картели в банковском деле  предполагают  юридическое сохранение самостоятельности их участников. Однако на практике их самостоятельность ограничивается.

Банк тресты – возникают путем полного слияния 2 или нескольких банков;  объединяются   собственность, капиталы этих банков, устанавливаются единое управление ими.

Банк  синдикат (консорциум) – соглашение между несколькими национальными банками или банками  разных стран о проведении совместных крупных выгодных финансовых или организационных  операций и реализации иных возможностей банков, размещение ценных бумаг, выпуск облигаций,  объединение финансовых ресурсов для финансирование  крупных проектов, выдача гарантий. Банки синдикаты   не являются акционерными – это объединение банков, созданное на время проведения  конкретных операций. Их целями является:

· финансовая поддержка крупных программ, проектов национальной экономики;

·  * ограничение размеров потерь для каждого участника в случае неплатежа заемщикам;

·  * усиление роли членов-консарциума  на рынке  ссудных капиталов и в экономике; организатором консорциума банков обычно выступает наиболее крупный банк, является главой объединения. Он является посредником  между его участниками и клиентами, а также другими кредитно- финансовыми организациями, предприятиями.

     Банк концерн – объединения ряда формально  не зависимых банков под контролем одного, обычно крупного, банка или других учреждений. Финансовый контроль  осуществляется посредством контрольного  пакета акций или благодаря  системе долговых  отношений. Концерн может объединять  специализированные банки с целью расширения сферы влияние в экономике. 

Банк  холдинг  -  компании – представляющие собой банки  либо самостоятельные корпорации, которые владеют долей акционерного капитала  одного или нескольких банков и небанковских фирм, достаточный для того, чтобы осуществлять полный контроль над ними. Существуют различные виды холдинг – компании: 

1. однобанковские холдинг-компании возникают в результате объема собственниками банка своих акций на акции холдинговой компании, которая таким образом  приобретает капитал банка;

2. многобанковская холдинг-компания, которая контролируется минимум 2-мя коммерческими банками. 

Монополии в банковском деле не уничтожают конкуренцию. Она происходит:

а) между немонополизирующими банками;

б) между немонополизирующими  банками и монополиями;

в) между банковскими монополиями.

Конкуренция касается борьбы за клиентуру  открытие филиалов в престижных районах.  Для этого используется различные способы: скупка акций немонополизированных банков, привлечение клиентов путем предоставление им льгот и прочих услуг.

Тема 13. Финансово-промышленные группы (их роль в мировой экономике. Процессы транснационализации в странах с 
транзитивной экономикой»
1. Международные ФПГ: сущность, принципы создания, экономическая основа, классификация, пути формирования;

2. Организационное строение ФПГ, типы ФПГ Японии (Кэй РЭЦУ, СЮДАНЫ), США;

3. Международная сетевая экономика;

4. Процессы транснационализации в странах с транзитивной экономикой. Пути создание ФПГ;

5. Проблемы транснационализации белоруской экономики, международной ФПГ в СНГ и в РБ.

1. Современные ФПГ представляют собой диверсифицированные, многофункциональные страны, образующие в результате  объединение капиталов предприятий, кредитно-финансовых и инвестиционных институтов, а также других организаций с целью максимальной прибыли, повышение эффективности производства и финансовых операций, усиление конкурентной собственности на внутреннем и внешнем рынке, упрочнения технологических и кооперативных связей, роста экономического потенциала их участников.

ФПГ  различаются между собой по ряду критериев, в соответствии которыми существуют 6 классификаций ФПГ:

1. связана с масштабами деятельности ФПГ:

 - региональные ФПГ;

 - межрегиональные ФПГ;

 - международные ФПГ;

2. основано на принципе организационной формы ФПГ:

 - ФПГ, основанные и действующие в виде холдингов;

 - ФПГ, действующие на основе системы участия;

3. подразумевает деление ФПГ по типу внутренней организации;

 - вертикальноинтегрированные ФПГ, обслуживающие единый производственный цикл;

 - горизонтально интегрированные ФПГ, объединяющие предприятие конкретной отрасли;

 - диверсифицированные ФПГ, концентрирующие в своем составе предприятие и организации, относящиеся к различным отраслям и комплексам и не связанные между собой технологическими ориентациями.

4. основана на размере ФПГ;

 - мелкие ФПГ;

 - средние ФПГ;

 - крупные ФПГ;

5. связана с интенсивностью исполнения  инновационного потенциала в рамках ФПГ:

 - инновационные ФПГ, занимающиеся разработкой принципиально новой техники, создание новых технологий и пр.;

 - ФПГ, занимающиеся доработкой и совершенствованием уже существующихся технологий;

 - ФПГ, в котором иновационый потенциал  присутствует, но используется крайне мало или  вовсе отсутствует.

6. характеристика с позиции официальной регистрации ФПГ:

 - официально зарегистрированные ФПГ,   которые в своем большинстве не является локомотивом отечественной  практики из-за  нерациональности, внутренней организации и спекулятивных интересов участвующих банков;

 - незарегистрированные ФПГ, занятые налаживанием производства и технологических внутренних связей и совершенствованием организаций производства (Газпром, Лукойл, РАОЕЭС).

Основные принципы и пути формирование  ФПГ:

 - антимонополистическая  политика не должна  препятствовать созданию, вертикально  интегрированному ФПГ, не только в сырьевых, но и в  наукоемких отраслях с полным производственным  циклом, т.е. от добычи  ими выращивание сырья  до реализации конечного продукта, так как  только в этом случае наблюдается реальная  экономика на  транзакционных издержках, налогах и пошлинах;

 - международная ФПГ наиболее эффективна, если создается на базе добровольной  кооперации фирм, образование консорциумов, соглашений о стабилизации цен, тарифов и пр.;

 - на первом этапе по желанию участников   управление ФПГ   может осуществляться на основе  перекрестного владения акциями, а затем по общему  соглашению  создается управленческая  компания  или холдинговый центр из стран;

 - партнеры в различных странах  должны быть уверены в равной выгодности ФПГ для всех ее участников,  целесообразно после соглашения о соблюдении  коммерческой  тайны представлять данные  об издержках и экономических результатах  реализации  взаимопоставляемых  товаров,  согласованность цены, порядок распределения  дополнительной прибыли,  формирование совместных проектов. Основные черты создание ФПГ:

1. тщательная отработка кооперационных связей в рамках, созданных по инициативе с низу  совместных предприятий и долгосрочных контрактов. Причем межправительственные соглашения  должны завершать  создание ФПГ, а не начинать его;

2. наличие единого технологического комплекса;

3. минимилизация кредитных рисков, продуманная организация  разработки и научно выверенное  экспертиза  инвестиционных проектов, привлечение надежных  внешних инвесторов, диверсификация портфеля ценных бумаг и постоянный контроль за целевым  использованием ссуд;

4. многообразие структур ФПГ, целесообразного  включения в ФПГ  торговых домов и  экспортного строительства при тестоном  взаимодействии с   местными органами  власти.

2. В зависимости от типа  организационного строения  ФПГ могут быть:

   1. вертикально интегрирлваными, объединяющими предприятия с полным технологическим циклам в нескольких отраслях и  охваченными сопутствующими сферы деятельности;

2. горизонтально  интегрированными; предприятие, функционирование по принципу  замкнутой технологической цепочке,

3. конгламентироваными, т.е.  различными технологически, не связанными между собой предприятиями при финансовом контроле со стороны  управление или головной компании;

В зависимости от центра   формирование и вида  доминирующих компаний  выделяются ФПГ: 

 * промышленные;

 * банковские;

 * торговые;

 * созданные на основе существующих ТНК и пр.;

Характеристика финансовых взаимоотношений предполагает такие  формы ФПГ, как:

 - холдинг (компания владеет контрольным пакетом акций участников группы и в силу этого  определяет стратегию деятельности);

 - траст (отдел  банка, которым распоряжается как доверительное лицо акциями входящих в группу   хозяйствующих субъектов,  и выступает в качестве  координатора деятельности;

 - перекресток владение акциями, при котором участники обладают  в сумме контрольными  пакетам,   акции одного из них.  Руководящим органом выступает  совещание руководителей  предприятий участников.

На сегодняшний  день в США  получили распространение 2  основных типа ФПГ,  которые отличаются между собой  центром  вокруг которого  выстраивается  вся группа 

1 тип ФПГ,  когда группа   формируется вокруг  банков  на основе проникновение банковского капитала в промышленность.

2тип ФПГ,  когда решающую роль играет внедрение ФПГ в  банковское дело. 

В количестве основных тенденций,  характерных для развития  современных ФПГ в США,  можно выделить:

 - усиление переплетение банковских, институционных    и  не финансовых структур.

 -  банки США  значительно  диверсифицировали свою деятельность (расширение операций в страховании, инвестиционном бизнесе,  проектном финансировании, а также  с индивидуальными клиентами)

 - проникновение не финансовых операций   в  финансовую  кредитную  сферу;

 - процесс развития  не финансовыми корпорации США собственных кредитных учреждений, которые способствуют  размыванию границ  традиционных  финансовых групп и формирование новых центров финансового капитала;

 - к настоящему времени достигнута высокая степень взаимодействия и переплетения  деятельности ФПГ  по собственности и контролю, что  в значительной мере  осложняет  точное определение  границ  конкретных   ФПГ и четкую идентификацию  их участников;

 - во многих крупных промышленных компаниях США процессы переплетения  деятельности ФПГ достигли  таких масштабов, что затруднительно  определять  их принадлежность  к той или иной  группе и  установить  управление над ними;

 - ФПГ нового типа  формируются на основе  перерастания одних ФПГ в другие.

Японский опыт демонстрирует эффективность  развития крупных финансовых групп (ФПГ) (СЮДАНОВ). До 2 мировой войны предшественниками СЮДАНДВ  были ФПГ джайбацу, которые в отличии от сюданов возглавлялись центральными холдингами и находились под семейным контролем. После окончание войны джайбацу были распущены и ее семейный контроль прекратил существование. Однако через несколько лет джайбацу появились вновь, но в виде горизонтальных объединений  равноправных  компаний, где вместо централизованного контроля  реализуется взаимный  круговой контроль  на базе  перекрестного владения  акциями всеми юридическими лицами  членами объединения. В последствии джайбацу перевоплотились в новые объединения  сначала в кэйрэцу, а затем в сюданы. Кэйрыцу – это разновидность вертикальной интеграции  корпорации. В рамках кэйрэцу на основе построения  большинства структурных единиц  для каждого уровня   объединений лежит формула объединения  смежников, а иерархические вертикали возникают из естественной направленности  технологических цепочек к конечному продукту. Сюданы осуществляются  на основе горизонтальной интеграции. В них сформировались уникальные системы  взаимного контроля  на основе 2 формул:  взаимный контроль  - взаимная зависимость;  разделение времени риска  между всеми участниками.

2. Глобальная сетевая экономика  определяется как среда, в которой любая компания  или индивидуальная, находящиеся  в  любой точке экономической системы,  могут легко контактировать и с  минимальными затратами с  любой другой компанией  или  индивидам по поводу  совместной работы для торговли,  обмена  идеями и ноу-хау или  просто для удовольствия.

Выделили 4 основных процесса, которые  усиливают позиции сетевой экономики:

1.  поскольку   сетевая  экономика (СЭ) может «жить»  только в информационно- коммуникационной среде,  созданной глобальной  сетью Internet, то базовым условием ее существования является развитие и распространение   Internet  - технологий;

2.привлекательность и эффективность СЭ зависят от  наличия в ней критической массы экономических агентов и соответствий инфраструктуры, которая делает  возможным их деятельность. На западе  эта тема получила название  network externalities  (сетевые  экстерналии,  внешние эффекты).   Многочисленные попытки  индивидов и  организаций использовать  возможности глобальной сети  приводят к расширению масштабов социально-экономической деятельности в сетевой экономике (СЭ);

3. новые возможности глобальных коммуникаций  между  людьми дают  или новые  возможности  и инструменты для реорганизации форм их  совместной деятельности. Эти  инструменты  используются для разработки  принципов сетевой организации;

4. различные виды экономической инфраструктуры  становятся  более эффективными,  когда начинают пользоваться  возможностями  Internet – технологией. Это приводит к модернизации  инфраструктуры в экономике и созданию сетевой инфоструктур.

Особенности СЭ требуют учета  в практической деятельности  в следующих моментах:

1. СЭ вовлекает в экономический процесс   всех новых участников    программных агентов, роботов, приборы и машины, а также несколько миллиардов людей которые все связаны между собой.;

2. в СЭ ценность продуктов труда вытекает из их множественности;

3. любой рост в экономической системе имеет точку перелома, после которой рост бизнеса, производства или  самой сети превращается  в лавинообразное событие, т.е. замедляется. Присущие  СЭ низкие постоянные  затраты и быстрые распространение  продукции  уменьшают  временной  интервал, который обычно требуется пройти  до начала  быстрого роста в индустриальной экономике;

4. ценность участия  в СЭ   растет экспоненциально  от роста числа участников экономического процесса;

5.  основной  закон работы  сетей  известен как  возрастающей отдачи, но в отличие от  индустрии экономики, где возрастание отдачи  является  результатом усилий  отдельных компаний, которым достаются выгоды от этого,  сетевое  увеличение   отдачи  создается всей сетью и  распространяется в ней между  всеми;

6.СЭ напоминает биосистему, в которой возникают новые ниши, организациям приходится  постоянно видоизменяться, чтобы не оказаться в положении,  « лучшей в мире эксперт в  быстроотмирающей  технологии;

7. происходит замещение тяжелых и  материальных объектов  легкими и информационными, т.е. замещение  традиционных материалов сверхлегкими, со встроенными  Электра.  чипами,  благодаря чему вещи  «умнеют», легко управляются и становятся членами  СЭ. 

8. рост технологии вовсе не приводит  к росту производительности, однако измерить традиционными мерками  продуктивность  открытий  и творчества  невозможно.  СЭ играет на руку человеческим устремлениям:  повторы, копирования,  автоматизация обесцениваются, а оригинальность, воображение, способность к творчеству растут в цене.

4.В мировом ВВП по ППС доли стран с  переходной экономикой  составляет около 19% по данным на  2007г.

Китай и Вьетнам – 11,1%; Китай -10,8%; СНГ и Монголия -4,5%; Россия -3,2%;  страны Центральной и Восточной Европы -4%. Общность стран с  транзитивной экономикой     заключается  в переходе  от  административно-командной экономики  к современной рыночной.  Различие стран с   транзитивной экономикой:

1. весьма  разный уровень социально-экономического развития;

2. различный характер реформирования экономики,  социологического сектора и  политического устройства.

В РБ существует закон  «О финансово-промышленных группах (ФТ) (от 4 июня 1999г.)). Настоящий закон определяет условие, государственной регистрации,  деятельности и прекращение деятельности ФПГ на территории РБ. ФПГ – это объединение  юридических лиц, осуществляющих на основе  договора  о создании ФПГ.  ФПГ создается в целях обеспечения  экономической интеграции для реализации  инвестиционных проектов и программ, направленных на повышение  конкурентности  товаров, работ услуг и расширение рынков сбыта, повышения эффективности производства, создание новых рабочих мест. Запрещается  создание и деятельность на территории РБ  ФПГ в случаях, если это может иметь  целью монополизацию  производства и  реализацию товаров, работ, услуг, недопущение,  ограничение или устранение конкуренции,  ущемление законных интересов  потребителей и в иных случаях, противоречащих законодательству РБ.

Договор о создании ФПГ должен определять:

· наименование ФПГ;

· порядок учреждение центральной компании в случае,  когда полномочиями головного предприятия  не наделяется один из участников  ФПГ;

· способ, посредствам которого создается ФПГ;

· цель создания ФПГ;

· порядок образование, V полномочий и другие условия деятельности  совета  управляющих ФПГ;

· порядок внесения изменения  в состав участников  ФПГ;

· порядок распределение прибыли и уплаты налогов;

· порядок приобретения  использование имущества;

· объем, порядок  и  условия объединения активов  участников ФПГ;

·  срок действие договора;

· другие условия;

Решения о регистрации  ФТ  или об отказе в регистрации  принимается  уполномоченным республики  органом государственного управления  в течении 30 дней с момента подачи  заявления  о создании ФПГ.

5.Анализ закономерности присутствия  ТНК в странах с транзитивной  экономикой позволяет  выделить следующие основные моменты:

 - в горнодобывающей промышленности (Польша, Чехия, Россия, Азербайджан, Казахстан) создано 9 ТНК,  все из которых относятся к нефтегазовому сектору;

 - нефтегазовая  индустрия  самая крупная европейская нефтяная компания  British Petrolium. Она мировой лидер  по размеру зарубежных активов,  хотя уступает Американской компании Exxon Mobil  по объему продаж. В сранах  ЦВГ и СНГ по  масштабам деятельности  лидируют  Shell и  Total (17 и 15 стран  соответственно). British  Petrolium в регионе присутствует в 11 странах.  По числу стран размещение в регионе  на том же уровне  присутствует российский Газпром (11 стран). 

 - обрабатывающая промышленность и инфраструктурные изменения (всего ТНК – 30);

 - химическая индустрия  предоставлена немецкой  ТНК Bayer; В 2005Г.  концерн  подписал протокол с Газпромом, по  которому он через свою дочернюю компанию Wintern Shell  получает 50%  без одной акции  в проекте  по освоению Южно- русского  газового бассейна, а Газпром  увеличивает свою долю  в капитале  другой дочерней  компании  Wingas с  35% до 50% минус 1 акция. Bayer   с35% до 50% минус 1 акция. Bayer  не имеет в регионе капиталовложений в производство.

 - электро-газовое водоснабжение (отрасль (:  широко внедряются  в  пост-социалистической страны ТНК из Италии (1), Великобритании(1), Франции(2), Германии(2), Испании(1), Норвегии(1). Деятельность этих компаний  связана с  создание  и обслуживанием  передающих сетей, что  откладывает  определенные ограничения на их деятельность в других страна;

 -  отрасль черной металлургии  и производство метало изделий,  которая предоставлена немецкой ТНК Thyssen Knepp.  В странах региона она занята в первую очередь  созданием сбытовой дилерской сети и  обслуживанием  центров по сбыту  сталей и других материалов. 

 - автомобильная отрасль,  ТНК которая ведут  свою деятельность  в первую очередь в Польше, Чехии, Словакии, Венгрии и Румынии.

 - деревообрабатывающая отрасль и отрасль целюлозно- бумажная представлена  финской компанией Stora Ensooys, которая ведет  свою деятельность на территории  Польше, Чехии, России, Латвии, Литвы. Также  в данном регионе  имеют производства ТНК Франции,  Ирландии, Швейцарии;

 - Необходимо отметить, что в странах  с транзитно-экономикой свою деятельность ТНК ведут так же  пищевой; парфюмерно-косметической промышленности, в области производства табачных изделий,  электроники и фармацевтики.

6. Стратегия стран с транзитно-экономикой по вхождению в воспроизводственную цепочку ТНК.

    1. стратегия либерализации хозяйственной жизни;

      -  ликвидация тотального  директивного  государственного планирования;

      -  государственное регулирование экономики  осуществляется преимущественно  экономическими методами, особенно финансовыми;

     -  ликвидация монополии государства  в большинстве сфер  и отраслей экономики;

    -  отменяется или резко сокращается  набор регулируемых  государством цен;

     -  проводится политика демонополизации и  поощрение конкуренции;

  2.  стратегия институционной трансформации:

 -  новое хозяйственное законодательство;

 -  институт частной собственности;

 - институт конкуренции;

 -этика  хозяйствования в новых рыночных условиях.

3. стратегия формирования новой отраслевой страны в отраслевой экономике:

 - поощрение роста отраслей, ориентированный на внутренний и внешний  платежеспособный спрос;

 - постепенное свертывание  неэффективных отраслей;

 - повышение внешней открытости государства;

4. стратегия реформирования социалистической сферы:

- ориентация на сочетание  бесплатных государственно соц.  услуг с платными;

 - изменение инфраструктуры соц.  учреждений;

5. стратегия инвестиционная,  основные цели которой заключаются в создании привлекательного инвестиционного климата  и привлечению предпринимательского климата:

 - увеличение  капиталовложений в экономику  государства; 

 - развитие человеческого капитала;

 - создание конкурентоспособной экономики;

 - диверсификация экономики;

 - развитие  приоритетных  отраслей с  высокой добавленной стоимостью;  

 - повышения уровня и качества жизни  населения;

- решения оборотных и  геополитических задач государства;

7. Наибольшее перспективы  в СНГ имеют вертикально- интегрированное ФПГ, организационные по принципу  холдинга или перекрестного владения акциями. Такие группы  в наибольшей степени учитывают  специфику организаций,  высокоинтегрированых  промышленных комплексов  стран СНГ и относительную неразвитость  финансовых и торговых стран. В дальнейшем в целях повышения    устойчивости и расширения  сфер деятельности  ФПГ СНГ могут преобразовываться  в горизонтально- интегрированные группы, способные взять под контроль высокотехнологические секторы промышленности, смежных отраслей и обеспечить сопутствующие услуги, т.е. маркетинговую  рекламу, сбыт, сервисное обслуживание и так далие. При этом повышение роли  банковских, торговых и иных  структур в ФПГ  будут  определяться общим ходом  экономических реформ и развитием  соответствующих сфер на территории СНГ.

     Задачи ФПГ на территории СНГ:

 -  совместное производство;

 - финансирование крупных инвестиционных проектов и НИОКР;

 - техническое  содействие;

 -  взаимное лицензирование и кредитование;

 - общий маркетинг продукции и услуг:

Исходя из мирового опыта и с учетом  специфики  экономического пространства СНГ  формирует и функционирует ФПГ в  рамках СНГдолжны обеспечить  преимущества:

* для промышленных структур:

- повышение эффективности и конкурентоспособности  производства в силу интеграции в единую структуру снабженческих, производственных, научно-исследовательских и бытовых предприятий  с соответствующих экономией на издержках, присущих рыночным трансакциям (сделки). 

 *   уменьшение затрат и  увеличение  прибыльности  за счет расширения производства и сбыта,  использование преимущества МРТ, получение благоприятных условий доступа к сырью  в различных государствах СНГ;

 - снижение рисков за счет уменьшение доли  инвестиций  каждого из участников;

 - ускорение движения  оборотных средств и их  экономия за счет  системы взаимозачетов,  платежей внутри ФПГ;

 - возможность  выхода на емкие рынки  страны СНГ;

 - повышение конкурентоспособности  продукции за  счет  совместного проведения  целевых НИОКР, внедрение новых технологий, общего маркетинга  продукции и услуг; 

* для  финансовых структур:

  -  повышение надежности капиталовложений  путей  интеграции банковского, промышленного и торгового капиталов различных  государств СНГ;

 -  совершенствование  расчетов и  взаимно  задолженности между  участниками ФПГ;

 - расширение кредитно-инвестиционных возможностей;

3. для государств участников СНГ:

 - усиление регулируемости национальной экономике через ФПГ;

 -  ослабление  неплатежей на  экономическом пространстве  СНГ в результате  облегчения   взаиморасчетов  предприятий участников ФПГ;

  - стимулирующие инвестиции процесса;

 -  остановка спада производства и  постепенный переход  к росту;

 * для содружества в целом;

 - восстановление на новой основе  традиционных хозяйственных субъектов;

 - ускорение процессов экономической интеграции а рамках  СНГ; 

 - возможность ценонаправленного  проведения  совместной инвестиционной политики и ее координация.

Тема 14. Национальное и международное регулирование мирохозяйственных связей

1. Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности и международных экономических отношений.
2. Трансформация роли государства в современной экономике.
3. Внешнеэкономическая политика: сущность, виды, инструменты.

Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической сферы

Внешнеэкономическая деятельность связана с перемещением материальных, финансовых и интеллектуальных ресурсов между странами, что предполагает государственное вмешательство в эту сферу или, иными словами, активное государственное регулиро​вание.

Государственное регулирование ВЭД представляет собой воздействие административных органов на данный вид предпри​нимательской деятельности с помощью экономических, органи​зационных и правовых мер.

Суть проблемы заключается в степени этого воздействия, в на​боре его инструментов. Сам по себе такой «набор» определяет ха​рактер внешнеэкономической политики государства. Вплоть до конца XVIII в. в экономической теории и практике преобладала политика, получившая название протекционизма, суть кото​рой — увеличение экспорта и всемерное ограничение импорта.

Протекционизм сменился принципом свободной торговли — фритредерством. Его основоположник А. Смит считал, что в ин​тересах как отдельной страны, так и всех государств разрешить свободную торговлю. С развитием теории сравнительных издер​жек (Д. Рикардо) казалось, что принцип свободной торговли дол​жен стать основополагающим при формировании внешнеторго​вой политики государства. Ведь принцип сравнительных издер​жек означает, что международное разделение труда проложит се​бе дорогу без государственного вмешательства и контроля. Потре​битель купит товар как можно дешевле независимо от того, где товар произведен. Чтобы не потерять рынок, производители более дорогих товаров снизят издержки или сменят род занятий, а по​тому товары, услуги, капитал, рабочая сила, свободно передвига​ясь из страны в страну, обеспечат процветание всего мира. Теоре​тически эта мысль правомерна, но, во-первых, не существует иде​альной рыночной экономики, в которой безукоризненно действо​вал бы закон спроса и предложения. Экономические законы отра​жают лишь основные тенденции развития, но реальный механизм их действия весьма сложен. Во-вторых, мировое хозяйство представляет собой совокупность не одинаково стабильных и гар​моничных национальных экономик. Чем более стабильна нацио​нальная экономика, чем более совершенны ее внутриотраслевые, межотраслевые и межгосударственные связи, тем в меньшей сте​пени она нуждается в государственном регулировании.

Экономика Республики Беларусь переживает сложный пере​ходный период, она еще непропорциональна и нестабильна. В этих условиях ситуация требует, с одной стороны, усиления кон​троля за репатриацией национального капитала (бессмысленно стимулировать экспорт, если валютные доходы оседают за рубе​жом и не вкладываются в национальную экономику), а с другой стороны — создания условий для надежного и выгодного помеще​ния иностранной валюты в национальные банки. Для этого госу​дарственное регулирование ВЭД должно обеспечить защиту госу​дарственных интересов и в то же время не нарушать действия субъектов хозяйственной деятельности как с экономической, так и с правовой точек зрения.

Государственное регулирование внешнеэкономической сферы представлено множеством способов экономического, организаци​онно-правового и административного характера.

Экономические методы, используемые в механизме государ​ственного регулирования, предполагают косвенное воздействие на внутрихозяйственные экономические процессы. Они реализу​ются через финансово-кредитную и банковскую сферы экономики посредством изменения ставки процента, скидок и субсидий, а также налоговой системы, таможенных инструментов, системы страхования, стимулирования экспорта, ценового механизма.

Административные методы основаны на нормативных ак​тах правительства или управленческих решениях. Они включают в себя различного рода запреты и ограничения, квотирование и лицензирование, технические нормы и правила безопасности, ан​тидемпинговые ограничения, «добровольное» самоограничение поставок, обязательную регистрацию контрактов.

Административные инструменты в стабильных условиях рас​сматриваются как дополнительные меры, имеющие временный характер, при недостаточной эффективности экономических ме​ханизмов регулирования.

Однако в периоды экономического спада и разбалансированности экономики роль этих инструментов регулирования значи​тельно возрастает.

Методы организационно-правовые, к которым относится и антимонопольное регулирование, базируются на законодатель​ной основе, определяющей права различных предприниматель​ских структур и устанавливающей правила конкуренции. Тем са​мым обеспечивается защита интересов производителей и потребителей от ограниченных аций монополий.

Мировая практика государственного регулирования ВЭД

Система государственного регулирования ВЭД представляет собой совокупность механизмов тарифного, нетарифного, валютно-финансового и налогового регулирования. Они обусловлены межгосударственными соглашениями и договоренностями, еди​ными правилами взаимодействия на мировом рынке, широким набором средств и инструментов внутринационального и межго​сударственного стимулирования экспорта и ограничения импорта (рис. 6).
Межгосударственное регулирование осуществляется посред​ством двусторонних и многосторонних соглашений и договоров (Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ — ВТО), межправительственных соглашений, типовых условий «Инкотермс», формулирующих базисные принципы экспортно-импор​тных поставок.

Среди механизмов межгосударственного регулирования ведущая роль отводится генеральному соглашению по тарифам и торговле, базирующемуся на следующих принципах:

· взаимности торговых уступок. В соответствии с этим при​нципом страны, заключившие между собой договор, автоматичес​ки предоставляют друг другу привилегии, распространяемые на третьи страны, присоединившиеся к Генеральному соглашению;

· запрета количественных ограничений;
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Рисунок 6. Набор средств и инструментов внутринационального и межго​сударственного стимулирования экспорта и ограничения импорта
· недискриминации, означающем, что страна — участник ГАТТ не может быть поставлена в худшие условия;

· неприемлемости односторонних действий. Он означает, что любые решения по защите национального рынка должны прини​маться после многосторонних консультаций;

· содействия справедливой конкуренции.

Следует отметить, что декларированные в ГАТТ принципы реа​лизуются с определенными трудностями. Крупные страны, в пер​вую очередь США, ввели определенные ограничения в сферу дей​ствия режима наибольшего благоприятствования. Так, в 2002 г. США с целью защиты национальных производителей ввели повы​шенные пошлины на отдельные виды стали, ввозимые из европей​ских стран. В свою очередь западноевропейские страны нарушали согласованные нормы, ставя национальные интересы выше меж​дународной договоренности (использование прямых государствен​ных субсидий в области сельского хозяйства).

В ходе Уругвайского раунда переговоров страны-участницы Сог​лашения приняли решение о создании Всемирной торговой органи​зации - ВТО, которая становится важнейшим международным ор​ганом, регулирующим международные экономические связи1.

Основу национальной системы регулирования составляет набор методов ограничения экспорта и импорта с помощью нетарифных элементов или тарифных предпочтений, валютно-кредитных средств, способов стимулирования экспортного производства, а также технических норм, стандартов и требований к импортируемым товарам, определенных национальным законодательством.

Нетарифные методы регулирования ВЭД

Нетарифные методы регулирования относятся к мерам прямо​го воздействия на хозяйственные экономические процессы. Они включают меры, направленные на защиту интересов националь​ных производителей, охрану жизни и здоровья людей, окружаю​щей среды, моральных и религиозных традиций, национальной безопасности страны. В практике государственного регулирова​ния они получили название «нетарифные ограничения».

Нетарифные ограничения — меры запретительного или огра​ничительного характера, препятствующие проникновению инос​транных товаров на внутренние рынки или ограничивающие воз​можности их использования.   

В соответствии с решениями ВТО нетарифные ограничения классифицируются по пяти группам:

– первая отражает характер участия государства во внешне​торговых операциях. Это касается субсидирования производства и экспорта товаров, системы государственных закупок, государ​ственной торговли;

– вторая касается административных и таможенных фор​мальностей (антидемпинговые пошлины, методы оценки тамо​женной стоимости товаров, товарная классификация тарифов, формы товаросопроводительных документов, включая требова​ния к их оформлению, таможенные формальности, определение страны происхождения товаров);

– третья группа представлена ограничениями, связанными с необходимостью соблюдения санитарно-ветеринарных норм, стан​дартов, требований к упаковке и маркировке товаров;

В 1995 г. вместо международной экономической организации — Гене​ральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) была учреждена Всемир​ная торговая организация (ВТО), к которой перешли все функции ГАТТ.
– четвертая группа — количественные и валютные ограничения импорта и экспорта, включая квотирование и лицензирова​ние;

– пятая группа —ограничения, заложенные в механизме пла​тежей: импортные депозиты, изменения учетной ставки, пограничный налоговый режим и скользящие сборы.

Реализация механизмов нетарифных ограничений достигает​ся путем финансового воздействия (1, 2, 5 группы) и через ин​струменты административного регулирования (3, 4 группы). Сре​ди последних — запреты, квотирование, лицензирование, пред​писания таможенных органов, технические барьеры, доброволь​ное самоограничение поставок, антидемпинговые меры.

Запреты импорта и экспорта — признанные международ​ной практикой меры нетарифных препятствий. Они выступают в открытой и завуалированной формах.

Открытая форма — полное запрещение торговли. Обычно оно основывается на решениях ООН. Завуалированная форма про​является в ограничениях по заходу иностранных судов во внут​ренние воды или по продаже отдельных товаров в розничной тор​говой сети страны. Разновидностью запретов выступают сезонные и временные запрещения на ввоз, частичные запреты (запрет им​порта конкретных товаров, способных причинить ущерб различ​ным формам жизнедеятельности государства).

«Добровольное» самоограничение поставок — неофициаль​ная договоренность (под угрозой применения со стороны импорте​ра более жестких мер) между экспортером и импортером об огра​ничении ввоза отдельных товаров на рынок импортеров (в 1989 г. Япония «добровольно» отказалась на 5 лет от увеличения экспор​та автомобилей в США).

Технические барьеры — препятствия для импорта иностран​ных товаров, возникающие в связи с несоответствием националь​ным стандартам, системам измерения и инспекции качества, тре​бованиям техники безопасности, санитарно-ветеринарным нор​мам, правилам упаковки, маркировки и другим требованиям.

Технические стандарты широко применяются в международ​ной практике при определении напряжения электричества в бы​товых и промышленных сетях, частот радио и телевидения, раз​меров автомобильных шин и для сельхозмашин, диаметра газовых. Такого рода ограничения применяют при поставке машин и оборудования, эксплуатация которых может привести к ухудшению экологической ситуации. В качес​тве примера можно назвать решение ряда европейских стран об установлении с 2003 г. более жестких норм допустимого уровня шума для самолетов, в результате чего белорусские авиаперевоз​чики, чей самолетный парк представлен ТУ-134 и ТУ-154, вынуждены были уйти с международных авиалиний и изыскивать финансовые ресурсы с целью приобретения по лизингу воздуш​ных судов, уровень шума которых не превышает установленных нормативов. Ранее западноевропейские страны приняли анало​гичное решение по ужесточению нормативов состава выхлопных газов для грузовых автомобилей.

Технические барьеры связаны и с нормативами качества (при поставках фармацевтических, химических и ряда других товаров),

Следующая группа технических барьеров связана с выполне​нием санитарно-гигиенических требований. Особенно это касается импорта пищевых товаров, сельхозпродуктов, медикаментов. Сю​да же можно отнести и требования к упаковке и маркировке това​ров, устанавливаемые национальным законодательством страны импортера. Таким образом устанавливаются вес, размеры и форма упаковки, объем информации, который должен содержаться на маркировке товара, другие особенности товара.

Регистрация контрактов наиболее валютоемких и конкурен​тоспособных на мировом рынке товаров, что не влечет за собой ка​ких-либо ограничений. Такая норма применяется исключительно для предотвращения демпинга цен и других нарушений междуна​родных норм и правил. В Республике Беларусь в перечень такого рода экспортных товаров включены продукты переработки нефти.

Антидемпинговые меры. Согласно определению комиссии ЕС, критериями демпинга являются стоимостной и размер эконо​мического ущерба. По ценовому критерию демпинг констатиру​ется в случаях, если цены ввезенных товаров ниже их «нормаль​ной стоимости». Величина демпинга определяется в виде разни​цы между экспортной ценой и «нормальной» стоимостью», т.е. ценой, принятой за базу сравнения.

При поставках товаров из стран с рыночной экономикой в качестве «нормальной стоимости» принимаются внутренние цены на идентичные товары в стране экспортера. При импорте товаров из стран с государственно-регулируемой или переходной экономикой, где велико влияние государства на установление цен, в основу расчета «нормальной стоимости» принимается ценовая информация стран, не входящих в Европейский Союз, условия производства в которых близки к условиям данных стран. Величина демпинга (демпинговая маржа) образует верхнюю границу антидемпинговой пошлины. Ее конкретная ставка устанавливается в каждом случае индивидуально и взимается только после соответствующего расследования. Весьма ответственной является деятельность партнеров по определению размера экономического ущерба (второй критерий демпинга). Под экономическим ущербом понимается убыток, который может быть нанесен импортом демпингового товара производству аналогичного в  стране импортера. 

Нередко возникают претензии из-за демпинговых поставок к белорусским экспортерам. В 2002—2003 гг. предъявлялись серь​езные претензии и применялись антидемпинговые меры к постав​щикам минеральных удобрений (Солигорск, Гродно, Гомель), спичек (Борисов). Как правило, инициируют обвинения в анти​демпинге национальные производители конкретных товаров в странах их ввоза.

Импортный депозит — денежный беспроцентный залог, вносимый импортером в банк перед закупкой товара. Эта мера не​тарифных ограничений носит протекционистский характер, так как увеличиваются издержки импортера и повышается цена вво​зимого товара.

Государственное субсидирование — мера, позволяющая эк​спортеру за счет госсубсидии выходить на внешние рынки с това​рами, цены на которые более низкие, чем у конкурентов. Субси​дирование может быть прямым (из госбюджета) или косвенным (налоговые и кредитные льготы). Из всей системы элементов не​тарифных ограничений наибольшее распространение получили квотирование и лицензирование.

Квотирование — это стоимостные или количественные огра​ничения ввоза (вывоза) товаров, устанавливаемые государством на неопределенный срок, по отдельным видам товаров, странам или группам стран путем введения квот (процентной доли).

Квотирование экспорта, как правило, вводится в исключи​тельных случаях и прежде всего на дефицитные на местном рын​ке товары, а также в целях обеспечения национальной безопас​ности государства.

Квотирование импорта применяется как защитная мера в слу​чаях возникновения угрозы причинения ущерба национальным производителям со стороны конкурентов, а также в качестве от​ветной меры на дискриминационные акции со стороны зарубеж​ных торговых партнеров. Для достижения этих целей импортные квоты предпочтительнее, чем тарифные ограничения, так как вводятся по решению государственных органов, в то время как повышение ставок пошлин регламентируется международными соглашениями.

Квоты делятся на глобальные (общие), двусторонние, сезон​ные, тарифные.

Глобальные квоты (на их долю приходится 2/3 всех квот) ус​танавливают объем импорта на определенный период без распре​деления по странам, т.е. для всех стран вместе.

Двусторонние квоты предусматривают размер импорта для конкретных стран. Они устанавливаются при наличии между двумя странами договоренности о встречных обязательствах.

Сезонные квоты устанавливают ограничение импорта сельхозтоваров на определенное время года.

Тарифные квоты разрешают ввоз определенного количества товаров по сниженным тарифным пошлинам или беспошлинно, при этом выпадая из понятия мер нетарифного ограничения.

Лицензирование— это разрешение на ввоз (вывоз) определен​ного количества товаров, выдаваемое уполномоченными государ​ственными органами.

Различаются разовые и генеральные лицензии.

Разовая лицензия — разовое разрешение на экспорт (импорт) товаров. Такая лицензия является именной, ограничена опреде​ленным по сроку временем и дает разрешение на экспорт в одну определенную страну. Генеральная лицензия — постоянно дей​ствующее разрешение, дающее право на экспорт (импорт) указан​ных в ней товаров без ограничений по стоимости и количеству.

В Республике Беларусь установлен порядок, в соответствии с которым для получения лицензии необходимо представить в Минторг следующие документы:

· четыре заявления — лицензии, заполненные и заверенные в соответствии с инструкциями Минторга и ГТК;

· оригинал и копию контракта на экспорт (импорт) товаров;

· доверенность уполномоченному лицу на оформление лицен​зии;
· документ, подтверждающий государственную регистрацию субъекта хозяйствования;
· документальное подтверждение происхождения экспорти​руемого товара;
· письменное подтверждение о выделении квоты с указанием объемов товаров и страны назначения;
· обоснование цены сделки в виде конкурентного листа цен и обоснование отклонения от мировых цен;
· письменное разрешение уполномоченного органа страны происхождения товара на реэкспорт, если это предусмотрено межправительственными соглашениями Республики Беларусь.

Генеральная лицензия дает разрешение на ввоз (вывоз) товаров из разных стран. Она выдается МИДом по решению Правительства при выполнении межправительственных соглашений. Срок дей​ствия и разовой, и генеральной лицензий установлен в пределах те​кущего календарного года при поставке квотируемых товаров, в ос​тальных случаях — в течение 12 месяцев со дня выдачи лицензии.

Постановлением Правительства Республики Беларусь от 08.04.2002 г. № 440 с последующими дополнениями и изменени​ями определен порядок лицензирования экспорта и импорта то​варов в Республике Беларусь, обязательный для всех субъектов хозяйствования, независимо от форм собственности и ведом​ственной принадлежности, за исключением случаев, предусмот​ренных международными договорами Республики Беларусь. В соответствии с установленным порядком лицензированию и кво​тированию подлежит узкий круг товаров.,

Постановлением утвержден перечень товаров, экспорт кото​рых осуществляется по специальным лицензиям образца Евро​пейского союза для торговли текстильными товарами (ткани, нитки, пряжа, чулочно-носочные изделия, одеяла, пледы, белье постельное и столовое, покрывала, шторы); перечень товаров, эк​спорт которых осуществляется по лицензиям Минторга Респуб​лики Беларусь (вина, спирт, янтарь необработанный, руды, нефть сырая и продукты ее переработки, драгметаллы, лекарственные средства, минеральные удобрения, лесоматериалы, коллекции, антиквариат возрастом более 100 лет), грибы, клюква, зерно; пе​речень товаров, импорт которых осуществляется по лицензиям Минторга (сахар- сырец, сахар белый, химические средства защи​ты растений, промышленные отходы, пиво, шины и покрышки, ковры и напольные текстильные покрытия). Действующий в Бе​ларуси порядок лицензирования и квотирования не распростра​няется на предприятия, в уставном фонде которых иностранные инвестиции составляют 30 % и более.

Таможенно-тарифное регулирование. Понятие, виды и функции таможенного тарифа
Таможенно-тарифное регулирование внешней торговли отно​сится к методам экономического регулирования, предполагаю​щим стоимостное воздействие на экспорт и импорт товаров. Не​посредственно воздействуя на цену товаров с помощью тарифов, налогов, акцизов, сборов, государство регулирует внешнеторго​вые потоки (более характерно для развитых стран), получает до​полнительные финансовые ресурсы (более типично для развиваю​щихся стран), защищает интересы национальных производите​лей, прежде всего в трудоемких отраслях.

Содержанием таможенно-тарифное регулирования является порядок и методология таможенного обложения товаров, виды тарифов и пошлин, режим предоставления таможенных льгот, которыми руководствуются субъекты внешнеэкономической дея​тельности при осуществлении экспортно-импортных операций. В мировой практике национальное законодательство в этой области состоит, в основном, из двух блоков:
-закона, определяющего все аспекты обложения пошлинами товаров и других предметов, перемещаемых через госграницу страны, — Закон о таможенном тарифе;

-закона, регулирующего деятельность служб таможенного контроля, определяющего их права, обязанности, порядок и орга​низацию таможенного контроля, — Таможенный кодекс.

Вопросы, регулируемые Таможенным кодексом, относятся к области действия национальных законов страны, в отличие от не​го таможенный тариф (правила его применения, уровень ставок пошлин, структура, перечень позиций тарифа) часто является объектом международных переговоров.

Основным элементом механизма тарифного регулирования служит таможенный тариф, который представляет собой систе​матизированный перечень ставок, определяющих размер платы по импортным и экспортным товарам, т.е. таможенные пошлины. Увеличивая цену импортного или экспортного товара, он оказы​вает влияние на объем и структуру внешней торговли. Различают экспортный и импортный таможенный тариф.

Экспортный таможенный тариф — инструмент регулирова​ния экспорта. Его применяют в основном развивающиеся страны, обладающие исключительными природными ресурсами и доста​точно устойчивыми позициями на мировых рынках. Экспортные пошлины в ряде случаев способны повышать экспортные цены без ущерба для размера вывоза, служить источником для получе​ния дополнительных валютных поступлений. Применение эк​спортных пошлин к тем или иным товарам может осуществлять​ся государством не только в целях получения дополнительных до​ходов в инвалюте, но и как средство ограничения вывоза опреде​ленных групп товаров, в первую очередь сырьевых, по которым страна обладает монопольным преимуществом. Однако в мировой торговой практике большинство стран с рыночной экономикой крайне редко прибегают к регулированию торговли посредством применения экспортных таможенных пошлин, поскольку эти страны сталкиваются с проблемами сбыта, а не с необходимостью ограничивать экспорт тех или иных товаров. Конституция США даже запрещает использование экспортных пошлин.

Импортный таможенный тариф — инструмент регулирова​ния импорта. Наряду с внутренней налоговой системой он оказы​вает влияние на размер цен, состояние национальной валюты, формирование оптимальной системы импорта.

Импортный таможенный тариф выполняет следующие функ​ции.

Во-первых, он является инструментом протекционистской по​литики. Импортные пошлины, которые оплачивает импортер, приводят к повышению цен на импортные товары, что обеспечи​вает определенные преимущества национальным производителям в процессе реализации их товаров на внутреннем рынке.

Во-вторых, влияя на внутренние цены, таможенный тариф до определенного момента может содействовать развитию нацио​нального производства и экспорта. Удорожание цен на импор​тные товары приводит к общему повышению цен и росту прибы​ли национальных производителей, что повышает их конкурен​тоспособность на внешних рынках. Однако к этому следует отно​ситься весьма осторожно, поскольку такая политика, проводимая длительное время, приводит к созданию «тепличных» условий для национальных производителей и, как следствие, к снижению их конкурентоспособности на внешних рынках.

В-третьих, таможенный тариф многими странами использует​ся в качестве орудия борьбы за получение торгово-политических уступок от партнеров на основе взаимности. Это может выразить​ся во встречном снижении пошлин.

В-четвертых, он может применяться в интересах развития эк​спорта посредством одностороннего освобождения от пошлин при ввозе определенных материалов, используемых для производства продукции на экспорт. Такая практика применяется при импорте давальческого сырья.

В-пятых, на основе таможенного тарифа осуществляется стро​гий контроль государства за прохождением грузов через границу.

В-шестых, посредством таможенного тарифа, облагая пошли​нами товары, государство реализует фискальные цели, т.е. обес​печивает поступление денежных средств в госбюджет.

В настоящее время фискальная функция таможенного тарифа значительно сократилась, доля поступлений в бюджет большин​ства промышленно развитых стран от применения импортного та​моженного тарифа не превышает нескольких процентов, а в США — 1,5 %. В то же время возросла роль тарифа, связанная с обеспечением проведения определенной торгово-экономической политики.

Основными элементами таможенного тарифа являются тамо​женная пошлина, ставки таможенных пошлин, таможенная сто​имость товара, тарифные преференции.

Роль государства в современной экономике

С изменением мира меняется и роль в экономическом и социальном развитии. В течение последнего столетия его функции значительно расширились. В период до второй ми​ровой войны это было вызвано, наряду с другими факторами, необходимостью преодоления тяжелых экономических и соци​альных последствий Великой депрессии. В послевоенное время в промышленно развитых странах важное значение приобрела идея государства всеобщего благосостояния, а в большинстве развивающихся стран была сделана ставка на стратегии разви​тия с ведущей ролью государства. Акцент переместился с коли​чественного аспекта государственного влияния на качествен​ный.

Изменение роли государства в современном мире обусловле​но процессами демократических преобразований в мировой экономике и глобальной экономической интеграцией. Налого​вая система, правила инвестиционной деятельности и экономи​ческая политика должны еще больше реагировать на измене​ние параметров мировой экономики, приобретающей глобаль​ный характер. Технологические новации предоставили новые возможности для расширения сферы услуг. В результате сфера деятельности правительств во всем мире чрезвычайно расши​рилась. Государственные расходы достигают сейчас почти по​ловины ВВП в промышленно развитых странах и примерно од​ной четверти в развивающихся [14, с. 2].

Особенностью современного государственного управления является децентрализация государственной власти, означаю​щая передачу части функций от центральных органов управле​ния местным. Возникло большое количество негосударствен​ных организаций, население широко привлекается к общест​венной деятельности.

Несмотря на то, что в силу слишком значительных разли​чий между уровнями развития стран не существует универсаль​ных рецептов создания надежного и эффективного государства, все же базовой концепцией его формирования в настоящее вре​мя является двухступенчатая стратегия:

· приведение функций государства в соответствие с его потенциалом. Формы и направления государственного вмеша​тельства необходимо тщательно анализировать, особенно если государство обладает ограниченными возможностями. В таких случаях не следует одновременно пытаться добиться слишком многого, так как это может принести больше вреда, чем пользы;
· укрепление потенциала государства путем активиза​ции общественных институтов. Эта ступень подразумевает разработку эффективных норм и ограничений, которые позво​ляли бы сдерживать чиновничий произвол и бороться с корруп​цией. Государство должно более чутко реагировать на нужды населения, расширяя его участие в управлении и предоставляя больше власти местным органам.
К основным функциям государства относится правильная постановка фундаментальных задач. Устойчивое развитие госу​дарства невозможно без выполнения пяти из них:

-утверждение основ законности;

-формирование благоприятной политико-экономической среды, включающей макроэкономическую стабильность;

-инвестирование социального обеспечения и инфраструк​туры;

-поддержка незащищенных слоев населения;

-охрана окружающей среды.

В настоящее время очевидно, что рынок и государство до​полняют друг друга и что действия, предпринимаемые послед​ним, могут быть жизненно важными для формирования инсти​туциональных основ первого. Иными словами, государствен​ные институты образуют фундамент рынка.

Государство вырабатывает политику, способную стимулиро​вать развитие. Так называемое «восточно-азиатское чудо» на​глядно подтверждает, что правительство и частный сектор мо​гут сотрудничать в целях достижения быстрого роста и сбалан​сированного развития. Принципиальное значение для стиму​лирования роста имеют реформы, позволяющие обеспечить макроэкономическую стабильность, устранить ценовые иска​жения и осуществить либерализацию торговли и инвестиций.

Международный опыт показывает, что существует тесная взаимосвязь между ростом и макроэкономической стабиль​ностью. Высокие темпы инфляции (10 и более процентов в год) порождают неопределенность относительно величины дохода от сбережений и инвестиций, тем самым уничтожая стимулы к накоплению капитала. Инфляция также усложняет поддержа​ние стабильного, но конкурентного обменного курса [14, с. 56].

Ценовые диспропорции могут дестимулировать необходи​мые инвестиции, вызывать развитие непродуктивных сфер дея​тельности и поощрять неэффективное использование ресурсов. Ценовые искажения чаще всего связаны с «ножницами цен» из-за дискриминации сельскохозяйственного сектора, завыше​ния обменных курсов, высокого уровня заработной платы и ус​тановления скрытых налогов или субсидий на использование капитала.

Либерализация торговли и рынка капиталов расширяет до​ступ граждан и компаний к товарам, новым технологиям, обо​рудованию и финансированию. Интеграция страны в мировую экономику способствует более эффективному использованию ресурсов.

Государству принадлежит особая роль в развитии междуна​родных экономических отношений. Результатом Уругвайского раунда многосторонних переговоров по либерализации торгов​ли стало значительное сокращение как тарифных, так и нетарифных барьеров в торговле товарами и услугами, ограничений на движение через границу капиталов. Снижение пограничных барьеров является лишь одним из условий более активного участия государств в глобальной торговой системе. Страны так​же нуждаются в конкурентоспособном валютном курсе, транс​портной инфраструктуре, технологическом обмене. Эффектив​ное международное сотрудничество может помочь им справить​ся с новыми глобальными вызовами.

Международные торгово-экономические договоры

1) Благоприятные условия для стимулирования расширения внешней торговли создаются государством, прежде всего, за счет договорно-правовой базы. В современном мире приоритет сме​щается в сторону многостороннего экономического сотрудничес​тва. Примерами международных экономических договоров яв​ляются Генеральное соглашение по тарифам и торговле 1947 г., соглашения ВТО. Однако весьма значительной остается также роль двусторонних договоров. Нормы и правила, заложенные в международных соглашениях, далеко не всегда снимают высо​кие тарифные и нетарифные ограничения на продукцию, сырье и услуги, в то время как двусторонний договор позволяет макси​мально учесть взаимные интересы сторон, предусмотреть сочета​ние международно-правового и национального регулирования двусторонних торгово-экономических отношений.

Международный торгово-экономический договор является одним из основных инструментов регулирования международной торговли. Под ним подразумевается соглашение между государствами относительно их прав и обязанностей в области внешней торговли, поэтому он имеет большое значение в практической работе не только государственных органов но и юридических и физических лиц, совершающих операции на внешнем рынке.

В международной практике торгово-экономические отношения государств регулируются различными видам международных договоров. Так, среди регулирующих двусторонние экономические отношения следует выделить договоры общего, рамочного политического характера, в частности договоры o дружбе, сотрудничестве и взаимной помогай. Наряду с основными политическими обязательствами сторон в них закрепляются обязательства по расширению экономического сотруд ничества, содействию заключению коммерческих сделок и др.

Наиболее важное значение в регулировании торгово-эконо​мических отношений между государствами имеют специаль​ные виды международных договоров. Прежде всего это догово​ры о торгово-экономическом сотрудничестве. Закрепление определенного вида торгово-экономического режима во взаим​ных отношениях государств и их юридических и физических лиц является, как правило, основополагающим в данных дого​ворах.

В международной торговой практике применяются следую​щие торговые режимы:

2) Режим наибольшего благоприятствования (РНБ) — наи​более широко применяемый режим, определение которого сформулировано в статье I (1) ГАТТ—1947: «В отношении тамо​женных пошлин и сборов всякого рода, налагаемых на ввоз и вывоз, или в связи с ними, или на перевод за границу платежей за импорт или экспорт, а также в отношении метода взимания таких пошлин и сборов и в отношении всех правил регулирова​ния и формальностей в связи с ввозом или вывозом, любое преимущество, благоприятствование, привилегия или иммуни​тет, предоставляемые любой договаривающейся стороной в от​ношении любого товара, происходящего из любой другой стра​ны или предназначаемого в другую страну, должны немедленно и безусловно предоставляться подобному же товару, происходя​щему из территории всех других договаривающихся сторон, или предназначенному для территории всех других договарива​ющихся сторон» [59, 522]. Таким определением РНБ пользуют​ся инструментом торговой политики экономически раз​витых государств в отношении развивающихся. Совокупность национальных систем преференций формирует так называе​мую Всеобщую систему преференций (ВСП), которая координи​руется в рамках ООН и ВТО. Преференциальный режим явля​ется исключением из РНБ.

Наиболее широко в международной торговле применяется режим наибольшего благоприятствования. В соответствии с нормами ГАТТ, он распространяется на экспортные, импорт​ные и транзитные торговые операции, а также на международ​ные платежи по экспортным и импортным операциям. РНБ действует в отношении таможенных пошлин и любых сборов, взимаемых при внешнеторговых операциях, а также в отноше​нии правил и формальностей, связанных с ними. Кроме того, положение о РНБ распространяется (вместе с национальным режимом) на внутренние налоги и сборы, правила и законы, ре​гулирующие покупку и продажу товаров на внутренних терри​ториях стран-участниц ГАТТ. В последнем содержится ряд изъятий из режима наибольшего благоприятствования. Круп​нейшие из них — это разрешение создавать зоны свободной торговли и таможенные союзы, не распространяя льготы, предо​ставляемые в рамках этих образований, на неучаствующие страны; разрешение развивающимся странам использовать на постоянной основе, в виде исключения из принципа наиболь​шего благоприятствования, четыре категории торговых льгот (тарифные преференции по общей системе преференций; та​рифные преференции, действующие между развивающимися странами; более льготные дифференцированные условия, сфор​мулированные в ряде соглашений ВТО; специальный режим в отношении наименее развитых стран). Статья XX ГАТТ позво​ляет странам — членам ВТО отклоняться от принципа недис​криминации при принятии мер, цель которых — защита оте​чественной морали, охрана жизни и здоровья людей, живот​ного и растительного мира, общественного порядка, соблюде​ние законов, охрана национальных сокровищ художественной, исторической или археологической ценности. Другая группа вопросов, позволяющих отходить от политики недискримина​ции, связана с соображениями национальной безопасности (статья XXI ГАТТ). 

В соглашениях о торгово-экономическом сотрудничестве могут определяться его конкретные области и формы: долго​срочные программы экономического, промышленного и науч​но-технического сотрудничества.
 Как следует из него, ни од​но государство не должно устанавливать какие бы то ни было торговые преимущества для других государств или проводить по отношению к ним дискриминацию: все страны находятся в равных условиях и пользуются благами, которые дают им лю​бые меры по снижению торговых барьеров. Являясь нормой международного права, РНБ устанавливается на взаимной ос​нове путем заключения много- и двусторонних международных договоров. Однако в последнее время многие страны, в том числе и Беларусь, устанавливают РНБ национальным  законодательством.

Режим свободной торговли предполагает отмену таможенных пошлин (т.е. ставки таможенных пошлин равны нулю) в торговле между странами, с которыми установлен такой режим. Однако государства, устанавливающие его, могут предусмотреть некоторые исключения, так называемые изъяны, из режима свободной торговли, когда по некоторым особо чувствительным товарным позициям таможенные пошлины сохраняются. Кроме того, государства берут обязательства не применять не только тарифное, но и нетарифное регулирование во взаимной торговле.
Обычно режим свободной торговли устанав​ливается в рамках региональных объединений между страна​ми, имеющими высокий уровень торгово-экономических и по​литических связей.
Таможенный союз предусматривает создание единого та​моженного пространства между странами, когда во взаимной торговле между ними отсутствуют какие-либо таможенные барьеры. Таможенный союз предполагает формирование едино​го внешнего таможенного тарифа, нетарифного регулирования и процедур в отношении третьих стран. Значительная часть внешнеэкономического законодательства стран таможенного союза унифицирована.
Преференциальный режим предусматривает предоставле​ние в одностороннем порядке торговых преференций развиваю​щимся и наименее развитым странам. Основными принципами данного режима являются всеобщность (все промышленно раз​витые страны предоставляют преференции всем развивающим​ся странам), недискриминация (распространение одинаковых условий для всех стран, отвечающих определенным критери​ям), а также невзаимность (страна-донор не претендует на полу​чение аналогичных преференций от страны-бенефициара). Каж​дая развитая страна имеет свой специфический механизм предо​ставления торговых преференций — национальную систему преференций. 
С точки зрения активизации двусторонней торговли, важ​ными являются положения соглашения о торгово-экономичес​ком сотрудничестве, учреждающие межправительственный ор​ган — совместную комиссию или комитет по торгово-экономи​ческому сотрудничеству. Он создается в целях полного и эффек​тивного выполнения положений заключенного соглашения.

Международные договоры о торгово-экономическом сотруд​ничестве подразделяются на режимные, в которых устанавлива​ется конкретный торговый режим, и общие («рамочные») — тор​говый режим по той либо иной причине не устанавливается, но прописывается стремление государств развивать экономическое сотрудничество в определенных сферах и формах. Иногда за​ключаются одновременно два типа указанных соглашений.

Что касается правового оформления торговых отношений между субъектами хозяйствования стран, заключивших между собой договоры о торгово-экономическом сотрудничестве, то в двухсторонних межгосударственных соглашениях содержится отсылочная норма о том, что обмен товарами и услугами осу​ществляется на условиях, предусмотренных в договорах, за​ключенных между физическими или юридическими лицами в соответствии с законодательством каждого из государств и международной торговой практикой.

В сфере внешней торговли выделяют следующие виды дого​воров:

· договоры о торговле и мореплавании;

· торговые соглашения, соглашения об экономическом и научно-техническом сотрудничестве;

· соглашения о товарных поставках (являются разновид​ностью торгового соглашения и обычно предусматривают спи​сок взаимопоставляемых товаров и сроки поставок);

· соглашения о товарообороте и платежах (предусматрива​ют, как правило, не только конкретный список взаимопостав​ляемых товаров, их сроки и условия поставок, но и порядок расчетов за поставленный товар);

· клиринговые соглашения (устанавливают порядок расче​тов между государствами в области торговли);

· . торговые конвенции (соглашения, определяющие отноше​ния между государствами по специальным вопросам в области торговли);

· протоколы (фиксируют достигнутое соглашение между государствами по определенному вопросу в области внешней торговли или разъясняют условия заключенного торгового до​говора).

Заключение международных договоров о торгово-экономи​ческом сотрудничестве позволяет достичь следующих целей:

· установить между договаривающимися государствами взаимный, равноправный и недискриминационный торговый режим;

· обеспечить недискриминационное применение мер тариф​ного и нетарифного регулирования во взаимной торговле;

· обеспечить правовые основы и механизмы защиты инте​ресов национальных товаропроизводителей и экспортеров;

· определить взаимовыгодные сферы и формы торгово-эко​номического сотрудничества;

· учредить (там, где это целесообразно) межправительствен​ные органы по координации экономического сотрудничества;

· выработать универсальные правовые механизмы сочета​ния национального и международного законодательства;

· популяризировать страну путем создания имиджа надеж​ного торгово-экономического и политического партнера;

· развивать экономические отношения  деловые инициативы с тем или иным регионом.

Заключение торгово-экономических соглашений является одним из путей активизации экспортно-импортной деятельнос​ти, позволяющим максимально учитывать взаимные интересы сторон.

Взаимодействие национального хозяйства и мировым является одной из наиболее сложных сфер экономики любой страны. Вмешательство государства в эту сферу – активное государственное регулирование внешних связей.

Внешнеэкономическая политика. Это целенаправленные действия государства и его органов по определению режима регулирования внешнеэкономических связей и участие страны в международном разделении труда. 

Основными составляющими – внешнеторговая политик (включающая экспортную и импортную политику), политика в области привлечения национальных капитальных вложений за рубежом, валютная политика. Кроме того, внешнеэкономическая политика решает задачи географической сбалансированности внешнеэкономических операций с отдельными государствами и регионами, что связано с обеспечением экономической безопасности страны.

Этот арсенал – торгово-политический механизм расширяется!

Требуются все новые инструменты оптимизации участия страны в международном разделении труда, ограждения национальной экономики от влияния негативных явлений в мировом хозяйстве (чрезмерных колебаний Валютных курсов, недобросовестной конкуренции), а также содействия укреплению позиций отечественному производству на мировом рынке.

Тема 15. Международные экономические организации и объединения в мировой экономике

1. Международные экономические организации: предпосылки образования, функции, классификация. Роль международных экономических организаций в развитии мировой экономики.

2. Международные финансовые организации: необходимость формирования, эволюция и функциональная роль.

3. Прочие международные экономические организации

Международные экономические организации: предпосылки образования, функции, классификация. Роль международных экономических организаций в развитии мировой экономики

По мере усиления глобализации хозяйственной жизни усложняют​ся задачи многостороннего регулирования мировой экономики и международных экономических отношений, так как многие эконо​мические проблемы начинают требовать постоянного внимания и оперативного принятия участниками мирового сообщества согла​сованных решений. Это, в свою очередь, порождает потребность в институционализации самого процесса многостороннего регули​рования.

Международные экономические организации — это организа​ции, созданные на основе международного договора или по решению уже существующей международной организации с це​лью анализа, обсуждения и разрешения различных вопросов ме​ждународной хозяйственной жизни. Различаются две категории международных экономических организаций — международные правительственные (межгосударственные) экономические орга​низации и международные неправительственные экономические организации.

Первые создаются на основе межгосударственных соглашений и являются субъектами международного права, а вторые — это объ​единения юридических или физических лиц из разных стран, они не являются субъектами международного права.

Регулирование мировой экономики осуществляют прежде всего межгосударственные экономические организации, хотя значение неправительственных экономических организаций тоже велико.

Международные экономические организации:

разрабатывают нормы поведения государств и хозяйствую​щих субъектов в мировой экономике и осуществляют мониторинг их исполнения. Эти нормы принимают форму международных до​говоров и конвенций и становятся (после подписания и ратифика​ции) обязательными для их участников. Важную роль играет также разработка международными экономическими организациями ме​ждународных рекомендаций, которые хотя и не имеют обязатель​ной юридической силы, тем не менее выступают ориентиром для большинства государств мира в их социально-экономической по​литике. Например, Рекомендация Совета ОЭСР в отношении взя​точничества при совершении международных коммерческих сде​лок содержит ряд важных предложений относительно декримина​лизации экономических отношений, а многие рекомендации МОТ непосредственно ориентированы на развитие систем трудо​вых отношений в национальных государствах;

в силу самой своей природы выступают в качестве центров исследования глобальных экономических проблем (см. гл. 11), рав​но как разработки мер по их решению;

являются важным каналом реализации международных про​грамм экономической, технической и гуманитарной помощи в ми​ровом хозяйстве. При этом они играют роль как доноров, так и ис​полнительных агентств, следящих за освоением выделенных ими финансовых ресурсов в точном соответствии с целями и задачами утвержденных проектов помощи;

выступают в роли координаторов многостороннего сотруд​ничества по широкому спектру проблем развития мирового про​мышленного производства, сельского хозяйства, международной торговли, международного обмена знаниями, международных валютно-кредитных отношений. Например, только ПРООН явля​лась координатором таких программ многостороннего сотрудниче​ства, как программа сотрудничества в целях промышленного раз​вития стран Латинской Америки и Карибского бассейна, програм​мы индустриализации наименее развитых стран, специальные программы промышленного развития в арабских странах и странах Азиатско-Тихоокеанского региона и др.;

дополняют деятельность международной банковской систе​мы, участвуют в развитии международных кредитных отношений.

При этом они руководствуются целями укрепления мировой фи​нансовой системы (или региональных финансовых систем) и обес​печения стабильности валют;

•
осуществляют большую информационную работу по самым разным экономическим и социальным направлениям. Аналитиче​ские доклады международных экономических организаций и мате​риалы их исследовательских работ позволяют лучше понимать тенденции и перспективы мирового экономического развития, по​этому они обычно принимаются во внимание при разработке мак​роэкономической политики во многих странах. Кроме того, международные экономические организации нередко являются единственным источником достоверной информации об экономи​ческих процессах в тех национальных хозяйствах, которые тяготе​ют к анклавному типу или просто не располагают адекватными ста​тистическими службами;

•
создают уникальные условия для развития двустороннего пе​реговорного процесса по экономической и социальной проблема​тике. Они обеспечивают его непрерывность, открывая сторонам возможность контактировать даже в период международной на​пряженности или разрыва дипломатических отношений.

Классификация международных экономических организаций

Выделяют различные виды международных экономических орга​низаций в зависимости от принципов, положенных в основу клас​сификации.

По организационному принципу, прежде всего на основе принад​лежности или непринадлежности к системе ООН и степени их уни​версальности, международные экономические организации делят​ся на три группы:

1)
входящие в систему ООН или связанные с ней;

2)
не входящие в систему ООН и не связанные с ней;

3)
региональные.

1. В первой группе особое место занимает Генеральная Ассамблея Организации Объединенных Наций (United Nations General Assembly), которая является главным орга​ном ООН и уполномочена решать любые вопросы в рамках ее Устава. Именно Генассамблея ООН принимает резолюции и ут​верждает международные конвенции по важнейшим проблемам мирового экономического развития. Для их анализа в структуре Ге​нассамблеи ООН созданы специальные органы. Наиболее значи​мые из них:

Комитет по экономическим и финансовым вопросам (Второй комитет Генассамблеи ООН), который подготавливает рекоменда​ции и резолюции по этим вопросам для Генассамблеи ООН;

Комиссия ООН по праву международной торговли, ЮНСИТРАЛ (UN Commission on International Trade Law, UNCITRAL), которая гармонизирует и унифицирует правовые нормы в международной торговле.

Второй по значимости организацией в группе международных экономических организаций системы ООН является Экономи​ческий и Социальный Совет, ЭКОСОС (Economic and Social Council, ECOSOC), который несет непосредственную ответ​ственность за реализацию положений главы IX Устава ООН — «Международное экономическое сотрудничество». Он реализует стратегию действий, утвержденную Генассамблеей ООН в эконо​мической и социальной областях и обеспечивает общую координа​цию деятельности организаций системы ООН в экономической, социальной и смежных сферах. В структуре ЭКОСОС действуют:

· шесть функциональных комиссий и подкомиссий (по соци​альному развитию, по наркотическим средствам, по науке и техно​логии, по содействию развитию, по статистике и по транснацио​нальным корпорациям);

· пять региональных комиссий (для Европы, для стран Азии и Тихого океана, для Африки, для Латинской Америки и Карибского бассейна, для Западной Азии);

· два постоянных комитета (для программ и координации и по неправительственным учреждениям);

· семь органов экспертов (в том числе по международному со​трудничеству в области налогообложения, по экономическим, со​циальным правам и правам в области культуры, по природным ре​сурсам и по некоторым другим международным проблемам).

В группу международных экономических организаций системы ООН входят также Секретариат ООН (UN Secretariat), семь фон​дов, программ и рабочих органов ООН, а также 17 специализиро​ванных учреждений ООН и пять автономных международных орга​низаций, связанных с ООН. В качестве примеров фондов, про​грамм и рабочих органов ООН можно назвать Фонд развития инвестиций (UN Capital Development Fund, UNCDF) — создан для оказания экономического содействия развивающимся странам по​средством дополнения существующих источников финансирова​ния предоставлением помощи и займов; Программу Развития ООН, ПРООН (United Nations Development Programme, UNDP) -это крупнейшая организация системы ООН, финансирующая мно​гоотраслевую техническую помощь), Программу ООН по окру​жающей среде, ЮНЕП (United Nations Environment Programme. UN ЕР) — она учреждена с целью развития международного со​трудничества, направленного на защиту и улучшение окружающей среды.

В число специализированных учреждений ООН входят Всемирная организация интеллектуальной собственности (World Intellectual Property Organization, WIPO), Международная органи​зация труда, MOT (International Labour Organisation, ILO), Продо​вольственная и сельскохозяйственная организация, ФАО (Food and Agricultural Organisation, FAO), Организация Объединенных Наций по промышленному развитию, ЮН ИДО (United Nations Industrial Development Organisation, UNIDO), Группа организаций Всемирного банка (World Bank Group) и др.

Примерами автономных организаций, связанных с ООН, явля​ются Всемирная торговая организация, ВТО (World Trade Organization, WTO) и Международное агентство по атомной энер​гии, МАГАТЭ (International Atomic Energy Agency, IAEA).

2. Группа международных экономических организаций, не входящих в систему ООН и не связанных с ней, представле​на системой Организации экономического сотрудничества и раз​вития, ОЭСР (Organization for Economic Cooperation and Deve​lopment, OECD), насчитывающей 30 государств-членов, преимущественно из числа развитых стран. Фактически главными направлениями деятельности ОЭСР являются сбор и анализ эко​номической информации, прежде всего в странах-участницах, а также координация помощи развивающимся странам. В составе ОЭСР действуют свыше 20 специализированных комитетов и несколько международных автономных организаций. В качестве примера можно назвать Комитет содействия развитию (Deve lopment Assistance Committee, DAC), в компетенцию которого входят вопросы, связанные с определением объемов государственной помощи развивающимся странам (официальной помощи разви​тию — official development assistance), ее приоритетов и координа​ции при ее предоставлении из автономных международных орга​низаций, из которых наиболее значимы Международное энергети​ческое агентство, МЭА (International Energy Agency, IEA), ведающее вопросами координации энергетической политики госу​дарств — членов ОЭСР и сотрудничества в целях использования новых источников энергии, Агентство по ядерной энергии, АЯЭ (Nuclear Energy Agency, NEA), занимающееся координацией поли​тики использования в гражданских целях ядерной энергии; Центр исследований и нововведений в области образования, ЦИНО (Centre for Educational Research and Innovation, CERI).

3. Группу региональных экономических организаций об​разуют все международные экономические организации, дейст​вующие на региональном уровне, не связанные с системой ООН и не являющиеся международными интеграционными группировка​ми. В качестве конкретных примеров можно назвать Азиатский банк развития (Asian Development Bank), группу Африканского банка развития (African Development Bank Group), Межамерикан​ский банк развития (Inter-American Development Bank).

По сфере деятельности выделяются следующие группы между​народных экономических организаций:

1)
международные экономические организации, регулирующие вопросы помощи развитию, а также многостороннее сотрудничество в экономической, социальной и экологической областях;

2)
международные финансовые организации;

3)
международные торговые организации;

4)
прочие международные экономические организации.

При классификации по сфере деятельности к первой группе международных экономических организаций относятся все эконо​мические организации, входящие в систему ООН (за исключением региональных экономических комиссий ООН), а также МАГАТЭ, ОЭСР и организации, функционирующие в рамках ОЭСР.

Вторую группу образуют Международный валютный фонд, МВФ (International Monetary Fund, IMF), группа организа​ций Всемирного банка (World Bank Group) и Банк международных расчетов, BMP (Bank for International Settlement, BIS).

Третья группа включает Всемирную торговую организа​цию, ВТО, Конференцию ООН по торговле и развитию. ЮНКТАД (United Nations Conference on Trade and Development, UNCTAD), Международную таможенную организацию, MTO (International Customs Organization, ICO) и Международную торговую палату, МТП (International Chamber of Commerce, ICC).

Четвертую группу образуют, во-первых, все международ​ные экономические организации, действующие на региональном уровне (конкретными примерами здесь могут являться пять регио​нальных комиссий ООН, которые занимаются сбором и анализом экономической информации в регионах мира и координируют на региональном уровне экономическое и научно-техническое со​трудничество). Во-вторых, в эту группу входят международные и региональные объединения предпринимателей, где согласовыва​ются их позиции по важнейшим экономическим и социальным проблемам (в качестве примеров можно назвать Трехстороннюю комиссию (Tripartite Commission), Круглый стол КО (CAUX Round Table), Тихоокеанский экономический совет (Pacific Basin Economic Council, РВЕС). В-третьих, в данную группу входят не​правительственные международные экономические организации, образованные по отраслевому или профессиональному принци​пам — например. Институт международных финансов (Institute of International Finance), являющийся всемирной ассоциацией бан​ков, инвестиционных фондов, брокерских компаний и других фи​нансовых организаций.

Международные финансовые организации: необходимость формирования, 

эволюция и функциональная роль
Международные финансовые организации занимаются, во-пер​вых, развитием межгосударственного сотрудничества в валютно-расчетных отношениях, во-вторых, международным кредитовани​ем и, в-третьих, финансированием и/или исполнением проектов помощи развивающимся странам и странам с переходной эконо​микой.
Вашингтонский и поствашингтонский консенсус

В системе международных финансовых организаций особое место занимают бреттон-вудские институты, т.е. организованные по ре​шению международной конференции в американском городе Бреттон-Вудсе в 1944 г. — это МВФ и Всемирный банк. С момента их образования им, и прежде всего МВФ, отводилась особая роль в обеспечении стабильности мировой финансовой системы. Эта роль еще более возросла в эпоху глобализации, когда существенно ускорилось международное движение капитала, а сама финансовая сфера стала все больше отрываться от реального сектора. В 80-е гг.

XX в. руководство бреттон-вудских институтов при содействии ад​министрации США разработало идеологическую концепцию дея​тельности международных финансовых организаций, получившую наименование «вашингтонский консенсус» (по месту расположе​ния организаций-разработчиков).

Согласно вашингтонскому консенсусу, главной задачей между​народных финансовых организаций должно являться обеспечение экономического роста в национальных экономиках и мировом хо​зяйстве в целом. Важнейшим условием ее выполнения является оз​доровление финансов, а основными инструментами ее реализации должны стать макроэкономическая стабильность, либерализация внешнеэкономической деятельности, дерегулирование валютно-финансовой сферы и приватизация. В 1990-е гг. положения ва​шингтонского консенсуса стали руководящим началом в деятель​ности ведущих международных финансовых организаций при фи​нансировании структурных и макроэкономических преобразова​ний в развивающихся и постсоциалистических странах.

Однако выяснилось, что положения вашингтонского консен​суса с их односторонней ориентацией на идеи монетаризма (одной из школ неолиберального направления экономической теории) да​леко не всегда соответствуют конкретным условиям как развиваю​щихся, так и постсоциалистических государств, а нередко и входят в прямое противоречие с их потребностями. Последовавшие вско​ре страновые и региональные валютные кризисы (особенно азиат​ский кризис 1997—1999 гг.) наглядно показали, что международ​ные финансовые организации, руководствуясь вашингтонским консенсусом, оказались неспособными упорядочить трансгранич​ное перемещение капитала и обеспечить стабильность мировой финансовой системы.

Поэтому в конце 1990-х гг. появился поствашингтон​ский консенсус, основные идеи которого были сформулиро​ваны Нобелевским лауреатом Дж. Стиглицем, в прошлом старшим вице-президентом Всемирного банка. Поствашингтонский кон​сенсус базируется на более широком понимании целей развития и предлагает для их достижения более широкий набор инструментов. Главные цели, согласно поствашингтонскому консенсусу, — это не только сам экономический рост, но и повышение уровня жизни, занятости, сохранение окружающей среды, более равномерное распределение доходов и демократизация общества. При этом реа​лизация этих целей, и прежде всего обеспечение экономического роста, в отличие от вашингтонского консенсуса, здесь не рассмат​ривается как простое производное от оздоровления финансов. Тра​диционные инструменты вашингтонского консенсуса предлагает​ся дополнить финансовым регулированием, поощрением конку​ренции, инвестиций в человеческий капитал и в развитие новых технологий. В настоящее время процесс формирования концепции поствашингтонского консенсуса продолжается.

Международный валютный фонд

Международный валютный фонд является специализированным учреждением ООН, но соглашение между ООН и МВФ содержит положение о том, что ООН не имеет права давать М ВФ рекоменда​ции относительно политики Фонда. Членами МВФ являются 185 государств, в том числе Россия.

Высший орган МВФ — совет управляющих, в котором каждое государство — член Фонда имеет одного представителя. Оператив​ной работой МВФ руководит директорат в составе 24 исполнитель​ных директоров, причем 7 из них назначаются государствами-чле​нами, имеющими наибольшие квоты в уставном фонде МВФ (США, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Китай, Саудовская Аравия), а остальные 17 избираются советом управ​ляющих из числа представителей других стран-членов с соблюде​нием принципа регионального представительства. Россия имеет в директорате МВФ одного представителя. Директорат назначает директора-распорядителя МВФ.

Деятельность МВФ направлена на обеспечение мирового эко​номического роста и поддержание мировой экономической ста​бильности через содействие странам-членам в разработке и реали​зации эффективной национальной экономической политики. Ос​новными функциями МВФ являются:

· мониторинг экономической и финансовой ситуации в миро​вом хозяйстве и предоставление консультационного содействия странам-членам в случаях возникновения кризисных ситуаций;

· предоставление кредитов (преимущественно краткосрочных и среднесрочных): (а) странам-членам, имеющим дефициты пла​тежных балансов с целью оказания им прямой финансовой под​держки и содействия в проведении ими политики, позволяющей устранить этот дефицит; (б) странам с низким уровнем доходов с целью снижения масштабов бедности; (в) странам, пораженным долговым кризисом (последние две группы стран имеют доступ к кредитам МВФ на условиях льготной процентной ставки);

· предоставление технической помощи странам-членам в валютно-финансовой сфере, в том числе с целью внедрения разраба​тываемых МВФ стандартов поведения, обеспечивающих стабиль​ность мировой финансовой системы в целом.

Источниками финансовых ресурсов МВФ являются взносы стран-членов и возвращенные кредиты. При вступлении в МВФ государству-члену устанавливается квота в уставном фонде МВФ. Квота устанавливается в специальных правах заимствования СДР (Special Drawing Rights, SDR) — международном платежном и резервном средстве, выпускаемом МВФ и используемом для без​наличных расчетов путем записей на специальном счете и в качест​ве расчетной единицы Фонда. Размер квоты определяется исходя из положения страны в мировой экономике. Наибольшую квоту в уставном фонде МВФ имеют США — 37,1 млрд СДР, наимень​шую — Палау — 3,1 млн СДР. От размера квоты зависит количество голосов члена МВФ.

Общий объем финансовых ресурсов МВФ, соответствующий сумме квот стран-членов, составил на середину 2006 г. 317 млрд долл. Из них на нужды кредитования на предстоящий годовой пе​риод было выделено 173 млрд долл. Квота России в Фонде состав​ляет 5,9 млрд СДР.
Группа Всемирного банка

Группа Всемирного банка состоит из пяти тесно связанных между собой международных организаций, входящих в систему ООН. Их общей целью является оказание помощи странам, испытывающим трудности в обеспечении экономического развития и, прежде все​го, развивающимся государствам.

В группу Всемирного банка входят:

Всемирный банк (World Bank), который в уставных доку​ментах именуется Международным банком реконструкции и раз​вития, МБРР (International Bank for Reconstruction and Develop​ment, IBRD). Создан в 1945 г. для предоставления займов разви​вающимся странам. Членами Всемирного банка являются 185 государств, включая Россию. Основные задачи Всемирного банка — стимулирование экономического роста государств-чле​нов, содействие социальному развитию, росту международной тор​говли, поддержание равновесия платежных балансов. Совокупный объем займов Всемирного банка в 2006 финансовом году составил 23,6 млрд долл.;

Международная ассоциация развития, MAP (International Development Association, IDA), созданная в 1960 г. в целях предоставления беспроцентных займов беднейшим разви​вающимся странам. Членами MAP являются 165 стран — членов Всемирного банка, включая Россию. Основные задачи MAP: уско​рение экономического роста в странах-заемщиках, инвестирова​ние в человеческий капитал путем содействия развитию социаль​ной сферы, содействие преодолению последствий вооруженных конфликтов, содействие торговле и региональной интеграции раз​вивающихся стран. За время своего существования MAP предоста​вила кредиты на общую сумму свыше 161 млрд долл.;

Международная финансовая корп орация, МФК (International Finance Corporation, IFC), созданная в 1956 г. для ока​зания поддержки частному сектору в развивающихся странах. Чле​нами МФК являются 178 государств — членов Всемирного банка, включая Россию. МФК содействует развитию частного сектора по​средством займов, технической помощи и временного партнерства в частных компаниях этих стран. За время своего существования МФК предоставила займы на сумму свыше 73 млрд долл., из кото​рых 24 млрд представляли собой синдицированные займы. Эти средства способствовали становлению свыше 3300 частных компа​ний в 140 странах;

Многостороннее агентство по инвестицион​ным гарантиям, МАИГ (Multilateral Investment Guarantee Agency, MIGA), основанное в 1988 г. в целях поощрения иностран​ных инвестиций в развивающихся странах посредством предостав​ления гарантий иностранным инвесторам от потерь, вызванных некоммерческими рисками. Членами МАИГ являются 170 госу​дарств — членов Всемирного банка, включая Россию. За период своего существования МАИГ выдала более чем 650 гарантий по различным инвестиционным проектам в 85 странах. Совокупный стоимостный объем этих гарантий превышает 12 млрд долл.;

Международный центр по урегулированию ин​вестиционных споров, МЦУИС (International Center for Settlement of Investment Disputes, ICSID), созданный в 1966 г. для предоставления услуг по арбитражному разбирательству и урегули​рованию споров между правительствами и иностранными инвесто​рами. Членами МЦУИС являются 156 государств — членов Все​мирного банка, включая Россию. Общее число дел, урегулирован​ных в МЦУИС на конец 2006 г., - 109.

Банк международных расчетов

Банк международных расчетов был учрежден в 1930 г. в целях коор​динации деятельности центральных банков и развития междуна​родного сотрудничества в финансовой сфере. В настоящее время членами БМР являются 55 центральных банков, включая ЦБ Рос​сии. Высшим органом Банка международных расчетов является об​щее собрание представителей центральных банков-членов. Опера​тивное управление БМР осуществляет совет директоров, насчиты​вающий 17 членов. В совет директоров на постоянной основе входят управляющие центральных банков — учредителей БМР (США, Японии, Германии, Великобритании, Франции, Италии, Бельгии), каждый из которых назначает еще одного члена совета директоров. Остальные члены совета директоров избираются об​щим собранием. Местонахождение — Базель (Швейцария).

Регулирующая роль Банка международных расчетов в мировой финансовой системе определяется прежде всего тем, что в его рам​ках вырабатываются стандарты банковской деятельности. Наряду с этим БМР оказывает финансовое и техническое содействие со​трудничающим в его рамках национальным центральным банкам, в частности проводит для них коммерческие операции, а также вы​полняет агентские и трастовые функции для ОЭСР и поддерживает тесные связи с МВФ и группой Всемирного банка.

Международные торговые организации Всемирная торговая организация (ВТО)

После окончания Второй мировой войны международные эконо​мические отношения регулировались механизмом так называемой Бреттон-Вудской экономической системы, включавшей Междуна​родный валютный фонд и Всемирный банк. Противоречия между ведущими торговыми державами Не позволили завершить создание еще одного необходимого звена — международной торговой орга​низации, вместо которой на временной основе в 1947 г. было под​писано Генеральное соглашение по тарифам и торговле ГАТТ-47

(General Agreement on Tariffs and Trade, GATT). Оно регулировало международную торговлю фактически до конца XX столетия.

Переговоры о создании торговой организации фактически не прекращались в период 1948—1994 гг., но были завершены лишь на заключительном этапе очередного, восьмого по счету раунда мно​госторонних торговых переговоров в рамках ГАТТ, проходившего с 1986 по 1994 г. и получившего название «Уругвайский», поскольку переговоры открылись в Уругвае — курортном городке Пунта-дель-Эсте. Договоренности в рамках этого раунда позволили не только продвинуться по пути дальнейшей либерализации и разви​тия международной торговли, но также привели к обновлению ГАТТ. Соглашение ГАТТ в редакции 1994 г. — ГАТТ-94 стало важ​нейшей составной частью пакета соглашений о создании Всемир​ной торговой организации.

Решение об учреждении ВТО было подписано в г. Марракеш (Марокко) в апреле 1994 г. на основе Заключительного акта, в ко​тором результаты Уругвайского раунда были представлены как единый пакет соглашений, принятие которых обязательно для стран — членов ВТО без каких-либо оговорок или исключений.

Этот принцип — «все или ничего» — означал важнейший поли​тический поворот в организации международной торговой систе​мы. Прежде в рамках ГАТТ действовало положение, позволявшее развивающимся (особенно наименее развитым из них) странам брать на себя обязательства в меньшем объеме, чем развитые («дифференцированный и более благоприятный режим»). Сейчас это положение в значительной мере утрачивает свою силу, хотя в ряде правовых документов ВТО признано, что развивающиеся страны и страны с переходной экономикой могут встретиться с трудностями в реализации соглашений. В этих случаях может пре​дусматриваться более длительный период реализации соглашений, а наименее развитые страны могут в виде исключения освобож​даться от отдельных обязательств и т.д.

Круг ведения ВТО определяется Соглашением об учреждении ВТО и договоренностями, содержащимися в Приложениях (их 56). ВТО регулирует торговлю товарами (на основе ГАТТ-94) услугами (ГАТС — Генеральное соглашение по торговле услугами) и торго​вые аспекты прав интеллектуальной собственности (ТРИПС) и це​лый ряд других сфер международной торговой политики. При этом ВТО сохраняет сложившийся в ГАТТ механизм принятия реше​ний: формально они принимаются путем голосования, но факти​чески действует принцип консенсуса, дающий право «главным торгующим нациям» сохранять контроль над принятием решений в организации.

На начало 2007 г. в ВТО состояло 150 стран. Среди форумов, оказывающих непосредственное влияние на деятельность ВТО и формирующих повестку дня переговоров текущего десятилетия (1995—2005 гг.), занимают важное место конференции министров стран-членов ВТО. Особо следует отметить четвертую министер​скую конференцию, проходившую в г. Доха (Катар) в 2001 г. Она официально открыла новый раунд многосторонних торговых пере​говоров, в котором значительное место заняло обсуждение между​народной торговли услугами (финансовые услуги, меры по либера​лизации телекоммуникационной связи, сокращение уровня про​текционизма в сфере торговли сельхозтоварами и т.д.).
Присоединение к ВТО Беларуси
Присоединение Беларуси к ВТО является важнейшим этапом углубления интеграции в мировую экономику, ко​торый предоставит стране необходимый инструментарий для защиты и продвижения национальных интересов в рамках международной торговли. Сегодня все без исклю​чения страны мира реализуют свою торговую политику через призму правил Всемирной торговой организации. Членство в ВТО важно для Беларуси по ряду причин:

- высокая значимость для Беларуси внешней торгов​ли и существенная зависимость от мировых рынков товаров и колебаний спроса за рубежом. Вступление в ВТО особенно важно для стран с высоким уровнем cooi ношения экспорта к ВВП, так как обеспечивает гарантированный доступ на рынки зарубежных стран. По данным ЮНКТАД, в 2006 г. среднемировой уровень этого показателя составил 30,7%. Аналогичный показатель для Беларуси был равен 59,9%, Китая - 40,7%, Республики Кореи - 43,7%, России - 33,9%;

необходимость достижения равенства и взаимной недискриминации государств и интеграционных группи​ровок в международной торговле товарами и услугами. В качестве члена ВТО Беларусь сможет вести перегово​ры по улучшению условий доступа на рынки - снижению тарифов, снятию ограничений на поставку услуг, получит доступ к квази-судебной системе разрешения споров ВТСЯ и к возможности принудительного исполнения решений;'

государства, граничащие с Беларусью (за исключением России) являются членами ВТО. Также страны, с которыми Беларусь образует различные интеграцион​ные объединения (СНГ, ЕврАзЭС и др.) либо входят в ВТО, либо находятся в процессе активного присоедине​ния к данной организации. Поэтому вопрос работы стран в рамках этих региональных объединений тесно увязан с правилами ВТО в области региональной интеграции (Статьи 24 ГАТТ 1994);

обеспечение стабильности законодательной базы Беларуси. Участие в ВТО предполагает стабильность и транспартентность законодательства, основанного на многосторонних нормах. Это существенно повышает при​влекательность государства для иностранных инвестиций;

направленность на устранение лоббирования инте​ресов отдельных компаний и групп. Беларусь будет связана жесткими обязательствами, в том числе по обес​печению недискриминации, прозрачности и предсказу​емости национальных механизмов регулирования эконо​мики, включая отказ от применения индивидуальных льгот, при активном использовании налогово-тарифных, специальных защитных, технических, санитарных и других предусмотренных ВТО мер для эффективной, ад​ресной защиты отраслей экономики и потребителей;

возможность участия в выработке новых правил меж​дународной торговли с учетом текущих и стратегических интересов Беларуси.

Республика Беларусь получила статус наблюдателя при Генеральном соглашении по тарифам и торговле в де​кабре 1992 г. В 1993 г. Беларусь направила в Секретари​ат этой организации заявление о присоединении стра​ны к Генеральному соглашению по тарифам и торговле. В этом же году белорусская делегация выступила с докладом на сессии Совета представителей ГАТТ, где было принято положительное решение и 27 октября 1993 г. создана Рабочая группа государств-членов ГАТТ по при​соединению Беларуси к данному соглашению.

В Настоящее время в ее состав входят следующие страны: Австралия, Армения, Бразилия, Гаити, Грузия, Гондурас, Доминиканская Республика, Европейское Со​общество, Египет, Индия, Исландия, Канада, Китай, Ки​тайский Тайбэй (Тайвань), Колумбия, Коста-Рика, Куба, Кыргызстан, Малайзия, Мексика, Молдова, Монголия, Норвегия, Панама, Парагвай, Республика Корея, Румы​ния, Таиланд, Турция, Соединенные Штаты Америки, Ук​раина, Хорватия, Швейцария, Шри-Ланка, Эль Сальва​дор, Япония.

Переговоры по присоединению Беларуси к ВТО ведутся по 4-м направлениям:

1) приведение законодательства, в соответствие с многосторонними соглашениями ВТО;

2) доступ на рынок товаров;

3) доступ на рынок услуг;

4) государственная поддержка сельского хозяйства.

По данным на ноябрь 2008 г. было проведено 7 засе​даний Рабочей группы ВТО по присоединению Респуб​лики Беларусь и более 20 раундов двусторонних перего​воров со странами-членами ВТО.

Страны - члены ВТО высоко оценивают работу, про​деланную в Беларуси в сфере адаптации законодатель​ства к нормам ВТО, констатируют эволюцию по всем аспектам внешнеторгового режима государства.

В результате проделанной работы созданы предпо​сылки для завершения переговорного процесса и полу​чения Республикой Беларусь статуса полноправного члена ВТО в ближайшие годы. Для выполнения этой задачи необходимо осуществить комплекс экономико-правовых и организационных мер по реализации договореннос​тей с ВТО, ее странами - членами, достигнутых белорус​ской стороной в ходе переговоров.

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД)

Участниками созданной в 1964 г. ЮНКТАД являются 185 госу​дарств. ЮНКТАД — международная организация универсального характера, в ее деятельности с самого начала участвовали все группы государств независимо от региона, уровня экономического разви​тия, социального устройства, торговой или политической ориента​ции. Работа ЮНКТАД строится в основном по трем направлениям. Во-первых, это проведение переговоров и обсуждений актуальных вопросов повестки дня делегациями стран-членов на проходящих раз в четыре года Конференциях ЮНКТАД, а также на ежегодных сессиях Совета по торговле и развитию. Результатом таких перегово​ров является обычно выработка различных резолюций, деклараций и других официальных документов, в которых отражается достигну​тый политический консенсус по конкретным вопросам. Во-вторых, это информационно-аналитическая работа, включая подготовку об​зоров, исследований и других материалов для участвующих в перего​ворах делегаций (с соответствующими рекомендациями и предложе​ниями). В-третьих, это разработка и осуществление программ тех​нической помощи развивающимся странам, а в последние годы — и некоторым странам с переходной экономикой.

Характеризуя деятельность ЮНКТАД, следует отметить, что, хотя многие решения и документы организации носили в значи​тельной мере рекомендательный характер, ЮНКТАД может запи​сать в свой актив целый ряд конкретных и практически значимых достижений. Среди них:

Соглашение о всеобщей системе преференций (1971 г.), пре​дусматривающее льготный режим для экспорта развивающихся стран в промышленно развитые страны.

Соглашение по согласованным на многосторонней основе принципам и правилам контроля за «ограничительной деловой практикой» (1980 г.).

Соглашение о глобальной системе торговых преференций между развивающимися странами (1989 г.).

Международные товарные соглашения, включая соглашения по какао, сахару, каучуку, джуту и изделиям из него, тропической древесине, олову, оливковому маслу и пшенице (на основе указан​ных соглашений созданы и успешно функционируют соответст​вующие международные организации). Ряд указанных соглашений были заключены в порядке реализации Интегрированной про​граммы для сырьевых товаров (ИПСТ), решение о разработке ко​торой было принято еще в 1976 г.

Межправительственные исследовательские группы по сырь​евым товарам, таким как железная руда, вольфрам, медь и никель, в работе которых принимают участие как страны-потребители, так и страны-производители.
Создание в целях реализации ИПСТ Общего фонда для сырь​евых товаров, обеспечивающего финансирование международных буферных запасов сырья (используемых на рынке в целях его ста​билизации и выравнивания цен), а также проведения исследова​ний и разработок по отдельным сырьевым товарам (1989 г.).

Соглашение о смягчении условий погашения задолженности развивающихся стран (более 50 развивающихся стран воспользова​лись этим соглашением).

Два соглашения по Программе действий для наименее разви​тых стран (1981г. и 1990 г.)

Разработка конвенций Организации Объединенных Наций в области морского транспорта, в том числе о кодексе поведения в линейном судоходстве (1974 г.), о международных морских грузовых перевозках (1980 г.), о смешанных международных грузовых перевозках (1980 г.), об условиях регистрации судов (1986 г.) и др.

Одним из важнейших направлений деятельности ЮНКТАД яв​ляется проведение исследований в рамках реализации Программы по транснациональным корпорациям. Эта Программа выполняет​ся ЮНКТАД с 1993 г. через специально созданный Отдел по инве​стициям, который осуществляет информационную и аналитиче​скую деятельность в указанной области, организует дискуссии, проводит семинары для политиков развивающихся стран и пред​ставителей транснациональных компаний по проблемам развития, предоставляет консультации, разрабатывает программы техниче​ской помощи развивающимся странам по вопросам создания бла​гоприятного инвестиционного климата и улучшения перспектив инвестирования. В рамках ЮНКАД действует также Комиссия по инвестициям, технологии и смежным финансовым вопросам, про водящая регулярные политические дискуссии, опираясь, в числе прочих материалов, на подготавливаемый Секретариатом ЮНКТАД ежегодный «Доклад о мировых инвестициях» (World Investment Report).

Прочие международные экономические организации

В последние десятилетия в мировом хозяйстве значительно вырос​ла роль специализированных и региональных международных эко​номических организаций. Четырнадцать специализированных уч​реждений Объединенных Наций являются автономными организа​циями. Спецучреждения ООН выполняют две основные задачи. Во-первых, они разрабатывают международные нормы и стандар​ты в виде конвенций и рекомендаций. Во-вторых, они оказываю! техническую помощь странам-членам с целью обеспечения приме​нения международных норм, отраженных в принятых конвенциях и рекомендациях.

Другой большой группой в системе рассматриваемых организа​ций являются региональные банки развития, которые играют важ​ную роль в регулировании международной финансовой системы, особенно в регионах третьего мира, тем более что их участниками являются также и развитые страны, расположенные за пределами соответствующих регионов, которые к тому же зачастую играют главную роль при определении политики региональных банков, ориентированных на положения вашингтонского консенсуса. Ниже дана краткая характеристика четырем ведущим спецучреж​дениям ООН и региональным банкам развития.

Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО)

Основана в 1966 г. в целях содействия промышленному развитию развивающихся стран и получила статус специализированного уч​реждения ООН в 1985 г. Членами ЮНИДО являются 172 государст​ва, включая Россию. Высший орган — генеральная конференция, которая определяет главные направления политики ЮНИДО, ра​бочую программу Организации, утверждает ее бюджет. Проводится один раз в два года. В период между сессиями генеральной конфе​ренции руководящим органом ЮНИДО является совет по про​мышленному развитию, в который входят 53 представителя стран​членов. Оперативное руководство деятельностью ЮНИДО осуще​ствляет ее генеральный директор, который избирается генеральной конференцией сроком, как правило, на четыре года. Местопребы​вание — Вена (Австрия). Целями ЮНИДО являются:

осуществление координирующей роли в области промыш​ленного сотрудничества в системе ООН;

содействие промышленному развитию и сотрудничеству стран-членов и особенно оказание помощи развивающимся стра​нам в осуществлении индустриализации;

содействие развивающимся странам и странам с переходной экономикой в реструктуризации их промышленности и ее прива​тизации.

Можно назвать два основных направления деятельности ЮНИДО. Во-первых, она выполняет функции международного центра сбора и анализа информации о проблемах промышленного развития, организует обсуждение данных проблем и содействует взаимодействию стран-членов в целях их решения. Во-вторых, ЮНИДО выступает одновременно как финансирующее и как ис​полнительное агентство в системе международной технической помощи.

Источниками финансовых ресурсов ЮНИДО являются взносы стран-членов, комиссионные за исполнение проектов помощи других международных организаций системы ООН и дополнитель​ные добровольные взносы стран-доноров. Совокупный бюджет проектов технической помощи, находящихся на исполнении у ЮНИДО, превысил на 1 января 2006 г. 441 млн долл.

Продовольственная и сельскохозяйственная организация Объединенных Наций (ФАО)

Основана в 1945 г., является специализированным учреждением ООН. Сфера ее компетенции — это сельское, лесное хозяйство, ры​боловство и развитие аграрных районов. Членами ФАО являются 189 государств, включая Россию и ЕС.

Высший орган ФАО — конференция, сессии которой проходят один раз в два года. Конференция определяет политику ФАО, ут​верждает ее бюджет, а также разрабатывает рекомендации для госу​дарств и международных организаций по вопросам, входящим в сферу компетенции ФАО. В период между сессиями конференции руководящим органом ФАО является совет ФАО. Он состоит из

49 представителей стран-членов, избираемых конференцией сро​ком на три года. Оперативное руководство ФАО осуществляет ее генеральный директор, избираемый конференцией сроком на шесть лет. Местопребывание — Рим (Италия). Основными целями ФАО являются:

•
улучшение питания и уровня жизни населения стран-членов;

•
повышение эффективности сельскохозяйственного произ​водства;

•
улучшение условий жизни населения аграрных районов. Направления деятельности ФАО включают:

•
сбор, анализ и распространение информации по вопросам сельскохозяйственного развития;

•
мониторинг международной продовольственной безопас​ности;

•
разработка рекомендаций и консультирование по вопросам сельскохозяйственной и продовольственной политики и содейст​вие межстрановому сотрудничеству в области сельского хозяйства;

•
оказание технической помощи странам-членам в целях обес​печения развития их сельского хозяйства и производства продо​вольствия.

Источниками финансовых ресурсов ФАО являются взносы го​сударств-членов и комиссионные за исполнение проектов техни​ческой помощи других международных организаций системы ООН. Ежегодно на исполнении ФАО находится от 1500 до 2000 проектов технической помощи с совокупным годовым бюд​жетом 350—400 млн долл. Доля ФАО в их непосредственном фи​нансировании составляет 10—20%.

Всемирная организация интеллектуальной собственности (ВОИС)

История ВОИС тесно связана с двумя международно-правовыми документами — Парижской конвенцией по охране промышленной собственности 1883 г. и Бернской конвенцией по охране произведе​ний литературы и искусства 1886 г. В целях решения административ​ных задач, связанных с реализацией положений данных конвенций, по каждой из них было образовано международное бюро. В 1893 г. эти бюро были объединены в единую международную организацию, получившую наименование Бюро объединенных наций по защите интеллектуальной собственности. В 1970 г. на основе Стокголь​мской конвенции 1967 г. Бюро было преобразовано во Всемирную организацию интеллектуальной собственности. В 1974 г. ВОИС по​лучила статус специализированного учреждения ООН.

ВОИС объединяет 183 государства-члена, включая Россию. Руководящими органами ВОИС являются генеральная ассамблея, конференция и комитет по координации. Генассамблея ВОИС обыч​но проводится один раз в год. Она назначает генерального директо​ра ВОИС и утверждает программу работы ВОИС на предстоящий период. Конференции ВОИС также обычно проводятся один раз в год и посвящены, как правило, анализу исполнения международ-г ных договоров по защите интеллектуальной собственности. Коми​тет по координации предлагает генассамблее кандидата на долж​ность генерального директора ВОИС и утверждает назначения на должности заместителей генерального директора Организации и руководителей департаментов ВОИС. Местопребывание ВОИС — Женева (Швейцария).

Главной целью Всемирной организации интеллектуальной собственности является обеспечение межгосударственного сотруд​ничества в интересах защиты прав на промышленную собствен​ность, в понятие которой входят патенты на изобретения, торговые знаки, промышленные образцы и модели, а также в интересах за​щиты авторских прав на произведения литературы и искусства. В этой связи ВОИС осуществляет контроль за исполнением дейст​вующих международных договоров по охране интеллектуальной собственности и разработке новых соглашений в этой сфере. В на​стоящее время контроль ВОИС распространяется на 23 междуна​родных договора, относящихся к различным аспектам охраны ин​теллектуальной собственности. Помимо Парижской и Бернской конвенций в их число входят Мадридское соглашение о борьбе с фальшивыми или вводящими в заблуждение данными об источни​ках происхождения товаров 1983 г., Гаагское соглашение о между​народном депонировании промышленных образцов и моделей 1925 г., Договор о патентной кооперации 1970 г., Договор о патент​ном законодательстве 2000 г. и др.

Наряду с осуществлением контроля за исполнением действую​щих соглашений о защите интеллектуальной собственности и раз​работке новых соглашений в этой, области ВОИС предоставляет странам-членам консультационные услуги и ведет большую работу по сбору, систематизации и распространению информации по во​просам охраны интеллектуальной собственности. Источниками финансовых ресурсов ВОИС выступают взносы стран-членов, ко​торые вносятся в швейцарских франках. Бюджет ВОИС на 2006—2007 гг. составлял 531 млн швейцарских франков.

Международная организация труда (МОТ)

Международная организация труда была учреждена в 1919 г. со​гласно Версальскому договору для развития сотрудничества в сфе​ре социальных и трудовых отношений. Основополагающие прин​ципы и задачи МОТ были переформулированы в филадельфийской декларации 1944 г. Специализированное учреждение ООН с 1946 г. Членами МОТ являются 180 стран, включая Россию.

Основополагающим принципом деятельности МОТ является принцип трипартизма, предполагающий равноправное участие во всех органах МОТ наряду с представителями правительств стран-членов, представителей профсоюзов и предпринимателей. Высший орган МОТ — Международная конференция труда, кото​рая проводится один раз в год для обсуждения важнейших социаль​ных и трудовых проблем. Она утверждает новые конвенции и реко​мендации по вопросам социальных и трудовых отношений и заслу​шивает отчет об исполнении уже действующих конвенций и рекомендаций. Каждая страна — член МОТ представлена на Меж​дународной конференции труда двумя правительственными пред​ставителями, представителем от профсоюзов и представителем от предпринимателей. Исполнительным органом МОТ является ад​министративный совет. Он собирается на свои заседания три раза в год и состоит из 56 членов. В их числе 28 представителей прави​тельств стран-членов и по 14 представителей профсоюзов и пред​принимателей. В правительственной группе административного совета 10 мест на постоянной основе закреплены за представителя​ми правительств 10 стран с наибольшим ВВП (Бразилия, Велико​британия, Германия, Индия, Италия, Китай, Россия, США, Фран​ция, Япония). Остальные члены административного совета изби​раются Международной конференцией труда с учетом принципа справедливого географического представительства. Постоянным секретариатом МОТ является Международное бюро труда (МБТ). Оно управляется генеральным директором МОТ и имеет в своем составе административный отдел, центр исследований и докумен​тации и координационный центр. Генеральный директор МОТ из​бирается административным советом МОТ. Местопребывание МОТ — Женева (Швейцария).

Целями МОТ являются:

содействие обеспечению в странах-членах полной занятости и повышению уровня жизни;

содействие экономическим и социальным реформам;

соблюдение основных прав человека, охрана жизни и здоро​вья людей;

содействие сотрудничеству между предпринимателями и тру​дящимися.

Важнейшее направление работы МОТ — нормотворческая дея​тельность, которая проявляется в разработке международных кон​венций и рекомендации по вопросам социальных и трудовых отно​шений. Конвенции МОТ после их ратификации страной-членом обязательны для исполнения. Страна, ратифицировавшая конвен​цию, обязана представлять в МБТ отчет об ее исполнении. Специ​альный комитет экспертов МОТ осуществляет контроль за соот​ветствием национального законодательства страны-члена ратифи​цированным ею конвенциям. Рекомендации МОТ не имеют обязательного характера, но указывают на согласованные с боль​шинством членов МОТ направления перспективных изменений национальных законодательств по вопросам социальных и трудо​вых отношений.

К числу важнейших относятся конвенции МОТ:

О свободе ассоциации и защите права на организацию — 1948 и 1949 гг.;

Об упразднении принудительного труда — 1930 и 1957 гг.;

О равном вознаграждении — 1951 г.;

О минимальных нормах социального обеспечения — 1952 г.;

О дискриминации в области труда и занятости — 1958 г.;

О политике в области занятости — 1964 г.;

О трудящихся-мифантах — 1949 и 1975 гг.;

Об инспекции труда — 1947 и 1969 гг.;

О трехсторонних консультациях — 1976 г.

Наряду с нормотворческой деятельностью МОТ предоставляет странам-членам техническую помощь.

Источниками финансовых ресурсов МОТ являются взносы стран-членов. Техническая помощь МОТ финансируется из бюд​жета Организации. Кроме того, на ее нужды привлекаются средст​ва других международных экономических организаций системы ООН, и в первую очередь ПРООН, при сохранении за МОТ функ​ции исполнительного агентства.

Региональные банки развития

Европейский банк реконструкции и развития был учрежден в 1991 г. в связи с необходимостью оказания содействия в осуществлении рыночных реформ в странах Центральной и Вос​точной Европы, а также в государствах, возникших на постсовет​ском пространстве. Членами ЕБРР являются 61 государство, вклю​чая Россию, а также ЕС и Европейский инвестиционный банк. Ак​ционерный капитал ЕБРР составляет в настоящее время около 20 млрд евро. Крупнейшими акционерами ЕБРР являются США (10% акционерного капитала), атакже Великобритания, Германия, Италия, Франция и Япония (по 8,5% акционерного капитала). Квота России в акционерном капитале ЕБРР — 800 млн евро (4%). Местопребывание ЕБРР — Лондон (Великобритания).

Целями ЕБРР являются: содействие в осуществлении структур​ных и отраслевых рыночных реформ, содействие развитию конку​ренции, приватизации и частного предпринимательства, укрепле​ние финансовых институтов и их правовой базы, содействие разви​тию инфраструктуры, необходимой для развития частного сектора, содействие развитию эффективного менеджмента частных пред​приятий.

В интересах реализации данных целей ЕБРР выступает как не​посредственный инвестор, содействует в привлечении иностран​ных инвестиций и в мобилизации финансовых ресурсов на внут​ренних рынках стран-членов, а также оказывает государствам-чле​нам техническую помощь. На конец 2006 г. ЕБРР финансировал или участвовал в финансировании свыше 900 проектов в 28 стра​нах. Только в 2005 финансовом году ЕБРР профинансировал про​екты технической помощи на 5,1 млрд долл. Россия является круп​ным реципиентом помощи ЕБРР, общее количество проектов, на​меченных ЕБРР к реализации в России, — 109. Банк уже оказывал России содействие в развитии мелкого бизнеса, укреплении фи​нансовой системы, проведении приватизации и по ряду других на​правлений.

Азиатский банк развития учрежден в 1966 г. для оказа​ния содействия социально-экономическому развитию стран Ази​атско-Тихоокеанского региона. В составе АзБР 66 стран-акционе​ров, из них 47 — региональные акционеры и 19 — нерегиональные (развитые страны и Турция). Местопребывание — Манила (Фи​липпины).

Основное направление деятельности АзБР — финансирование посредством предоставления кредитов региональных, субрегио​нальных проектов в целях содействия социально-экономическому развитию государств Азиатско-Тихоокеанского региона и оказание региональным странам-членам технической помощи. Проекты АзБР нацелены на решение семи задач, определенных Банком как приоритетные: обеспечение экономического роста, развитие люд​ских ресурсов, повышение участия женщин в экономическом раз​витии, повышение качества управления, защита окружающей сре​ды, развитие частного сектора и регионального сотрудничества. В 2005 г. АзБР предоставил кредитов на 5,8 млрд долл.

Источниками финансовых ресурсов АзБР являются подписной капитал, внешние заимствования и средства специальных фондов (Фонд азиатского развития, Специальный фонд технической по​мощи, Японский специальный фонд).

Африканский банк развития учрежден в 1964 г. в це​лях оказания содействия социально-экономическому развитию стран Африканского континента. В составе АБР 77 стран-акционе​ров, из них 53 — региональные акционеры и 24 — нерегиональные (развитые страны, Китай, Кувейт и Саудовская Аравия). Место​пребывание — Абиджан (Кот д'Ивуар).

АБР предоставляет кредиты на срок от 5 до 15 лет на условиях рыночной процентной ставки, главным образом частным компа​ниям стран региона. Предпочтение при кредитовании АБР отдает компаниям, экспортирующим сырьевые товары. Кроме того, АБР предоставляет странам-членам техническую помощь и участ​вует в финансировании проектов помощи ПРООН и МФК. В 2005 г. АБР предоставил кредитов почти на 3,3 млрд долл.

Источниками финансовых ресурсов АБР являются подписной капитал, внешние заимствования и средства специальных фондов (Африканский фонд развития, Нигерийский доверительный фонд).

Межамериканский банк развития учрежден в 1959 г. для оказания содействия социально-экономическому раз​витию стран Латинской Америки и Карибского бассейна. В составе МБР 47 стран-акционеров. Из них 27 — региональные акционеры и 20 — нерегиональные (развитые страны). Местопребывание — Вашингтон (США).

МБР предоставляет кредиты на финансирование проектов, связанных с проведением в странах-членах административных реформ, а также развитием сельского хозяйства, социальной сферы, инфраструктуры и экономической интеграции в регионе. В 2005 г. МБР предоставил кредитов почти на 7,2 млрд долл.

Источниками финансовых ресурсов МБР являются подписной капитал, внешние заимствования, средства фонда специальных операций, образуемого за счет взносов стран-членов, и довери​тельных фондов.
Тема 16. Республика Беларусь в мировой экономике

1. Место Беларуси в системе мирохозяйственных связей

2. Институциональная основа внешнеэкономиче​ской деятельности

3. Беларусь в международном обмене товарами

4. Развитие экспортно-импортных отношений

Место Беларуси в системе мирохозяйственных связей

К концу 80-х гг. XX в. Республика Беларусь была в числе лучших по показателям социально-экономического развития среди республик Советского Союза. Занимая в составе СССР 0,9% территории, имея 3,6% по численности населения, 3,4% стоимости основных производственных фондов, Беларусь производила 4% валового национального продукта СССР, 4,5% продукции промышленности СССР и 5,6% - продукции сельского хозяйства СССР.

Беларусь выпускала продукцию химической и нефтехи​мической промышленности, точного машиностроения, лег​кой и пищевой промышленности, имела хорошо развитые отрасли животноводства, льноводства и картофелеводства. По таким видам продукции, как минеральные удобрения, химические волокна и нити, тракторы, льняные, шерстя​ные и шелковые ткани, обувь кожаная, мясо и молоко, уровень производства в Беларуси в расчете на душу насе​ления превышал общесоюзные показатели.

Однако в последующее десятилетие республика резко снизила показатели. Развал СССР больно ударил по эко​номике Беларуси: рост инфляции, увеличение безработицы и падение уровня жизни населения и т.д. Кризисные явления, характерные для внутренней жизни страны, негативно отразились и на ее положении в рейтинговых таблицах. Из 27 стран Центральной и Восточной Европы Беларусь занимает 25-26 места по таким критериям, как: интеграция в мировую экономику (26), нормы права (25), стабильность цен (26), ликвидность доступ к покупке акций (25), стабильность валюты инвестиционный кли​мат (26). ООН в 1998 г. по рейтингу, который составляется с учетом 50 различных критериев для 161 страны мира, Беларусь отнесена на 140-е место.

Тем не менее, кризисные явления не носят необратимого характера, поскольку в целом в республике сохранены экономический, кадровый и интеллектуальный потенциа​лы. Но Беларусь остается одной из наиболее зависимых от внешней торговли стран мира, ее экономика характеризу​ется достаточно высокой степенью открытости (табл. 8).

Таблица 8 –Показатели внешней торговли товарами и услугами Республики Беларусь (Млн. долл.)
	 
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010

	Экспорт товаров и услуг
	8476
	9306
	11576
	15689
	18182
	22236
	27626
	36992
	24843
	29826

	Импорт товаров и услуг
	8982
	9787
	12239
	17184
	17840
	23767
	30425
	41605
	30360
	37252

	Сальдо
	-506
	-482
	-663
	-1495
	342
	-1532
	-2799
	-4613
	-5517
	-7426

	Сальдо, в % к ВВП
	-4,1
	-3,3
	-3,7
	-6,5
	1,1
	-4,1
	-6,2
	-7,6
	-11,2
	-13,6

	ВВП
	12330
	14572
	17755
	23133
	30220
	36971
	45267
	60798
	49193
	54615

	Экспортоемкость ВВП, %
	68,7
	63,9
	65,2
	67,8
	60,2
	60,1
	61,0
	60,8
	50,5
	54,6

	Импортоемкость ВВП, %
	72,8
	67,2
	68,9
	74,3
	59,0
	64,3
	67,2
	68,4
	61,7
	68,2


Источник: данные МИДа Республики Беларусь.

Занимая в мире 0,15% территории и располагая 0,18% численности населения, Беларусь сегодня производит 11% мирового производства калийных удобрений, 0,6% - хи​мических волокон и нитей, 0,15% - стали и цемента, 1,3% -холодильников, 0,4% - телевизоров, 1,8% - шерстяных тканей, 0,8% - обуви, 8,7% - льноволокна, 0,4% - мяса в убойном весе, 1,1% - молока. Величина коэффициента темпов международного разделения труда для Беларуси в 1999 г. составила 1,25, что свидетельствует о высокой зависимости республики от внешних рынков.

Рассмотрим кратко динамику развития основных форм внешнеэкономических связей в республике.

Участие в интеграционных процессах. Беларусь яв​ляется активной сторонницей восстановления хозяйствен​ных связей и углубления интеграционных процессов в рамках СНГ. Наиболее тесными являются экономические отношения между Россией и Беларусью. По оценке экспер​тов, российско-белорусская экономическая интеграция по​зволит России добиться 20%-го экономического роста за счет использования производственного потенциала Бела​руси.

Ожидаемый эффект интеграции для белорусской экономики специалисты оценивают более чем в 40%. В настоящее время на рынке Республики Беларусь активно действуют предприятия 79 регионов Российской Федера​ции (в 1996 г. было представлено 37 регионов). Предпри​ятия России поставляют в Беларусь продукции на сумму свыше 4,1 млрд. долл. В свою очередь, в Россию идет свыше половины промышленного экспорта Республики Беларусь (оборудование, продукция машиностроения, телевизоры, бытовая техника, одежда, обувь). Однако субъекты хозяйствования двух стран работают в неравных условиях: не унифицирована нормативно-правовая база, не согласованы железнодорожные тарифы, необходимы меры, направленные на развитие общего рынка товаров и услуг, своего решения ждут согласование взаиморасчетов субъектов хозяйствования и т.д.

Международное кооперирование производства, на​учно-техническое сотрудничество. Ориентация Беларуси на более тесные связи с Россией предопределила и необхо​димость тесного научно-производственного сотрудничества в этом направлении. Министерства и ведомства двух стран разработали государственные программы создания единого научно-технического пространства, в реализации которых примут участие около 700 научных коллективов России и около 100 организаций и предприятий Беларуси. Ведется работа по созданию единой патентной системы наших стран, наподобие европейской.

Восстанавливаются и производственные кооператив​ные связи. Белорусские тракторы, автомобили, автобусы, троллейбусы, дорожно-строительные машины, станки -это продукт совместного белорусско-российского производ​ства. От 60 до 70% стоимости белорусской продукции составляют энергоносители, сырье, материалы, комплек​тующие, полученные из российских регионов. Например, Новополоцкое объединение «Полимир» - крупнейший производитель акриловых волокон - обеспечивает сырьем 50 предприятий российской легкой промышленности.

Международное движение капиталов. Вхождение Республики Беларусь в мировую экономику требует ее вовлечения в процесс глобализации, использования пря​мых иностранных инвестиций и опыта ТНК. В этом направлении приоритетным является формирование меж​государственных финансово-промышленных групп. Они создаются в области электроники, транспортного маши​ностроения, производства нефтехимической продукции, производства и переработки продукции сельского хозяй​ства. С участием России и Беларуси зарегистрированы 5 международных финансово-промышленных групп -«БелРусАвто», «Межгосметиз», «Формаш», «Электрон​ные технологии», «Интерагроинвест».

По объему прямых иностранных инвестиций Беларусь находится в последней тройке среди 27 стран с переходной экономикой. Основными странами-инвесторами выступа​ют Нидерланды(19,3%), Германия (18,8%), США(14,4%), Польша (5,5%). Наибольший объем иностранных инвести​ций приходится на промышленность (64,8%) и торговлю (16,4%), наименьший - на связь (2,5%) и сельское хозяйство (1%).

Международная миграция рабочей силы. Внешняя миграция в Беларусь не является масштабным явлением. С 2000 г. численность официальных мигрантов в Республи​ке Беларусь растет. При этом наблюдается тенденция сокращения иммигрантов и роста числа эмигрантов. В основном (в 95,9% случаев) жители Беларуси за рубежом привлекаются на работу, связанную с применением преиму​щественно физического труда.

Международные валютно-финансовые и кредитные отношения. Республика Беларусь последние пять лет практически не получает кредитов от международных финансовых организаций (за исключением средств на эко​логические и образовательные программы). Внешнее кре​дитование осуществляется преимущественно за счет кредитных линий отдельных государств (Австрия, Турция, Россия). Отказ в выделении средств объясняется неудов​летворительной, по нению экспертов, валютно-финансовой и кредитной внутренней политикой и отсутствием рыночных преобразований в стране. В последнее время, однако, наблюдаются положительные изменения в этой области - снизились темпы инфляции, устранена множе​ственность валютных курсов на внутреннем рынке, снят ряд ограничений валютного характера.

В рамках Союзного государства России и Беларуси ведется работа по созданию единого валютного рынка. Принято решение о применении российского рубля в качестве общей валюты двух государств и о создании единого эмиссионного центра, а несколько позже - о введении единой союзной валюты. Сегодня «живые деньги» обслуживают только 30-40% объема товарооборота между субъектами союзного государства. Широко используются бартерные операции, а также другие схемы взаимозачетов с использованием давальческого сырья, поставок энерго​энергии и др.

Институциональная основа внешнеэкономической деятельности

Министерство иностранных дел (МИД) является основным республиканским органом государственного уп​равления, осуществляющим внешнеэкономическую дея​тельность. Наиболее значимые задачи Министерства иностранных дел Республики Беларусь в сфере внешнеэкономической деятельности следующие:

– обеспечение прав и интересов Республики Бела​русь в международных отношениях;

– координация внешнеэкономической деятельности республиканских органов государственного управ​ления и самоуправления, иных юридических и физических лиц Беларуси;

– разработка предложений по вопросам внешнеэко​номической деятельности и реализации решений Президента и Правительства Республики Бела​русь в этой сфере;

– планирование внешнеэкономической деятель​ности;

– разработка и реализация концепции и государ​ственной программы развития внешнеэкономиче​ских связей.

Кроме Министерства иностранных дел серьезную роль в разработке и осуществлении внешнеэкономической поли​тики играют и другие государственные структуры (рисунок 7).
Наиболее развитой формой внешнеэкономических от​ношений Беларуси является международная торговля. Скажем больше - стратегия стабильного экономическо​го роста Республики Беларусь и ее тактические приори​теты в определенной степени связаны с развитием экспортного потенциала на базе повышения конкурент​ной способности реального сектора экономики и сферы услуг.

Опыт стран Центральной и Восточной Европы, не обладающих, как и Беларусь, значительными сырьевыми и энергетическими ресурсами, показывает, что такой под​ход является наиболее грамотным и эффективным путем экономического развития. Процветание национальной эко​номики Беларуси в современных условиях без освоения зарубежных рынков сбыта невозможно.
После распада СССР произошли серьезные изменения в торговле Республики Беларусь, ее географической и товар​ной структуре. Это время стало периодом распада традици​онных технологических связей, ростом цен на энергоноси​тели, кризисом неплатежей, что привело к снижению объемов экспорта и росту отрицательного сальдо торгового баланса.
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Рисунок 7. Структура и функции государственных органов, регулирующих внешнеэкономическую деятельность в РБ
Беларусь в международном обмене товарами

В 1994-1997 гг. в Беларуси наблюдался рост внешне​торгового оборота, но при этом значительно (почти в 2,5 раза) увеличился дефицит торгового баланса. Начиная с 1998 г. объем внешнеторгового оборота снижается (табл. 9). При этом наибольшее падение - почти на 20% - наблюдалось в 1999 г.
Таблица 9 –  Торговый баланс Республики Беларусь за 1992-1999 годы, млн. долл. США
	Показатели
	2009
	2010

	
	
	

	Объем, внешней торговли, всего

	в/т
	49873
	60094,1

	оборот
	
	

	экспорт
	21304,2
	25225,9

	импорт
	28569,0
	34868,2

	сальдо
	-7264,8
	-9642,3

	в том числе со странами СНГ

	в/т
	27540,8
	34009,5

	оборот
	
	

	экспорт
	9316,3
	13499,3

	импорт
	18244,5
	20510,2

	сальдо
	-8908,2
	-7010,9

	из них с Россией

	в/т
	23444,8
	27874,3

	оборот
	
	

	экспорт
	6718,5
	9816,1

	импорт
	16726,3
	18058,2

	сальдо
	-10007,8
	-8242,1

	со странами вне СНГ

	в/т
	22332,4
	26084,6

	оборот
	
	

	экспорт
	11987,9
	11726,6

	импорт
	10344,5
	14358,0

	сальдо
	+1643,4
	-2631,4

	из со странами ЕС (27 стран)

	в/т
	15847,0
	15150,9

	оборот
	
	

	экспорт
	9301,1
	7603,8

	импорт
	6545,9
	7547,1

	сальдо
	+2755,2
	+56,7


Сегодня Республика Беларусь торгует со 162 странами мира, при этом 55,7% товарооборота приходится на 5 стран Таможенного союза. Из них 55,6% обеспечивает Российская Федерация. Вторым по значимости партне​ром среди стран СНГ является Украина. Из стран дальнего зарубежья основными торговыми партнерами Беларуси выступают Германия, Польша, Латвия, Литва, США.

Основу белорусского экспорта составляют такие товар​ные группы, как калийные удобрения, химические волокна и нити, тракторы и грузовые автомобили, шины, льново​локно, лесоматериалы, бытовая техника. Положительным моментом можно считать расширение рынков сбыта основ​ных экспортных товаров. Например, география поставок грузовых автомобилей увеличилась за эти годы на 7 стран, морозильников - на 6, продуктов перера​ботки нефти - на 3.

В импорте Беларуси преобладают нефть, природный газ, электроэнергия, черные металлы, зерновые культуры, ра​стительные масла и сахар.
В целом следует отметить, что на ситуацию во внешнеэко​номической сфере оказывают влияние как внешние, так и внутренние факторы. К числу внешних факторов относятся:

– глобальный финансовый кризис, вызвавший сниже​ние общего уровня спроса на международных рын​ках и замедливший темпы роста мировой торговли;

– жесткая конкуренция зарубежных партнеров; на​личие дискриминационных мер и ограничиваю​щих правил торговой политики в отношении Бе​ларуси, которая не является членом ВТО.

Неблагополучными внутренними факторами высту​пают:

– недостаточно эффективная валютная и налоговая политика;

– преобладание на предприятиях-экспортерах физи​чески изношенных и морально устаревших основ​ных фондов, а также использование устаревших технологий, условий для развития и модерниза​ции производства; неразвитость внешнеторговой инфраструктуры.

Поэтому центральной задачей республики стала пробле​ма повышения конкурентоспособности белорусского экспор​та, которая требует в первую очередь соответствия белорусской экспортной продукции международным стандартам, внедре​ния в производство современных систем управления каче​ством, вступление Беларуси в ВТО при сохранении национальных интересов безопасности ее развития.
 Развитие экспортно-импортных отношений

Современные тенденции развития мирохозяйственных связей во всем мире характеризуются ростом доли услуг во внешнеторговом обороте. В большинстве передовых стран услуги составляют значительную долю в ВВП. Увеличение доли услуг в ВВП наблюдается и в Республике Беларусь - с 27,9% в 1990 г. свыше 40% в 2010 г.(табл. 11).

Услуги в сфере материального производства распреде​ляются главным образом между транспортом - 48%, торговлей и общественным питанием - 35% и материально-техническим снабжением - 12%. В сфере нематериального производства большая часть услуг относится к образова​нию - 22%, жилищно-коммунальному хозяйству - 20%, здравоохранению и спорту - 16% , кредитной сфере - 11%.

Таблица 11 –  Основные социально-экономические показатели развития Республики Беларусь за 2008-2010 гг.
	Показатели
	2008
	2009
	2010

	Валовой

внутренний

продукт, трлн. руб.
	129790,8
	137442,2
	162963,6

	в % к предыдущему году
	110,2
	100,2
	107,6

	Продукция промышленности, млрд. руб. 
	130829,8
	127315,7
	161934,2

	в % к предыдущему году
	111,5
	98,0
	11,3

	Продукция сельского хозяйства в хозяйствах всех категорий, млрд. руб.
	25051,5
	26595,1
	30787,6

	в % к предыдущему году
	108,6
	101,3
	102,0

	Инвестиции в основной капитал, млрд. руб.
	37202,3
	43377,6
	54217,6

	в % к предыдущему году
	123,5
	104,7
	116,9

	Розничный товарооборот, млрд.руб.
	50650,7
	54735,6
	69732,4

	в % к предыдущему году
	119,2
	103,2
	117,1

	Реальные денежные доходы (в % к предыдущему году)
	111,8
	102,7
	115,2


В структуре экспорта услуг преобладающее место (около 66%) занимают транспортные услуги, в структуре импорта услуг - транспортные и туристические услуги (более 80 %). В области экспорта услуг опережающими темпами разви​ваются услуги железнодорожного и автомобильного транс​порта, туризма и строительства, поскольку Беларусь является транзитной страной, обеспечивающей самый ко​роткий путь в европейские страны. Поэтому доля услуг в ее валовом внутреннем продукте возросла приблизительно до 40% , что в некоторой степени приближает Беларусь к показателям экономически развитых стран.

Наиболее приоритетными считаются услуги: транс​порта, телекоммуникационные, строительные, финансо​вые, туризма, деловые услуги.

Транспортные услуги традиционно являются основ​ными статьями экспорта Республики Беларусь. Следует отметить, что при общем отрицательном сальдо внешне​торгового баланса экспорт транспортных услуг значитель​но превышает их импорт. С 1994 г. по настоящее время экспорт услуг грузового транспорта возрос более чем в 4 раза и составил около 350 млн. долл. Наибольший удельный вес в экспорте транспортных услуг занимает трубопроводный (более 40%), железнодорожный (более 33%), автомобиль​ный (более 25%) виды транспорта.

Однако с 2000 г. весьма ощутимы стали основные проблемы развития экспорта транспортных услуг: высокие расходы, связанные с транзитным проездом по территории Беларуси; необоснованное применение дорожных, экологи​ческих, местных сборов, штрафов, платы за излишнюю нагрузку на ось автомобиля, за использование терминалов; необходимость выкупа транспортных средств по заканчива​ющимся договорам лизинга; низкое качество транспортного сервиса; несовершенство таможенных технологий и т.д.

Экологическое состояние республики и глубокий кри​зис, который пережили все сектора экономики, резко снизили темпы строительства и реконструкции транспорт​ных объектов и обновления парков подвижного состава. Капитальные вложения на эти цели сократились. Возросла протяженность участков с ненормальным состоянием верх​него строения пути. Значительную долю подвижного соста​ва составляют локомотивы устаревших серий с низкими энергетическими характеристиками, причем многие из них имеют возраст свыше 20 лет. В результате удельный расход топлива и энергии на перевозки возрастает. Качество перевозок остается низким.

Требует реконструкции и основная часть автомобиль​ных магистралей, состояние мостов. Значительная часть дорожной сети не имеет твердых покрытий. Основная проблема автотранспорта состоит в том, что большинство грузовых автомобилей неконкурентны по грузоподъемнос​ти, конструкции, потребляют много горючего, имеют вы​сокие оперативные затраты, не соответствуют западноевро​пейским стандартам по экологии - по выхлопным газам и шумам. Нет развитой инфраструктуры автотранспорта.

Проблема совершенствования автотранспортных услуг во многом связана с необходимостью выделить приоритет​ные магистральные направления - так называемые «транспортные коридоры». Но этот процесс необходимо решать в совместных действиях ряда европейских стран.

Интересы Беларуси затрагивают три выхода из Цент​ральной Европы в Россию:

– Берлин - Варшава - Вильнюс - Рига - Таллинн -Санкт-Петербург;

– Берлин - Варшава - Минск - Москва (по заклю​чению экспертов ЕС, отвечает европейским требо​ваниям, но нуждается в серьезных технических корректировках);

– Берлин - Варшава - Львов - Киев - Москва. При этом следует помнить, что 90% объемов перевозок

международного автомобильного транспорта Республики Беларусь приходится на транспортировку транзитных гру​зов с Запада на Восток и обратно. Следует отметить, что субъекты автоперевозок Республики Беларусь активно действуют на российском рынке. Их доля составляет 12,5% общего объема российских перевозок.

Немалое значение имеет для Беларуси развитие судо​ходного бизнеса. В настоящее время около 60-65% всего белорусского морского грузооборота осуществляется с участием морского транспорта (в основном в регионы Юго-Восточной Азии и арабского Востока), где применяются суда смешанного типа, строительство которых осуществ​ляется в Гомельской области.

С развитием рыночных реформ и выходом на внешние рынки все большего числа хозяйствующих субъектов уве​личилась потребность в обеспечении перевозок относитель​но небольших партий грузов, что и способствует использо​ванию судов смешанного типа. Они способны выполнять перевозки как в речных, так и в морских условиях и обладают рядом серьезных преимуществ:

1) отсутствие необходимости перевалки грузов в ус​тьевых портах, что уменьшает эксплуатационные затраты;

2) возможность в ряде случаев осуществления пере​возки по схеме «от двери отправителя до двери

3) получателя», что сокращает сроки транспортировки и повышает сохранность грузов.

Менее других развиты в Беларуси услуги авиатранспорта. Осуществление международных транспортных oneраций осложняется проблемами белорусского авиакомплекса. Главное место здесь занимает дефицит инвестиций, необходимость обновления всего авиапарка, ремонт материальной базы аэропортов, модернизация инфраструкту​ры, ремонт взлетно-посадочной полосы, покупка навигаци​онного оборудования, совершенствование элементов сис​тем управления и т.д.

Проведение и завершение этой программы даст респуб​лике возможность в перспективе расширить географию международных авиаперевозок, качество обслуживания пассажиров.
Место Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей

В 2011 г. в нашей стране была принята Программа со​циально-экономического развития Республики Беларусь на 2011-2015 гг., в которой четко обрисовано место на​шей республики как в мировом сообществе, Европей​ском союзе, так и среди стран СНГ.

Для того, чтобы экономический анализ был коррек​тен, необходимо привести некоторые территориальные данные и данные по социальному развитию страны. Ибо эко​номическое развитие всегда лежит в основе социального.

На сегодняшний день удельный вес Республики Бела​русь в мировом сообществе составляет 0,15% в СНГ — 0,94%, среди ЕС-25 - 5,2%. Численность населения в на​шей республике составляет 0,16% от мировой, 3,5 среди стран СНГ и 2,2 в ЕС-25.

Социальные показатели у нас следующие: продолжи​тельность жизни у мужчин - 63,2 года, у женщин - 75,0 (для сравнения в мировом сообществе показатель продол​жительности жизни у мужчин равен 63,4, в ЕС-25 — 74,4, в СНГ - 61,6; у женщин соответственно - 67,7, 80,8, 72,6). Естественный прирост на 1000 жителей составляет в республике - (-5,2). Для сравнения в мировом сообщест​ве - 13,5, в ЕС-25 - 0,5, в странах СНГ - (-2,0). Безуслов​но, отрицательный прирост - это негативное явление для республики. Вот почему в республике была принята Про​грамма по демографической безопасности и данная тенден​ция была переломлена уже в 2 006 г. - впервые за последние пятнадцать лет рождаемость превысила смертность.

Уровень безработицы в нашей республике составлял по данным программы социально-экономического развития 0,7%, но в 2006 году составил 1,3%. Для сравнения в ЕС-25 — 8,1%, в странах СНГ - 2,8%.

Важным показателем, свидетельствующем о благосос​тоянии страны (кстати, это один из показателей, вклю​чаемых в индекс развития человеческого потенциала, рас​считываемого ООН) является ВВП надушу населения (по паритету покупательной способности). В Республике Бела​русь он составил 6760 долл. США, в мировом сообществе 7735, в ЕС-25 - 23757, в странах СНГ - 6800 долл. США.

Если посмотреть, как обстоят дела с экспортом (а экс​порт в условиях глобализации является важным показате​лем), то картина будет следующая. Экспорт товаров и ус​луг на одного жителя в нашей республике составляет 1598 долл. США, в то время как в ЕС-25 - 5502, в СНГ - 688, в мировом сообществе 970. Таким образом, необходимо интенсивно наращивать экспорт, ибо экспортный потен​циал весьма далек от величины европейского. В то время как импорт составляет у нас 1748 долл. США, в ЕС-25 -5444, в мировом сообществе 998, в странах СНГ - 410.

Основу нашей экономики составляют предприятия, специализирующиеся на производстве продукции маши​ностроения, нефтеперерабатывающей, химической и неф​техимической отраслей промышленности, на долю кото​рых приходится подавляющая часть экспорта страны. В Бела​руси экспорт товаров и услуг составляет 68% ВВП, тогда как в России - 35, Германии 38, в Украине - 61, Литве - 53, Латвии - 42, Польше - 34, Великобритании - 25.

Несмотря на то, что по многим показателям Республи​ка Беларусь имеет весомые предпосылки для устойчивого развития, следует отметить, что наша страна в 3-5 раз отстает от экономически развитых стран Евросоюза - по производству ВВП на душу населения, уровню и качеству жизни, развитию внешнеэкономической деятельности, про​изводству инвестиционных товаров, объемам оказываемых услуг, оплате труда, показателям материалоемкости и энер​гоемкости производства, производительности труда.

Следует отметить, что наша республика - одна из пер​вых среди стран СНГ превысила уровень производства док​ризисного 1990 года в 2003 году.

Как отмечено в Программе социально-экономического развития Республики Беларусь на 2011-2015 гг. для того, чтобы наша страна шла в ногу с мировыми тенденциями она должна максимально использовать свои сильные по​зиции или иначе свои конкурентные преимущества. А к ним на сегодняшний день относятся:

1) выгодное экономико-географическое и геополити​ческое положение страны;

2) развитые системы транспортных коммуникаций и производственной инфраструктуры;

3)значительные земельные, водные, лесные ресурсы;

4)наличие ряда полезных ископаемых (калийные и каменные соли, сырье для производства строительных материалов и т.п.)

5) относительно развитый научно-технический потенциал;

6) многоотраслевой промышленный комплекс;

7) достаточно мощную строительную базу;

8)высокий образовательный уровень населения и сло​жившуюся систему подготовки квалифицированных кадров;

9) многовектроные внешнеэкономические связи. К при​меру, только в последние годы стало интенсивно развивать​ся сотрудничество с Венесуэлой, Арабскими Эмиратами, Оманом, Кувейтом, Китаем, Индией и рядом других стран.

Необходимо использовать приведенные конкурентные преимущества республики с тем, чтобы преодолеть нега​тивные тенденции. Такие как, высокий уровень износа основных производственных фондов, высокую материало​емкость и энергоемкость продукции, недостаточную обес​печенность топливно-энергетическими ресурсами, слабую развитость рыночной структуры и рыночной инфраструк​туры (в стране отсутствуют многие рыночные институты или правовая база для нормального функционирования уже существующих структур), недостаточный уровень иннова​ционной сферы. Именно отсутствие достаточного уровня развития инновационной сферы и обусловило, что одним из приоритетов данной пятилетки является инновацион​ное развитие национальной экономики.
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ВВЕДЕНИЕ

Мировая экономика является одной из базовых учебных дисциплин. Она объясняет закономерности функционирования открытой экономики в мировом хозяйстве как совокупности взаимосвязанных стран, объединенных системой международных экономических отношений. Изучает тенденции развития мирового хозяйства; принципы формирования экономических сообществ; роль государства в рыночной экономике и международных экономических организаций, осуществляющих регулирование мирохозяйственных связей, направления их деятельности и методы регулирования; условия вхождения ее в мировое хозяйство на основе участия в международном разделении труда, интернационализации производства и капитала, другие проблемы.

Цель дисциплины формирование теоретических знаний о закономерностях функционирования, тенденциях развития и направлениях перестройки мировой экономики в условиях глобализации, роли Республики Беларусь в мирохозяйственных связях.

Основными задачами дисциплины являются:

· выявление тенденций функционирования мировой экономики;

· изучение содержания открытой экономики, факторов, влияющих на открытость экономики;

· определение роли международного разделения труда в становлении мировой экономики, форм производственного и научно-технического сотрудничества;

· раскрытие сущности, форм и особенностей развития транснационализации, экономической интеграции, глобализации; путей решения глобальных проблем;

· анализ воспроизводственной структуры и ресурсного потенциала мирового хозяйства;

· изучение содержания, инструментов, механизмов реализации внешнеэкономической политики, а также международного регулирования мирохозяйственных связей;

· выяснение системы международных экономических организаций, в том числе: международных финансовых организаций,
организаций, регулирующих мировую торговлю;

· исследование эволюции взаимоотношений Республики Беларусь с международными экономическими организациями и объединениями;

· изучение особенностей, тенденций, моделей и перспектив развития экономики в развитых, развивающихся и государствах с транзитивной экономикой;

· раскрытие сущности, форм проявления, определение места Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей.

В результате изучения дисциплины мировой экономики студенты должны:

ЗНАТЬ

· предмет и методологию курса мировой экономики, содержание, этапы формирования теории мировой экономики, структуру и тенденции развития мировой экономики;

· содержание международного разделения труда, его особенности в современных условиях;

· глобальные проблемы мировой экономики;

· сущность интернационализации и транснационализации, виды современных международных корпораций;

· основные формы и особенности международной конкуренции;

· сущность международной экономической интеграции и ее формы, особенности интеграционных процессов в мировой экономике;

·  содержание и особенности национального и международного регулирования мирохозяйственных связей;

· роль, принципы деятельности, механизмы функционирования ведущих международных экономических организаций в развитии мировой экономики, процедуры присоединения;

· особенности экономики развитых, развивающихся стран, включая новые индустриальные страны, и стран с транзитивной экономикой;

·  место Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей.

УМЕТЬ

· оценивать процессы, происходящие в мировой экономике, определять тенденции и перспективы развития стран, групп стран, мировой экономики;

· анализировать место страны в международном разделении труда, степень открытости экономики;

· использовать концепции международного разделения труда;

· рассчитывать конкурентные преимущества стран и конкурентоспособность фирм;

· оценивать позитивные и негативные последствия сотрудничества государства с международными экономическими организациями, прогнозировать перспективы дальнейшего сотрудничества.

ИМЕТЬ ПРЕДСТАВЛЕНИЕ 

о неравномерности и тенденциях экономического развития стран в современном мировом хозяйстве в условиях глобализации; о ресурсной базе мирового хозяйства; о функциональной роли, механизмах межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей; международных проектах, осуществляемых международными экономическими организациями в Республике Беларусь; о проблемах интегрирования экономики Республики Беларусь в мировые хозяйственные связи.

Дисциплина «Мировая экономика» базируется на изучении дисциплин экономической теории, микро- и макроэкономики, философии, изучается в объеме 348 часов, в том числе аудиторных 164 часа (82 лекции и 82 семинарских занятия). Рекомендуемая форма контроля - зачет, экзамен, курсовые.

Примерный тематический план изучения курса «Мировая экономика» приведен в таблице.

Примерный тематический план дисциплины «Мировая экономика» 

по специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

	№ п.п.
	Наименование темы
	Лекции
	Семинары

	1.
	Предмет и структура курса мировой экономики
	2
	1

	2.
	Мировая экономика: основные черты и тенденции развития
	6
	5

	3.
	Открытость национальной экономики
	2
	4

	4.
	Международное разделение труда и факторов производства
	6
	6

	5.
	Теории международного разделения труда
	4
	2

	6.
	Социально-экономический потенциал и отраслевая структура мировой экономики
	2
	6

	7.
	Классификация стран по уровню социально-экономического развития и их роль в мировой экономики
	4
	4

	8.
	Интеграционные процессы в мировой экономике
	6
	4

	9.
	Глобализация и глобальные проблемы мировой экономики
	4
	2

	10.
	Международная конкуренция в современных условиях
	4
	2

	11.
	Интернационализация хозяйственной жизни и ее особенности на современном этапе
	2
	1

	12.
	Транснационализация мировой экономики и ее особенности на современном этапе
	8
	7

	13.
	Транснационализация банковской сферы
	6
	6

	14.
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Тема 1. ПРЕДМЕТ И СТРУКТУРА КУРСА 

МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Предмет курса мировой экономики, его границы и область анализа. 

2. Микро- и макроэкономический уровни.

3. Методология курса мировой экономики.

4. Структура курса мировой экономики.

Темы рефератов и докладов

1. Мировая экономика как целостная система.

2. Научно-технический прогресс как фактор развития мировой экономики.

3. Противоречия в развитии мировой экономики как целостной системы.

ЛИТЕРАТУРА

1.  К о з л о в с к и й, В.В. Мировая экономика: социально ориентированный подход: учеб. пособие для студ. экон. спец. / В.В. Козловский, Э.А. Лутохина; под ред. Э.А. Лутохиной. Мн.: ИВЦ Минфина, 2005. С. 7 – 12.

2.  Л о м а к и н, В.К. Мировая экономика: Учебник для вузов / В.К. Ломакин. М.: Финансы, ЮНИТИ, 1998. С. 10 – 58.

3.  Мировая экономика: Учебник / А.С. Булатов [и др.]; под ред. проф. А.С. Булатова. М.: Юристъ, 2003. С. 29 – 113.

4.  Мировая экономика: Учебное пособие для вузов / Под ред. проф. И.П. Николаевой. 3 – е изд., перераб. и доп. М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2005. С. 3 – 24; 85 – 106.

5.  О л е х о в и ч, Г.И. Мировая экономика: учебно-методический комплекс / Г.И. Олехнович. 2 изд. Минск: Амалфея, 2007.С. 5 – 17.

Тема 2. МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА: ОСНОВНЫЕ ЧЕРТЫ И ТЕНДЕНЦИИ РАЗВИТИЯ

1. Мировая экономика и мировое хозяйство: экономическая сущность, объекты и субъекты мировой экономики, основные черты, предпосылки, этапы становления и развития.

2. Структура мировой экономики: критерии классификации. 

3. Типология стран мира. 

4. Индустриально развитые государства. 

5. Развивающиеся страны. 

6. Страны с транзитивной экономикой.

7. Основные показатели, характеризующие экономический потенциал стран и их место в мировой экономике.

8. Современные тенденции развития мировой экономики (интернационализация, либерализация, региональная интеграция, транснационализация производства и капитала, информатизация и становление информационной экономики, сервисизация экономики, рост финансового сектора экономики и становление единых информационно-финансовых институтов, формирование новой экономики, создание системы межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей, экологизация мировой экономики, повышение значения социальной сферы, возникновение системы межгосударственного регулирования, глобализация, и др.). 

9. Особенности развития мировой экономики на современном этапе.

Темы рефератов и докладов
1. Сущность и этапы становления мирового хозяйства.

2. Концепции развития мирового хозяйства.

3. Особенности формирования и проявления экономических законов на мировом рынке.

4. Структура механизма мирового хозяйства.

5. Современные тенденции мирового экономического и социального развития.

6. Новые тенденции в мировом хозяйстве.

7. Системность мировой экономики.

8. Глобализация мировой экономики.

9. Мировой экономический порядок.

ЛИТЕРАТУРА
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2. Б а з ы л е в, Н.И. Мировая экономика: учеб. пособие / Н.И. Базылев, М.В. Мишкевич, М.Н. Базылева. Минск: Книжный Дом; Мисанта, 2004. С. 4–23.

3. Д а д а л к о, В.А. Мировая экономика: Учеб. пособие / В.А. Дадалко. Мн.: «Ураджай», «Интерпрессервис», 2001. С. 9-68.

4. Д р у з и к, Я.С. Мировая экономика: страны, регионы, континенты: учебное пособие / Я. С. Друзик. Мн.: ООО «ФУАинформ», 2002. С. 6-68.

5. К о з л о в с к и й, В.В. Мировая экономика: социально ориентированный подход: учеб. пособие для студентов экон. специальностей учреждений, обеспечивающих получение высшего образования / В.В. Козловский, Э.А. Лопухина; под ред. Э.А. Лутохиной. Мн.: ИВЦ Минфина, 2005. С. 7-23.

6. К о з л о в с к и й, В.В. Мировая экономика (социально ориентированный подход): курс лекций / В.В. Козловский, Э.А. Лопухина; под ред. Э.А. Лутохиной. Мн.: ОДО «Равноденствие», 2004. С. 5-48.

7. Л о м а к и н, В.К. Мировая экономика: Учебник для вузов / В.К. Ломакин. М.: Финансы, ЮНИТИ, 1998. С. 9-146.

8. М а л и н и н, А.С. Проблемы и приоритеты развития мировой экономики / А.С. Малинин. М.: Изд-во деловой и учебной литературы, 2005. С. 6-45.

9. Международные экономические отношения: Учебник для вузов / В.Е. Рыбалкин, Ю.А. Щербалин, Л.В. Балдин [и др.]; под общ. ред. проф. В.Е. Рыбалкина. 5-е изд., перераб. и доп. М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2004. С. 22-23.

10. Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие / С.Ю. Кричевский, М.И. Плотницкий, Г.В. Турбан [и др.]; под общ. ред. М.И. Плотницкого, Г.В. Турбан. Мн.: ООО «Современная школа», 2006. С. 9–17.

11. Мировая экономика: введение во внешнеэкономическую деятельность: Учебное пособие для вузов / М.В. Елова, Е.К. Муравьева, С.М. Панферова [и др.]; под ред. А.К. Ширкалина, И.С. Цыпиной. М.: Логос, 2000. С. 5–16.

12. Мировая экономика: Учеб. пособие для вузов / Под ред. проф. Ч. П. Николаевой. 2-изд., перераб. и доп. М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2002. С. 7-35.

13. Мировая экономика: Учебник / А.С. Булатова [и др.]; под ред. проф. А.С. Булатова. М.: Юристъ, 2003. С. 29-110.

14. Мировое и национальное хозяйство[Электронный ресурс] / Электронный журнал. Издание МГИМО (У) МИД России. 2006-2010.  Режим доступа: http://www.mirec.ru/. Дата доступа: 20.01.2010. 
15. О в ч и н н и к о в, Г.П. Международная экономика: Учебное пособие / Г.П. Овчинников. СПб.: Изд-во В.А. Михайлова. 1999. С. 10-37.

16. О л е х о в и ч, Г.И. Мировая экономика: учеб.-метод. комплекс / Г.И. Олехович. 2 изд. Минск: Амалфея, 2007. С. -5-15.

17. Спиридонов, И.А. Мировая экономика: учеб. пособие / И.А. Спиридонов. 2-е изд., перераб. и доп. – М.: ИНФРА-М, 2006. С. 6-40.

18. Региональный общественный центр интернет-технологий (РОЦИТ) [Электронный ресурс] / Федерального агентства по печати и массовым коммуникациям. Москва, 1996-2010.  Режим доступа: http:// www.rocit.ru. Дата доступа: 25.01.2010. 

Тема 3. ОТКРЫТОСТЬ НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Замкнутая (автаркическая) экономика.

2. Открытая экономика: понятие, критерии, показатели открытости. Факторы, влияющие на открытость экономики.

3. Преимущества и недостатки открытой экономики. 

4. Механизмы открытия экономики.

5. Содержание понятий «малая открытая экономика», «большая открытая экономика», особенности их функционирования.

Темы рефератов и докладов

1. Особенности и факторы, определяющие открытость национальной экономики.

2.  Развитие и становление открытой национальной экономики.

3.  Открытость национальной экономики: положительные, отрицательные стороны и перспективы развития.

4. Современное развитие открытой национальной экономики в системе мирохозяйственных связей.

ЛИТЕРАТУРА

1. Макаров, Е. Е. Основные противоречия в развитии национальных экономик на современном этапе / Е.Е. Макаров // Новая экономика. 2009. №2. С. 38-44.

2. Мировая экономика: Учебник / А.С. Булатова [и др.]; под ред. проф. А.С. Булатова. М.: Юристъ, 2003. С. 251-274.

3. Ойкен, В. Основы национальной экономики: пер. с нем./ В. Ойкен; под общ. ред. В. С. Автонемова, В. П. Гуткина, К. Херрманн-Пиллата. М.: Экономика, 1996. С. 23-38. 

4. Олехович, Г.И. Мировая экономика: учебно-методический комплекс / Г.И. Олехович. 2 изд. Минск: Амалфея, 2007. С. 141-142.

Тема 4. МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА И ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА

1. Международное разделение труда (МРТ) как материальная основа развития мировой экономики: сущность, формы, типы, факторы. 

2. Роль МРТ в развитии мировой экономики. 

3. Международное разделение факторов производства.

4. Международная специализация и международное кооперирование производства: понятие, виды, направления. 

5. Признаки и черты международной промышленной кооперации. 

6. Организационные формы международного производственно-технического сотрудничества.

7. Особенности развития МРТ на современном этапе. 

8. Международное разделение производственного процесса (МРПП). 

9. Международное технологическое разделение труда (МТРТ).

10. Показатели развития МРТ, уровня включения страны в МРТ, характеризующие место региона.

11. Новая экономика и новая мировая экономика: сущность, черты, субъекты, предпосылки образования, тенденции развития.

Темы рефератов и докладов
1. Эволюция развития международного разделения труда.

2. Основные факторы, влияющие на участие стран в МРТ.

3. Классификация показателей, характеризующих участие отдельной страны МРТ.

4. Географическое разделение труда.

5. Территориальное разделение труда и воспроизводственный процесс на региональном уровне.

6. Тенденции развития международного разделения труда в современных условиях.

7. Место и роль Республики Беларусь в международном разделении труда.

ЛИТЕРАТУРА
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2. Любимцева, С. Структурная модернизация экономики / С. Любимцева // Экономист. 2003. № 2. С.12-31.

3. Родионова, И.А. Промышленность мира: территориальные сдвиги во второй половине XX в. / И.А. Родионова. М.: Моск. лицей, 2002. 367 с.

4. Спиридонов, И.А. Субъекты современного мирового хозяйства и система показателей, характеризующих их место в мировой экономике / И.А. Спиридонов // Экономика XXI в. 2001. № 4. С. 3-18.

5. Устинов, И.Н. Мировая торговля / И.Н. Устинов. М.: Экономика, 2000. 356 с.

Тема 5. ТЕОРИИ МЕЖДУНАРОДНОГО РАЗДЕЛЕНИЯ ТРУДА

1. Теории МРТ и развития внешней торговли. 

2. Теория абсолютных преимуществ А.Смита. 

3. Теория сравнительных преимуществ Д. Рикардо. 

4. Неоклассическая модель «Хекшера-Олина». 

5. Парадокс В.Леонтьева.

6. Стандартная модель международной торговли. 

7. Теория издержек замещения. Ф. Эджуорт, Г. Кэберлер.

8. Альтернативные современные теории международной торговли («эффект масштаба», жизненного цикла товара). 

9. Неотехнологические теории. 

10. Модель технологического разрыва М. Познер.

Темы рефератов и докладов
1. Теория бегства капитала.

2. Теория миграции рабочей силы.

3. Теория обмена знаниями.

4. Социальная теория стадий экономического роста.

5. Социальная теория единой цивилизации.

6. Социальная теория столкновения цивилизаций.
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6. Международные экономические отношения / Под ред. Б. М. Смитиенко. М.: ИНФРА-М, 2005. С. 466-496.

7. Международные экономические отношения: учебник для студентов вузов, обучающихся по экономическим специальностям / В.Е. Рыбалкин [и др.]; под. ред. В.Е. Рыбалкина. 7-е изд., перераб. и доп. М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2008. С. 54-82.

8. Мировая экономика: учебник / В.В. Алексеев [и др.]; под ред. А. С. Булатова. 2-е изд., перераб. и доп. М.: Экономистъ, 2007. С. 40-61.

9. Михайлушкин, А.И. Международная экономика: теория и практика: Учебник для вузов / А.И. Михайлушкин, П.Д. Мимко. СПб.: Питер, 2008. С. 40-121.

10. Овчинников, Г.П. Международная экономика: Учебное пособие / Г.П. Овчинников. СПб.: Изд-во Михайлова В. А., 1999. С. 44-97.

11. Олехнович, Г.И. Мировая экономика: учебно-методический комплекс / Г.И. Олехнович. 3-е изд., перераб. и доп. Минск: Амалфея, 2008. С. 49-51.

12. Яблуко, Р.З. Международные экономические отношения в вопросах и ответах: учеб. пособие / Р.З. Яблуко. М.: ТК Велби, Изд-во «Проспект», 2006. С. 47-58.

Тема 6. СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ПОТЕНЦИАЛ И ОТРАСЛЕВАЯ СТРУКТУРА МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ

1. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства.

2. Специфика стран и регионов в обладании и использовании природных ресурсов.

3. Человеческие ресурсы и их распределение по странам и регионам.

4. Научно-технический и информационный потенциал мирового хозяйства.

5. Общие закономерности изменений в отраслевой структуре мирового хозяйства на рубеже XX - XXI вв. 

6. Влияние современной НТР на структурные изменения в мировой экономике.

7. Мировая инфраструктура: определение, составные элементы, особенности современного развития.

Темы рефератов и докладов

1. Земельные ресурсы стран и регионов мира. 

2. Водные ресурсы мира и их распределение между странами и регионами. 

3. Лесные ресурсы мира и их распределение между странами и регионами.

4. Ресурсы топлива и гидроэнергии в мире и их распределение между странами и регионами.

5. Колличественное определение и территориальный аспект специализирующихся отраслей.

6. Распределение мировых промышленных отраслей.

7. Научно-технический прогресс как основной фактор размещения отраслей мирового хозяйства.

8. АПК мира и перспективы его развития. 

9. ТЭК мира и прогнозы его развития. 

10. ВПК мира и перспективы его роста.

11. Машиностроительный комплекс и перспективы его развития.

12. Отраслевая специализация экономики конкретной страны и региона. 

13. Трудовые ресурсы мира.

14. Информационные ресурсы мира.

ЛИТЕРАТУРА
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14. The Food and Agriculture Organization of the United Nations [Electronіc resource] / 2010.   Mode of access: http://www.fao.org/.  Date of access: 12.01.2010. 

15. The World Bank [Electronіc resource] / The World Bank Group, 2010.   Mode of access: http://web.worldbank.org.  Date of access: 10.01.2010. 

16. United Nations industrial development organization (UNIDO) [Electronіc resource] / 2010.   Mode of access: http://www.unido.org.  Date of access: 14.01.2010. 

Тема 7. КЛАССИФИКАЦИЯ СТРАН ПО УРОВНЮ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ И ИХ РОЛЬ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Неравномерность экономического развития стран в мировой экономике.

2. Промышленно развитые страны (ПРС) в структуре мировой экономики. 

3. Специфика экономики ведущих стран Европейского Союза.

4. Развивающиеся страны и их место в международном разделении труда. 

5. Современное положение развивающихся стран в мировой экономике.

6. Дифференциация развивающихся стран (Новые индустриальные страны - НИС, развивающиеся страны со средним уровнем развития, наименее развитые страны).

7. Новые индустриальные страны (НИС) в структуре мировой экономики, их признаки. 

8. Предпосылки и закономерности выделения группы новых индустриальных стран в мировой экономике.

9. Модели их развития. 

10. Наименее развитые страны и понятие периферии современного мирового хозяйства.

11. Особенности экономического развития стран с транзитивной экономикой.

Темы рефератов и докладов

1. Проблема классификации стран в мировой экономике

2. Теоретические основы разделения национальных экономик по типам.

3. Развитые страны в мировом хозяйстве.

4. Страны с переходной экономикой в мировом хозяйстве.

5. Развивающиеся страны в мировой экономике.

6. Классификация стран мира на основе исследований проводимых Всемирным Банком.

7. Исторические предпосылки неравномерного развития стран.

8. Экономический потенциал и уровень экономического развития.

9. Количественные и качественные показатели уровня экономического развития.

10. Подсистемы стран в системе мирового хозяйства по уровню экономического развития.

11. Система льгот и поддержки развивающихся стран.

12. Международное сотрудничество между странами с различным уровнем экономического развития.
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Тема 8. ИНТЕГРАЦИОННЫЕ ПРОЦЕССЫ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Интеграция: понятие, признаки, формы, преимущества. 

2. Теории интеграции. 

3. Особенности развития процессов интеграции в условиях глобализации.

4. Интеграция в Западной Европе.

5. Европейский Союз (ЕС): этапы эволюции, механизм  функционирования.  

6. Экономическая  политика  ЕС.  

7. Бюджет  ЕС.

8. Условия вступления в ЕС. 

9. Расширение ЕС в современных условиях и экономические последствия.

10. Североамериканская модель интеграции (НАФТА). 

11. Интеграционные процессы в Латинской Америке.

12. Интеграция в Азиатско-тихоокеанском регионе (АТЭС).

13. Интеграционные группировки в развивающихся странах.

14. Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ.

Темы рефератов и докладов

1. Особенности и основные черты западноевропейской интеграции.

2. Основные этапы расширения Европейского Союза.

3. Аграрная политика – одна из важнейших сфер политики ЕС.

4. Внешнеэкономическая и внешнеторговая политика ЕС.

5. Региональная политика ЕС.

6. Валютная интеграция в рамках ЕС.

7. Проблемы и перспективы развития ЕС.

8. Особенности и основные черты интеграционных процессов в Северной Америке.

9. Основополагающие принципы североамериканского соглашения о свободной торговле.

10. Проблемы развития Североамериканской ассоциации свободной торговли (НАФТА).

11. Перспективы развития Североамериканской ассоциации свободной торговли (НАФТА).

12. Особенности и перспективы развития общего рынка стран южного конуса (Меркосур).

13. Особенности и перспективы развития Латиноамериканской ассоциации интеграции (ЛАИ).

14. Особенности и перспективы развития Латиноамериканской экономической системы (СЕЛА).

15. Особенности и перспективы развития Латиноамериканской ассоциации по энергетике (ЛАОЭ).

16. Особенности и перспективы развития Карибского сообщества и Карибского общего рынка (КАРИКОМ).

17. Особенности и перспективы развития Организации восточно-карибских государств (ОВКГ).

18. Особенности экономической интеграции в государствах Юго- Восточной Азии.

19. Азиатско-Тихоокеанский регион – зона динамичного экономического роста.

20. Место и роль ассоциации государств Юго - Восточной Азии (АСЕАН) в развитии мирового хозяйства.

21. Особенности экономического сотрудничества в рамках форума Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС).

22. Отраслевые приоритеты интеграции.

23. Углубление специализации и кооперации в агропромышленном комплексе в рамках СНГ.

24. Белорусская экономика сквозь призму интеграции.

25. Основные перспективы интеграции экономик Беларуси и России.
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Тема 9. ГЛОБАЛИЗАЦИЯ И ГЛОБАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Глобализация: понятие, признаки, предпосылки, субъекты, факторы, этапы и направления развития. 

2. Теории глобализации. Сторонники и противники глобализации. 

3. Глобализация мировых рынков и глобализация товаров (продукции). 

4. Глобализация фирм. 

5. Глобальная локализация.

6. Глобальные проблемы развития мировой экономики: сущность, виды, опасность. 

7. Необходимость глобального экономического сотрудничества в решении глобальных проблем на современном этапе.

Темы рефератов и докладов

1. Глобальное международное сотрудничество и ООН.

2. Последствия глобализации: негативные и позитивные эффекты глобализации.

3. Глобализация инвестиций и их тенденции.

4. Республика Беларусь в условиях глобализации.

5. Объективное и субъективное в процессе глобализации.

6. Глобализация, суверенитет и территориальная целостность современных государств.

7. Глобальные финансовые кризисы.

8. Глобальные финансовые стратегии ТНК.

9. Международные эколого-экономические проблемы и их регулирование.

10. Глобальные мировые проблемы.

11. Проблема международного терроризма, локальных войн и конфликтов.

12. Проблема безработицы и нищеты и пути её преодоления.

13. Международные аспекты продовольственной проблемы.

14. Проблема освоения космоса и мирового океана.
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19. Шкваря, Л.В. Мировая экономика в вопросах и ответах: Учебное пособие / Л.В.Шкваря. М.: Эксмо, 2008. С. 37-40.

Тема 10. МЕЖДУНАРОДНАЯ КОНКУРЕНЦИЯ В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ

1. Сущность и формы международной конкуренции. 

2. Факторы, влияющие на международную конкуренцию в современных условиях.

3. Особенности международной конкуренции в условиях глобализации мировой экономики.

4. Конкурентоспособное преимущество и его характеристика.

5. Методы оценки конкурентоспособности.

6. Теория конкурентных преимуществ М. Портера. «Национальный ромб» в конкуренции, его роль и значение.

Темы рефератов и докладов

1. Конкурентные стратегии на мировых рынках.

2. Пути повышения конкурентоспособности национальной экономики РБ.

3. Конкурентноспособность продукции.
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Тема 11. ИНТЕРНАЦИОНАЛИЗАЦИЯ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ЖИЗНИ И ЕЕ ОСОБЕННОСТИ НА СОВРЕМЕННОМ ЭТАПЕ

1. Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы.

2. Микроэкономическая и макроэкономическая модели интернационализации.

3. Теории интернационализации.

Темы рефератов и докладов
1. Предпосылки интернационализации хозяйственных связей.

2. Взаимосвязь интернационализации и глобализации.
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Тема 12. ТРАНСНАЦИОНАЛИЗАЦИЯ МИРОВОЙ ЭКОНОМИКИ И ЕЕ ОСОБЕННОСТИ НА СОВРЕМЕННОМ ЭТАПЕ

1. Транснационализация производства и капитала: понятия, предпосылки монополизации. 

2. Теории транснационализации капитала. 

3. Концентрация и централизация капитала: горизонтальная интеграция, вертикальная интеграция, диверсификация.

4. Слияния и поглощения компаний: содержание, классификация типов, мотивы централизации капитала. 

5. «Волны» слияний и поглощений.

6. Тенденции концентрации и централизации капитала в современных условиях.

7. Стратегии развития корпоративного бизнеса.

8. Организационно-экономические формы построения и управления корпоративными структурами. 

8.1 «Жесткие» организационные формы интеграции корпоративных объединений (унитарно-централизованная форма, многофункционально-диверсифицированная: а) холдинг, б) концерн).

8.2 «Мягкие» (ассоциативные) формы построения и координации деятельности корпоративных объединений (а) картель, пул, трест, синдикат; б) консорциум, ассоциация, стратегический альянс, деловая группа, индустриальные сети).

9. Международная корпорация: понятие, этапы становления, черты. 

10. Классификация видов международных компаний (интернациональные корпорации, многонациональные корпорации, транснациональные корпорации, глобальные корпорации).

11. Глобальные союзы корпораций.

12. Транснациональные корпорации (ТНК): критерии, классификации, индекс транснациональности, черты, преимущества и роль в мировой экономике. 

13. Современные транснациональные и многонациональные корпорации (ТНК, МНК). 

14. Международные альянсы в системе международных экономических отношений.

15. Государственное и международное регулирование деятельности ТНК. 

16. Кодексы ТНК. 

17. Роль государства в становлении и функционировании ТНК.

Темы рефератов и докладов

1. Конкурентные преимущества транснациональных компаний и их зарубежных компаний.

2. Кадры – как основной рычаг воздействия родительской компании на её зарубежные филиалы.

3. Лицензирование.

4. Франчайзинг.

5. Контракты на управление.

6. Контракты «под ключ».

7. Коллективные контракты.

8. Стратегии фирм при оценке и выборе страны деятельности.

9. Становление и перспектива международных корпоративных структур в Республике Беларусь.

10. Роль корпоративной структуры в достижении стратегических задач компании.

11. Совокупность бизнес-стратегий предприятия.

12. Формирование стратегии управления кредитными ресурсами.

13. Инвестиционная стратегия корпорации.

14. Корпоративное управление капиталом.

15. Формирование корпоративной кадровой политики.

16. Корпоративный имидж.

17. Стратегия диверсификации фирмы.

ЛИТЕРАТУРА

1. Дадалко, В.А. Мировая экономика: Учеб. пособие / В.А. Дадалко. Мн.: «Ураджай», «Интерпрессервис», 2001. С. 540-577. 

2. Друзик, Я.С. Мировая экономика: страны, регионы, континенты: учебное пособие / Я. С. Друзик. Мн.: ООО «ФУАинформ», 2002. С. 10-13.

3. Дэниеле Джон Д., Радеба Ли Х. Международный бизнес: внешняя среда и деловые операции. Пер. с англ., 6-е изд. М.: «Дело Лтд», 1994. С. 11-12, 436-493, 503-529.

4. Елецкий, Н.Д., Корниенко, О.В. Мировая экономика: Экспресс-справочник для студентов. Издательский центр «МарТ», 2005. С. 169-174.

5. Козловский, В.В. Мировая экономика: социально ориентированный подход: учеб. пособие для студентов экон.специальностей учреждений, обеспечивающих получение высшего образования / В.В. Козловский, Э.А. Лутохина; под ред.Э.А. Лутохиной. Мн.: ИВЦ Минфина, 2005. С. 30-34.

6. Кузнецов, А. Два вектора экспансии Российских ТНК – Евросоюз и СНГ / А. Кузнецов // Мировая экономика и международные отношения. 2006. №2. С. 95-102.

7. Либман, А., Хейфец, Б. Корпоративная модель региональной экономической интеграции / А. Либман, Б. Хейфец // Мировая экономика и международные отношения. 2007. №3. С. 15-22.

8. Мировая экономика: учебник / В.В. Алексеев [и др.]; под ред. А. С. Булатова. 2-е изд., перераб. и доп. М.: Экономистъ, 2007. С. 198-206, 334-341.

9. Шкваря, Л.В. Мировая экономика в вопросах и ответах: Учебное пособие / Л.В.Шкваря. М.: Эксмо, 2008. С. 56-58.

Тема 13. ТРАНСНАЦИОНАЛИЗАЦИЯ БАНКОВСКОЙ СФЕРЫ

1. Интернационализация банковской сферы: предпосылки, этапы.

2. Транснациональные банки (ТНБ): сущность, критерии, характерные черты, функции, услуги, стратегии развития. 

3. Организационная структура ТНБ, особенности функционирования ТНБ.

4. Организационно-институциональные формы ТНБ (зарубежное неоперационное подразделение, международный департамент, операционное отделений за рубежом).

5. Классификация межбанковских объединений (банковские объединения, международные ассоциации, союзы). 

6. Формы банковских монополий. 

7. Современные транснациональные банки, союзы.

8. Особенности процесса интернационализации банковской системы.

Темы рефератов и докладов

1. Интернационализация банковской сферы и функциональная роль транснациональных банков.

2. Прямые иностранные инвестиции как основа процесса транснационализации компании.

3. Мировые финансовые кризисы: механизм протекания и последствия для мировой экономики.

4. Мировые финансовые кризисы: их влияние на эволюцию мировой экономики.

5. Минансово-промышленные группы: социально-экономические основы функционирования (опыт государств, в т. ч. и в Республике Беларусь).

6. Межгосударственное партнерство при реализации долгосрочных и капиталоемких проектов.

7. Мировая валютная система в начале 21 века.

8. Валютная система Республики Беларусь.

9. Государственный контроль над потоками капитала и оценка его эффективности.

10. Проблема «бегства капитала» и перспективы ее решения в совреманных условиях.

11. Основные направления предотвращения бегства капитала из Республики Беларусь.
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Тема 14. ФИНАНСОВО-ПРОМЫШЛЕННЫЕ ГРУППЫ (ФПГ) И ИХ РОЛЬ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ. ПРОЦЕССЫ ТРАНСНАЦИОНАЛИЗАЦИИ В СТРАНАХ С ТРАНЗИТИВНОЙ ЭКОНОМИКОЙ.
1. Международные финансово-промышленные группы (ФПГ): сущность, принципы создания, экономическая основа, классификации, пути формирования. 

2. Организационное строение ФПГ. 

3. Типы ФПГ США, Японии (кэйрэцу, сюданы).

4. Международная сетевая экономика.

5. Процессы транснационализации в странах с транзитивной экономикой. 

6. Пути создания ФПГ. 

7. Стратегии ТНК по включению транзитивных стран в процессы МРПП и сетевую организацию международного производства. 

8. Стратегии стран с транзитивной экономикой по вхождению в воспроизводственную цепочку ТНК.

9. Проблемы транснационализации белорусской экономики. 

10. Международные ФПГв СНГ и в Республике Беларусь.

Темы рефератов и докладов
1. Интегрированные структуры – основа корпоративного сектора: типология и качественные черты.

2. Концерн, конгломерат, консорциум.

3. Трест, ассоциация, стратегический альянс.

4. ТНК как особенный субъект мировой экономики.

5. Финансово – промышленные группы США.

6. Японские финансов – промышленные группы (сюданы).

7. Южнокорейские финансово – промышленные группы (чеболи).

8. Транснациональные ФПГ Германии.

9. Корпоративная культура.

10. Управление корпоративными структурами в специфических ситуалиях.

11. Отличительные признаки антикризисного управления в корпоративных структурах.
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8. Козловский, В.В. Мировая экономика: социально ориентированный подход: учеб. пособие для студентов экон.специальностей учреждений, обеспечивающих получение высшего образования / В.В. Козловский, Э.А. Лутохина; под ред.Э.А. Лутохиной. Мн.: ИВЦ Минфина, 2005. С. 24-33.

9. Семёнов, К.А. Международные экономические отношения: Курс лекций / К.А. Семенов. М.: Гардарики, 1999. С. 251-267.

10. Хасбулатов, Р.И. Мировая экономика / Р.И. Хасбулатов. М.: ИНСАН, 1994. С. 159-174.

11. Шкваря, Л.В. Мировая экономика в вопросах и ответах: Учебное пособие / Л.В.Шкваря. М.: Эксмо, 2008. С. 45-48.

Тема 15. НАЦИОНАЛЬНОЕ И МЕЖДУНАРОДНОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ МИРОХОЗЯЙСТВЕННЫХ СВЯЗЕЙ

1. Необходимость, содержание, объекты, субъекты и особенности государственного регулирования внешнеэкономической деятельности и мирохозяйственных связей. 

2. Уровни регулирования глобальной экономики: национальный, региональный, международный.

3. Трансформация модели государственного регулирования в условиях глобализации мировой экономики.

4. Внешнеэкономическая политика: сущность, виды, инструменты.

5. Экономические и административные методы государственного регулирования ВЭД и МЭО. 

6. Таможенный тариф: сущность, функции, принципы построения. 

7. Виды таможенных тарифов и их классификации, виды пошлин, особенности построения. 

8. Классификации нетарифных барьеров и их виды. 

9. Содержание методов нетарифного регулирования.

10. Свободные экономические зоны: сущность, виды, роль, классификации, государственное регулирование.

11. Интеграционная политика: сущность и инструменты.

12. Необходимость и содержание межгосударственного регулирования МЭО.

Темы рефератов и докладов

1. Свобода торговли и протекционизм: аргументы «за» и «против».

2. Особенности внешнеэкономической политики развитых стран.

3. Особенности внешнеэкономической политики развивающихся стран.

4. Особенности внешнеэкономической политики стран с переходной экономикой.

5. Институциональная основа внешнеэкономической политики Республики Беларусь.

6. Роль и место СЭЗ в экономике Республики Беларусь.

Интеграционная политика Республики Беларусь.
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Тема 16. МЕЖДУНАРОДНЫЕ ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОРГАНИЗАЦИИ И ОБЪЕДИНЕНИЯ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Международные экономические организации: предпосылки образования, функции, классификация. 

2. Роль международных экономических организаций в развитии мировой экономики.

3. Международные экономические организации в системе регулирования экономического сотрудничества и отраслей мирового хозяйства. 

4. Организации системы ООН.

5. Экономические функции организаций системы ООН. 

6. Задачи Экономического и Социального Совета ООН (ЭКОСОС).

7. Экономическая комиссия ООН.

8. Организации ООН, связанные с решением экономических проблем (ПРООН, ЮНИДО, МАГАТЭ и др.).

9. Организации системы организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). 

10. ОЭСР: цели и направления деятельности. 

11. Международные организации общей компетенции и их деятельность в области экономического сотрудничества: Совет Европы, Содружество наций, Организация по безопасности и сотрудничеству в Европе (ОБСЕ) и др.

12. Международные финансовые организации (МФО): необходимость формирования, эволюция и функциональная роль, система МФО (мировые и региональные валютно-финансовые организации). 

13. Консультационные группы (группа 7, группа 10, Парижский клуб, Лондонский клуб, Форум по финансовой стабильности - ФФС, группа 20).

14. Международный валютный фонд (МВФ): предпосылки возникновения, структура. 

15. Роль МВФ в развитии мировой экономики и достижении финансовой стабильности глобальных финансов. 

16. Кредитная деятельность МВФ. 

17. Специальные и временные кредитные фонды.

18. Банк международных расчетов. 

19. Группа Всемирного банка: структура, принципы деятельности.

20. Международный банк реконструкции и развития: функциональная роль, структура. 

21. Международная ассоциация развития (MAP). 

22. Международная финансовая корпорация (МФК). 

23. Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАГИ). 

24. Сотрудничество МФО со странами с транзитивной экономикой.

25. Эволюция взаимоотношений РБ с МФО.

26. Многосторонние межгосударственные организации по вопросам торговой и экономической политики. 

27. Основные направления и принципы их деятельности. ГАТТ/ВТО.

28. Предпосылки образования ГАТТ/ВТО и этапы эволюции, организационная структура. 

29. Раунды торговых переговоров.

30. Роль Токийского и Уругвайского раундов.

31. Принципы и направления деятельности ВТО. 

32. Процедура присоединения к ВТО. 

33. Проблемы и перспективы вхождения Республики Беларусь в ВТО. 

34. ЮНКТАД - Конференция ООН по торговле и развитию.

35. Международный торговый центр ЮНКТАД/ВТО. 

36. Международная торговая палата (МТП). 

37. Белорусская торгово-промышленная палата.

38. Многосторонние межправительственные организации по регулированию мировых товарных рынков. 

39. Цель их деятельности, классификация: 

а) международные организации (международная организация по какао, кофе и др.);

б) международные Советы (по оливковому маслу, олову и др.); 

в) международные консультативные организации (по хлопку, комитет ЮНКТАД по вольфраму и др.);

г) международные исследовательские группы по сырьевым товарам (по каучуку, меди и др.);

д) межгосударственные организации стран -производителей и экспортеров сырья (ОПЕК, металлов и др.).

40. Региональные экономические организации в системе регулирования мирохозяйственных связей. 

41. Региональные экономические организации системы ООН. 

42. Региональные экономические организации стран Западной Европы, Центральной и Восточной Европы, Азии и Тихого океана, Америки, арабских государств, Африки.

Темы рефератов и докладов

1. ВТО: глобальное регулирование торговли.

2. Проблемы т перспективы вступления Республики Беларусь во всемирную торговую организацию.  

3. Международный валютный фонд и его влияние на мировую экономику.

4. Всемирный банк и его партнерство с международным бизнесом.

5. Место и роль организации по промышленному развитию (ЮНИДО) в становлении мирохозяйственных связей.

6. Место и роль Всемирной организации интеллектуальной собственности в развитии мирового хозяйства.

7. Место и роль Международной организации труда (МОТ) в регулировании социально-трудовых отношений.

8. Место и роль Продовольственной и сельскохозяйственной организации ООН (ФАО). 

9. Международного фонда сельскохозяйственного развития (МФСР). 

10. Мировой продовольственной программы (МПП) в решении проблем голода и нищеты.

11. Место и роль Международного агентства по атомной энергии (МАГАТЭ) в развитии мирового хозяйства.

12. Место и роль Всемирной туристической организации (ВТО) в развитии мирового туристического общества. 

13. Особенности деятельности международных отраслевых ассоциаций.

14. Особенности деятельности международных консалтинговых ассоциаций.

15. Особенности деятельности международных маркетинговых ассоциаций.

16. Особенности деятельности международных информационных ассоциаций.

17. Особенности деятельности туристических ассоциаций.

18. Особенности деятельности международных профессиональных ассоциаций.
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Тема 17. РЕСПУБЛИКА БЕЛАРУСЬ В МИРОВОЙ ЭКОНОМИКЕ

1. Экономический потенциал Республики Беларусь.

2. Место Республики Беларусь в международном разделении труда.

3. Пути вовлечения Республики Беларусь в МРТ.

4. Факторы, влияющие на место и роль национальной экономики в МЭО.

5. Открытость белорусской экономики и ее конкурентоспособность.

6. Критерии открытости белорусской экономики. 

7. Составляющие (показатели) конкурентоспособности национальной экономики.  

8. Интеграция Республики Беларусь в глобальную мировую экономику.

Темы рефератов и докладов

1. История вхождения Республики Беларусь в систему мирохозяйственных связей.

2. Институциональная основа внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь.

3. Трансформация внешнеэкономической политики Республики Беларусь в условиях формирования многоукладной рыночной экономики.

4. Белорусская модель устойчивого социально-экономического развития на современном этапе. Внешнеэкономический сектор в модели устойчивого развития Республики Беларусь

5. Национальная экономическая безопасность и мирохозяйственная стратегия Республики Беларусь в современных условиях. Оценка перспектив изменения места и роли Республики Беларусь в мировой экономике.

6. Республика Беларусь и международные торгово-экономические организации.

7. Республика Беларусь в международном обмене товарами.

8. Республика Беларусь в международном обмене услугами.

9. Республика Беларусь на пути вхождения во Всемирную торговую организацию.

10. Проблемы и перспективы интеграции Республики Беларусь в систему мирохозяйственных связей.

11. Перспективы внешнеэкономического сотрудничества Республики Беларусь со странами СНГ.

12. Деловые и партнерские отношения Республики Беларусь со странами мира за исключение стран-членов СНГ.
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Мировая экономика: основные черты и тенденции развития
1. Машиностроительный комплекс мировой экономики и тенденции его развития.
2. Металлургический комплекс мировой экономики и тенденции его развития.
3. Научно-технический потенциал мировой экономики (на примере конкретной страны) и его роль в развитии современного мирового хозяйства.
4. Особенности международного разделения труда в современных условиях и их проявление в Республике Беларусь.
5. Открытая экономика: модели зарубежных стран и особенности формирования в Республике Беларусь.

6. Отраслевая структура мировой экономики: тенденции развития и перспективные направления специализации экономики Республики Беларусь.

7. Природно-ресурсный потенциал мировой экономики (или человеческий, производственный, научно-технический).

8. Современные тенденции развития мировой экономики и их влияние на экономику Республики Беларусь
9. Современные тенденции развития НТП и их влияние на развитие мирового хозяйства.
10. Структурные изменения и динамика развития агропромышленного комплекса мировой экономики.
11. Топливно-энергетический комплекс мировой экономики и тенденции его развития (на примере стран, регионов).
12. Транспортный комплекс мировой экономики и тенденции его развития.
13. Химическая отрасль мировой экономики и тенденции ее развития.
14. Экономический потенциал Республики Беларусь (природный, человеческий, производственный, научно-технический) и проблемы включения экономики в мировое хозяйство (на примере конкретного потенциала).

15. Мировой информационный рынок: перспективы  развития и функционирования
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18. Чернецкий Ю.А. Мировая экономика. Курс лекций / Ю.А. Чернецкий. – М.:Эксмо,2007. – 400 с.
Международное разделение труда и факторов производства,
 международное научно-техническое сотрудничество
1. Международная специализация страны и тенденции ее изменения в современных условиях.
2. Международное производственное кооперирование: основные направления и тенденции развития.
3. Аграрная политика страны и ее влияние на международную специализацию национальной экономики (на примере Республики Беларусь, зарубежных стран).

4. Совместное предпринимательство как форма международного сотрудничества: динамика и тенденции развития в Республике Беларусь.
5. Развитие международного научно-технического и производственного сотрудничества белорусских предприятий.
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7. Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие / С.Ю. Кричевский, М.И. Плотницкий, Г.В. Турбан и др./ под общ. ред. М.И. Плотницкого, Г.В. Турбан. – Мн.: ООО «Современная школа», 2006. – 664с.
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Чернецкий Ю.А. Мировая экономика. Курс лекций / Ю.А. Чернецкий. – М.:Эксмо,2007. – 400 с.
Классификация стран по уровню социально-экономического развития 
и их роль в мировой экономике
1. Модели и особенности экономического развития новых индустриальных стран.

2. Наименее развитые страны, проблемы и перспективы их развития.
3. Особенности и тенденции социально-экономического развития развивающихся стран.
4. Проблемы и перспективы вхождения стран с переходной экономикой в мировую экономику.
5. Развитые страны мировой экономики: модели развития и перспективы сотрудничества с Республикой Беларусь.

6. Страны АТР: модели развития и перспективы сотрудничества с Республикой Беларусь.

7. Страны Центральной и Восточной Европы: модели развития и перспективы сотрудничества с Республикой Беларусь.

8. Страны-экспортеры энергоресурсов: роль в мировой экономике и перспективы сотрудничества с Республикой Беларусь.
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Транснационализация мировой экономики
1. Роль транснациональных банков в международной экономике.

2. Крупнейшие транснациональные корпорации и их роль в мировой экономике (на примере одной ТНК либо транснациональных компаний определенной страны/региона (ТНК стран Латинской Америки, Японии, Индии и др.)).
3. Механизм функционирования международных ФПГ: опыт развитых стран и перспективы формирования в Республике Беларусь.

4. Процесс транснационализации в странах с переходной экономикой (в развивающихся странах).
5. Международные финансовые центры: их назначение, функции и формы деятельности.
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Международная конкуренция в современных условиях.
1. Конкурентоспособность национальной экономики: модели, факторы повышения конкурентоспособности национальной экономики (на примере страны).

2. Механизм обеспечения конкурентоспособности национальной экономики в условиях глобализации (на примере страны).

3. Повышение конкурентоспособности предприятия (фирмы, компании, отрасли, региона, национальной экономики) на мировом рынке товаров (услуг, отдельных отраслевых рынках товаров и услуг) (на примере…).

4. Особенности международной конкуренции в условиях глобализации мировой экономики и их проявление во внешнеэкономической деятельности Республике Беларусь.
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Интеграционные процессы в мировой экономике
1. Европейская экономическая интеграция и перспективы Республики Беларусь на европейском общем рынке.

2. Интеграционные процессы в Северной Америке (Латинской Америке, Азиатско-Тихоокеанском регионе, Африке, между развивающимися странами): последствия и перспективы развития (на примере конкретной интеграционной группировки).
3. Интеграционные процессы в СНГ (ЕврАзЭС, Союзном государстве) и направления повышения эффективности интеграционных связей Республики Беларусь.

4. Международная экономическая интеграция (на примере ЕС, АТР, НАФТА, АСЕАН, МЕРКОСУР и др.) и применение опыта во внешнеэкономической политике Республики Беларусь.

5. Международная экономическая интеграция (на примере интеграционного объединения) и развитие экономических отношений с Республикой Беларусь.

6. Перспективы создания единого экономического пространства Таможенного союза Беларуси, России и Казахстана.
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Глобализация и глобальные проблемы в мировой экономике
1. Глобальные экономические проблемы и перспективы их решения.
2. Процесс локализации мировой экономики: формы и тенденции развития.

3. Факторы и направления глобализации мировой экономики в современных условиях.

4. Экономические последствия глобализации мировой экономики и ее влияние на экономику Республики Беларусь.

5. Роль ООН в решении глобальных экономических проблем.
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Регулирование мирохозяйственных связей
1. Внешнеинвестиционная (валютная, миграционная) политика в системе внешнеэкономической политики государства и ее влияние на развитие внешнеэкономических связей (на примере страны, Республики Беларусь).

2. Внешнеторговая политика государства, направления совершенствования товарной и географической структуры внешней торговли Республики Беларусь.

3. Внешнеэкономическая политика страны и ее влияние на развитие внешнеэкономических связей (на примере страны, интеграционного объединения, Республики Беларусь).

4. Международный банк реконструкции и развития и его роль в регулировании мирохозяйственных связей в условиях глобализации.

5. Направления сотрудничества Республики Беларусь с международными экономическими организациями (на примере одной или нескольких организаций).

6. Сотрудничество Республики Беларусь с МВФ: особенности и противоречия.

7. Мировой опыт функционирования СЭЗ и возможности его применения в Республике Беларусь.
8. СЭЗ в экономике Республики Беларусь: экономическая роль и совершенствование механизма функционирования (на примере конкретной СЭЗ).

9. Таможенно-тарифные методы регулирования внешней торговли и направления их совершенствования в Республике Беларусь.

10. Нетарифные методы регулирования внешней торговли и направления их совершенствования в Республике Беларусь.
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ТЕСТОВЫЕ ЗАДАНИЯ ДЛЯ КОНКУРСА 
ПО СПЕЦИАЛЬНОСТИ «МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА»

по дисциплинам «Мировая экономика», «Международные экономические отношения»

I Вариант

	1
	Форма разделения труда между странами, когда отрасли, подотрасли, отдельные технологические процессы предприятий национальных хозяйств ориентируются на выпуск однородной продукции сверх внутренних потребностей называется:

	
	единичным разделением труда

	
	м/д разделением труда

	
	м/д кооперацией

	
	м/д специализацией производства

	2
	Экономические выгоды от участия страны в МРТ заключается в :

	
	Получении новейшей информации о конкурентах

	
	Экономии национальных затрат на отказе от внутреннего производства товаров и услуг за счет их более дешевого импорта

	
	Получении земельной ренты

	
	Получении ресурсов

	3
	Денежный рынок - это:

	
	рынок среднесрочных кредитов

	
	рынок наличных (живых )денег

	
	рынок краткосрочных кредитов (до 1 года)

	
	банковские кредиты и долгосрочные займы

	4
	В современных условиях валютный курс базируется на:

	
	золотом паритете

	
	валютном паритете

	
	монетном паритете

	
	политике ЦБ

	5
	Объединение государств, заключивших соглашение о торговле с общим внешним таможенным тарифом для третьих стран, - это:

	
	зона свободной торговли

	
	таможенный союз

	
	свободная экономическая зона

	
	интеграционная группировка

	6
	Запрещение ввоза\вывоза в какую-либо страну тех или иных товаров, в том числе оружия и научно-технической информации, -это:

	
	демпинг

	
	лицензирование

	
	эмбарго

	
	квотирование

	7
	Отметить основные причины успешного интеграционного сотрудничества стран-участниц АСЕАН:

	
	бурный экономический рост большинства стран-участниц

	
	выгодное экономико-географическое положение

	
	наличие единой валютной системы

	
	наличие наднациональных органов управления


ТЕСТОВЫЕ ЗАДАНИЯ ДЛЯ КОНКУРСА 
ПО СПЕЦИАЛЬНОСТИ «МИРОВАЯ ЭКОНОМИКА»

по дисциплинам «Мировая экономика», «Международные экономические отношения»

II Вариант
	1
	Отметить основную причину развития разделения труда между странами

	
	Различия в природно-климатических условиях

	
	Геополитические особенности положения страны

	
	Уровень заработной платы

	
	Проведение политики импортозамещения

	2
	Открытость национальной экономики выражается показателем:

	
	Объемом национальных инвестиций в национальную экономику

	
	Импортной квоты

	
	Числа занятых в экспортном производстве

	
	Производительности труда на экспортированных предприятиях

	
	Количества предприятий с иностранными инвестициями в принимающей стране

	3
	Миграция населения- это перемещение людей (мигрантов) через границы тех или иных территорий:

	
	 С переменой места жительства навсегда

	
	для лечения или отдыха

	
	для выполнения каких-либо профессиональных функций (командировки)

	
	для участия в  научных конференциях

	4
	Соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке, называется:

	
	валютный курс

	
	валютный паритет

	
	монетный паритет

	
	золотой паритет

	5
	Таможенные пошлины по способу взимания бывают:

	
	экспортные

	
	импортные

	
	транзитные

	
	специфические

	6
	К наиболее эффективным и международно признанным методам защиты национальной экономической безопасности страны относятся:

	
	

	
	диверсификация внешнеэкономических и особенно торговых связей

	
	укрепление военной мощи

	
	усиление идеологического и культурного влияния за рубежом

	
	применение повышенных импортных тарифов

	7
	Указать крупнейшую экономическую организацию интеграционного сотрудничества, в которую входят государства Азии, Северной и Южной Америки:

	
	АТЭС

	
	АТР

	
	ОПЕК

	
	НАФТА


Вопросы к Модулю 1

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Предмет курса мировой экономики, его границы и область анализа. Микро- и макроэкономический уровни. 

2. Методология курса мировой экономики. 

3. Структура курса мировой экономики. 

4. Мировая экономика и мировое хозяйство: экономическая сущность, субъекты, основные черты, предпосылки возникновения.

5. Этапы становления и развития мировой экономики.

6. Структура мировой экономики: критерии классификации. Типология стран мира. Индустриально развитые государства. Развивающиеся страны. Страны с транзитивной экономикой.

7. Основные показатели, характеризующие экономический потенциал стран и их место в мировой экономике.

8. Современные тенденции развития мировой экономики.

9. Сущность открытой экономики. Критерии и показатели открытости экономики. Факторы, влияющие на открытость экономики. Преимущества и недостатки открытой экономики.

10. Содержание понятий «малая открытая экономика», «большая открытая экономика», особенности их функционирования.

Вопросы к Модулю 2

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика
1. Международное разделение труда (МРТ): сущность, формы, типы, факторы. Роль МРТ в развитии мировой экономики.

2. Международная специализация и международное кооперирование производства: понятие, виды, направления. Организационные формы международного производственно-технического сотрудничества.

3. Особенности развития МРТ на современном этапе. Международное разделение производственного процесса (МРПП). Международное технологическое разделение труда (МТРТ).

4. Показатели развития МРТ, уровня включения страны в МРТ, характеризующие место региона.

5. Теория абсолютных преимуществ А.Смита.

6. Теория сравнительных преимуществ Д. Риккардо.

7. Неоклассическая модель «Хекшера-Олина». Парадокс В.Леонтьева.

8. Стандартная модель международной торговли. Теория издержек замещения. Ф. Эджуорт, Г. Кэберлер.

9. Альтернативные современные теории международной торговли («эффект масштаба», жизненного цикла товара).

10. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства. Специфика стран и регионов в обладании и использовании природных ресурсов.

11. Научно-технический и информационный потенциал мирового хозяйства.

12. Современная отраслевая структура мировой экономики. Влияние НТР на структурные изменения в мировой экономике.
Вопросы к Модулю 3

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Промышленно развитые страны и их роль в мировой экономике.

2. Развивающиеся страны и их место в международном разделении труда.

3. Новые индустриальные страны (НИС) в структуре мировой экономики. Модели развития.

4. Наименее развитые страны. Периферия современного мирового хозяйства.

5. Особенности экономического развития стран с транзитивной экономикой.

6. Интеграция: понятие, признаки, формы, преимущества. Теории интеграции. 

7. Интеграция в Западной Европе. Европейский Союз (ЕС): этапы эволюции, механизм функционирования.

8. Североамериканская модель интеграции (НАФТА). Интеграционные процессы в Латинской Америке.

9. Интеграция в Азиатско-тихоокеанском регионе (АТЭС).

10. Интеграционные группировки в развивающихся странах.

11. Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ.

12. Глобализация: понятие, признаки, предпосылки, субъекты, факторы, этапы и направления развития. Теории глобализации.

13. Глобальные проблемы развития мировой экономики: сущность, виды, опасность.

Вопросы к Модулю 4

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Теория конкурентных преимуществ М. Портера.

2. Сущность и формы международной конкуренции. Факторы, влияющие на международную конкуренцию в современных условиях.

3. Конкурентоспособность фирмы, отрасли. Конкурентоспособность страны. Детерминанты конкурентного преимущества страны.

4. Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы. Теории интернационализации.

5. Транснационализация производства и капитала. Формы концентрации и централизации капитала (горизонтальная интеграция, вертикальная интеграция, диверсификация)  

6. Тенденции концентрации и централизации капитала в современных условиях

7. Слияние и поглощение компании: содержание, классификация типов, мотивы централизации капитала.

8. «Волны» слияний и поглощений. 

9. Стратегии развития корпоративного бизнеса.

10. «Жесткие» организационные формы построения и управления корпоративных объединений. Холдинг, концерн.

11. «Мягкие» организационные формы построения и управления корпоративных объединений. Картель, пул, трест, синдикат, консорциум, стратегический альянс, индустриальные сети.

12. Классификация видов международных компаний (интернациональная корпорация, многонациональная корпорация, ТНК, глобальная корпорация).

13. Международная корпорация: понятие, признаки, предпосылки возникновения, черты, виды.

14. Транснациональные корпорации (ТНК): критерии, классификации, индекс траснациональности, черты, преимущества и роль в мировой экономике. Факторы  транснациональности.

15. Государственное и международное регулирование деятельности ТНК. Кодексы ТНК. Роль государства в становлении и функционировании ТНК. 

Вопросы к Модулю 5

по курсу «Мировая экономика»

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Интернационализации банковской сферы: предпосылки, этапы, особенности.

2. Транснациональные банки  (ТНБ): характерные черты, функции, услуги, стратегии.

3. Организационная структура ТНБ. Организационно-институциональные формы ТНБ (зарубежное не операционное подразделение, международный департамент, операционное отделений за рубежом).
4. Классификация межбанковских объединений (банковские объединения, международные ассоциации, союзы). 

5. Формы банковских монополий. Современные транснациональные банки, союзы.
6. Особенности процесса интернационализации банковской системы.

7. Международные финансово-промышленные группы (ФПГ): сущность, принципы создания, экономическая основа, классификации, пути формирования. 

8. Организационное строение ФПГ. Типы ФПГ США, Японии (кэйрэцу, сюданы).

9. Международная сетевая экономика. 

10. Процессы транснационализации в странах с транзитивной экономикой. Пути создания ФПГ. 

11. Стратегии ТНК по включению транзитивных стран в процессы МРПП и сетевую организацию международного производства. 

12. Стратегии стран с транзитивной экономикой по вхождению в воспроизводственную цепочку ТНК. 

13. Проблемы транснационализации белорусской экономики. Международные финансово-промышленные группы в СНГ и в Республике Беларусь.

14. Необходимость, содержание, объекты, субъекты и особенности государственного регулирования внешнеэкономической деятельности и мирохозяйственных связей.

15. Уровни  регулирования глобальной экономики: национальный, региональный, международный. Трансформация модели государственного регулирования в условиях глобализации мировой экономики.

16. Внешнеэкономическая политика: сущность, виды, инструменты.

17. Экономические и административные методы государственного регулирования ВЭД и МЭО. 
18. Таможенный тариф: сущность, функции, принципы построения.

19. Виды таможенных тарифов и их классификации, виды пошлин, особенности построения
20. Классификации нетарифных барьеров (ГАТТ/ВТО, ЮНКТАД)  и их виды. Содержание методов нетарифного регулирования

21. Эффекты импортного тарифа.

22. Содержание методов нетарифного регулирования. Особенности таможенно-тарифного регулирования в развитых, развивающихся странах.

23. Свободные экономические зоны: сущность, виды, роль, классификации

24. Государственное регулирование СЭЗ.

25. Необходимость и содержание межгосударственного регулирования МЭО.

Вопросы к Модулю 6

по курсу «Мировая экономика»

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Международные экономические организации: предпосылки образования, функции, классификации. Роль международных экономических организаций в регулировании мирохозяйственных связей.

2. Международные экономические организации в системе регулирования экономического сотрудничества и отраслей мирового хозяйства. Организации системы ООН. Экономические функции организаций системы ООН. 

3. Задачи Экономического и Социального Совета ООН (ЭКОСОС). Экономическая комиссия ООН. Организации  ООН, связанные с решением экономических проблем (ПРООН, ЮНИДО, МАГАТЭ и др.).

4. Организации системы организации экономического сотрудничества и развития  (ОЭСР). ОЭСР: цели и направления деятельности.

5. Международные финансовые организации (МФО): необходимость формирования, эволюция и функциональная роль, система МФО (мировые и региональные валютно-финансовые организации).

6. Консультационные группы (группа 7, группа 10, Парижский клуб, Лондонский клуб, Форум по финансовой  стабильности – ФФС, группа 20)

7. Международный валютный фонд (МВФ): предпосылки возникновения,  структура. Роль МВФ в развитии мировой экономики и достижении  финансовой стабильности глобальных финансов. 

8. Кредитная деятельность МВФ. Специальные и временные кредитные фонды. 

9. Банк международных расчетов.

10. Группа Всемирного банка: структура, принципы деятельности. Международный банк реконструкции и развития: функциональная роль, структура. 

11. Международная ассоциация развития (МАР). Международная  финансовая корпорация (МФК). Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАГИ).

12. Многосторонние межгосударственные организации по вопросам  торговой и экономической политики. Основные направления и принципы их деятельности. 

13. ГАТТ. ВТО.  Предпосылки образования  ГАТТ и ВТО. Этапы эволюции, организационная структура. Раунды торговых переговоров. Роль Токийского и Уругвайского раундов. 

14. Принципы и направления деятельности ВТО. 

15. Процедура присоединения к ВТО. Проблемы и перспективы вхождения Республики Беларусь в ВТО. 

16. ЮНКТАД – Конференция  ООН по торговле и развитию. Международный торговый центр ЮНКТАД/ВТО. 

17. Международная торговая палата (МТП). Белорусская торгово-промышленная палата.

18. Многосторонние межправительственные организации по регулированию мировых товарных рынков. Цель их деятельности, классификация.  ОПЕК

19. Экономический потенциал Республики Беларусь.

20. Место Республики Беларусь в международном разделении труда.

Вопросы к зачету

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

1. Предмет курса мировой экономики, его границы и область анализа. Микро- и макроэкономический уровни. 

2. Методология курса мировой экономики. 

3. Структура курса мировой экономики. 

4. Мировая экономика и мировое хозяйство: экономическая сущность, субъекты, основные черты, предпосылки возникновения.

5. Этапы становления и развития мировой экономики.

6. Структура мировой экономики: критерии классификации. Типология стран мира. Индустриально развитые государства. Развивающиеся страны. Страны с транзитивной экономикой.

7. Основные показатели, характеризующие экономический потенциал стран и их место в мировой экономике.

8. Современные тенденции развития мировой экономики.

9.  Сущность открытой экономики. Критерии и показатели открытости экономики. Факторы, влияющие на открытость экономики. Преимущества и недостатки открытой экономики.

10.  Содержание понятий «малая открытая экономика», «большая открытая экономика», особенности их функционирования.

11. Международное разделение труда (МРТ): сущность, формы, типы, факторы. Роль МРТ в развитии мировой экономики.

12. Международная специализация и международное кооперирование производства: понятие, виды, направления. Организационные формы международного производственно-технического сотрудничества.

13.  Особенности развития МРТ на современном этапе. Международное разделение производственного процесса (МРПП). Международное технологическое разделение труда (МТРТ).

14. Показатели развития МРТ, уровня включения страны в МРТ, характеризующие место региона.

15. Теория абсолютных преимуществ А.Смита.

16. Теория сравнительных преимуществ Д. Риккардо.

17. Неоклассическая модель «Хекшера-Олина». Парадокс В.Леонтьева.

18. Стандартная модель международной торговли. Теория издержек замещения. Ф. Эджуорт, Г. Кэберлер.

19. Альтернативные современные теории международной торговли («эффект масштаба», жизненного цикла товара).

20. Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства. Специфика стран и регионов в обладании и использовании природных ресурсов.

21. Научно-технический и информационный потенциал мирового хозяйства.

22. Современная отраслевая структура мировой экономики. Влияние НТР на структурные изменения в мировой экономике.

23. Промышленно развитые страны и их роль в мировой экономике.

24. Развивающиеся страны и их место в международном разделении труда.

25. Новые индустриальные страны (НИС) в структуре мировой экономики. Модели развития.

26. Наименее развитые страны. Периферия современного мирового хозяйства.

27. Особенности экономического развития стран с транзитивной экономикой.

28. Интеграция: понятие, признаки, формы, преимущества. Теории интеграции. 

29. Интеграция в Западной Европе. Европейский Союз (ЕС): этапы эволюции, механизм функционирования.

30. Североамериканская модель интеграции (НАФТА). Интеграционные процессы в Латинской Америке.

31. Интеграция в Азиатско-тихоокеанском регионе (АТЭС).

32. Интеграционные группировки в развивающихся странах.

33. Развитие интеграционных процессов в рамках СНГ.

34. Глобализация: понятие, признаки, предпосылки, субъекты, факторы, этапы и направления развития. Теории глобализации.

35. Глобальные проблемы развития мировой экономики: сущность, виды, опасность.

Вопросы к экзамену

по курсу «Мировая экономика» 

для студентов специальности 1-25 01 03 Мировая экономика

2010-2011 уч. г.

1. Теория конкурентных преимуществ М. Портера.

2. Сущность и формы международной конкуренции. Факторы, влияющие на международную конкуренцию в современных условиях.

3. Конкурентоспособность фирмы, отрасли. Конкурентоспособность страны. Детерминанты конкурентного преимущества страны.

4. Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы. Теории интернационализации.

5. Транснационализация производства и капитала. Формы концентрации и централизации капитала (горизонтальная интеграция, вертикальная интеграция, диверсификация)  

6. Тенденции концентрации и централизации капитала в современных условиях

7. Слияние и поглощение компании: содержание, классификация типов, мотивы централизации капитала.

8. «Волны» слияний и поглощений. 

9. Стратегии развития корпоративного бизнеса.

10. «Жесткие» организационные формы построения и управления корпоративных объединений. Холдинг, концерн.

11. «Мягкие» организационные формы построения и управления корпоративных объединений. Картель, пул, трест, синдикат, консорциум, стратегический альянс, индустриальные сети.

12. Классификация видов международных компаний (интернациональная корпорация, многонациональная корпорация, ТНК, глобальная корпорация).

13. Международная корпорация: понятие, признаки, предпосылки возникновения, черты, виды.

14. Транснациональные корпорации (ТНК): критерии, классификации, индекс траснациональности, черты, преимущества и роль в мировой экономике. Факторы  транснациональности.

15. Государственное и международное регулирование деятельности ТНК. Кодексы ТНК. Роль государства в становлении и функционировании ТНК. 

16. Интернационализации банковской сферы: предпосылки, этапы, особенности.

17.  Транснациональные банки  (ТНБ):  характерные  черты,  функции, услуги, стратегии.

18. Организационная  структура ТНБ. Организационно-институциональные формы ТНБ (зарубежное не операционное подразделение, международный департамент, операционное отделений за рубежом).
19. Классификация межбанковских объединений (банковские объединения, международные ассоциации, союзы). 

20. Формы банковских монополий. Современные транснациональные банки, союзы.
21. Особенности процесса интернационализации банковской системы.

22. Международные финансово-промышленные группы (ФПГ): сущность, принципы создания, экономическая основа, классификации, пути формирования. 

23. Организационное строение ФПГ. Типы ФПГ США, Японии (кэйрэцу, сюданы).

24. Международная сетевая экономика. 

25. Процессы транснационализации в странах с транзитивной экономикой. Пути создания ФПГ. 

26. Стратегии ТНК по включению транзитивных стран в процессы МРПП и сетевую организацию международного производства. 

27. Стратегии стран с транзитивной экономикой по вхождению в воспроизводственную цепочку ТНК. 

28. Проблемы транснационализации белорусской экономики. Международные финансово-промышленные группы в СНГ и в Республике Беларусь.

29. Необходимость, содержание, объекты, субъекты и особенности государственного регулирования внешнеэкономической деятельности и мирохозяйственных связей.

30. Уровни  регулирования глобальной экономики: национальный, региональный, международный. Трансформация модели государственного регулирования в условиях глобализации мировой экономики.

31.  Внешнеэкономическая политика: сущность, виды, инструменты.

32. Экономические и административные методы государственного регулирования ВЭД и МЭО. 
33. Таможенный тариф: сущность, функции, принципы построения.

34. Виды таможенных тарифов и их классификации, виды пошлин, особенности построения
35. Классификации нетарифных барьеров (ГАТТ/ВТО, ЮНКТАД)  и их виды. Содержание методов нетарифного регулирования

36.  Эффекты импортного тарифа.

37. Содержание методов нетарифного регулирования. Особенности таможенно-тарифного регулирования в развитых, развивающихся странах.

38. Свободные экономические зоны: сущность, виды, роль, классификации

39. Государственное регулирование СЭЗ.

40. Необходимость и содержание межгосударственного регулирования МЭО.

41. Международные  экономические  организации:   предпосылки  образования,  функции, классификации. Роль международных экономических организаций в регулировании мирохозяйственных связей.

42. Международные экономические организации в системе регулирования экономического сотрудничества и отраслей мирового хозяйства. Организации системы ООН. Экономические функции организаций системы ООН. 

43. Задачи Экономического и Социального Совета ООН (ЭКОСОС). Экономическая комиссия ООН. Организации  ООН, связанные с решением экономических проблем (ПРООН, ЮНИДО, МАГАТЭ и др.).

44. Организации системы организации экономического сотрудничества и развития  (ОЭСР). ОЭСР: цели и направления деятельности.

45. Международные финансовые организации (МФО): необходимость формирования, эволюция и функциональная роль, система МФО (мировые и региональные валютно-финансовые организации).

46.  Консультационные группы (группа 7, группа 10, Парижский клуб, Лондонский клуб, Форум по финансовой  стабильности – ФФС, группа 20)

47. Международный валютный фонд (МВФ): предпосылки возникновения,  структура. Роль  МВФ в развитии мировой экономики и достижении  финансовой стабильности глобальных финансов. 

48.  Кредитная деятельность МВФ. Специальные и временные кредитные фонды. 

49. Банк международных расчетов.

50. Группа Всемирного банка: структура, принципы деятельности. Международный банк реконструкции и развития: функциональная роль, структура. 

51. Международная ассоциация развития (МАР). Международная  финансовая корпорация (МФК). Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАГИ).

52. Многосторонние межгосударственные организации по вопросам  торговой и экономической политики. Основные направления и принципы их деятельности. 

53. ГАТТ. ВТО.  Предпосылки образования  ГАТТ и ВТО. Этапы эволюции, организационная структура. Раунды торговых переговоров. Роль Токийского и Уругвайского раундов. 

54. Принципы и направления деятельности ВТО. 

55. Процедура присоединения к ВТО. Проблемы и перспективы вхождения Республики Беларусь в ВТО. 

56. ЮНКТАД – Конференция  ООН по торговле и развитию. Международный торговый центр ЮНКТАД/ВТО. 

57. Международная торговая палата (МТП). Белорусская торгово-промышленная палата.

58. Многосторонние межправительственные организации по регулированию мировых товарных рынков. Цель их деятельности, классификация.  ОПЕК

59. Экономический потенциал Республики Беларусь.

60. Место Республики Беларусь в международном разделении труда.

Вопросы 

к Государственному экзамену по мировой экономике

по специальности 

«Мировая экономика»

1. Мировая экономика и мировое хозяйство: соотношение понятий. Объекты и субъекты мировой экономики, основные черты, предпосылки возникновения, и этапы развития, особенности и современные тенденции развития.

2. Основные показатели, характеризующие экономический потенциал стран и их место в мировой экономике.

3. Открытая экономика: понятие, критерии и показатели открытости. Факторы, влияющие на открытость экономики.

4. Международное разделение труда и особенности его развития. Международное разделение факторов производства. Современные теории МРТ.

5. Структура мировой экономики: критерии классификации. Типология стран мира.

6. Интернационализация производства и капитала: сущность, признаки, причины, формы. Теории интернационализации.

7. Транснационализация производства и капитала. Формы концентрации и централизации капитала (горизонтальная интеграция, вертикальная интеграция, диверсификация).

8. Таможенный тариф: сущность, функции, принципы построения. Эффекты импортного тарифа.
9. Направления интеграции Республики Беларусь в глобальную мировую экономику. Место Республики Беларусь в МРТ.

Производство дешевых удобрений





Повышение урожайности и привесов








Гуманитарная помощь





Возникновение мировой финансовой «квазиэкономики»





Превращение США в бесконтрольного лидера мира








Отрицательные стороны глобализации





Международная преступность





Зависимость небольших государств от крупных





Забвение национальных традиций





Производство искусственных продуктов





Производство продуктов из сои





Развитие ирригации и механизации сельского хозяйства





Меры борьбы с производственной проблемой
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